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QU’EST-CE QU’UNE PREPA HEC ? 

 
 
� Qu’est-ce qu’une CPGE?  
 
 
 Préparation en deux ou trois ans aux 

Concours d'Entrée aux Grandes Ecoles de 
Commerce 

 
 
 
 
� Avenir professionnel 

   

 
�Cadre, Décideur , 
Manager ... 
 
 
�Bon niveau de 
rémunération  
 
 
�Carrières 
motivantes        
 
 
 
 
 
 
 

� Une pédagogie efficace et formatrice 
 
 Un encadrement important 

� Une équipe pédagogique motivée 
� Suivi personnalisé 
� Solidarité 

 
 Un contrôle régulier et fréquent des connaissances, à l’écrit et à l’oral 

� Savoir  
� Méthodes de travail    

Terminal es S, ES, STT, L

Classes Prepa 
Economiques et  
Commercial es

Grandes Ecol es 
de Commerce 

 

Audit et 
Controle

Ressources 
Humaines

Marketing

Finance
Grande 

Distribution

Gestion Vente

Commerce 
International
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STRUCTURE  
DES CLASSES PREPARATOIRES AUX  
GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
 
� Cursus en 2 ou 3 ans 
 La Première  Année ne se redouble pas, sauf cas très exceptionnel 
 La Deuxième Année peut se redoubler 

(Peu d’élèves du Lycée Bellepierre y ont eu recours) 
 
� Quatre voies pour quatre recrutements,  

toutes représentées à la Réunion  
 
 Voie Scientifique 

Dominantes :   Mathématiques 
Bac :   S toutes spécialités 

 
 Voie Economique 

Dominantes :   Analyse Economique et Historique des   
Sociétes Contemporaines (AEHSC) 

Bac :   ES toutes spécialités + L spécialité mathématiques 
 
 Voie Technologique 

Dominantes :   Economie, Droit, Techniques de Gestion 
Bac :   STT toutes spécialités 

 
 Voie Littéraire ( Lycée Leconte de Lisle) 

Bac :   L toutes spécialités 

 
� A la Réunion : 6 classes au Lycée Bellepierre 
 
 Voies Scientifiques et Economiques  

Première et Deuxième Années 
Ouverture en Septembre 1990 à la Chambre de Commerce 
Ouverture en Septembre 1993 à Bellepierre 
Préparation sur deux ans à partir de Septembre 1996 (mesure nationale) 

 
 Voie Technologique  

Première Année : ouverture en Septembre  2000  
Deuxième Année :  ouverture en Septembre  2001 
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ORGANISATION DU TRAVAIL EN CPGE 

 
� Horaires 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 9 8 6 
HGE * 6   
AEHSC *  6  
TGI *   4 
LV I 3 3 4 
LV II 3 3      5  / 4 ** 
Philosophie 3 3     3 / 4 ** 
Economie 1 (facultatif) 2 4 
Lettres 3 3 3 
Droit   3 
Total 28 28      32 / 31 ** 

 
* HGE Histoire et Géographie Economiques AEHSC Analyse Economique et Historique des Sociétés 

TGI Techniques et Gestion et Informatique   Contemporaines 
**  Première Année / Deuxième Année 
 
� Calendrier spécifique : priorité à la régularité 
 Rythme : 4 semaines de cours pour une semaine de vacances 
 30 semaines de cours en première année, 25 semaines en deuxième année 
 Reprise des cours en janvier, concours fin avril - début mai 
 
� Contrôle des connaissances à l’écrit 
 Un Devoir Surveillé chaque semaine - planning annuel 
 Deux Concours Blancs (Sigmas), fin Décembre et fin Mai  /  Mars  **  
 
� Interrogations orales (Colles)    Nombre Mensuel de Colles 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 2 2 2 
Culture Générale 
(Lettres ou Philo) 

2 2 2 

LV I 1 1 2 
LV II 1 1 2 
HGE ou AEHSC 
ou Eco-Droit 

2 2 4 

Informatique 1 (TP) 1 (TP) 4 (TGI) 
 Soit 2 ou 3 colles de 20 minutes par semaine et par élève 

� Faire le point sur les lacunes et les notions mal assimilées 
� Régularité  et suivi du travail personnel  
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CONCOURS D’ENTREE AUX GRANDES ECOLES DE 
COMMERCE 

 
 
� Ecrit 
 Des épreuves communes aux trois voies 

Lettres, philosophie et langues 
 Des épreuves spécifiques aux différentes voies 

Mathématiques (programmes différenciés) 
Dominantes de chaque voie : (Histoire-Géographie-Géopolitique/Analyse 
Economique et Historique/Economie, Droit, Gestion 

 
� Oral : le “deuxième concours” 
 Sous réserve d’admissibilité aux écrits 
 Toutes les épreuves sont communes aux trois voies (sauf HEC  et ESCP) 
 Un entretien de personnalité  

� Fort coefficient 
� Un jury composé de professeurs de l’école et de chefs d’entreprise 

 
� Profil recherché  par les Ecoles 
 
 

� Curiosité 
� Culture générale 
� Se tenir informé 
� Aptitudes relationnelles 

                
            

 
 
 

 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires 
   
� Déroulement des épreuves  
 Ecrit :  Sur place, au Lycée  Bellepierre 
 Oral :  Dans les écoles présentées 

� Financement du voyage (mesure Girardin)  
 
� Frais d’inscription aux Concours  
 Entre 75 et 150 Euros (aménagements pour les boursiers et partenanaires du lycées 
Bellepierre) par groupement d’Ecoles. 
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LES GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
� Les grandes familles d’Ecoles de Commerce  
 Par ordre de réputation décroissant 

� “Les Parisiennes” : les plus prestigieuses  
 HEC   Ecole des Hautes Etudes de Commerce 

ESSEC  Ecole Supérieure des Sciences Economiques et  Commerciales 
ESCP - EAP  Ecole Supérieure de Commerce de Paris  
   Ecole européenne des Affaires de Paris 
EML   Ecole de Management de Lyon  (ex ESCL)  
EDHEC  Ecole Des Hautes Etudes Commerciales  
AUDENCIA  ESC Nantes 
   ESC Grenoble 

� Les préparationnaires de Bellepierre intègrent régulièrement les Parisiennes 

� Groupe Ecricome : juste après 
Ecoles Supérieures de Commerce = Sup de Co 

ESC de Rouen, Marseille, Bordeaux, Reims, Toulouse 
ICN   Institut Commercial de Nancy 
ESCEM Tours-Poitiers  

� Autres ESC : le gros du peloton 
Amiens  Brest-Bretagne Chambéry Dijon Pau Tours  
CERAM (Nice)  Clermont La Rochelle Lille  Troyes 
Rennes  Montpellier Saint-Etienne Nice  Le Havre-Caen 

� La quasi-totalité des préparationnaires de Bellepierre est admise dans ces Ecoles 
� “Petites” Grandes Ecoles de Commerce : privées ou à Concours 

indépendants; niveaux et réputations inégales 
INSEEC (Bordeaux, Paris) ESLSCA ESG  ISG  
ESC Compiègne,   HESTRAD ESCO  ESC Toulon 
ISCID (Dunkerque)  ESC Meaux EDC Ecole des Cadres  

 
� Places mises au concours      6 700 places pour 7000 préparationnaires 

environ 
 
� Organisation de la scolarité dans les Ecoles de Com merce  
 Deux années à vocation généraliste 

� Première Année  : Base  des matières du Commerce  (marketing, distribution), de  
la Gestion (Comptabilité, Analyse Financière)     

   Formation en Langues et Culture Générale 
� Deuxième Année  : Approfondissement  et nouveautés (management des ressources 

humaines, analyse des coûts) 
� Stages en entreprises, année de césure (courant) 
� Troisième Année :  Spécialisation  (marketing, finance, commerce international,  

audit et contrôle, grande distribution...) 
� Stage long (pré embauche) 

 Possibilités d’études complémentaires (3° cycles e n Université, à l’étranger...) 
 
� Sites Web : Surfez sur le Net pour découvrir ces Ec oles...  
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
 http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 
 http://cge.asso.fr/cadre_ecole.html 
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FINANCEMENT DES ETUDES EN ECOLE DE COMMERCE  

 
 
� Coût des études  
 Les Ecoles de Commerce sont des écoles privées, bénéficiant de partenariats avec des 

entreprises ou des Chambres de Commerce et d’Industrie 
 Frais de scolarité annuels : entre 800 et 6 000 Euros 

en moyenne 4 500 Euros, soit 30 000 Francs par an 
 
� De  nombreuses possibilités de financement  
 

� Alternance 
� Apprentissage 
� Bourses nationales 
� Aides directes de l’Ecole 
� Activités rémunérées au sein des “Juniors Entreprises” 
et des 

Associations proposant de petits jobs 
� Prêts proposés par les banques à faible taux, 
remboursables après 

 obtention du premier emploi 
 
 
  

Etant donnés   
� le type de carrières   
� le niveau de rémunération  

auxquels les Ecoles de Commerce permettent de prétendre,  
 l’étudiant doit considérer cette formation comme un  

     INVESTISSEMENT !    
 
 
� Pour vous convaincre  
 Consulter par exemple le site d’HEC : http://www.hec.fr 
 

� 

Ces frais ne sont pas un obstacle reel, 
Quelle que soit la condition sociale 
de l’etudiant  



     
CPGE Commerciales 9/ 14 Année scolaire 2009/2010 

 

DEBOUCHES APRES UNE CLASSE PREPARATOIRE  

 
� Taux d’intégration des Ecoles de Commerce 

� De très forts taux de réussite (quasiment 100 %)  
 
� Convention d’équivalence avec l’Université 
  

� Dans le cadre de la réforme LMD, un élève de CPGE peut demander auprès de 
l’Université de La Réunion la validation des enseignements qu’il a suivis en CPGE, 
sous la forme de crédits d’enseignement européens (ECTS). 
 

� En fonction des résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou 
plusieurs concours préparés, l’élève peut se voir attribuer 60 ECTS à l’issue de sa 
première année et 120 ECTS à l’issue de la seconde année. 

 

� Pour chaque unité d’enseignement, des notes sont attribuées à l’étudiant par le 
conseil de fin d’année scolaire des professeurs du Lycée Bellepierre, en fonction des 
résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou plusieurs concours 
préparés. 

 

� Dans la discipline de spécialisation de l’étudiant (notion de majeure), l’Université 
pourra exiger que l’étudiant réalise un dossier personnel à partir d’un thème d’études 
en relation avec les enseignements suivis en CPGE. Le choix du sujet du dossier 
relève de l’Université. 

 
 
� Autres issues possibles 
 
Toutes voies  

� IEP (Instituts d’études Politiques) sur Concours 
� L’admissibilité  aux Ecoles HEC, ESSEC, ESCP, EDHEC et EML 

permet de se présenter aux  
oraux  d’admission à l’Ecole Normale Supérieure de Cachan  
(dispense des épreuves écrites : B.O. n° 44 du 30 /  11 / 95) 

 
Voie Economique 

� Permet de présenter l’Ecole Militaire Supérieure de Saint-Cyr  
 (ouverture d’une voie Economique et Sociale) 

 
Voie Technologique  
 

� En fin de première année : 
. 2ème année de DEUG Sciences Eco ou AES après examen en Septembre 
. 1ère année de BTS (admission prioritaire sur avis du conseil de classe) 

� En fin de deuxième année : 
. 3ème année de Licence d’AES après entretien ou examen en Septembre 
. 2ème année de BTS (sur avis du conseil de classe) 

 
� Une grande palette de débouchés    
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LES PREPAS DU LYCEE BELLEPIERRE  

 

 
� D’excellentes conditions de travail et de vie 
 
 Une équipe pédagogique motivée et impliquée 
 
 Des effectifs encore limités 

� Suivi permanent et personnalisé de chaque élève 
� Bonne ambiance de travail : “sérieusement décontractée” 
� Solidarité entre élèves 

 
 Cadre familier et familial 

� Evite les problèmes d’adaptation rencontrés en Métropole 
� Limite les risques d’échec lié au “moral” 

 
� Résultats : Fiabilité et sérieux  
 
 Des résultats remarquables, comparables aux bonnes CPGE métropolitaines  
 (en dehors des  CPGE prestigieuses à recrutement extrêmement sélectif) 
 
Resultats des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre  

Années Inscrits % Admissibles  % Admis  % Intégrés ESC  
1999 33 100 % 97 % 94 % 
2 000 43 100 % 97.7 % 81.4 % 
2 001 37 97.3 % 89 % 59 % 
2 002 49  100 %  100 % 98 % 
2 003 44  100 %  100 % 98 % 
2 004 57 96,5 % 88 % 88 % 
2 005 59 98,3 % 96,6 % 95 % 
2 006 65 97 % 95,5 % 94 % 
2 007 63 100 % 97 % 94 % 
2 008 52 100 % 96 % 96 % 

 

 

Admissions des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre aux concours 2008 
Admissions Parisiennes  Ecricome  ESC et autres 

Voie Scientifique 34,8 % 26,1 % 39,1 % 
Voie Economique 9,5 % 28,6 % 61,9 % 

Voie Technologique 0 % 0 %  100 % 
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LES “PLUS” DE BELLEPIERRE 

 
 

Faire de notre éloignement un atout  
 

� Stages en entreprise en fin de 1ère année    ✈ 
 

Stages de découverte de l'entreprise à la Réunion :  
� un partenariat novateur entre le lycée, le rectorat, le Conseil Régional et 

le Groupe Bernard Hayot , officialisé en octobre 2004 
� 4 semaines en juin au sein des entreprises du GBH  
 (Cotrans, Carrefour, Sorelait,...) 

 
Stages linguistiques et professionnels en Afrique du Sud  (75% des étudiants en 

général): 
� 3 semaines en juillet  
� Hébergement dans une famille d’accueil 
� Placement dans une entreprise   
� Financement intégral par le groupe Bernard Hayot pour trois étudiants 
 méritants sélectionnés par l’équipe pédagogique  

 
Objectifs : 

� Consolidation des compétences linguistiques 
� Sensibilisation au monde de l’entreprise 
� Enrichissement du CV 
� Développement de l’autonomie et de l’esprit d’initiative 

 

� Préparation aux entretiens de personnalité 
 
Une épreuve déterminante des oraux des concours d’entrée 

 
Une préparation efficace... 

� 3 simulations annuelles (participation des deuxièmes années; observation 
des premières années) 
� Jurys composés d’un professeur en CPGE et de deux cadres supérieurs 
réunionnais de tous domaines d’activités 
 

... qui fait ses preuves lors des oraux 
� Contacts directs avec des chefs d’entreprises 
� Etudiants en confiance 
 

Un “plus” déterminant par rapport aux autres Classe s 
Préparatoires 
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INSCRIPTION ET RECRUTEMENT EN CPGE 

 
� Inscription : sur Internet -  

http://www.admission-postbac.fr  
 
Le calendrier définitif des opérations sera diffusé sur le site admission-postabc.fr en 
décembre 2009 
 

 Décembre  : consultation en ligne pour des informations sur les prépas 
 Janvier à mars  : Formulation des vœux d’inscription et téléchargement de 12 dossiers 
maximum 
 Fin mars- Début Avril : Dossiers de candidature à adresser aux établissement 
demandés:  

� Les trois bulletins de Première 
� Les résultats de l’épreuve anticipée de Français 
� Les deux premiers bulletins de Terminale 
� Avis des professeurs de Terminale et du Chef d’Etablissement 

 Envoi des dossiers par l’intermédiaire de votre établissement fin mars 
 Commissions de recrutement dans les lycées demandés à partir de mai (plusieurs 
sessions) 
 Inscription définitive subordonnée à l’obtention du Baccalauréat 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires  
 
�         Choix de la prépa   Ne pas sous-estimer les difficultés liées : 

 
 
 
 
 
 
 
 

Le “moral” compte beaucoup!  
 

� Profil recherché      
 Le futur élève de Classe Prépa est 
 

� Régulier  Eviter les faiblesses majeures dans une discipline 
 

� Motivé Par le type de carrières auxquelles conduisent les  
 Grandes Ecoles de Commerce  

Par le type de formation et d’enseignement d’une CPGE  
 

� Endurant Travaille sérieusement et durablement sans se décourager 
 

� Ouvert Aime les relations avec les autres 
Envisage des emplois centrés sur la communication  

Attention!  
Il est 

important  
de bien 
adapter  

ses voeux 
a son 
profil  

• Aux effectifs pléthoriques de nombreuses CPGE 
métropolitaines. 

• Aux conditions de vie et de travail de nombreuses 
CPGE métropolitaines. 

• A l’’éloignement de son milieu familier. 
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POUR PLUS DE RENSEIGNEMENTS 

 
 
� Auprès du lycée Bellepierre 
 
 
 
� Proviseur :     
  Mr D. PAYET 
 
� Coordonnateurs :   (Contact par l’intermédiaire du lycée, ou par mail) 
 
Voie Scientifique :    Mr D. BENJAMIN  didier.benjamin@wanadoo.fr 
Voie Economique :     Mr R. MARTRENCHAR remy.martrenchar@wanadoo.fr  
Voie Technologique :  Mr M. ASSOUNE  maximin@assoune.com 

 
  

� Auprès du Centre d’Information et 
 d’Orientation 
 
 
 
 
 
� Sur Internet  
 
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
� http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 

 
 Le site d’HEC  
� http://www.hec.fr 

 
 Conférence des Grandes Ecoles 
� http://www.cge.asso.fr  ou   http://www.cge.asso.fr/villesecoles.html 
� http://www.infoprepa.com/ 
   

 Sur les résultats des prépas et les lycées accueillant des prépas 
� http://www.prepa-hec.org/   
� http://www.concours-bce.com/ 

   
 Quelques portraits sur un site pei ! 
� http://www.stgilles.com 
� http://www.prepa974.ift.cx 

 
 
  

Avenue Gaston Monnerville  
B.P. 765   
97475 Saint-Denis Cedex 
Tél :  0262 90 73 25  
Fax : 0262 90 73 39 

48, rue Sainte Marie  
97400 Saint-Denis   
Tél :  0262 21 18 81  
Fax : 0262 21 81 74 
(Scolaires) 
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CONCLUSION : UNE FORMATION ENRICHISSANTE  

 
 
� Ces deux années de Classes Prépa vous apporteront 
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QU’EST-CE QU’UNE PREPA HEC ? 

 
 
� Qu’est-ce qu’une CPGE?  
 
 
 Préparation en deux ou trois ans aux 

Concours d'Entrée aux Grandes Ecoles de 
Commerce 

 
 
 
 
� Avenir professionnel 

   

 
�Cadre, Décideur , 
Manager ... 
 
 
�Bon niveau de 
rémunération  
 
 
�Carrières 
motivantes        
 
 
 
 
 
 
 

� Une pédagogie efficace et formatrice 
 
 Un encadrement important 

� Une équipe pédagogique motivée 
� Suivi personnalisé 
� Solidarité 

 
 Un contrôle régulier et fréquent des connaissances, à l’écrit et à l’oral 

� Savoir  
� Méthodes de travail    

Terminal es S, ES, STT, L

Classes Prepa 
Economiques et  
Commercial es

Grandes Ecol es 
de Commerce 

 

Audit et 
Controle

Ressources 
Humaines

Marketing

Finance
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STRUCTURE  
DES CLASSES PREPARATOIRES AUX  
GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
 
� Cursus en 2 ou 3 ans 
 La Première  Année ne se redouble pas, sauf cas très exceptionnel 
 La Deuxième Année peut se redoubler 

(Peu d’élèves du Lycée Bellepierre y ont eu recours) 
 
� Quatre voies pour quatre recrutements,  

toutes représentées à la Réunion  
 
 Voie Scientifique 

Dominantes :   Mathématiques 
Bac :   S toutes spécialités 

 
 Voie Economique 

Dominantes :   Analyse Economique et Historique des   
Sociétes Contemporaines (AEHSC) 

Bac :   ES toutes spécialités + L spécialité mathématiques 
 
 Voie Technologique 

Dominantes :   Economie, Droit, Techniques de Gestion 
Bac :   STT toutes spécialités 

 
 Voie Littéraire ( Lycée Leconte de Lisle) 

Bac :   L toutes spécialités 

 
� A la Réunion : 6 classes au Lycée Bellepierre 
 
 Voies Scientifiques et Economiques  

Première et Deuxième Années 
Ouverture en Septembre 1990 à la Chambre de Commerce 
Ouverture en Septembre 1993 à Bellepierre 
Préparation sur deux ans à partir de Septembre 1996 (mesure nationale) 

 
 Voie Technologique  

Première Année : ouverture en Septembre  2000  
Deuxième Année :  ouverture en Septembre  2001 
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ORGANISATION DU TRAVAIL EN CPGE 

 
� Horaires 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 9 8 6 
HGE * 6   
AEHSC *  6  
TGI *   4 
LV I 3 3 4 
LV II 3 3      5  / 4 ** 
Philosophie 3 3     3 / 4 ** 
Economie 1 (facultatif) 2 4 
Lettres 3 3 3 
Droit   3 
Total 28 28      32 / 31 ** 

 
* HGE Histoire et Géographie Economiques AEHSC Analyse Economique et Historique des Sociétés 

TGI Techniques et Gestion et Informatique   Contemporaines 
**  Première Année / Deuxième Année 
 
� Calendrier spécifique : priorité à la régularité 
 Rythme : 4 semaines de cours pour une semaine de vacances 
 30 semaines de cours en première année, 25 semaines en deuxième année 
 Reprise des cours en janvier, concours fin avril - début mai 
 
� Contrôle des connaissances à l’écrit 
 Un Devoir Surveillé chaque semaine - planning annuel 
 Deux Concours Blancs (Sigmas), fin Décembre et fin Mai  /  Mars  **  
 
� Interrogations orales (Colles)    Nombre Mensuel de Colles 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 2 2 2 
Culture Générale 
(Lettres ou Philo) 

2 2 2 

LV I 1 1 2 
LV II 1 1 2 
HGE ou AEHSC 
ou Eco-Droit 

2 2 4 

Informatique 1 (TP) 1 (TP) 4 (TGI) 
 Soit 2 ou 3 colles de 20 minutes par semaine et par élève 

� Faire le point sur les lacunes et les notions mal assimilées 
� Régularité  et suivi du travail personnel  
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CONCOURS D’ENTREE AUX GRANDES ECOLES DE 
COMMERCE 

 
 
� Ecrit 
 Des épreuves communes aux trois voies 

Lettres, philosophie et langues 
 Des épreuves spécifiques aux différentes voies 

Mathématiques (programmes différenciés) 
Dominantes de chaque voie : (Histoire-Géographie-Géopolitique/Analyse 
Economique et Historique/Economie, Droit, Gestion 

 
� Oral : le “deuxième concours” 
 Sous réserve d’admissibilité aux écrits 
 Toutes les épreuves sont communes aux trois voies (sauf HEC  et ESCP) 
 Un entretien de personnalité  

� Fort coefficient 
� Un jury composé de professeurs de l’école et de chefs d’entreprise 

 
� Profil recherché  par les Ecoles 
 
 

� Curiosité 
� Culture générale 
� Se tenir informé 
� Aptitudes relationnelles 

                
            

 
 
 

 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires 
   
� Déroulement des épreuves  
 Ecrit :  Sur place, au Lycée  Bellepierre 
 Oral :  Dans les écoles présentées 

� Financement du voyage (mesure Girardin)  
 
� Frais d’inscription aux Concours  
 Entre 75 et 150 Euros (aménagements pour les boursiers et partenanaires du lycées 
Bellepierre) par groupement d’Ecoles. 
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LES GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
� Les grandes familles d’Ecoles de Commerce  
 Par ordre de réputation décroissant 

� “Les Parisiennes” : les plus prestigieuses  
 HEC   Ecole des Hautes Etudes de Commerce 

ESSEC  Ecole Supérieure des Sciences Economiques et  Commerciales 
ESCP - EAP  Ecole Supérieure de Commerce de Paris  
   Ecole européenne des Affaires de Paris 
EML   Ecole de Management de Lyon  (ex ESCL)  
EDHEC  Ecole Des Hautes Etudes Commerciales  
AUDENCIA  ESC Nantes 
   ESC Grenoble 

� Les préparationnaires de Bellepierre intègrent régulièrement les Parisiennes 

� Groupe Ecricome : juste après 
Ecoles Supérieures de Commerce = Sup de Co 

ESC de Rouen, Marseille, Bordeaux, Reims, Toulouse 
ICN   Institut Commercial de Nancy 
ESCEM Tours-Poitiers  

� Autres ESC : le gros du peloton 
Amiens  Brest-Bretagne Chambéry Dijon Pau Tours  
CERAM (Nice)  Clermont La Rochelle Lille  Troyes 
Rennes  Montpellier Saint-Etienne Nice  Le Havre-Caen 

� La quasi-totalité des préparationnaires de Bellepierre est admise dans ces Ecoles 
� “Petites” Grandes Ecoles de Commerce : privées ou à Concours 

indépendants; niveaux et réputations inégales 
INSEEC (Bordeaux, Paris) ESLSCA ESG  ISG  
ESC Compiègne,   HESTRAD ESCO  ESC Toulon 
ISCID (Dunkerque)  ESC Meaux EDC Ecole des Cadres  

 
� Places mises au concours      6 700 places pour 7000 préparationnaires 

environ 
 
� Organisation de la scolarité dans les Ecoles de Com merce  
 Deux années à vocation généraliste 

� Première Année  : Base  des matières du Commerce  (marketing, distribution), de  
la Gestion (Comptabilité, Analyse Financière)     

   Formation en Langues et Culture Générale 
� Deuxième Année  : Approfondissement  et nouveautés (management des ressources 

humaines, analyse des coûts) 
� Stages en entreprises, année de césure (courant) 
� Troisième Année :  Spécialisation  (marketing, finance, commerce international,  

audit et contrôle, grande distribution...) 
� Stage long (pré embauche) 

 Possibilités d’études complémentaires (3° cycles e n Université, à l’étranger...) 
 
� Sites Web : Surfez sur le Net pour découvrir ces Ec oles...  
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
 http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 
 http://cge.asso.fr/cadre_ecole.html 
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FINANCEMENT DES ETUDES EN ECOLE DE COMMERCE  

 
 
� Coût des études  
 Les Ecoles de Commerce sont des écoles privées, bénéficiant de partenariats avec des 

entreprises ou des Chambres de Commerce et d’Industrie 
 Frais de scolarité annuels : entre 800 et 6 000 Euros 

en moyenne 4 500 Euros, soit 30 000 Francs par an 
 
� De  nombreuses possibilités de financement  
 

� Alternance 
� Apprentissage 
� Bourses nationales 
� Aides directes de l’Ecole 
� Activités rémunérées au sein des “Juniors Entreprises” 
et des 

Associations proposant de petits jobs 
� Prêts proposés par les banques à faible taux, 
remboursables après 

 obtention du premier emploi 
 
 
  

Etant donnés   
� le type de carrières   
� le niveau de rémunération  

auxquels les Ecoles de Commerce permettent de prétendre,  
 l’étudiant doit considérer cette formation comme un  

     INVESTISSEMENT !    
 
 
� Pour vous convaincre  
 Consulter par exemple le site d’HEC : http://www.hec.fr 
 

� 

Ces frais ne sont pas un obstacle reel, 
Quelle que soit la condition sociale 
de l’etudiant  
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DEBOUCHES APRES UNE CLASSE PREPARATOIRE  

 
� Taux d’intégration des Ecoles de Commerce 

� De très forts taux de réussite (quasiment 100 %)  
 
� Convention d’équivalence avec l’Université 
  

� Dans le cadre de la réforme LMD, un élève de CPGE peut demander auprès de 
l’Université de La Réunion la validation des enseignements qu’il a suivis en CPGE, 
sous la forme de crédits d’enseignement européens (ECTS). 
 

� En fonction des résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou 
plusieurs concours préparés, l’élève peut se voir attribuer 60 ECTS à l’issue de sa 
première année et 120 ECTS à l’issue de la seconde année. 

 

� Pour chaque unité d’enseignement, des notes sont attribuées à l’étudiant par le 
conseil de fin d’année scolaire des professeurs du Lycée Bellepierre, en fonction des 
résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou plusieurs concours 
préparés. 

 

� Dans la discipline de spécialisation de l’étudiant (notion de majeure), l’Université 
pourra exiger que l’étudiant réalise un dossier personnel à partir d’un thème d’études 
en relation avec les enseignements suivis en CPGE. Le choix du sujet du dossier 
relève de l’Université. 

 
 
� Autres issues possibles 
 
Toutes voies  

� IEP (Instituts d’études Politiques) sur Concours 
� L’admissibilité  aux Ecoles HEC, ESSEC, ESCP, EDHEC et EML 

permet de se présenter aux  
oraux  d’admission à l’Ecole Normale Supérieure de Cachan  
(dispense des épreuves écrites : B.O. n° 44 du 30 /  11 / 95) 

 
Voie Economique 

� Permet de présenter l’Ecole Militaire Supérieure de Saint-Cyr  
 (ouverture d’une voie Economique et Sociale) 

 
Voie Technologique  
 

� En fin de première année : 
. 2ème année de DEUG Sciences Eco ou AES après examen en Septembre 
. 1ère année de BTS (admission prioritaire sur avis du conseil de classe) 

� En fin de deuxième année : 
. 3ème année de Licence d’AES après entretien ou examen en Septembre 
. 2ème année de BTS (sur avis du conseil de classe) 

 
� Une grande palette de débouchés    
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LES PREPAS DU LYCEE BELLEPIERRE  

 

 
� D’excellentes conditions de travail et de vie 
 
 Une équipe pédagogique motivée et impliquée 
 
 Des effectifs encore limités 

� Suivi permanent et personnalisé de chaque élève 
� Bonne ambiance de travail : “sérieusement décontractée” 
� Solidarité entre élèves 

 
 Cadre familier et familial 

� Evite les problèmes d’adaptation rencontrés en Métropole 
� Limite les risques d’échec lié au “moral” 

 
� Résultats : Fiabilité et sérieux  
 
 Des résultats remarquables, comparables aux bonnes CPGE métropolitaines  
 (en dehors des  CPGE prestigieuses à recrutement extrêmement sélectif) 
 
Resultats des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre  

Années Inscrits % Admissibles  % Admis  % Intégrés ESC  
1999 33 100 % 97 % 94 % 
2 000 43 100 % 97.7 % 81.4 % 
2 001 37 97.3 % 89 % 59 % 
2 002 49  100 %  100 % 98 % 
2 003 44  100 %  100 % 98 % 
2 004 57 96,5 % 88 % 88 % 
2 005 59 98,3 % 96,6 % 95 % 
2 006 65 97 % 95,5 % 94 % 
2 007 63 100 % 97 % 94 % 
2 008 52 100 % 96 % 96 % 

 

 

Admissions des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre aux concours 2008 
Admissions Parisiennes  Ecricome  ESC et autres 

Voie Scientifique 34,8 % 26,1 % 39,1 % 
Voie Economique 9,5 % 28,6 % 61,9 % 

Voie Technologique 0 % 0 %  100 % 
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LES “PLUS” DE BELLEPIERRE 

 
 

Faire de notre éloignement un atout  
 

� Stages en entreprise en fin de 1ère année    ✈ 
 

Stages de découverte de l'entreprise à la Réunion :  
� un partenariat novateur entre le lycée, le rectorat, le Conseil Régional et 

le Groupe Bernard Hayot , officialisé en octobre 2004 
� 4 semaines en juin au sein des entreprises du GBH  
 (Cotrans, Carrefour, Sorelait,...) 

 
Stages linguistiques et professionnels en Afrique du Sud  (75% des étudiants en 

général): 
� 3 semaines en juillet  
� Hébergement dans une famille d’accueil 
� Placement dans une entreprise   
� Financement intégral par le groupe Bernard Hayot pour trois étudiants 
 méritants sélectionnés par l’équipe pédagogique  

 
Objectifs : 

� Consolidation des compétences linguistiques 
� Sensibilisation au monde de l’entreprise 
� Enrichissement du CV 
� Développement de l’autonomie et de l’esprit d’initiative 

 

� Préparation aux entretiens de personnalité 
 
Une épreuve déterminante des oraux des concours d’entrée 

 
Une préparation efficace... 

� 3 simulations annuelles (participation des deuxièmes années; observation 
des premières années) 
� Jurys composés d’un professeur en CPGE et de deux cadres supérieurs 
réunionnais de tous domaines d’activités 
 

... qui fait ses preuves lors des oraux 
� Contacts directs avec des chefs d’entreprises 
� Etudiants en confiance 
 

Un “plus” déterminant par rapport aux autres Classe s 
Préparatoires 
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INSCRIPTION ET RECRUTEMENT EN CPGE 

 
� Inscription : sur Internet -  

http://www.admission-postbac.fr  
 
Le calendrier définitif des opérations sera diffusé sur le site admission-postabc.fr en 
décembre 2009 
 

 Décembre  : consultation en ligne pour des informations sur les prépas 
 Janvier à mars  : Formulation des vœux d’inscription et téléchargement de 12 dossiers 
maximum 
 Fin mars- Début Avril : Dossiers de candidature à adresser aux établissement 
demandés:  

� Les trois bulletins de Première 
� Les résultats de l’épreuve anticipée de Français 
� Les deux premiers bulletins de Terminale 
� Avis des professeurs de Terminale et du Chef d’Etablissement 

 Envoi des dossiers par l’intermédiaire de votre établissement fin mars 
 Commissions de recrutement dans les lycées demandés à partir de mai (plusieurs 
sessions) 
 Inscription définitive subordonnée à l’obtention du Baccalauréat 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires  
 
�         Choix de la prépa   Ne pas sous-estimer les difficultés liées : 

 
 
 
 
 
 
 
 

Le “moral” compte beaucoup!  
 

� Profil recherché      
 Le futur élève de Classe Prépa est 
 

� Régulier  Eviter les faiblesses majeures dans une discipline 
 

� Motivé Par le type de carrières auxquelles conduisent les  
 Grandes Ecoles de Commerce  

Par le type de formation et d’enseignement d’une CPGE  
 

� Endurant Travaille sérieusement et durablement sans se décourager 
 

� Ouvert Aime les relations avec les autres 
Envisage des emplois centrés sur la communication  

Attention!  
Il est 

important  
de bien 
adapter  

ses voeux 
a son 
profil  

• Aux effectifs pléthoriques de nombreuses CPGE 
métropolitaines. 

• Aux conditions de vie et de travail de nombreuses 
CPGE métropolitaines. 

• A l’’éloignement de son milieu familier. 
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POUR PLUS DE RENSEIGNEMENTS 

 
 
� Auprès du lycée Bellepierre 
 
 
 
� Proviseur :     
  Mr D. PAYET 
 
� Coordonnateurs :   (Contact par l’intermédiaire du lycée, ou par mail) 
 
Voie Scientifique :    Mr D. BENJAMIN  didier.benjamin@wanadoo.fr 
Voie Economique :     Mr R. MARTRENCHAR remy.martrenchar@wanadoo.fr  
Voie Technologique :  Mr M. ASSOUNE  maximin@assoune.com 

 
  

� Auprès du Centre d’Information et 
 d’Orientation 
 
 
 
 
 
� Sur Internet  
 
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
� http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 

 
 Le site d’HEC  
� http://www.hec.fr 

 
 Conférence des Grandes Ecoles 
� http://www.cge.asso.fr  ou   http://www.cge.asso.fr/villesecoles.html 
� http://www.infoprepa.com/ 
   

 Sur les résultats des prépas et les lycées accueillant des prépas 
� http://www.prepa-hec.org/   
� http://www.concours-bce.com/ 

   
 Quelques portraits sur un site pei ! 
� http://www.stgilles.com 
� http://www.prepa974.ift.cx 

 
 
  

Avenue Gaston Monnerville  
B.P. 765   
97475 Saint-Denis Cedex 
Tél :  0262 90 73 25  
Fax : 0262 90 73 39 

48, rue Sainte Marie  
97400 Saint-Denis   
Tél :  0262 21 18 81  
Fax : 0262 21 81 74 
(Scolaires) 
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CONCLUSION : UNE FORMATION ENRICHISSANTE  

 
 
� Ces deux années de Classes Prépa vous apporteront 
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CLASSES  PREPARATOIRES  

 
AUX  

 
GRANDES  ECOLES  DE  COMMERCE  

 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 

Avenue Gaston  Monnerville - B.P. 765  
 97 475 Saint-Denis Cédex 

Tél : 0262 90 73 00 - Fax : 0262 90 73 39  
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QU’EST-CE QU’UNE PREPA HEC ? 

 
 
� Qu’est-ce qu’une CPGE?  
 
 
 Préparation en deux ou trois ans aux 

Concours d'Entrée aux Grandes Ecoles de 
Commerce 

 
 
 
 
� Avenir professionnel 

   

 
�Cadre, Décideur , 
Manager ... 
 
 
�Bon niveau de 
rémunération  
 
 
�Carrières 
motivantes        
 
 
 
 
 
 
 

� Une pédagogie efficace et formatrice 
 
 Un encadrement important 

� Une équipe pédagogique motivée 
� Suivi personnalisé 
� Solidarité 

 
 Un contrôle régulier et fréquent des connaissances, à l’écrit et à l’oral 

� Savoir  
� Méthodes de travail    

Terminal es S, ES, STT, L

Classes Prepa 
Economiques et  
Commercial es

Grandes Ecol es 
de Commerce 

 

Audit et 
Controle

Ressources 
Humaines

Marketing

Finance
Grande 

Distribution

Gestion Vente

Commerce 
International

 



     
CPGE Commerciales 4/ 14 Année scolaire 2009/2010 

 

STRUCTURE  
DES CLASSES PREPARATOIRES AUX  
GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
 
� Cursus en 2 ou 3 ans 
 La Première  Année ne se redouble pas, sauf cas très exceptionnel 
 La Deuxième Année peut se redoubler 

(Peu d’élèves du Lycée Bellepierre y ont eu recours) 
 
� Quatre voies pour quatre recrutements,  

toutes représentées à la Réunion  
 
 Voie Scientifique 

Dominantes :   Mathématiques 
Bac :   S toutes spécialités 

 
 Voie Economique 

Dominantes :   Analyse Economique et Historique des   
Sociétes Contemporaines (AEHSC) 

Bac :   ES toutes spécialités + L spécialité mathématiques 
 
 Voie Technologique 

Dominantes :   Economie, Droit, Techniques de Gestion 
Bac :   STT toutes spécialités 

 
 Voie Littéraire ( Lycée Leconte de Lisle) 

Bac :   L toutes spécialités 

 
� A la Réunion : 6 classes au Lycée Bellepierre 
 
 Voies Scientifiques et Economiques  

Première et Deuxième Années 
Ouverture en Septembre 1990 à la Chambre de Commerce 
Ouverture en Septembre 1993 à Bellepierre 
Préparation sur deux ans à partir de Septembre 1996 (mesure nationale) 

 
 Voie Technologique  

Première Année : ouverture en Septembre  2000  
Deuxième Année :  ouverture en Septembre  2001 
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ORGANISATION DU TRAVAIL EN CPGE 

 
� Horaires 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 9 8 6 
HGE * 6   
AEHSC *  6  
TGI *   4 
LV I 3 3 4 
LV II 3 3      5  / 4 ** 
Philosophie 3 3     3 / 4 ** 
Economie 1 (facultatif) 2 4 
Lettres 3 3 3 
Droit   3 
Total 28 28      32 / 31 ** 

 
* HGE Histoire et Géographie Economiques AEHSC Analyse Economique et Historique des Sociétés 

TGI Techniques et Gestion et Informatique   Contemporaines 
**  Première Année / Deuxième Année 
 
� Calendrier spécifique : priorité à la régularité 
 Rythme : 4 semaines de cours pour une semaine de vacances 
 30 semaines de cours en première année, 25 semaines en deuxième année 
 Reprise des cours en janvier, concours fin avril - début mai 
 
� Contrôle des connaissances à l’écrit 
 Un Devoir Surveillé chaque semaine - planning annuel 
 Deux Concours Blancs (Sigmas), fin Décembre et fin Mai  /  Mars  **  
 
� Interrogations orales (Colles)    Nombre Mensuel de Colles 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 2 2 2 
Culture Générale 
(Lettres ou Philo) 

2 2 2 

LV I 1 1 2 
LV II 1 1 2 
HGE ou AEHSC 
ou Eco-Droit 

2 2 4 

Informatique 1 (TP) 1 (TP) 4 (TGI) 
 Soit 2 ou 3 colles de 20 minutes par semaine et par élève 

� Faire le point sur les lacunes et les notions mal assimilées 
� Régularité  et suivi du travail personnel  
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CONCOURS D’ENTREE AUX GRANDES ECOLES DE 
COMMERCE 

 
 
� Ecrit 
 Des épreuves communes aux trois voies 

Lettres, philosophie et langues 
 Des épreuves spécifiques aux différentes voies 

Mathématiques (programmes différenciés) 
Dominantes de chaque voie : (Histoire-Géographie-Géopolitique/Analyse 
Economique et Historique/Economie, Droit, Gestion 

 
� Oral : le “deuxième concours” 
 Sous réserve d’admissibilité aux écrits 
 Toutes les épreuves sont communes aux trois voies (sauf HEC  et ESCP) 
 Un entretien de personnalité  

� Fort coefficient 
� Un jury composé de professeurs de l’école et de chefs d’entreprise 

 
� Profil recherché  par les Ecoles 
 
 

� Curiosité 
� Culture générale 
� Se tenir informé 
� Aptitudes relationnelles 

                
            

 
 
 

 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires 
   
� Déroulement des épreuves  
 Ecrit :  Sur place, au Lycée  Bellepierre 
 Oral :  Dans les écoles présentées 

� Financement du voyage (mesure Girardin)  
 
� Frais d’inscription aux Concours  
 Entre 75 et 150 Euros (aménagements pour les boursiers et partenanaires du lycées 
Bellepierre) par groupement d’Ecoles. 
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LES GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
� Les grandes familles d’Ecoles de Commerce  
 Par ordre de réputation décroissant 

� “Les Parisiennes” : les plus prestigieuses  
 HEC   Ecole des Hautes Etudes de Commerce 

ESSEC  Ecole Supérieure des Sciences Economiques et  Commerciales 
ESCP - EAP  Ecole Supérieure de Commerce de Paris  
   Ecole européenne des Affaires de Paris 
EML   Ecole de Management de Lyon  (ex ESCL)  
EDHEC  Ecole Des Hautes Etudes Commerciales  
AUDENCIA  ESC Nantes 
   ESC Grenoble 

� Les préparationnaires de Bellepierre intègrent régulièrement les Parisiennes 

� Groupe Ecricome : juste après 
Ecoles Supérieures de Commerce = Sup de Co 

ESC de Rouen, Marseille, Bordeaux, Reims, Toulouse 
ICN   Institut Commercial de Nancy 
ESCEM Tours-Poitiers  

� Autres ESC : le gros du peloton 
Amiens  Brest-Bretagne Chambéry Dijon Pau Tours  
CERAM (Nice)  Clermont La Rochelle Lille  Troyes 
Rennes  Montpellier Saint-Etienne Nice  Le Havre-Caen 

� La quasi-totalité des préparationnaires de Bellepierre est admise dans ces Ecoles 
� “Petites” Grandes Ecoles de Commerce : privées ou à Concours 

indépendants; niveaux et réputations inégales 
INSEEC (Bordeaux, Paris) ESLSCA ESG  ISG  
ESC Compiègne,   HESTRAD ESCO  ESC Toulon 
ISCID (Dunkerque)  ESC Meaux EDC Ecole des Cadres  

 
� Places mises au concours      6 700 places pour 7000 préparationnaires 

environ 
 
� Organisation de la scolarité dans les Ecoles de Com merce  
 Deux années à vocation généraliste 

� Première Année  : Base  des matières du Commerce  (marketing, distribution), de  
la Gestion (Comptabilité, Analyse Financière)     

   Formation en Langues et Culture Générale 
� Deuxième Année  : Approfondissement  et nouveautés (management des ressources 

humaines, analyse des coûts) 
� Stages en entreprises, année de césure (courant) 
� Troisième Année :  Spécialisation  (marketing, finance, commerce international,  

audit et contrôle, grande distribution...) 
� Stage long (pré embauche) 

 Possibilités d’études complémentaires (3° cycles e n Université, à l’étranger...) 
 
� Sites Web : Surfez sur le Net pour découvrir ces Ec oles...  
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
 http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 
 http://cge.asso.fr/cadre_ecole.html 
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FINANCEMENT DES ETUDES EN ECOLE DE COMMERCE  

 
 
� Coût des études  
 Les Ecoles de Commerce sont des écoles privées, bénéficiant de partenariats avec des 

entreprises ou des Chambres de Commerce et d’Industrie 
 Frais de scolarité annuels : entre 800 et 6 000 Euros 

en moyenne 4 500 Euros, soit 30 000 Francs par an 
 
� De  nombreuses possibilités de financement  
 

� Alternance 
� Apprentissage 
� Bourses nationales 
� Aides directes de l’Ecole 
� Activités rémunérées au sein des “Juniors Entreprises” 
et des 

Associations proposant de petits jobs 
� Prêts proposés par les banques à faible taux, 
remboursables après 

 obtention du premier emploi 
 
 
  

Etant donnés   
� le type de carrières   
� le niveau de rémunération  

auxquels les Ecoles de Commerce permettent de prétendre,  
 l’étudiant doit considérer cette formation comme un  

     INVESTISSEMENT !    
 
 
� Pour vous convaincre  
 Consulter par exemple le site d’HEC : http://www.hec.fr 
 

� 

Ces frais ne sont pas un obstacle reel, 
Quelle que soit la condition sociale 
de l’etudiant  
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DEBOUCHES APRES UNE CLASSE PREPARATOIRE  

 
� Taux d’intégration des Ecoles de Commerce 

� De très forts taux de réussite (quasiment 100 %)  
 
� Convention d’équivalence avec l’Université 
  

� Dans le cadre de la réforme LMD, un élève de CPGE peut demander auprès de 
l’Université de La Réunion la validation des enseignements qu’il a suivis en CPGE, 
sous la forme de crédits d’enseignement européens (ECTS). 
 

� En fonction des résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou 
plusieurs concours préparés, l’élève peut se voir attribuer 60 ECTS à l’issue de sa 
première année et 120 ECTS à l’issue de la seconde année. 

 

� Pour chaque unité d’enseignement, des notes sont attribuées à l’étudiant par le 
conseil de fin d’année scolaire des professeurs du Lycée Bellepierre, en fonction des 
résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou plusieurs concours 
préparés. 

 

� Dans la discipline de spécialisation de l’étudiant (notion de majeure), l’Université 
pourra exiger que l’étudiant réalise un dossier personnel à partir d’un thème d’études 
en relation avec les enseignements suivis en CPGE. Le choix du sujet du dossier 
relève de l’Université. 

 
 
� Autres issues possibles 
 
Toutes voies  

� IEP (Instituts d’études Politiques) sur Concours 
� L’admissibilité  aux Ecoles HEC, ESSEC, ESCP, EDHEC et EML 

permet de se présenter aux  
oraux  d’admission à l’Ecole Normale Supérieure de Cachan  
(dispense des épreuves écrites : B.O. n° 44 du 30 /  11 / 95) 

 
Voie Economique 

� Permet de présenter l’Ecole Militaire Supérieure de Saint-Cyr  
 (ouverture d’une voie Economique et Sociale) 

 
Voie Technologique  
 

� En fin de première année : 
. 2ème année de DEUG Sciences Eco ou AES après examen en Septembre 
. 1ère année de BTS (admission prioritaire sur avis du conseil de classe) 

� En fin de deuxième année : 
. 3ème année de Licence d’AES après entretien ou examen en Septembre 
. 2ème année de BTS (sur avis du conseil de classe) 

 
� Une grande palette de débouchés    
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LES PREPAS DU LYCEE BELLEPIERRE  

 

 
� D’excellentes conditions de travail et de vie 
 
 Une équipe pédagogique motivée et impliquée 
 
 Des effectifs encore limités 

� Suivi permanent et personnalisé de chaque élève 
� Bonne ambiance de travail : “sérieusement décontractée” 
� Solidarité entre élèves 

 
 Cadre familier et familial 

� Evite les problèmes d’adaptation rencontrés en Métropole 
� Limite les risques d’échec lié au “moral” 

 
� Résultats : Fiabilité et sérieux  
 
 Des résultats remarquables, comparables aux bonnes CPGE métropolitaines  
 (en dehors des  CPGE prestigieuses à recrutement extrêmement sélectif) 
 
Resultats des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre  

Années Inscrits % Admissibles  % Admis  % Intégrés ESC  
1999 33 100 % 97 % 94 % 
2 000 43 100 % 97.7 % 81.4 % 
2 001 37 97.3 % 89 % 59 % 
2 002 49  100 %  100 % 98 % 
2 003 44  100 %  100 % 98 % 
2 004 57 96,5 % 88 % 88 % 
2 005 59 98,3 % 96,6 % 95 % 
2 006 65 97 % 95,5 % 94 % 
2 007 63 100 % 97 % 94 % 
2 008 52 100 % 96 % 96 % 

 

 

Admissions des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre aux concours 2008 
Admissions Parisiennes  Ecricome  ESC et autres 

Voie Scientifique 34,8 % 26,1 % 39,1 % 
Voie Economique 9,5 % 28,6 % 61,9 % 

Voie Technologique 0 % 0 %  100 % 
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LES “PLUS” DE BELLEPIERRE 

 
 

Faire de notre éloignement un atout  
 

� Stages en entreprise en fin de 1ère année    ✈ 
 

Stages de découverte de l'entreprise à la Réunion :  
� un partenariat novateur entre le lycée, le rectorat, le Conseil Régional et 

le Groupe Bernard Hayot , officialisé en octobre 2004 
� 4 semaines en juin au sein des entreprises du GBH  
 (Cotrans, Carrefour, Sorelait,...) 

 
Stages linguistiques et professionnels en Afrique du Sud  (75% des étudiants en 

général): 
� 3 semaines en juillet  
� Hébergement dans une famille d’accueil 
� Placement dans une entreprise   
� Financement intégral par le groupe Bernard Hayot pour trois étudiants 
 méritants sélectionnés par l’équipe pédagogique  

 
Objectifs : 

� Consolidation des compétences linguistiques 
� Sensibilisation au monde de l’entreprise 
� Enrichissement du CV 
� Développement de l’autonomie et de l’esprit d’initiative 

 

� Préparation aux entretiens de personnalité 
 
Une épreuve déterminante des oraux des concours d’entrée 

 
Une préparation efficace... 

� 3 simulations annuelles (participation des deuxièmes années; observation 
des premières années) 
� Jurys composés d’un professeur en CPGE et de deux cadres supérieurs 
réunionnais de tous domaines d’activités 
 

... qui fait ses preuves lors des oraux 
� Contacts directs avec des chefs d’entreprises 
� Etudiants en confiance 
 

Un “plus” déterminant par rapport aux autres Classe s 
Préparatoires 
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INSCRIPTION ET RECRUTEMENT EN CPGE 

 
� Inscription : sur Internet -  

http://www.admission-postbac.fr  
 
Le calendrier définitif des opérations sera diffusé sur le site admission-postabc.fr en 
décembre 2009 
 

 Décembre  : consultation en ligne pour des informations sur les prépas 
 Janvier à mars  : Formulation des vœux d’inscription et téléchargement de 12 dossiers 
maximum 
 Fin mars- Début Avril : Dossiers de candidature à adresser aux établissement 
demandés:  

� Les trois bulletins de Première 
� Les résultats de l’épreuve anticipée de Français 
� Les deux premiers bulletins de Terminale 
� Avis des professeurs de Terminale et du Chef d’Etablissement 

 Envoi des dossiers par l’intermédiaire de votre établissement fin mars 
 Commissions de recrutement dans les lycées demandés à partir de mai (plusieurs 
sessions) 
 Inscription définitive subordonnée à l’obtention du Baccalauréat 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires  
 
�         Choix de la prépa   Ne pas sous-estimer les difficultés liées : 

 
 
 
 
 
 
 
 

Le “moral” compte beaucoup!  
 

� Profil recherché      
 Le futur élève de Classe Prépa est 
 

� Régulier  Eviter les faiblesses majeures dans une discipline 
 

� Motivé Par le type de carrières auxquelles conduisent les  
 Grandes Ecoles de Commerce  

Par le type de formation et d’enseignement d’une CPGE  
 

� Endurant Travaille sérieusement et durablement sans se décourager 
 

� Ouvert Aime les relations avec les autres 
Envisage des emplois centrés sur la communication  

Attention!  
Il est 

important  
de bien 
adapter  

ses voeux 
a son 
profil  

• Aux effectifs pléthoriques de nombreuses CPGE 
métropolitaines. 

• Aux conditions de vie et de travail de nombreuses 
CPGE métropolitaines. 

• A l’’éloignement de son milieu familier. 
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POUR PLUS DE RENSEIGNEMENTS 

 
 
� Auprès du lycée Bellepierre 
 
 
 
� Proviseur :     
  Mr D. PAYET 
 
� Coordonnateurs :   (Contact par l’intermédiaire du lycée, ou par mail) 
 
Voie Scientifique :    Mr D. BENJAMIN  didier.benjamin@wanadoo.fr 
Voie Economique :     Mr R. MARTRENCHAR remy.martrenchar@wanadoo.fr  
Voie Technologique :  Mr M. ASSOUNE  maximin@assoune.com 

 
  

� Auprès du Centre d’Information et 
 d’Orientation 
 
 
 
 
 
� Sur Internet  
 
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
� http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 

 
 Le site d’HEC  
� http://www.hec.fr 

 
 Conférence des Grandes Ecoles 
� http://www.cge.asso.fr  ou   http://www.cge.asso.fr/villesecoles.html 
� http://www.infoprepa.com/ 
   

 Sur les résultats des prépas et les lycées accueillant des prépas 
� http://www.prepa-hec.org/   
� http://www.concours-bce.com/ 

   
 Quelques portraits sur un site pei ! 
� http://www.stgilles.com 
� http://www.prepa974.ift.cx 

 
 
  

Avenue Gaston Monnerville  
B.P. 765   
97475 Saint-Denis Cedex 
Tél :  0262 90 73 25  
Fax : 0262 90 73 39 

48, rue Sainte Marie  
97400 Saint-Denis   
Tél :  0262 21 18 81  
Fax : 0262 21 81 74 
(Scolaires) 
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CONCLUSION : UNE FORMATION ENRICHISSANTE  

 
 
� Ces deux années de Classes Prépa vous apporteront 
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CLASSES  PREPARATOIRES  

 
AUX  

 
GRANDES  ECOLES  DE  COMMERCE  

 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 

Avenue Gaston  Monnerville - B.P. 765  
 97 475 Saint-Denis Cédex 

Tél : 0262 90 73 00 - Fax : 0262 90 73 39  
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QU’EST-CE QU’UNE PREPA HEC ? 

 
 
� Qu’est-ce qu’une CPGE?  
 
 
 Préparation en deux ou trois ans aux 

Concours d'Entrée aux Grandes Ecoles de 
Commerce 

 
 
 
 
� Avenir professionnel 

   

 
�Cadre, Décideur , 
Manager ... 
 
 
�Bon niveau de 
rémunération  
 
 
�Carrières 
motivantes        
 
 
 
 
 
 
 

� Une pédagogie efficace et formatrice 
 
 Un encadrement important 

� Une équipe pédagogique motivée 
� Suivi personnalisé 
� Solidarité 

 
 Un contrôle régulier et fréquent des connaissances, à l’écrit et à l’oral 

� Savoir  
� Méthodes de travail    

Terminal es S, ES, STT, L

Classes Prepa 
Economiques et  
Commercial es

Grandes Ecol es 
de Commerce 

 

Audit et 
Controle

Ressources 
Humaines

Marketing

Finance
Grande 

Distribution

Gestion Vente

Commerce 
International
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STRUCTURE  
DES CLASSES PREPARATOIRES AUX  
GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
 
� Cursus en 2 ou 3 ans 
 La Première  Année ne se redouble pas, sauf cas très exceptionnel 
 La Deuxième Année peut se redoubler 

(Peu d’élèves du Lycée Bellepierre y ont eu recours) 
 
� Quatre voies pour quatre recrutements,  

toutes représentées à la Réunion  
 
 Voie Scientifique 

Dominantes :   Mathématiques 
Bac :   S toutes spécialités 

 
 Voie Economique 

Dominantes :   Analyse Economique et Historique des   
Sociétes Contemporaines (AEHSC) 

Bac :   ES toutes spécialités + L spécialité mathématiques 
 
 Voie Technologique 

Dominantes :   Economie, Droit, Techniques de Gestion 
Bac :   STT toutes spécialités 

 
 Voie Littéraire ( Lycée Leconte de Lisle) 

Bac :   L toutes spécialités 

 
� A la Réunion : 6 classes au Lycée Bellepierre 
 
 Voies Scientifiques et Economiques  

Première et Deuxième Années 
Ouverture en Septembre 1990 à la Chambre de Commerce 
Ouverture en Septembre 1993 à Bellepierre 
Préparation sur deux ans à partir de Septembre 1996 (mesure nationale) 

 
 Voie Technologique  

Première Année : ouverture en Septembre  2000  
Deuxième Année :  ouverture en Septembre  2001 
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ORGANISATION DU TRAVAIL EN CPGE 

 
� Horaires 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 9 8 6 
HGE * 6   
AEHSC *  6  
TGI *   4 
LV I 3 3 4 
LV II 3 3      5  / 4 ** 
Philosophie 3 3     3 / 4 ** 
Economie 1 (facultatif) 2 4 
Lettres 3 3 3 
Droit   3 
Total 28 28      32 / 31 ** 

 
* HGE Histoire et Géographie Economiques AEHSC Analyse Economique et Historique des Sociétés 

TGI Techniques et Gestion et Informatique   Contemporaines 
**  Première Année / Deuxième Année 
 
� Calendrier spécifique : priorité à la régularité 
 Rythme : 4 semaines de cours pour une semaine de vacances 
 30 semaines de cours en première année, 25 semaines en deuxième année 
 Reprise des cours en janvier, concours fin avril - début mai 
 
� Contrôle des connaissances à l’écrit 
 Un Devoir Surveillé chaque semaine - planning annuel 
 Deux Concours Blancs (Sigmas), fin Décembre et fin Mai  /  Mars  **  
 
� Interrogations orales (Colles)    Nombre Mensuel de Colles 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 2 2 2 
Culture Générale 
(Lettres ou Philo) 

2 2 2 

LV I 1 1 2 
LV II 1 1 2 
HGE ou AEHSC 
ou Eco-Droit 

2 2 4 

Informatique 1 (TP) 1 (TP) 4 (TGI) 
 Soit 2 ou 3 colles de 20 minutes par semaine et par élève 

� Faire le point sur les lacunes et les notions mal assimilées 
� Régularité  et suivi du travail personnel  
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CONCOURS D’ENTREE AUX GRANDES ECOLES DE 
COMMERCE 

 
 
� Ecrit 
 Des épreuves communes aux trois voies 

Lettres, philosophie et langues 
 Des épreuves spécifiques aux différentes voies 

Mathématiques (programmes différenciés) 
Dominantes de chaque voie : (Histoire-Géographie-Géopolitique/Analyse 
Economique et Historique/Economie, Droit, Gestion 

 
� Oral : le “deuxième concours” 
 Sous réserve d’admissibilité aux écrits 
 Toutes les épreuves sont communes aux trois voies (sauf HEC  et ESCP) 
 Un entretien de personnalité  

� Fort coefficient 
� Un jury composé de professeurs de l’école et de chefs d’entreprise 

 
� Profil recherché  par les Ecoles 
 
 

� Curiosité 
� Culture générale 
� Se tenir informé 
� Aptitudes relationnelles 

                
            

 
 
 

 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires 
   
� Déroulement des épreuves  
 Ecrit :  Sur place, au Lycée  Bellepierre 
 Oral :  Dans les écoles présentées 

� Financement du voyage (mesure Girardin)  
 
� Frais d’inscription aux Concours  
 Entre 75 et 150 Euros (aménagements pour les boursiers et partenanaires du lycées 
Bellepierre) par groupement d’Ecoles. 
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LES GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
� Les grandes familles d’Ecoles de Commerce  
 Par ordre de réputation décroissant 

� “Les Parisiennes” : les plus prestigieuses  
 HEC   Ecole des Hautes Etudes de Commerce 

ESSEC  Ecole Supérieure des Sciences Economiques et  Commerciales 
ESCP - EAP  Ecole Supérieure de Commerce de Paris  
   Ecole européenne des Affaires de Paris 
EML   Ecole de Management de Lyon  (ex ESCL)  
EDHEC  Ecole Des Hautes Etudes Commerciales  
AUDENCIA  ESC Nantes 
   ESC Grenoble 

� Les préparationnaires de Bellepierre intègrent régulièrement les Parisiennes 

� Groupe Ecricome : juste après 
Ecoles Supérieures de Commerce = Sup de Co 

ESC de Rouen, Marseille, Bordeaux, Reims, Toulouse 
ICN   Institut Commercial de Nancy 
ESCEM Tours-Poitiers  

� Autres ESC : le gros du peloton 
Amiens  Brest-Bretagne Chambéry Dijon Pau Tours  
CERAM (Nice)  Clermont La Rochelle Lille  Troyes 
Rennes  Montpellier Saint-Etienne Nice  Le Havre-Caen 

� La quasi-totalité des préparationnaires de Bellepierre est admise dans ces Ecoles 
� “Petites” Grandes Ecoles de Commerce : privées ou à Concours 

indépendants; niveaux et réputations inégales 
INSEEC (Bordeaux, Paris) ESLSCA ESG  ISG  
ESC Compiègne,   HESTRAD ESCO  ESC Toulon 
ISCID (Dunkerque)  ESC Meaux EDC Ecole des Cadres  

 
� Places mises au concours      6 700 places pour 7000 préparationnaires 

environ 
 
� Organisation de la scolarité dans les Ecoles de Com merce  
 Deux années à vocation généraliste 

� Première Année  : Base  des matières du Commerce  (marketing, distribution), de  
la Gestion (Comptabilité, Analyse Financière)     

   Formation en Langues et Culture Générale 
� Deuxième Année  : Approfondissement  et nouveautés (management des ressources 

humaines, analyse des coûts) 
� Stages en entreprises, année de césure (courant) 
� Troisième Année :  Spécialisation  (marketing, finance, commerce international,  

audit et contrôle, grande distribution...) 
� Stage long (pré embauche) 

 Possibilités d’études complémentaires (3° cycles e n Université, à l’étranger...) 
 
� Sites Web : Surfez sur le Net pour découvrir ces Ec oles...  
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
 http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 
 http://cge.asso.fr/cadre_ecole.html 
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FINANCEMENT DES ETUDES EN ECOLE DE COMMERCE  

 
 
� Coût des études  
 Les Ecoles de Commerce sont des écoles privées, bénéficiant de partenariats avec des 

entreprises ou des Chambres de Commerce et d’Industrie 
 Frais de scolarité annuels : entre 800 et 6 000 Euros 

en moyenne 4 500 Euros, soit 30 000 Francs par an 
 
� De  nombreuses possibilités de financement  
 

� Alternance 
� Apprentissage 
� Bourses nationales 
� Aides directes de l’Ecole 
� Activités rémunérées au sein des “Juniors Entreprises” 
et des 

Associations proposant de petits jobs 
� Prêts proposés par les banques à faible taux, 
remboursables après 

 obtention du premier emploi 
 
 
  

Etant donnés   
� le type de carrières   
� le niveau de rémunération  

auxquels les Ecoles de Commerce permettent de prétendre,  
 l’étudiant doit considérer cette formation comme un  

     INVESTISSEMENT !    
 
 
� Pour vous convaincre  
 Consulter par exemple le site d’HEC : http://www.hec.fr 
 

� 

Ces frais ne sont pas un obstacle reel, 
Quelle que soit la condition sociale 
de l’etudiant  
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DEBOUCHES APRES UNE CLASSE PREPARATOIRE  

 
� Taux d’intégration des Ecoles de Commerce 

� De très forts taux de réussite (quasiment 100 %)  
 
� Convention d’équivalence avec l’Université 
  

� Dans le cadre de la réforme LMD, un élève de CPGE peut demander auprès de 
l’Université de La Réunion la validation des enseignements qu’il a suivis en CPGE, 
sous la forme de crédits d’enseignement européens (ECTS). 
 

� En fonction des résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou 
plusieurs concours préparés, l’élève peut se voir attribuer 60 ECTS à l’issue de sa 
première année et 120 ECTS à l’issue de la seconde année. 

 

� Pour chaque unité d’enseignement, des notes sont attribuées à l’étudiant par le 
conseil de fin d’année scolaire des professeurs du Lycée Bellepierre, en fonction des 
résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou plusieurs concours 
préparés. 

 

� Dans la discipline de spécialisation de l’étudiant (notion de majeure), l’Université 
pourra exiger que l’étudiant réalise un dossier personnel à partir d’un thème d’études 
en relation avec les enseignements suivis en CPGE. Le choix du sujet du dossier 
relève de l’Université. 

 
 
� Autres issues possibles 
 
Toutes voies  

� IEP (Instituts d’études Politiques) sur Concours 
� L’admissibilité  aux Ecoles HEC, ESSEC, ESCP, EDHEC et EML 

permet de se présenter aux  
oraux  d’admission à l’Ecole Normale Supérieure de Cachan  
(dispense des épreuves écrites : B.O. n° 44 du 30 /  11 / 95) 

 
Voie Economique 

� Permet de présenter l’Ecole Militaire Supérieure de Saint-Cyr  
 (ouverture d’une voie Economique et Sociale) 

 
Voie Technologique  
 

� En fin de première année : 
. 2ème année de DEUG Sciences Eco ou AES après examen en Septembre 
. 1ère année de BTS (admission prioritaire sur avis du conseil de classe) 

� En fin de deuxième année : 
. 3ème année de Licence d’AES après entretien ou examen en Septembre 
. 2ème année de BTS (sur avis du conseil de classe) 

 
� Une grande palette de débouchés    
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LES PREPAS DU LYCEE BELLEPIERRE  

 

 
� D’excellentes conditions de travail et de vie 
 
 Une équipe pédagogique motivée et impliquée 
 
 Des effectifs encore limités 

� Suivi permanent et personnalisé de chaque élève 
� Bonne ambiance de travail : “sérieusement décontractée” 
� Solidarité entre élèves 

 
 Cadre familier et familial 

� Evite les problèmes d’adaptation rencontrés en Métropole 
� Limite les risques d’échec lié au “moral” 

 
� Résultats : Fiabilité et sérieux  
 
 Des résultats remarquables, comparables aux bonnes CPGE métropolitaines  
 (en dehors des  CPGE prestigieuses à recrutement extrêmement sélectif) 
 
Resultats des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre  

Années Inscrits % Admissibles  % Admis  % Intégrés ESC  
1999 33 100 % 97 % 94 % 
2 000 43 100 % 97.7 % 81.4 % 
2 001 37 97.3 % 89 % 59 % 
2 002 49  100 %  100 % 98 % 
2 003 44  100 %  100 % 98 % 
2 004 57 96,5 % 88 % 88 % 
2 005 59 98,3 % 96,6 % 95 % 
2 006 65 97 % 95,5 % 94 % 
2 007 63 100 % 97 % 94 % 
2 008 52 100 % 96 % 96 % 

 

 

Admissions des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre aux concours 2008 
Admissions Parisiennes  Ecricome  ESC et autres 

Voie Scientifique 34,8 % 26,1 % 39,1 % 
Voie Economique 9,5 % 28,6 % 61,9 % 

Voie Technologique 0 % 0 %  100 % 
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LES “PLUS” DE BELLEPIERRE 

 
 

Faire de notre éloignement un atout  
 

� Stages en entreprise en fin de 1ère année    ✈ 
 

Stages de découverte de l'entreprise à la Réunion :  
� un partenariat novateur entre le lycée, le rectorat, le Conseil Régional et 

le Groupe Bernard Hayot , officialisé en octobre 2004 
� 4 semaines en juin au sein des entreprises du GBH  
 (Cotrans, Carrefour, Sorelait,...) 

 
Stages linguistiques et professionnels en Afrique du Sud  (75% des étudiants en 

général): 
� 3 semaines en juillet  
� Hébergement dans une famille d’accueil 
� Placement dans une entreprise   
� Financement intégral par le groupe Bernard Hayot pour trois étudiants 
 méritants sélectionnés par l’équipe pédagogique  

 
Objectifs : 

� Consolidation des compétences linguistiques 
� Sensibilisation au monde de l’entreprise 
� Enrichissement du CV 
� Développement de l’autonomie et de l’esprit d’initiative 

 

� Préparation aux entretiens de personnalité 
 
Une épreuve déterminante des oraux des concours d’entrée 

 
Une préparation efficace... 

� 3 simulations annuelles (participation des deuxièmes années; observation 
des premières années) 
� Jurys composés d’un professeur en CPGE et de deux cadres supérieurs 
réunionnais de tous domaines d’activités 
 

... qui fait ses preuves lors des oraux 
� Contacts directs avec des chefs d’entreprises 
� Etudiants en confiance 
 

Un “plus” déterminant par rapport aux autres Classe s 
Préparatoires 
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INSCRIPTION ET RECRUTEMENT EN CPGE 

 
� Inscription : sur Internet -  

http://www.admission-postbac.fr  
 
Le calendrier définitif des opérations sera diffusé sur le site admission-postabc.fr en 
décembre 2009 
 

 Décembre  : consultation en ligne pour des informations sur les prépas 
 Janvier à mars  : Formulation des vœux d’inscription et téléchargement de 12 dossiers 
maximum 
 Fin mars- Début Avril : Dossiers de candidature à adresser aux établissement 
demandés:  

� Les trois bulletins de Première 
� Les résultats de l’épreuve anticipée de Français 
� Les deux premiers bulletins de Terminale 
� Avis des professeurs de Terminale et du Chef d’Etablissement 

 Envoi des dossiers par l’intermédiaire de votre établissement fin mars 
 Commissions de recrutement dans les lycées demandés à partir de mai (plusieurs 
sessions) 
 Inscription définitive subordonnée à l’obtention du Baccalauréat 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires  
 
�         Choix de la prépa   Ne pas sous-estimer les difficultés liées : 

 
 
 
 
 
 
 
 

Le “moral” compte beaucoup!  
 

� Profil recherché      
 Le futur élève de Classe Prépa est 
 

� Régulier  Eviter les faiblesses majeures dans une discipline 
 

� Motivé Par le type de carrières auxquelles conduisent les  
 Grandes Ecoles de Commerce  

Par le type de formation et d’enseignement d’une CPGE  
 

� Endurant Travaille sérieusement et durablement sans se décourager 
 

� Ouvert Aime les relations avec les autres 
Envisage des emplois centrés sur la communication  

Attention!  
Il est 

important  
de bien 
adapter  

ses voeux 
a son 
profil  

• Aux effectifs pléthoriques de nombreuses CPGE 
métropolitaines. 

• Aux conditions de vie et de travail de nombreuses 
CPGE métropolitaines. 

• A l’’éloignement de son milieu familier. 
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POUR PLUS DE RENSEIGNEMENTS 

 
 
� Auprès du lycée Bellepierre 
 
 
 
� Proviseur :     
  Mr D. PAYET 
 
� Coordonnateurs :   (Contact par l’intermédiaire du lycée, ou par mail) 
 
Voie Scientifique :    Mr D. BENJAMIN  didier.benjamin@wanadoo.fr 
Voie Economique :     Mr R. MARTRENCHAR remy.martrenchar@wanadoo.fr  
Voie Technologique :  Mr M. ASSOUNE  maximin@assoune.com 

 
  

� Auprès du Centre d’Information et 
 d’Orientation 
 
 
 
 
 
� Sur Internet  
 
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
� http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 

 
 Le site d’HEC  
� http://www.hec.fr 

 
 Conférence des Grandes Ecoles 
� http://www.cge.asso.fr  ou   http://www.cge.asso.fr/villesecoles.html 
� http://www.infoprepa.com/ 
   

 Sur les résultats des prépas et les lycées accueillant des prépas 
� http://www.prepa-hec.org/   
� http://www.concours-bce.com/ 

   
 Quelques portraits sur un site pei ! 
� http://www.stgilles.com 
� http://www.prepa974.ift.cx 

 
 
  

Avenue Gaston Monnerville  
B.P. 765   
97475 Saint-Denis Cedex 
Tél :  0262 90 73 25  
Fax : 0262 90 73 39 

48, rue Sainte Marie  
97400 Saint-Denis   
Tél :  0262 21 18 81  
Fax : 0262 21 81 74 
(Scolaires) 
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CONCLUSION : UNE FORMATION ENRICHISSANTE  

 
 
� Ces deux années de Classes Prépa vous apporteront 
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CLASSES  PREPARATOIRES  

 
AUX  

 
GRANDES  ECOLES  DE  COMMERCE  

 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 

Avenue Gaston  Monnerville - B.P. 765  
 97 475 Saint-Denis Cédex 

Tél : 0262 90 73 00 - Fax : 0262 90 73 39  
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QU’EST-CE QU’UNE PREPA HEC ? 

 
 
� Qu’est-ce qu’une CPGE?  
 
 
 Préparation en deux ou trois ans aux 

Concours d'Entrée aux Grandes Ecoles de 
Commerce 

 
 
 
 
� Avenir professionnel 

   

 
�Cadre, Décideur , 
Manager ... 
 
 
�Bon niveau de 
rémunération  
 
 
�Carrières 
motivantes        
 
 
 
 
 
 
 

� Une pédagogie efficace et formatrice 
 
 Un encadrement important 

� Une équipe pédagogique motivée 
� Suivi personnalisé 
� Solidarité 

 
 Un contrôle régulier et fréquent des connaissances, à l’écrit et à l’oral 

� Savoir  
� Méthodes de travail    

Terminal es S, ES, STT, L

Classes Prepa 
Economiques et  
Commercial es

Grandes Ecol es 
de Commerce 

 

Audit et 
Controle

Ressources 
Humaines

Marketing

Finance
Grande 

Distribution

Gestion Vente

Commerce 
International
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STRUCTURE  
DES CLASSES PREPARATOIRES AUX  
GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
 
� Cursus en 2 ou 3 ans 
 La Première  Année ne se redouble pas, sauf cas très exceptionnel 
 La Deuxième Année peut se redoubler 

(Peu d’élèves du Lycée Bellepierre y ont eu recours) 
 
� Quatre voies pour quatre recrutements,  

toutes représentées à la Réunion  
 
 Voie Scientifique 

Dominantes :   Mathématiques 
Bac :   S toutes spécialités 

 
 Voie Economique 

Dominantes :   Analyse Economique et Historique des   
Sociétes Contemporaines (AEHSC) 

Bac :   ES toutes spécialités + L spécialité mathématiques 
 
 Voie Technologique 

Dominantes :   Economie, Droit, Techniques de Gestion 
Bac :   STT toutes spécialités 

 
 Voie Littéraire ( Lycée Leconte de Lisle) 

Bac :   L toutes spécialités 

 
� A la Réunion : 6 classes au Lycée Bellepierre 
 
 Voies Scientifiques et Economiques  

Première et Deuxième Années 
Ouverture en Septembre 1990 à la Chambre de Commerce 
Ouverture en Septembre 1993 à Bellepierre 
Préparation sur deux ans à partir de Septembre 1996 (mesure nationale) 

 
 Voie Technologique  

Première Année : ouverture en Septembre  2000  
Deuxième Année :  ouverture en Septembre  2001 
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ORGANISATION DU TRAVAIL EN CPGE 

 
� Horaires 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 9 8 6 
HGE * 6   
AEHSC *  6  
TGI *   4 
LV I 3 3 4 
LV II 3 3      5  / 4 ** 
Philosophie 3 3     3 / 4 ** 
Economie 1 (facultatif) 2 4 
Lettres 3 3 3 
Droit   3 
Total 28 28      32 / 31 ** 

 
* HGE Histoire et Géographie Economiques AEHSC Analyse Economique et Historique des Sociétés 

TGI Techniques et Gestion et Informatique   Contemporaines 
**  Première Année / Deuxième Année 
 
� Calendrier spécifique : priorité à la régularité 
 Rythme : 4 semaines de cours pour une semaine de vacances 
 30 semaines de cours en première année, 25 semaines en deuxième année 
 Reprise des cours en janvier, concours fin avril - début mai 
 
� Contrôle des connaissances à l’écrit 
 Un Devoir Surveillé chaque semaine - planning annuel 
 Deux Concours Blancs (Sigmas), fin Décembre et fin Mai  /  Mars  **  
 
� Interrogations orales (Colles)    Nombre Mensuel de Colles 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 2 2 2 
Culture Générale 
(Lettres ou Philo) 

2 2 2 

LV I 1 1 2 
LV II 1 1 2 
HGE ou AEHSC 
ou Eco-Droit 

2 2 4 

Informatique 1 (TP) 1 (TP) 4 (TGI) 
 Soit 2 ou 3 colles de 20 minutes par semaine et par élève 

� Faire le point sur les lacunes et les notions mal assimilées 
� Régularité  et suivi du travail personnel  
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CONCOURS D’ENTREE AUX GRANDES ECOLES DE 
COMMERCE 

 
 
� Ecrit 
 Des épreuves communes aux trois voies 

Lettres, philosophie et langues 
 Des épreuves spécifiques aux différentes voies 

Mathématiques (programmes différenciés) 
Dominantes de chaque voie : (Histoire-Géographie-Géopolitique/Analyse 
Economique et Historique/Economie, Droit, Gestion 

 
� Oral : le “deuxième concours” 
 Sous réserve d’admissibilité aux écrits 
 Toutes les épreuves sont communes aux trois voies (sauf HEC  et ESCP) 
 Un entretien de personnalité  

� Fort coefficient 
� Un jury composé de professeurs de l’école et de chefs d’entreprise 

 
� Profil recherché  par les Ecoles 
 
 

� Curiosité 
� Culture générale 
� Se tenir informé 
� Aptitudes relationnelles 

                
            

 
 
 

 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires 
   
� Déroulement des épreuves  
 Ecrit :  Sur place, au Lycée  Bellepierre 
 Oral :  Dans les écoles présentées 

� Financement du voyage (mesure Girardin)  
 
� Frais d’inscription aux Concours  
 Entre 75 et 150 Euros (aménagements pour les boursiers et partenanaires du lycées 
Bellepierre) par groupement d’Ecoles. 
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LES GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
� Les grandes familles d’Ecoles de Commerce  
 Par ordre de réputation décroissant 

� “Les Parisiennes” : les plus prestigieuses  
 HEC   Ecole des Hautes Etudes de Commerce 

ESSEC  Ecole Supérieure des Sciences Economiques et  Commerciales 
ESCP - EAP  Ecole Supérieure de Commerce de Paris  
   Ecole européenne des Affaires de Paris 
EML   Ecole de Management de Lyon  (ex ESCL)  
EDHEC  Ecole Des Hautes Etudes Commerciales  
AUDENCIA  ESC Nantes 
   ESC Grenoble 

� Les préparationnaires de Bellepierre intègrent régulièrement les Parisiennes 

� Groupe Ecricome : juste après 
Ecoles Supérieures de Commerce = Sup de Co 

ESC de Rouen, Marseille, Bordeaux, Reims, Toulouse 
ICN   Institut Commercial de Nancy 
ESCEM Tours-Poitiers  

� Autres ESC : le gros du peloton 
Amiens  Brest-Bretagne Chambéry Dijon Pau Tours  
CERAM (Nice)  Clermont La Rochelle Lille  Troyes 
Rennes  Montpellier Saint-Etienne Nice  Le Havre-Caen 

� La quasi-totalité des préparationnaires de Bellepierre est admise dans ces Ecoles 
� “Petites” Grandes Ecoles de Commerce : privées ou à Concours 

indépendants; niveaux et réputations inégales 
INSEEC (Bordeaux, Paris) ESLSCA ESG  ISG  
ESC Compiègne,   HESTRAD ESCO  ESC Toulon 
ISCID (Dunkerque)  ESC Meaux EDC Ecole des Cadres  

 
� Places mises au concours      6 700 places pour 7000 préparationnaires 

environ 
 
� Organisation de la scolarité dans les Ecoles de Com merce  
 Deux années à vocation généraliste 

� Première Année  : Base  des matières du Commerce  (marketing, distribution), de  
la Gestion (Comptabilité, Analyse Financière)     

   Formation en Langues et Culture Générale 
� Deuxième Année  : Approfondissement  et nouveautés (management des ressources 

humaines, analyse des coûts) 
� Stages en entreprises, année de césure (courant) 
� Troisième Année :  Spécialisation  (marketing, finance, commerce international,  

audit et contrôle, grande distribution...) 
� Stage long (pré embauche) 

 Possibilités d’études complémentaires (3° cycles e n Université, à l’étranger...) 
 
� Sites Web : Surfez sur le Net pour découvrir ces Ec oles...  
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
 http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 
 http://cge.asso.fr/cadre_ecole.html 
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FINANCEMENT DES ETUDES EN ECOLE DE COMMERCE  

 
 
� Coût des études  
 Les Ecoles de Commerce sont des écoles privées, bénéficiant de partenariats avec des 

entreprises ou des Chambres de Commerce et d’Industrie 
 Frais de scolarité annuels : entre 800 et 6 000 Euros 

en moyenne 4 500 Euros, soit 30 000 Francs par an 
 
� De  nombreuses possibilités de financement  
 

� Alternance 
� Apprentissage 
� Bourses nationales 
� Aides directes de l’Ecole 
� Activités rémunérées au sein des “Juniors Entreprises” 
et des 

Associations proposant de petits jobs 
� Prêts proposés par les banques à faible taux, 
remboursables après 

 obtention du premier emploi 
 
 
  

Etant donnés   
� le type de carrières   
� le niveau de rémunération  

auxquels les Ecoles de Commerce permettent de prétendre,  
 l’étudiant doit considérer cette formation comme un  

     INVESTISSEMENT !    
 
 
� Pour vous convaincre  
 Consulter par exemple le site d’HEC : http://www.hec.fr 
 

� 

Ces frais ne sont pas un obstacle reel, 
Quelle que soit la condition sociale 
de l’etudiant  
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DEBOUCHES APRES UNE CLASSE PREPARATOIRE  

 
� Taux d’intégration des Ecoles de Commerce 

� De très forts taux de réussite (quasiment 100 %)  
 
� Convention d’équivalence avec l’Université 
  

� Dans le cadre de la réforme LMD, un élève de CPGE peut demander auprès de 
l’Université de La Réunion la validation des enseignements qu’il a suivis en CPGE, 
sous la forme de crédits d’enseignement européens (ECTS). 
 

� En fonction des résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou 
plusieurs concours préparés, l’élève peut se voir attribuer 60 ECTS à l’issue de sa 
première année et 120 ECTS à l’issue de la seconde année. 

 

� Pour chaque unité d’enseignement, des notes sont attribuées à l’étudiant par le 
conseil de fin d’année scolaire des professeurs du Lycée Bellepierre, en fonction des 
résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou plusieurs concours 
préparés. 

 

� Dans la discipline de spécialisation de l’étudiant (notion de majeure), l’Université 
pourra exiger que l’étudiant réalise un dossier personnel à partir d’un thème d’études 
en relation avec les enseignements suivis en CPGE. Le choix du sujet du dossier 
relève de l’Université. 

 
 
� Autres issues possibles 
 
Toutes voies  

� IEP (Instituts d’études Politiques) sur Concours 
� L’admissibilité  aux Ecoles HEC, ESSEC, ESCP, EDHEC et EML 

permet de se présenter aux  
oraux  d’admission à l’Ecole Normale Supérieure de Cachan  
(dispense des épreuves écrites : B.O. n° 44 du 30 /  11 / 95) 

 
Voie Economique 

� Permet de présenter l’Ecole Militaire Supérieure de Saint-Cyr  
 (ouverture d’une voie Economique et Sociale) 

 
Voie Technologique  
 

� En fin de première année : 
. 2ème année de DEUG Sciences Eco ou AES après examen en Septembre 
. 1ère année de BTS (admission prioritaire sur avis du conseil de classe) 

� En fin de deuxième année : 
. 3ème année de Licence d’AES après entretien ou examen en Septembre 
. 2ème année de BTS (sur avis du conseil de classe) 

 
� Une grande palette de débouchés    
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LES PREPAS DU LYCEE BELLEPIERRE  

 

 
� D’excellentes conditions de travail et de vie 
 
 Une équipe pédagogique motivée et impliquée 
 
 Des effectifs encore limités 

� Suivi permanent et personnalisé de chaque élève 
� Bonne ambiance de travail : “sérieusement décontractée” 
� Solidarité entre élèves 

 
 Cadre familier et familial 

� Evite les problèmes d’adaptation rencontrés en Métropole 
� Limite les risques d’échec lié au “moral” 

 
� Résultats : Fiabilité et sérieux  
 
 Des résultats remarquables, comparables aux bonnes CPGE métropolitaines  
 (en dehors des  CPGE prestigieuses à recrutement extrêmement sélectif) 
 
Resultats des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre  

Années Inscrits % Admissibles  % Admis  % Intégrés ESC  
1999 33 100 % 97 % 94 % 
2 000 43 100 % 97.7 % 81.4 % 
2 001 37 97.3 % 89 % 59 % 
2 002 49  100 %  100 % 98 % 
2 003 44  100 %  100 % 98 % 
2 004 57 96,5 % 88 % 88 % 
2 005 59 98,3 % 96,6 % 95 % 
2 006 65 97 % 95,5 % 94 % 
2 007 63 100 % 97 % 94 % 
2 008 52 100 % 96 % 96 % 

 

 

Admissions des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre aux concours 2008 
Admissions Parisiennes  Ecricome  ESC et autres 

Voie Scientifique 34,8 % 26,1 % 39,1 % 
Voie Economique 9,5 % 28,6 % 61,9 % 

Voie Technologique 0 % 0 %  100 % 
 

 
 



     
CPGE Commerciales 11/ 14 Année scolaire 2009/2010 

 

LES “PLUS” DE BELLEPIERRE 

 
 

Faire de notre éloignement un atout  
 

� Stages en entreprise en fin de 1ère année    ✈ 
 

Stages de découverte de l'entreprise à la Réunion :  
� un partenariat novateur entre le lycée, le rectorat, le Conseil Régional et 

le Groupe Bernard Hayot , officialisé en octobre 2004 
� 4 semaines en juin au sein des entreprises du GBH  
 (Cotrans, Carrefour, Sorelait,...) 

 
Stages linguistiques et professionnels en Afrique du Sud  (75% des étudiants en 

général): 
� 3 semaines en juillet  
� Hébergement dans une famille d’accueil 
� Placement dans une entreprise   
� Financement intégral par le groupe Bernard Hayot pour trois étudiants 
 méritants sélectionnés par l’équipe pédagogique  

 
Objectifs : 

� Consolidation des compétences linguistiques 
� Sensibilisation au monde de l’entreprise 
� Enrichissement du CV 
� Développement de l’autonomie et de l’esprit d’initiative 

 

� Préparation aux entretiens de personnalité 
 
Une épreuve déterminante des oraux des concours d’entrée 

 
Une préparation efficace... 

� 3 simulations annuelles (participation des deuxièmes années; observation 
des premières années) 
� Jurys composés d’un professeur en CPGE et de deux cadres supérieurs 
réunionnais de tous domaines d’activités 
 

... qui fait ses preuves lors des oraux 
� Contacts directs avec des chefs d’entreprises 
� Etudiants en confiance 
 

Un “plus” déterminant par rapport aux autres Classe s 
Préparatoires 
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INSCRIPTION ET RECRUTEMENT EN CPGE 

 
� Inscription : sur Internet -  

http://www.admission-postbac.fr  
 
Le calendrier définitif des opérations sera diffusé sur le site admission-postabc.fr en 
décembre 2009 
 

 Décembre  : consultation en ligne pour des informations sur les prépas 
 Janvier à mars  : Formulation des vœux d’inscription et téléchargement de 12 dossiers 
maximum 
 Fin mars- Début Avril : Dossiers de candidature à adresser aux établissement 
demandés:  

� Les trois bulletins de Première 
� Les résultats de l’épreuve anticipée de Français 
� Les deux premiers bulletins de Terminale 
� Avis des professeurs de Terminale et du Chef d’Etablissement 

 Envoi des dossiers par l’intermédiaire de votre établissement fin mars 
 Commissions de recrutement dans les lycées demandés à partir de mai (plusieurs 
sessions) 
 Inscription définitive subordonnée à l’obtention du Baccalauréat 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires  
 
�         Choix de la prépa   Ne pas sous-estimer les difficultés liées : 

 
 
 
 
 
 
 
 

Le “moral” compte beaucoup!  
 

� Profil recherché      
 Le futur élève de Classe Prépa est 
 

� Régulier  Eviter les faiblesses majeures dans une discipline 
 

� Motivé Par le type de carrières auxquelles conduisent les  
 Grandes Ecoles de Commerce  

Par le type de formation et d’enseignement d’une CPGE  
 

� Endurant Travaille sérieusement et durablement sans se décourager 
 

� Ouvert Aime les relations avec les autres 
Envisage des emplois centrés sur la communication  

Attention!  
Il est 

important  
de bien 
adapter  

ses voeux 
a son 
profil  

• Aux effectifs pléthoriques de nombreuses CPGE 
métropolitaines. 

• Aux conditions de vie et de travail de nombreuses 
CPGE métropolitaines. 

• A l’’éloignement de son milieu familier. 
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POUR PLUS DE RENSEIGNEMENTS 

 
 
� Auprès du lycée Bellepierre 
 
 
 
� Proviseur :     
  Mr D. PAYET 
 
� Coordonnateurs :   (Contact par l’intermédiaire du lycée, ou par mail) 
 
Voie Scientifique :    Mr D. BENJAMIN  didier.benjamin@wanadoo.fr 
Voie Economique :     Mr R. MARTRENCHAR remy.martrenchar@wanadoo.fr  
Voie Technologique :  Mr M. ASSOUNE  maximin@assoune.com 

 
  

� Auprès du Centre d’Information et 
 d’Orientation 
 
 
 
 
 
� Sur Internet  
 
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
� http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 

 
 Le site d’HEC  
� http://www.hec.fr 

 
 Conférence des Grandes Ecoles 
� http://www.cge.asso.fr  ou   http://www.cge.asso.fr/villesecoles.html 
� http://www.infoprepa.com/ 
   

 Sur les résultats des prépas et les lycées accueillant des prépas 
� http://www.prepa-hec.org/   
� http://www.concours-bce.com/ 

   
 Quelques portraits sur un site pei ! 
� http://www.stgilles.com 
� http://www.prepa974.ift.cx 

 
 
  

Avenue Gaston Monnerville  
B.P. 765   
97475 Saint-Denis Cedex 
Tél :  0262 90 73 25  
Fax : 0262 90 73 39 

48, rue Sainte Marie  
97400 Saint-Denis   
Tél :  0262 21 18 81  
Fax : 0262 21 81 74 
(Scolaires) 
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CONCLUSION : UNE FORMATION ENRICHISSANTE  

 
 
� Ces deux années de Classes Prépa vous apporteront 
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Avenue Gaston  Monnerville - B.P. 765  
 97 475 Saint-Denis Cédex 

Tél : 0262 90 73 00 - Fax : 0262 90 73 39  
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QU’EST-CE QU’UNE PREPA HEC ? 

 
 
� Qu’est-ce qu’une CPGE?  
 
 
 Préparation en deux ou trois ans aux 

Concours d'Entrée aux Grandes Ecoles de 
Commerce 

 
 
 
 
� Avenir professionnel 

   

 
�Cadre, Décideur , 
Manager ... 
 
 
�Bon niveau de 
rémunération  
 
 
�Carrières 
motivantes        
 
 
 
 
 
 
 

� Une pédagogie efficace et formatrice 
 
 Un encadrement important 

� Une équipe pédagogique motivée 
� Suivi personnalisé 
� Solidarité 

 
 Un contrôle régulier et fréquent des connaissances, à l’écrit et à l’oral 

� Savoir  
� Méthodes de travail    

Terminal es S, ES, STT, L

Classes Prepa 
Economiques et  
Commercial es

Grandes Ecol es 
de Commerce 

 

Audit et 
Controle

Ressources 
Humaines

Marketing

Finance
Grande 

Distribution

Gestion Vente

Commerce 
International
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STRUCTURE  
DES CLASSES PREPARATOIRES AUX  
GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
 
� Cursus en 2 ou 3 ans 
 La Première  Année ne se redouble pas, sauf cas très exceptionnel 
 La Deuxième Année peut se redoubler 

(Peu d’élèves du Lycée Bellepierre y ont eu recours) 
 
� Quatre voies pour quatre recrutements,  

toutes représentées à la Réunion  
 
 Voie Scientifique 

Dominantes :   Mathématiques 
Bac :   S toutes spécialités 

 
 Voie Economique 

Dominantes :   Analyse Economique et Historique des   
Sociétes Contemporaines (AEHSC) 

Bac :   ES toutes spécialités + L spécialité mathématiques 
 
 Voie Technologique 

Dominantes :   Economie, Droit, Techniques de Gestion 
Bac :   STT toutes spécialités 

 
 Voie Littéraire ( Lycée Leconte de Lisle) 

Bac :   L toutes spécialités 

 
� A la Réunion : 6 classes au Lycée Bellepierre 
 
 Voies Scientifiques et Economiques  

Première et Deuxième Années 
Ouverture en Septembre 1990 à la Chambre de Commerce 
Ouverture en Septembre 1993 à Bellepierre 
Préparation sur deux ans à partir de Septembre 1996 (mesure nationale) 

 
 Voie Technologique  

Première Année : ouverture en Septembre  2000  
Deuxième Année :  ouverture en Septembre  2001 
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ORGANISATION DU TRAVAIL EN CPGE 

 
� Horaires 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 9 8 6 
HGE * 6   
AEHSC *  6  
TGI *   4 
LV I 3 3 4 
LV II 3 3      5  / 4 ** 
Philosophie 3 3     3 / 4 ** 
Economie 1 (facultatif) 2 4 
Lettres 3 3 3 
Droit   3 
Total 28 28      32 / 31 ** 

 
* HGE Histoire et Géographie Economiques AEHSC Analyse Economique et Historique des Sociétés 

TGI Techniques et Gestion et Informatique   Contemporaines 
**  Première Année / Deuxième Année 
 
� Calendrier spécifique : priorité à la régularité 
 Rythme : 4 semaines de cours pour une semaine de vacances 
 30 semaines de cours en première année, 25 semaines en deuxième année 
 Reprise des cours en janvier, concours fin avril - début mai 
 
� Contrôle des connaissances à l’écrit 
 Un Devoir Surveillé chaque semaine - planning annuel 
 Deux Concours Blancs (Sigmas), fin Décembre et fin Mai  /  Mars  **  
 
� Interrogations orales (Colles)    Nombre Mensuel de Colles 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 2 2 2 
Culture Générale 
(Lettres ou Philo) 

2 2 2 

LV I 1 1 2 
LV II 1 1 2 
HGE ou AEHSC 
ou Eco-Droit 

2 2 4 

Informatique 1 (TP) 1 (TP) 4 (TGI) 
 Soit 2 ou 3 colles de 20 minutes par semaine et par élève 

� Faire le point sur les lacunes et les notions mal assimilées 
� Régularité  et suivi du travail personnel  
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CONCOURS D’ENTREE AUX GRANDES ECOLES DE 
COMMERCE 

 
 
� Ecrit 
 Des épreuves communes aux trois voies 

Lettres, philosophie et langues 
 Des épreuves spécifiques aux différentes voies 

Mathématiques (programmes différenciés) 
Dominantes de chaque voie : (Histoire-Géographie-Géopolitique/Analyse 
Economique et Historique/Economie, Droit, Gestion 

 
� Oral : le “deuxième concours” 
 Sous réserve d’admissibilité aux écrits 
 Toutes les épreuves sont communes aux trois voies (sauf HEC  et ESCP) 
 Un entretien de personnalité  

� Fort coefficient 
� Un jury composé de professeurs de l’école et de chefs d’entreprise 

 
� Profil recherché  par les Ecoles 
 
 

� Curiosité 
� Culture générale 
� Se tenir informé 
� Aptitudes relationnelles 

                
            

 
 
 

 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires 
   
� Déroulement des épreuves  
 Ecrit :  Sur place, au Lycée  Bellepierre 
 Oral :  Dans les écoles présentées 

� Financement du voyage (mesure Girardin)  
 
� Frais d’inscription aux Concours  
 Entre 75 et 150 Euros (aménagements pour les boursiers et partenanaires du lycées 
Bellepierre) par groupement d’Ecoles. 
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LES GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
� Les grandes familles d’Ecoles de Commerce  
 Par ordre de réputation décroissant 

� “Les Parisiennes” : les plus prestigieuses  
 HEC   Ecole des Hautes Etudes de Commerce 

ESSEC  Ecole Supérieure des Sciences Economiques et  Commerciales 
ESCP - EAP  Ecole Supérieure de Commerce de Paris  
   Ecole européenne des Affaires de Paris 
EML   Ecole de Management de Lyon  (ex ESCL)  
EDHEC  Ecole Des Hautes Etudes Commerciales  
AUDENCIA  ESC Nantes 
   ESC Grenoble 

� Les préparationnaires de Bellepierre intègrent régulièrement les Parisiennes 

� Groupe Ecricome : juste après 
Ecoles Supérieures de Commerce = Sup de Co 

ESC de Rouen, Marseille, Bordeaux, Reims, Toulouse 
ICN   Institut Commercial de Nancy 
ESCEM Tours-Poitiers  

� Autres ESC : le gros du peloton 
Amiens  Brest-Bretagne Chambéry Dijon Pau Tours  
CERAM (Nice)  Clermont La Rochelle Lille  Troyes 
Rennes  Montpellier Saint-Etienne Nice  Le Havre-Caen 

� La quasi-totalité des préparationnaires de Bellepierre est admise dans ces Ecoles 
� “Petites” Grandes Ecoles de Commerce : privées ou à Concours 

indépendants; niveaux et réputations inégales 
INSEEC (Bordeaux, Paris) ESLSCA ESG  ISG  
ESC Compiègne,   HESTRAD ESCO  ESC Toulon 
ISCID (Dunkerque)  ESC Meaux EDC Ecole des Cadres  

 
� Places mises au concours      6 700 places pour 7000 préparationnaires 

environ 
 
� Organisation de la scolarité dans les Ecoles de Com merce  
 Deux années à vocation généraliste 

� Première Année  : Base  des matières du Commerce  (marketing, distribution), de  
la Gestion (Comptabilité, Analyse Financière)     

   Formation en Langues et Culture Générale 
� Deuxième Année  : Approfondissement  et nouveautés (management des ressources 

humaines, analyse des coûts) 
� Stages en entreprises, année de césure (courant) 
� Troisième Année :  Spécialisation  (marketing, finance, commerce international,  

audit et contrôle, grande distribution...) 
� Stage long (pré embauche) 

 Possibilités d’études complémentaires (3° cycles e n Université, à l’étranger...) 
 
� Sites Web : Surfez sur le Net pour découvrir ces Ec oles...  
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
 http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 
 http://cge.asso.fr/cadre_ecole.html 
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FINANCEMENT DES ETUDES EN ECOLE DE COMMERCE  

 
 
� Coût des études  
 Les Ecoles de Commerce sont des écoles privées, bénéficiant de partenariats avec des 

entreprises ou des Chambres de Commerce et d’Industrie 
 Frais de scolarité annuels : entre 800 et 6 000 Euros 

en moyenne 4 500 Euros, soit 30 000 Francs par an 
 
� De  nombreuses possibilités de financement  
 

� Alternance 
� Apprentissage 
� Bourses nationales 
� Aides directes de l’Ecole 
� Activités rémunérées au sein des “Juniors Entreprises” 
et des 

Associations proposant de petits jobs 
� Prêts proposés par les banques à faible taux, 
remboursables après 

 obtention du premier emploi 
 
 
  

Etant donnés   
� le type de carrières   
� le niveau de rémunération  

auxquels les Ecoles de Commerce permettent de prétendre,  
 l’étudiant doit considérer cette formation comme un  

     INVESTISSEMENT !    
 
 
� Pour vous convaincre  
 Consulter par exemple le site d’HEC : http://www.hec.fr 
 

� 

Ces frais ne sont pas un obstacle reel, 
Quelle que soit la condition sociale 
de l’etudiant  
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DEBOUCHES APRES UNE CLASSE PREPARATOIRE  

 
� Taux d’intégration des Ecoles de Commerce 

� De très forts taux de réussite (quasiment 100 %)  
 
� Convention d’équivalence avec l’Université 
  

� Dans le cadre de la réforme LMD, un élève de CPGE peut demander auprès de 
l’Université de La Réunion la validation des enseignements qu’il a suivis en CPGE, 
sous la forme de crédits d’enseignement européens (ECTS). 
 

� En fonction des résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou 
plusieurs concours préparés, l’élève peut se voir attribuer 60 ECTS à l’issue de sa 
première année et 120 ECTS à l’issue de la seconde année. 

 

� Pour chaque unité d’enseignement, des notes sont attribuées à l’étudiant par le 
conseil de fin d’année scolaire des professeurs du Lycée Bellepierre, en fonction des 
résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou plusieurs concours 
préparés. 

 

� Dans la discipline de spécialisation de l’étudiant (notion de majeure), l’Université 
pourra exiger que l’étudiant réalise un dossier personnel à partir d’un thème d’études 
en relation avec les enseignements suivis en CPGE. Le choix du sujet du dossier 
relève de l’Université. 

 
 
� Autres issues possibles 
 
Toutes voies  

� IEP (Instituts d’études Politiques) sur Concours 
� L’admissibilité  aux Ecoles HEC, ESSEC, ESCP, EDHEC et EML 

permet de se présenter aux  
oraux  d’admission à l’Ecole Normale Supérieure de Cachan  
(dispense des épreuves écrites : B.O. n° 44 du 30 /  11 / 95) 

 
Voie Economique 

� Permet de présenter l’Ecole Militaire Supérieure de Saint-Cyr  
 (ouverture d’une voie Economique et Sociale) 

 
Voie Technologique  
 

� En fin de première année : 
. 2ème année de DEUG Sciences Eco ou AES après examen en Septembre 
. 1ère année de BTS (admission prioritaire sur avis du conseil de classe) 

� En fin de deuxième année : 
. 3ème année de Licence d’AES après entretien ou examen en Septembre 
. 2ème année de BTS (sur avis du conseil de classe) 

 
� Une grande palette de débouchés    
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LES PREPAS DU LYCEE BELLEPIERRE  

 

 
� D’excellentes conditions de travail et de vie 
 
 Une équipe pédagogique motivée et impliquée 
 
 Des effectifs encore limités 

� Suivi permanent et personnalisé de chaque élève 
� Bonne ambiance de travail : “sérieusement décontractée” 
� Solidarité entre élèves 

 
 Cadre familier et familial 

� Evite les problèmes d’adaptation rencontrés en Métropole 
� Limite les risques d’échec lié au “moral” 

 
� Résultats : Fiabilité et sérieux  
 
 Des résultats remarquables, comparables aux bonnes CPGE métropolitaines  
 (en dehors des  CPGE prestigieuses à recrutement extrêmement sélectif) 
 
Resultats des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre  

Années Inscrits % Admissibles  % Admis  % Intégrés ESC  
1999 33 100 % 97 % 94 % 
2 000 43 100 % 97.7 % 81.4 % 
2 001 37 97.3 % 89 % 59 % 
2 002 49  100 %  100 % 98 % 
2 003 44  100 %  100 % 98 % 
2 004 57 96,5 % 88 % 88 % 
2 005 59 98,3 % 96,6 % 95 % 
2 006 65 97 % 95,5 % 94 % 
2 007 63 100 % 97 % 94 % 
2 008 52 100 % 96 % 96 % 

 

 

Admissions des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre aux concours 2008 
Admissions Parisiennes  Ecricome  ESC et autres 

Voie Scientifique 34,8 % 26,1 % 39,1 % 
Voie Economique 9,5 % 28,6 % 61,9 % 

Voie Technologique 0 % 0 %  100 % 
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LES “PLUS” DE BELLEPIERRE 

 
 

Faire de notre éloignement un atout  
 

� Stages en entreprise en fin de 1ère année    ✈ 
 

Stages de découverte de l'entreprise à la Réunion :  
� un partenariat novateur entre le lycée, le rectorat, le Conseil Régional et 

le Groupe Bernard Hayot , officialisé en octobre 2004 
� 4 semaines en juin au sein des entreprises du GBH  
 (Cotrans, Carrefour, Sorelait,...) 

 
Stages linguistiques et professionnels en Afrique du Sud  (75% des étudiants en 

général): 
� 3 semaines en juillet  
� Hébergement dans une famille d’accueil 
� Placement dans une entreprise   
� Financement intégral par le groupe Bernard Hayot pour trois étudiants 
 méritants sélectionnés par l’équipe pédagogique  

 
Objectifs : 

� Consolidation des compétences linguistiques 
� Sensibilisation au monde de l’entreprise 
� Enrichissement du CV 
� Développement de l’autonomie et de l’esprit d’initiative 

 

� Préparation aux entretiens de personnalité 
 
Une épreuve déterminante des oraux des concours d’entrée 

 
Une préparation efficace... 

� 3 simulations annuelles (participation des deuxièmes années; observation 
des premières années) 
� Jurys composés d’un professeur en CPGE et de deux cadres supérieurs 
réunionnais de tous domaines d’activités 
 

... qui fait ses preuves lors des oraux 
� Contacts directs avec des chefs d’entreprises 
� Etudiants en confiance 
 

Un “plus” déterminant par rapport aux autres Classe s 
Préparatoires 
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INSCRIPTION ET RECRUTEMENT EN CPGE 

 
� Inscription : sur Internet -  

http://www.admission-postbac.fr  
 
Le calendrier définitif des opérations sera diffusé sur le site admission-postabc.fr en 
décembre 2009 
 

 Décembre  : consultation en ligne pour des informations sur les prépas 
 Janvier à mars  : Formulation des vœux d’inscription et téléchargement de 12 dossiers 
maximum 
 Fin mars- Début Avril : Dossiers de candidature à adresser aux établissement 
demandés:  

� Les trois bulletins de Première 
� Les résultats de l’épreuve anticipée de Français 
� Les deux premiers bulletins de Terminale 
� Avis des professeurs de Terminale et du Chef d’Etablissement 

 Envoi des dossiers par l’intermédiaire de votre établissement fin mars 
 Commissions de recrutement dans les lycées demandés à partir de mai (plusieurs 
sessions) 
 Inscription définitive subordonnée à l’obtention du Baccalauréat 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires  
 
�         Choix de la prépa   Ne pas sous-estimer les difficultés liées : 

 
 
 
 
 
 
 
 

Le “moral” compte beaucoup!  
 

� Profil recherché      
 Le futur élève de Classe Prépa est 
 

� Régulier  Eviter les faiblesses majeures dans une discipline 
 

� Motivé Par le type de carrières auxquelles conduisent les  
 Grandes Ecoles de Commerce  

Par le type de formation et d’enseignement d’une CPGE  
 

� Endurant Travaille sérieusement et durablement sans se décourager 
 

� Ouvert Aime les relations avec les autres 
Envisage des emplois centrés sur la communication  

Attention!  
Il est 

important  
de bien 
adapter  

ses voeux 
a son 
profil  

• Aux effectifs pléthoriques de nombreuses CPGE 
métropolitaines. 

• Aux conditions de vie et de travail de nombreuses 
CPGE métropolitaines. 

• A l’’éloignement de son milieu familier. 
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POUR PLUS DE RENSEIGNEMENTS 

 
 
� Auprès du lycée Bellepierre 
 
 
 
� Proviseur :     
  Mr D. PAYET 
 
� Coordonnateurs :   (Contact par l’intermédiaire du lycée, ou par mail) 
 
Voie Scientifique :    Mr D. BENJAMIN  didier.benjamin@wanadoo.fr 
Voie Economique :     Mr R. MARTRENCHAR remy.martrenchar@wanadoo.fr  
Voie Technologique :  Mr M. ASSOUNE  maximin@assoune.com 

 
  

� Auprès du Centre d’Information et 
 d’Orientation 
 
 
 
 
 
� Sur Internet  
 
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
� http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 

 
 Le site d’HEC  
� http://www.hec.fr 

 
 Conférence des Grandes Ecoles 
� http://www.cge.asso.fr  ou   http://www.cge.asso.fr/villesecoles.html 
� http://www.infoprepa.com/ 
   

 Sur les résultats des prépas et les lycées accueillant des prépas 
� http://www.prepa-hec.org/   
� http://www.concours-bce.com/ 

   
 Quelques portraits sur un site pei ! 
� http://www.stgilles.com 
� http://www.prepa974.ift.cx 

 
 
  

Avenue Gaston Monnerville  
B.P. 765   
97475 Saint-Denis Cedex 
Tél :  0262 90 73 25  
Fax : 0262 90 73 39 

48, rue Sainte Marie  
97400 Saint-Denis   
Tél :  0262 21 18 81  
Fax : 0262 21 81 74 
(Scolaires) 
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CONCLUSION : UNE FORMATION ENRICHISSANTE  

 
 
� Ces deux années de Classes Prépa vous apporteront 
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QU’EST-CE QU’UNE PREPA HEC ? 

 
 
� Qu’est-ce qu’une CPGE?  
 
 
 Préparation en deux ou trois ans aux 

Concours d'Entrée aux Grandes Ecoles de 
Commerce 

 
 
 
 
� Avenir professionnel 

   

 
�Cadre, Décideur , 
Manager ... 
 
 
�Bon niveau de 
rémunération  
 
 
�Carrières 
motivantes        
 
 
 
 
 
 
 

� Une pédagogie efficace et formatrice 
 
 Un encadrement important 

� Une équipe pédagogique motivée 
� Suivi personnalisé 
� Solidarité 

 
 Un contrôle régulier et fréquent des connaissances, à l’écrit et à l’oral 

� Savoir  
� Méthodes de travail    

Terminal es S, ES, STT, L

Classes Prepa 
Economiques et  
Commercial es

Grandes Ecol es 
de Commerce 

 

Audit et 
Controle

Ressources 
Humaines

Marketing

Finance
Grande 

Distribution

Gestion Vente

Commerce 
International
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STRUCTURE  
DES CLASSES PREPARATOIRES AUX  
GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
 
� Cursus en 2 ou 3 ans 
 La Première  Année ne se redouble pas, sauf cas très exceptionnel 
 La Deuxième Année peut se redoubler 

(Peu d’élèves du Lycée Bellepierre y ont eu recours) 
 
� Quatre voies pour quatre recrutements,  

toutes représentées à la Réunion  
 
 Voie Scientifique 

Dominantes :   Mathématiques 
Bac :   S toutes spécialités 

 
 Voie Economique 

Dominantes :   Analyse Economique et Historique des   
Sociétes Contemporaines (AEHSC) 

Bac :   ES toutes spécialités + L spécialité mathématiques 
 
 Voie Technologique 

Dominantes :   Economie, Droit, Techniques de Gestion 
Bac :   STT toutes spécialités 

 
 Voie Littéraire ( Lycée Leconte de Lisle) 

Bac :   L toutes spécialités 

 
� A la Réunion : 6 classes au Lycée Bellepierre 
 
 Voies Scientifiques et Economiques  

Première et Deuxième Années 
Ouverture en Septembre 1990 à la Chambre de Commerce 
Ouverture en Septembre 1993 à Bellepierre 
Préparation sur deux ans à partir de Septembre 1996 (mesure nationale) 

 
 Voie Technologique  

Première Année : ouverture en Septembre  2000  
Deuxième Année :  ouverture en Septembre  2001 
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ORGANISATION DU TRAVAIL EN CPGE 

 
� Horaires 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 9 8 6 
HGE * 6   
AEHSC *  6  
TGI *   4 
LV I 3 3 4 
LV II 3 3      5  / 4 ** 
Philosophie 3 3     3 / 4 ** 
Economie 1 (facultatif) 2 4 
Lettres 3 3 3 
Droit   3 
Total 28 28      32 / 31 ** 

 
* HGE Histoire et Géographie Economiques AEHSC Analyse Economique et Historique des Sociétés 

TGI Techniques et Gestion et Informatique   Contemporaines 
**  Première Année / Deuxième Année 
 
� Calendrier spécifique : priorité à la régularité 
 Rythme : 4 semaines de cours pour une semaine de vacances 
 30 semaines de cours en première année, 25 semaines en deuxième année 
 Reprise des cours en janvier, concours fin avril - début mai 
 
� Contrôle des connaissances à l’écrit 
 Un Devoir Surveillé chaque semaine - planning annuel 
 Deux Concours Blancs (Sigmas), fin Décembre et fin Mai  /  Mars  **  
 
� Interrogations orales (Colles)    Nombre Mensuel de Colles 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 2 2 2 
Culture Générale 
(Lettres ou Philo) 

2 2 2 

LV I 1 1 2 
LV II 1 1 2 
HGE ou AEHSC 
ou Eco-Droit 

2 2 4 

Informatique 1 (TP) 1 (TP) 4 (TGI) 
 Soit 2 ou 3 colles de 20 minutes par semaine et par élève 

� Faire le point sur les lacunes et les notions mal assimilées 
� Régularité  et suivi du travail personnel  

 
 



     
CPGE Commerciales 6/ 14 Année scolaire 2009/2010 

 

CONCOURS D’ENTREE AUX GRANDES ECOLES DE 
COMMERCE 

 
 
� Ecrit 
 Des épreuves communes aux trois voies 

Lettres, philosophie et langues 
 Des épreuves spécifiques aux différentes voies 

Mathématiques (programmes différenciés) 
Dominantes de chaque voie : (Histoire-Géographie-Géopolitique/Analyse 
Economique et Historique/Economie, Droit, Gestion 

 
� Oral : le “deuxième concours” 
 Sous réserve d’admissibilité aux écrits 
 Toutes les épreuves sont communes aux trois voies (sauf HEC  et ESCP) 
 Un entretien de personnalité  

� Fort coefficient 
� Un jury composé de professeurs de l’école et de chefs d’entreprise 

 
� Profil recherché  par les Ecoles 
 
 

� Curiosité 
� Culture générale 
� Se tenir informé 
� Aptitudes relationnelles 

                
            

 
 
 

 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires 
   
� Déroulement des épreuves  
 Ecrit :  Sur place, au Lycée  Bellepierre 
 Oral :  Dans les écoles présentées 

� Financement du voyage (mesure Girardin)  
 
� Frais d’inscription aux Concours  
 Entre 75 et 150 Euros (aménagements pour les boursiers et partenanaires du lycées 
Bellepierre) par groupement d’Ecoles. 
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LES GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
� Les grandes familles d’Ecoles de Commerce  
 Par ordre de réputation décroissant 

� “Les Parisiennes” : les plus prestigieuses  
 HEC   Ecole des Hautes Etudes de Commerce 

ESSEC  Ecole Supérieure des Sciences Economiques et  Commerciales 
ESCP - EAP  Ecole Supérieure de Commerce de Paris  
   Ecole européenne des Affaires de Paris 
EML   Ecole de Management de Lyon  (ex ESCL)  
EDHEC  Ecole Des Hautes Etudes Commerciales  
AUDENCIA  ESC Nantes 
   ESC Grenoble 

� Les préparationnaires de Bellepierre intègrent régulièrement les Parisiennes 

� Groupe Ecricome : juste après 
Ecoles Supérieures de Commerce = Sup de Co 

ESC de Rouen, Marseille, Bordeaux, Reims, Toulouse 
ICN   Institut Commercial de Nancy 
ESCEM Tours-Poitiers  

� Autres ESC : le gros du peloton 
Amiens  Brest-Bretagne Chambéry Dijon Pau Tours  
CERAM (Nice)  Clermont La Rochelle Lille  Troyes 
Rennes  Montpellier Saint-Etienne Nice  Le Havre-Caen 

� La quasi-totalité des préparationnaires de Bellepierre est admise dans ces Ecoles 
� “Petites” Grandes Ecoles de Commerce : privées ou à Concours 

indépendants; niveaux et réputations inégales 
INSEEC (Bordeaux, Paris) ESLSCA ESG  ISG  
ESC Compiègne,   HESTRAD ESCO  ESC Toulon 
ISCID (Dunkerque)  ESC Meaux EDC Ecole des Cadres  

 
� Places mises au concours      6 700 places pour 7000 préparationnaires 

environ 
 
� Organisation de la scolarité dans les Ecoles de Com merce  
 Deux années à vocation généraliste 

� Première Année  : Base  des matières du Commerce  (marketing, distribution), de  
la Gestion (Comptabilité, Analyse Financière)     

   Formation en Langues et Culture Générale 
� Deuxième Année  : Approfondissement  et nouveautés (management des ressources 

humaines, analyse des coûts) 
� Stages en entreprises, année de césure (courant) 
� Troisième Année :  Spécialisation  (marketing, finance, commerce international,  

audit et contrôle, grande distribution...) 
� Stage long (pré embauche) 

 Possibilités d’études complémentaires (3° cycles e n Université, à l’étranger...) 
 
� Sites Web : Surfez sur le Net pour découvrir ces Ec oles...  
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
 http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 
 http://cge.asso.fr/cadre_ecole.html 
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FINANCEMENT DES ETUDES EN ECOLE DE COMMERCE  

 
 
� Coût des études  
 Les Ecoles de Commerce sont des écoles privées, bénéficiant de partenariats avec des 

entreprises ou des Chambres de Commerce et d’Industrie 
 Frais de scolarité annuels : entre 800 et 6 000 Euros 

en moyenne 4 500 Euros, soit 30 000 Francs par an 
 
� De  nombreuses possibilités de financement  
 

� Alternance 
� Apprentissage 
� Bourses nationales 
� Aides directes de l’Ecole 
� Activités rémunérées au sein des “Juniors Entreprises” 
et des 

Associations proposant de petits jobs 
� Prêts proposés par les banques à faible taux, 
remboursables après 

 obtention du premier emploi 
 
 
  

Etant donnés   
� le type de carrières   
� le niveau de rémunération  

auxquels les Ecoles de Commerce permettent de prétendre,  
 l’étudiant doit considérer cette formation comme un  

     INVESTISSEMENT !    
 
 
� Pour vous convaincre  
 Consulter par exemple le site d’HEC : http://www.hec.fr 
 

� 

Ces frais ne sont pas un obstacle reel, 
Quelle que soit la condition sociale 
de l’etudiant  
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DEBOUCHES APRES UNE CLASSE PREPARATOIRE  

 
� Taux d’intégration des Ecoles de Commerce 

� De très forts taux de réussite (quasiment 100 %)  
 
� Convention d’équivalence avec l’Université 
  

� Dans le cadre de la réforme LMD, un élève de CPGE peut demander auprès de 
l’Université de La Réunion la validation des enseignements qu’il a suivis en CPGE, 
sous la forme de crédits d’enseignement européens (ECTS). 
 

� En fonction des résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou 
plusieurs concours préparés, l’élève peut se voir attribuer 60 ECTS à l’issue de sa 
première année et 120 ECTS à l’issue de la seconde année. 

 

� Pour chaque unité d’enseignement, des notes sont attribuées à l’étudiant par le 
conseil de fin d’année scolaire des professeurs du Lycée Bellepierre, en fonction des 
résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou plusieurs concours 
préparés. 

 

� Dans la discipline de spécialisation de l’étudiant (notion de majeure), l’Université 
pourra exiger que l’étudiant réalise un dossier personnel à partir d’un thème d’études 
en relation avec les enseignements suivis en CPGE. Le choix du sujet du dossier 
relève de l’Université. 

 
 
� Autres issues possibles 
 
Toutes voies  

� IEP (Instituts d’études Politiques) sur Concours 
� L’admissibilité  aux Ecoles HEC, ESSEC, ESCP, EDHEC et EML 

permet de se présenter aux  
oraux  d’admission à l’Ecole Normale Supérieure de Cachan  
(dispense des épreuves écrites : B.O. n° 44 du 30 /  11 / 95) 

 
Voie Economique 

� Permet de présenter l’Ecole Militaire Supérieure de Saint-Cyr  
 (ouverture d’une voie Economique et Sociale) 

 
Voie Technologique  
 

� En fin de première année : 
. 2ème année de DEUG Sciences Eco ou AES après examen en Septembre 
. 1ère année de BTS (admission prioritaire sur avis du conseil de classe) 

� En fin de deuxième année : 
. 3ème année de Licence d’AES après entretien ou examen en Septembre 
. 2ème année de BTS (sur avis du conseil de classe) 

 
� Une grande palette de débouchés    
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LES PREPAS DU LYCEE BELLEPIERRE  

 

 
� D’excellentes conditions de travail et de vie 
 
 Une équipe pédagogique motivée et impliquée 
 
 Des effectifs encore limités 

� Suivi permanent et personnalisé de chaque élève 
� Bonne ambiance de travail : “sérieusement décontractée” 
� Solidarité entre élèves 

 
 Cadre familier et familial 

� Evite les problèmes d’adaptation rencontrés en Métropole 
� Limite les risques d’échec lié au “moral” 

 
� Résultats : Fiabilité et sérieux  
 
 Des résultats remarquables, comparables aux bonnes CPGE métropolitaines  
 (en dehors des  CPGE prestigieuses à recrutement extrêmement sélectif) 
 
Resultats des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre  

Années Inscrits % Admissibles  % Admis  % Intégrés ESC  
1999 33 100 % 97 % 94 % 
2 000 43 100 % 97.7 % 81.4 % 
2 001 37 97.3 % 89 % 59 % 
2 002 49  100 %  100 % 98 % 
2 003 44  100 %  100 % 98 % 
2 004 57 96,5 % 88 % 88 % 
2 005 59 98,3 % 96,6 % 95 % 
2 006 65 97 % 95,5 % 94 % 
2 007 63 100 % 97 % 94 % 
2 008 52 100 % 96 % 96 % 

 

 

Admissions des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre aux concours 2008 
Admissions Parisiennes  Ecricome  ESC et autres 

Voie Scientifique 34,8 % 26,1 % 39,1 % 
Voie Economique 9,5 % 28,6 % 61,9 % 

Voie Technologique 0 % 0 %  100 % 
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LES “PLUS” DE BELLEPIERRE 

 
 

Faire de notre éloignement un atout  
 

� Stages en entreprise en fin de 1ère année    ✈ 
 

Stages de découverte de l'entreprise à la Réunion :  
� un partenariat novateur entre le lycée, le rectorat, le Conseil Régional et 

le Groupe Bernard Hayot , officialisé en octobre 2004 
� 4 semaines en juin au sein des entreprises du GBH  
 (Cotrans, Carrefour, Sorelait,...) 

 
Stages linguistiques et professionnels en Afrique du Sud  (75% des étudiants en 

général): 
� 3 semaines en juillet  
� Hébergement dans une famille d’accueil 
� Placement dans une entreprise   
� Financement intégral par le groupe Bernard Hayot pour trois étudiants 
 méritants sélectionnés par l’équipe pédagogique  

 
Objectifs : 

� Consolidation des compétences linguistiques 
� Sensibilisation au monde de l’entreprise 
� Enrichissement du CV 
� Développement de l’autonomie et de l’esprit d’initiative 

 

� Préparation aux entretiens de personnalité 
 
Une épreuve déterminante des oraux des concours d’entrée 

 
Une préparation efficace... 

� 3 simulations annuelles (participation des deuxièmes années; observation 
des premières années) 
� Jurys composés d’un professeur en CPGE et de deux cadres supérieurs 
réunionnais de tous domaines d’activités 
 

... qui fait ses preuves lors des oraux 
� Contacts directs avec des chefs d’entreprises 
� Etudiants en confiance 
 

Un “plus” déterminant par rapport aux autres Classe s 
Préparatoires 
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INSCRIPTION ET RECRUTEMENT EN CPGE 

 
� Inscription : sur Internet -  

http://www.admission-postbac.fr  
 
Le calendrier définitif des opérations sera diffusé sur le site admission-postabc.fr en 
décembre 2009 
 

 Décembre  : consultation en ligne pour des informations sur les prépas 
 Janvier à mars  : Formulation des vœux d’inscription et téléchargement de 12 dossiers 
maximum 
 Fin mars- Début Avril : Dossiers de candidature à adresser aux établissement 
demandés:  

� Les trois bulletins de Première 
� Les résultats de l’épreuve anticipée de Français 
� Les deux premiers bulletins de Terminale 
� Avis des professeurs de Terminale et du Chef d’Etablissement 

 Envoi des dossiers par l’intermédiaire de votre établissement fin mars 
 Commissions de recrutement dans les lycées demandés à partir de mai (plusieurs 
sessions) 
 Inscription définitive subordonnée à l’obtention du Baccalauréat 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires  
 
�         Choix de la prépa   Ne pas sous-estimer les difficultés liées : 

 
 
 
 
 
 
 
 

Le “moral” compte beaucoup!  
 

� Profil recherché      
 Le futur élève de Classe Prépa est 
 

� Régulier  Eviter les faiblesses majeures dans une discipline 
 

� Motivé Par le type de carrières auxquelles conduisent les  
 Grandes Ecoles de Commerce  

Par le type de formation et d’enseignement d’une CPGE  
 

� Endurant Travaille sérieusement et durablement sans se décourager 
 

� Ouvert Aime les relations avec les autres 
Envisage des emplois centrés sur la communication  

Attention!  
Il est 

important  
de bien 
adapter  

ses voeux 
a son 
profil  

• Aux effectifs pléthoriques de nombreuses CPGE 
métropolitaines. 

• Aux conditions de vie et de travail de nombreuses 
CPGE métropolitaines. 

• A l’’éloignement de son milieu familier. 
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POUR PLUS DE RENSEIGNEMENTS 

 
 
� Auprès du lycée Bellepierre 
 
 
 
� Proviseur :     
  Mr D. PAYET 
 
� Coordonnateurs :   (Contact par l’intermédiaire du lycée, ou par mail) 
 
Voie Scientifique :    Mr D. BENJAMIN  didier.benjamin@wanadoo.fr 
Voie Economique :     Mr R. MARTRENCHAR remy.martrenchar@wanadoo.fr  
Voie Technologique :  Mr M. ASSOUNE  maximin@assoune.com 

 
  

� Auprès du Centre d’Information et 
 d’Orientation 
 
 
 
 
 
� Sur Internet  
 
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
� http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 

 
 Le site d’HEC  
� http://www.hec.fr 

 
 Conférence des Grandes Ecoles 
� http://www.cge.asso.fr  ou   http://www.cge.asso.fr/villesecoles.html 
� http://www.infoprepa.com/ 
   

 Sur les résultats des prépas et les lycées accueillant des prépas 
� http://www.prepa-hec.org/   
� http://www.concours-bce.com/ 

   
 Quelques portraits sur un site pei ! 
� http://www.stgilles.com 
� http://www.prepa974.ift.cx 

 
 
  

Avenue Gaston Monnerville  
B.P. 765   
97475 Saint-Denis Cedex 
Tél :  0262 90 73 25  
Fax : 0262 90 73 39 

48, rue Sainte Marie  
97400 Saint-Denis   
Tél :  0262 21 18 81  
Fax : 0262 21 81 74 
(Scolaires) 
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CONCLUSION : UNE FORMATION ENRICHISSANTE  

 
 
� Ces deux années de Classes Prépa vous apporteront 
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CLASSES  PREPARATOIRES  

 
AUX  

 
GRANDES  ECOLES  DE  COMMERCE  

 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 

Avenue Gaston  Monnerville - B.P. 765  
 97 475 Saint-Denis Cédex 

Tél : 0262 90 73 00 - Fax : 0262 90 73 39  
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QU’EST-CE QU’UNE PREPA HEC ? 

 
 
� Qu’est-ce qu’une CPGE?  
 
 
 Préparation en deux ou trois ans aux 

Concours d'Entrée aux Grandes Ecoles de 
Commerce 

 
 
 
 
� Avenir professionnel 

   

 
�Cadre, Décideur , 
Manager ... 
 
 
�Bon niveau de 
rémunération  
 
 
�Carrières 
motivantes        
 
 
 
 
 
 
 

� Une pédagogie efficace et formatrice 
 
 Un encadrement important 

� Une équipe pédagogique motivée 
� Suivi personnalisé 
� Solidarité 

 
 Un contrôle régulier et fréquent des connaissances, à l’écrit et à l’oral 

� Savoir  
� Méthodes de travail    

Terminal es S, ES, STT, L

Classes Prepa 
Economiques et  
Commercial es

Grandes Ecol es 
de Commerce 

 

Audit et 
Controle

Ressources 
Humaines

Marketing

Finance
Grande 

Distribution

Gestion Vente

Commerce 
International
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STRUCTURE  
DES CLASSES PREPARATOIRES AUX  
GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
 
� Cursus en 2 ou 3 ans 
 La Première  Année ne se redouble pas, sauf cas très exceptionnel 
 La Deuxième Année peut se redoubler 

(Peu d’élèves du Lycée Bellepierre y ont eu recours) 
 
� Quatre voies pour quatre recrutements,  

toutes représentées à la Réunion  
 
 Voie Scientifique 

Dominantes :   Mathématiques 
Bac :   S toutes spécialités 

 
 Voie Economique 

Dominantes :   Analyse Economique et Historique des   
Sociétes Contemporaines (AEHSC) 

Bac :   ES toutes spécialités + L spécialité mathématiques 
 
 Voie Technologique 

Dominantes :   Economie, Droit, Techniques de Gestion 
Bac :   STT toutes spécialités 

 
 Voie Littéraire ( Lycée Leconte de Lisle) 

Bac :   L toutes spécialités 

 
� A la Réunion : 6 classes au Lycée Bellepierre 
 
 Voies Scientifiques et Economiques  

Première et Deuxième Années 
Ouverture en Septembre 1990 à la Chambre de Commerce 
Ouverture en Septembre 1993 à Bellepierre 
Préparation sur deux ans à partir de Septembre 1996 (mesure nationale) 

 
 Voie Technologique  

Première Année : ouverture en Septembre  2000  
Deuxième Année :  ouverture en Septembre  2001 
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ORGANISATION DU TRAVAIL EN CPGE 

 
� Horaires 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 9 8 6 
HGE * 6   
AEHSC *  6  
TGI *   4 
LV I 3 3 4 
LV II 3 3      5  / 4 ** 
Philosophie 3 3     3 / 4 ** 
Economie 1 (facultatif) 2 4 
Lettres 3 3 3 
Droit   3 
Total 28 28      32 / 31 ** 

 
* HGE Histoire et Géographie Economiques AEHSC Analyse Economique et Historique des Sociétés 

TGI Techniques et Gestion et Informatique   Contemporaines 
**  Première Année / Deuxième Année 
 
� Calendrier spécifique : priorité à la régularité 
 Rythme : 4 semaines de cours pour une semaine de vacances 
 30 semaines de cours en première année, 25 semaines en deuxième année 
 Reprise des cours en janvier, concours fin avril - début mai 
 
� Contrôle des connaissances à l’écrit 
 Un Devoir Surveillé chaque semaine - planning annuel 
 Deux Concours Blancs (Sigmas), fin Décembre et fin Mai  /  Mars  **  
 
� Interrogations orales (Colles)    Nombre Mensuel de Colles 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 2 2 2 
Culture Générale 
(Lettres ou Philo) 

2 2 2 

LV I 1 1 2 
LV II 1 1 2 
HGE ou AEHSC 
ou Eco-Droit 

2 2 4 

Informatique 1 (TP) 1 (TP) 4 (TGI) 
 Soit 2 ou 3 colles de 20 minutes par semaine et par élève 

� Faire le point sur les lacunes et les notions mal assimilées 
� Régularité  et suivi du travail personnel  
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CONCOURS D’ENTREE AUX GRANDES ECOLES DE 
COMMERCE 

 
 
� Ecrit 
 Des épreuves communes aux trois voies 

Lettres, philosophie et langues 
 Des épreuves spécifiques aux différentes voies 

Mathématiques (programmes différenciés) 
Dominantes de chaque voie : (Histoire-Géographie-Géopolitique/Analyse 
Economique et Historique/Economie, Droit, Gestion 

 
� Oral : le “deuxième concours” 
 Sous réserve d’admissibilité aux écrits 
 Toutes les épreuves sont communes aux trois voies (sauf HEC  et ESCP) 
 Un entretien de personnalité  

� Fort coefficient 
� Un jury composé de professeurs de l’école et de chefs d’entreprise 

 
� Profil recherché  par les Ecoles 
 
 

� Curiosité 
� Culture générale 
� Se tenir informé 
� Aptitudes relationnelles 

                
            

 
 
 

 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires 
   
� Déroulement des épreuves  
 Ecrit :  Sur place, au Lycée  Bellepierre 
 Oral :  Dans les écoles présentées 

� Financement du voyage (mesure Girardin)  
 
� Frais d’inscription aux Concours  
 Entre 75 et 150 Euros (aménagements pour les boursiers et partenanaires du lycées 
Bellepierre) par groupement d’Ecoles. 
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LES GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
� Les grandes familles d’Ecoles de Commerce  
 Par ordre de réputation décroissant 

� “Les Parisiennes” : les plus prestigieuses  
 HEC   Ecole des Hautes Etudes de Commerce 

ESSEC  Ecole Supérieure des Sciences Economiques et  Commerciales 
ESCP - EAP  Ecole Supérieure de Commerce de Paris  
   Ecole européenne des Affaires de Paris 
EML   Ecole de Management de Lyon  (ex ESCL)  
EDHEC  Ecole Des Hautes Etudes Commerciales  
AUDENCIA  ESC Nantes 
   ESC Grenoble 

� Les préparationnaires de Bellepierre intègrent régulièrement les Parisiennes 

� Groupe Ecricome : juste après 
Ecoles Supérieures de Commerce = Sup de Co 

ESC de Rouen, Marseille, Bordeaux, Reims, Toulouse 
ICN   Institut Commercial de Nancy 
ESCEM Tours-Poitiers  

� Autres ESC : le gros du peloton 
Amiens  Brest-Bretagne Chambéry Dijon Pau Tours  
CERAM (Nice)  Clermont La Rochelle Lille  Troyes 
Rennes  Montpellier Saint-Etienne Nice  Le Havre-Caen 

� La quasi-totalité des préparationnaires de Bellepierre est admise dans ces Ecoles 
� “Petites” Grandes Ecoles de Commerce : privées ou à Concours 

indépendants; niveaux et réputations inégales 
INSEEC (Bordeaux, Paris) ESLSCA ESG  ISG  
ESC Compiègne,   HESTRAD ESCO  ESC Toulon 
ISCID (Dunkerque)  ESC Meaux EDC Ecole des Cadres  

 
� Places mises au concours      6 700 places pour 7000 préparationnaires 

environ 
 
� Organisation de la scolarité dans les Ecoles de Com merce  
 Deux années à vocation généraliste 

� Première Année  : Base  des matières du Commerce  (marketing, distribution), de  
la Gestion (Comptabilité, Analyse Financière)     

   Formation en Langues et Culture Générale 
� Deuxième Année  : Approfondissement  et nouveautés (management des ressources 

humaines, analyse des coûts) 
� Stages en entreprises, année de césure (courant) 
� Troisième Année :  Spécialisation  (marketing, finance, commerce international,  

audit et contrôle, grande distribution...) 
� Stage long (pré embauche) 

 Possibilités d’études complémentaires (3° cycles e n Université, à l’étranger...) 
 
� Sites Web : Surfez sur le Net pour découvrir ces Ec oles...  
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
 http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 
 http://cge.asso.fr/cadre_ecole.html 
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FINANCEMENT DES ETUDES EN ECOLE DE COMMERCE  

 
 
� Coût des études  
 Les Ecoles de Commerce sont des écoles privées, bénéficiant de partenariats avec des 

entreprises ou des Chambres de Commerce et d’Industrie 
 Frais de scolarité annuels : entre 800 et 6 000 Euros 

en moyenne 4 500 Euros, soit 30 000 Francs par an 
 
� De  nombreuses possibilités de financement  
 

� Alternance 
� Apprentissage 
� Bourses nationales 
� Aides directes de l’Ecole 
� Activités rémunérées au sein des “Juniors Entreprises” 
et des 

Associations proposant de petits jobs 
� Prêts proposés par les banques à faible taux, 
remboursables après 

 obtention du premier emploi 
 
 
  

Etant donnés   
� le type de carrières   
� le niveau de rémunération  

auxquels les Ecoles de Commerce permettent de prétendre,  
 l’étudiant doit considérer cette formation comme un  

     INVESTISSEMENT !    
 
 
� Pour vous convaincre  
 Consulter par exemple le site d’HEC : http://www.hec.fr 
 

� 

Ces frais ne sont pas un obstacle reel, 
Quelle que soit la condition sociale 
de l’etudiant  
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DEBOUCHES APRES UNE CLASSE PREPARATOIRE  

 
� Taux d’intégration des Ecoles de Commerce 

� De très forts taux de réussite (quasiment 100 %)  
 
� Convention d’équivalence avec l’Université 
  

� Dans le cadre de la réforme LMD, un élève de CPGE peut demander auprès de 
l’Université de La Réunion la validation des enseignements qu’il a suivis en CPGE, 
sous la forme de crédits d’enseignement européens (ECTS). 
 

� En fonction des résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou 
plusieurs concours préparés, l’élève peut se voir attribuer 60 ECTS à l’issue de sa 
première année et 120 ECTS à l’issue de la seconde année. 

 

� Pour chaque unité d’enseignement, des notes sont attribuées à l’étudiant par le 
conseil de fin d’année scolaire des professeurs du Lycée Bellepierre, en fonction des 
résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou plusieurs concours 
préparés. 

 

� Dans la discipline de spécialisation de l’étudiant (notion de majeure), l’Université 
pourra exiger que l’étudiant réalise un dossier personnel à partir d’un thème d’études 
en relation avec les enseignements suivis en CPGE. Le choix du sujet du dossier 
relève de l’Université. 

 
 
� Autres issues possibles 
 
Toutes voies  

� IEP (Instituts d’études Politiques) sur Concours 
� L’admissibilité  aux Ecoles HEC, ESSEC, ESCP, EDHEC et EML 

permet de se présenter aux  
oraux  d’admission à l’Ecole Normale Supérieure de Cachan  
(dispense des épreuves écrites : B.O. n° 44 du 30 /  11 / 95) 

 
Voie Economique 

� Permet de présenter l’Ecole Militaire Supérieure de Saint-Cyr  
 (ouverture d’une voie Economique et Sociale) 

 
Voie Technologique  
 

� En fin de première année : 
. 2ème année de DEUG Sciences Eco ou AES après examen en Septembre 
. 1ère année de BTS (admission prioritaire sur avis du conseil de classe) 

� En fin de deuxième année : 
. 3ème année de Licence d’AES après entretien ou examen en Septembre 
. 2ème année de BTS (sur avis du conseil de classe) 

 
� Une grande palette de débouchés    
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LES PREPAS DU LYCEE BELLEPIERRE  

 

 
� D’excellentes conditions de travail et de vie 
 
 Une équipe pédagogique motivée et impliquée 
 
 Des effectifs encore limités 

� Suivi permanent et personnalisé de chaque élève 
� Bonne ambiance de travail : “sérieusement décontractée” 
� Solidarité entre élèves 

 
 Cadre familier et familial 

� Evite les problèmes d’adaptation rencontrés en Métropole 
� Limite les risques d’échec lié au “moral” 

 
� Résultats : Fiabilité et sérieux  
 
 Des résultats remarquables, comparables aux bonnes CPGE métropolitaines  
 (en dehors des  CPGE prestigieuses à recrutement extrêmement sélectif) 
 
Resultats des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre  

Années Inscrits % Admissibles  % Admis  % Intégrés ESC  
1999 33 100 % 97 % 94 % 
2 000 43 100 % 97.7 % 81.4 % 
2 001 37 97.3 % 89 % 59 % 
2 002 49  100 %  100 % 98 % 
2 003 44  100 %  100 % 98 % 
2 004 57 96,5 % 88 % 88 % 
2 005 59 98,3 % 96,6 % 95 % 
2 006 65 97 % 95,5 % 94 % 
2 007 63 100 % 97 % 94 % 
2 008 52 100 % 96 % 96 % 

 

 

Admissions des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre aux concours 2008 
Admissions Parisiennes  Ecricome  ESC et autres 

Voie Scientifique 34,8 % 26,1 % 39,1 % 
Voie Economique 9,5 % 28,6 % 61,9 % 

Voie Technologique 0 % 0 %  100 % 
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LES “PLUS” DE BELLEPIERRE 

 
 

Faire de notre éloignement un atout  
 

� Stages en entreprise en fin de 1ère année    ✈ 
 

Stages de découverte de l'entreprise à la Réunion :  
� un partenariat novateur entre le lycée, le rectorat, le Conseil Régional et 

le Groupe Bernard Hayot , officialisé en octobre 2004 
� 4 semaines en juin au sein des entreprises du GBH  
 (Cotrans, Carrefour, Sorelait,...) 

 
Stages linguistiques et professionnels en Afrique du Sud  (75% des étudiants en 

général): 
� 3 semaines en juillet  
� Hébergement dans une famille d’accueil 
� Placement dans une entreprise   
� Financement intégral par le groupe Bernard Hayot pour trois étudiants 
 méritants sélectionnés par l’équipe pédagogique  

 
Objectifs : 

� Consolidation des compétences linguistiques 
� Sensibilisation au monde de l’entreprise 
� Enrichissement du CV 
� Développement de l’autonomie et de l’esprit d’initiative 

 

� Préparation aux entretiens de personnalité 
 
Une épreuve déterminante des oraux des concours d’entrée 

 
Une préparation efficace... 

� 3 simulations annuelles (participation des deuxièmes années; observation 
des premières années) 
� Jurys composés d’un professeur en CPGE et de deux cadres supérieurs 
réunionnais de tous domaines d’activités 
 

... qui fait ses preuves lors des oraux 
� Contacts directs avec des chefs d’entreprises 
� Etudiants en confiance 
 

Un “plus” déterminant par rapport aux autres Classe s 
Préparatoires 
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INSCRIPTION ET RECRUTEMENT EN CPGE 

 
� Inscription : sur Internet -  

http://www.admission-postbac.fr  
 
Le calendrier définitif des opérations sera diffusé sur le site admission-postabc.fr en 
décembre 2009 
 

 Décembre  : consultation en ligne pour des informations sur les prépas 
 Janvier à mars  : Formulation des vœux d’inscription et téléchargement de 12 dossiers 
maximum 
 Fin mars- Début Avril : Dossiers de candidature à adresser aux établissement 
demandés:  

� Les trois bulletins de Première 
� Les résultats de l’épreuve anticipée de Français 
� Les deux premiers bulletins de Terminale 
� Avis des professeurs de Terminale et du Chef d’Etablissement 

 Envoi des dossiers par l’intermédiaire de votre établissement fin mars 
 Commissions de recrutement dans les lycées demandés à partir de mai (plusieurs 
sessions) 
 Inscription définitive subordonnée à l’obtention du Baccalauréat 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires  
 
�         Choix de la prépa   Ne pas sous-estimer les difficultés liées : 

 
 
 
 
 
 
 
 

Le “moral” compte beaucoup!  
 

� Profil recherché      
 Le futur élève de Classe Prépa est 
 

� Régulier  Eviter les faiblesses majeures dans une discipline 
 

� Motivé Par le type de carrières auxquelles conduisent les  
 Grandes Ecoles de Commerce  

Par le type de formation et d’enseignement d’une CPGE  
 

� Endurant Travaille sérieusement et durablement sans se décourager 
 

� Ouvert Aime les relations avec les autres 
Envisage des emplois centrés sur la communication  

Attention!  
Il est 

important  
de bien 
adapter  

ses voeux 
a son 
profil  

• Aux effectifs pléthoriques de nombreuses CPGE 
métropolitaines. 

• Aux conditions de vie et de travail de nombreuses 
CPGE métropolitaines. 

• A l’’éloignement de son milieu familier. 
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POUR PLUS DE RENSEIGNEMENTS 

 
 
� Auprès du lycée Bellepierre 
 
 
 
� Proviseur :     
  Mr D. PAYET 
 
� Coordonnateurs :   (Contact par l’intermédiaire du lycée, ou par mail) 
 
Voie Scientifique :    Mr D. BENJAMIN  didier.benjamin@wanadoo.fr 
Voie Economique :     Mr R. MARTRENCHAR remy.martrenchar@wanadoo.fr  
Voie Technologique :  Mr M. ASSOUNE  maximin@assoune.com 

 
  

� Auprès du Centre d’Information et 
 d’Orientation 
 
 
 
 
 
� Sur Internet  
 
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
� http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 

 
 Le site d’HEC  
� http://www.hec.fr 

 
 Conférence des Grandes Ecoles 
� http://www.cge.asso.fr  ou   http://www.cge.asso.fr/villesecoles.html 
� http://www.infoprepa.com/ 
   

 Sur les résultats des prépas et les lycées accueillant des prépas 
� http://www.prepa-hec.org/   
� http://www.concours-bce.com/ 

   
 Quelques portraits sur un site pei ! 
� http://www.stgilles.com 
� http://www.prepa974.ift.cx 

 
 
  

Avenue Gaston Monnerville  
B.P. 765   
97475 Saint-Denis Cedex 
Tél :  0262 90 73 25  
Fax : 0262 90 73 39 

48, rue Sainte Marie  
97400 Saint-Denis   
Tél :  0262 21 18 81  
Fax : 0262 21 81 74 
(Scolaires) 



     
CPGE Commerciales 14/ 14 Année scolaire 2009/2010 

 

CONCLUSION : UNE FORMATION ENRICHISSANTE  

 
 
� Ces deux années de Classes Prépa vous apporteront 
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CLASSES  PREPARATOIRES  

 
AUX  

 
GRANDES  ECOLES  DE  COMMERCE  

 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 

Avenue Gaston  Monnerville - B.P. 765  
 97 475 Saint-Denis Cédex 

Tél : 0262 90 73 00 - Fax : 0262 90 73 39  
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QU’EST-CE QU’UNE PREPA HEC ? 

 
 
� Qu’est-ce qu’une CPGE?  
 
 
 Préparation en deux ou trois ans aux 

Concours d'Entrée aux Grandes Ecoles de 
Commerce 

 
 
 
 
� Avenir professionnel 

   

 
�Cadre, Décideur , 
Manager ... 
 
 
�Bon niveau de 
rémunération  
 
 
�Carrières 
motivantes        
 
 
 
 
 
 
 

� Une pédagogie efficace et formatrice 
 
 Un encadrement important 

� Une équipe pédagogique motivée 
� Suivi personnalisé 
� Solidarité 

 
 Un contrôle régulier et fréquent des connaissances, à l’écrit et à l’oral 

� Savoir  
� Méthodes de travail    

Terminal es S, ES, STT, L

Classes Prepa 
Economiques et  
Commercial es

Grandes Ecol es 
de Commerce 

 

Audit et 
Controle

Ressources 
Humaines

Marketing

Finance
Grande 

Distribution

Gestion Vente

Commerce 
International
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STRUCTURE  
DES CLASSES PREPARATOIRES AUX  
GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
 
� Cursus en 2 ou 3 ans 
 La Première  Année ne se redouble pas, sauf cas très exceptionnel 
 La Deuxième Année peut se redoubler 

(Peu d’élèves du Lycée Bellepierre y ont eu recours) 
 
� Quatre voies pour quatre recrutements,  

toutes représentées à la Réunion  
 
 Voie Scientifique 

Dominantes :   Mathématiques 
Bac :   S toutes spécialités 

 
 Voie Economique 

Dominantes :   Analyse Economique et Historique des   
Sociétes Contemporaines (AEHSC) 

Bac :   ES toutes spécialités + L spécialité mathématiques 
 
 Voie Technologique 

Dominantes :   Economie, Droit, Techniques de Gestion 
Bac :   STT toutes spécialités 

 
 Voie Littéraire ( Lycée Leconte de Lisle) 

Bac :   L toutes spécialités 

 
� A la Réunion : 6 classes au Lycée Bellepierre 
 
 Voies Scientifiques et Economiques  

Première et Deuxième Années 
Ouverture en Septembre 1990 à la Chambre de Commerce 
Ouverture en Septembre 1993 à Bellepierre 
Préparation sur deux ans à partir de Septembre 1996 (mesure nationale) 

 
 Voie Technologique  

Première Année : ouverture en Septembre  2000  
Deuxième Année :  ouverture en Septembre  2001 
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ORGANISATION DU TRAVAIL EN CPGE 

 
� Horaires 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 9 8 6 
HGE * 6   
AEHSC *  6  
TGI *   4 
LV I 3 3 4 
LV II 3 3      5  / 4 ** 
Philosophie 3 3     3 / 4 ** 
Economie 1 (facultatif) 2 4 
Lettres 3 3 3 
Droit   3 
Total 28 28      32 / 31 ** 

 
* HGE Histoire et Géographie Economiques AEHSC Analyse Economique et Historique des Sociétés 

TGI Techniques et Gestion et Informatique   Contemporaines 
**  Première Année / Deuxième Année 
 
� Calendrier spécifique : priorité à la régularité 
 Rythme : 4 semaines de cours pour une semaine de vacances 
 30 semaines de cours en première année, 25 semaines en deuxième année 
 Reprise des cours en janvier, concours fin avril - début mai 
 
� Contrôle des connaissances à l’écrit 
 Un Devoir Surveillé chaque semaine - planning annuel 
 Deux Concours Blancs (Sigmas), fin Décembre et fin Mai  /  Mars  **  
 
� Interrogations orales (Colles)    Nombre Mensuel de Colles 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 2 2 2 
Culture Générale 
(Lettres ou Philo) 

2 2 2 

LV I 1 1 2 
LV II 1 1 2 
HGE ou AEHSC 
ou Eco-Droit 

2 2 4 

Informatique 1 (TP) 1 (TP) 4 (TGI) 
 Soit 2 ou 3 colles de 20 minutes par semaine et par élève 

� Faire le point sur les lacunes et les notions mal assimilées 
� Régularité  et suivi du travail personnel  
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CONCOURS D’ENTREE AUX GRANDES ECOLES DE 
COMMERCE 

 
 
� Ecrit 
 Des épreuves communes aux trois voies 

Lettres, philosophie et langues 
 Des épreuves spécifiques aux différentes voies 

Mathématiques (programmes différenciés) 
Dominantes de chaque voie : (Histoire-Géographie-Géopolitique/Analyse 
Economique et Historique/Economie, Droit, Gestion 

 
� Oral : le “deuxième concours” 
 Sous réserve d’admissibilité aux écrits 
 Toutes les épreuves sont communes aux trois voies (sauf HEC  et ESCP) 
 Un entretien de personnalité  

� Fort coefficient 
� Un jury composé de professeurs de l’école et de chefs d’entreprise 

 
� Profil recherché  par les Ecoles 
 
 

� Curiosité 
� Culture générale 
� Se tenir informé 
� Aptitudes relationnelles 

                
            

 
 
 

 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires 
   
� Déroulement des épreuves  
 Ecrit :  Sur place, au Lycée  Bellepierre 
 Oral :  Dans les écoles présentées 

� Financement du voyage (mesure Girardin)  
 
� Frais d’inscription aux Concours  
 Entre 75 et 150 Euros (aménagements pour les boursiers et partenanaires du lycées 
Bellepierre) par groupement d’Ecoles. 
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LES GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
� Les grandes familles d’Ecoles de Commerce  
 Par ordre de réputation décroissant 

� “Les Parisiennes” : les plus prestigieuses  
 HEC   Ecole des Hautes Etudes de Commerce 

ESSEC  Ecole Supérieure des Sciences Economiques et  Commerciales 
ESCP - EAP  Ecole Supérieure de Commerce de Paris  
   Ecole européenne des Affaires de Paris 
EML   Ecole de Management de Lyon  (ex ESCL)  
EDHEC  Ecole Des Hautes Etudes Commerciales  
AUDENCIA  ESC Nantes 
   ESC Grenoble 

� Les préparationnaires de Bellepierre intègrent régulièrement les Parisiennes 

� Groupe Ecricome : juste après 
Ecoles Supérieures de Commerce = Sup de Co 

ESC de Rouen, Marseille, Bordeaux, Reims, Toulouse 
ICN   Institut Commercial de Nancy 
ESCEM Tours-Poitiers  

� Autres ESC : le gros du peloton 
Amiens  Brest-Bretagne Chambéry Dijon Pau Tours  
CERAM (Nice)  Clermont La Rochelle Lille  Troyes 
Rennes  Montpellier Saint-Etienne Nice  Le Havre-Caen 

� La quasi-totalité des préparationnaires de Bellepierre est admise dans ces Ecoles 
� “Petites” Grandes Ecoles de Commerce : privées ou à Concours 

indépendants; niveaux et réputations inégales 
INSEEC (Bordeaux, Paris) ESLSCA ESG  ISG  
ESC Compiègne,   HESTRAD ESCO  ESC Toulon 
ISCID (Dunkerque)  ESC Meaux EDC Ecole des Cadres  

 
� Places mises au concours      6 700 places pour 7000 préparationnaires 

environ 
 
� Organisation de la scolarité dans les Ecoles de Com merce  
 Deux années à vocation généraliste 

� Première Année  : Base  des matières du Commerce  (marketing, distribution), de  
la Gestion (Comptabilité, Analyse Financière)     

   Formation en Langues et Culture Générale 
� Deuxième Année  : Approfondissement  et nouveautés (management des ressources 

humaines, analyse des coûts) 
� Stages en entreprises, année de césure (courant) 
� Troisième Année :  Spécialisation  (marketing, finance, commerce international,  

audit et contrôle, grande distribution...) 
� Stage long (pré embauche) 

 Possibilités d’études complémentaires (3° cycles e n Université, à l’étranger...) 
 
� Sites Web : Surfez sur le Net pour découvrir ces Ec oles...  
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
 http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 
 http://cge.asso.fr/cadre_ecole.html 
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FINANCEMENT DES ETUDES EN ECOLE DE COMMERCE  

 
 
� Coût des études  
 Les Ecoles de Commerce sont des écoles privées, bénéficiant de partenariats avec des 

entreprises ou des Chambres de Commerce et d’Industrie 
 Frais de scolarité annuels : entre 800 et 6 000 Euros 

en moyenne 4 500 Euros, soit 30 000 Francs par an 
 
� De  nombreuses possibilités de financement  
 

� Alternance 
� Apprentissage 
� Bourses nationales 
� Aides directes de l’Ecole 
� Activités rémunérées au sein des “Juniors Entreprises” 
et des 

Associations proposant de petits jobs 
� Prêts proposés par les banques à faible taux, 
remboursables après 

 obtention du premier emploi 
 
 
  

Etant donnés   
� le type de carrières   
� le niveau de rémunération  

auxquels les Ecoles de Commerce permettent de prétendre,  
 l’étudiant doit considérer cette formation comme un  

     INVESTISSEMENT !    
 
 
� Pour vous convaincre  
 Consulter par exemple le site d’HEC : http://www.hec.fr 
 

� 

Ces frais ne sont pas un obstacle reel, 
Quelle que soit la condition sociale 
de l’etudiant  
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DEBOUCHES APRES UNE CLASSE PREPARATOIRE  

 
� Taux d’intégration des Ecoles de Commerce 

� De très forts taux de réussite (quasiment 100 %)  
 
� Convention d’équivalence avec l’Université 
  

� Dans le cadre de la réforme LMD, un élève de CPGE peut demander auprès de 
l’Université de La Réunion la validation des enseignements qu’il a suivis en CPGE, 
sous la forme de crédits d’enseignement européens (ECTS). 
 

� En fonction des résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou 
plusieurs concours préparés, l’élève peut se voir attribuer 60 ECTS à l’issue de sa 
première année et 120 ECTS à l’issue de la seconde année. 

 

� Pour chaque unité d’enseignement, des notes sont attribuées à l’étudiant par le 
conseil de fin d’année scolaire des professeurs du Lycée Bellepierre, en fonction des 
résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou plusieurs concours 
préparés. 

 

� Dans la discipline de spécialisation de l’étudiant (notion de majeure), l’Université 
pourra exiger que l’étudiant réalise un dossier personnel à partir d’un thème d’études 
en relation avec les enseignements suivis en CPGE. Le choix du sujet du dossier 
relève de l’Université. 

 
 
� Autres issues possibles 
 
Toutes voies  

� IEP (Instituts d’études Politiques) sur Concours 
� L’admissibilité  aux Ecoles HEC, ESSEC, ESCP, EDHEC et EML 

permet de se présenter aux  
oraux  d’admission à l’Ecole Normale Supérieure de Cachan  
(dispense des épreuves écrites : B.O. n° 44 du 30 /  11 / 95) 

 
Voie Economique 

� Permet de présenter l’Ecole Militaire Supérieure de Saint-Cyr  
 (ouverture d’une voie Economique et Sociale) 

 
Voie Technologique  
 

� En fin de première année : 
. 2ème année de DEUG Sciences Eco ou AES après examen en Septembre 
. 1ère année de BTS (admission prioritaire sur avis du conseil de classe) 

� En fin de deuxième année : 
. 3ème année de Licence d’AES après entretien ou examen en Septembre 
. 2ème année de BTS (sur avis du conseil de classe) 

 
� Une grande palette de débouchés    
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LES PREPAS DU LYCEE BELLEPIERRE  

 

 
� D’excellentes conditions de travail et de vie 
 
 Une équipe pédagogique motivée et impliquée 
 
 Des effectifs encore limités 

� Suivi permanent et personnalisé de chaque élève 
� Bonne ambiance de travail : “sérieusement décontractée” 
� Solidarité entre élèves 

 
 Cadre familier et familial 

� Evite les problèmes d’adaptation rencontrés en Métropole 
� Limite les risques d’échec lié au “moral” 

 
� Résultats : Fiabilité et sérieux  
 
 Des résultats remarquables, comparables aux bonnes CPGE métropolitaines  
 (en dehors des  CPGE prestigieuses à recrutement extrêmement sélectif) 
 
Resultats des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre  

Années Inscrits % Admissibles  % Admis  % Intégrés ESC  
1999 33 100 % 97 % 94 % 
2 000 43 100 % 97.7 % 81.4 % 
2 001 37 97.3 % 89 % 59 % 
2 002 49  100 %  100 % 98 % 
2 003 44  100 %  100 % 98 % 
2 004 57 96,5 % 88 % 88 % 
2 005 59 98,3 % 96,6 % 95 % 
2 006 65 97 % 95,5 % 94 % 
2 007 63 100 % 97 % 94 % 
2 008 52 100 % 96 % 96 % 

 

 

Admissions des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre aux concours 2008 
Admissions Parisiennes  Ecricome  ESC et autres 

Voie Scientifique 34,8 % 26,1 % 39,1 % 
Voie Economique 9,5 % 28,6 % 61,9 % 

Voie Technologique 0 % 0 %  100 % 
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LES “PLUS” DE BELLEPIERRE 

 
 

Faire de notre éloignement un atout  
 

� Stages en entreprise en fin de 1ère année    ✈ 
 

Stages de découverte de l'entreprise à la Réunion :  
� un partenariat novateur entre le lycée, le rectorat, le Conseil Régional et 

le Groupe Bernard Hayot , officialisé en octobre 2004 
� 4 semaines en juin au sein des entreprises du GBH  
 (Cotrans, Carrefour, Sorelait,...) 

 
Stages linguistiques et professionnels en Afrique du Sud  (75% des étudiants en 

général): 
� 3 semaines en juillet  
� Hébergement dans une famille d’accueil 
� Placement dans une entreprise   
� Financement intégral par le groupe Bernard Hayot pour trois étudiants 
 méritants sélectionnés par l’équipe pédagogique  

 
Objectifs : 

� Consolidation des compétences linguistiques 
� Sensibilisation au monde de l’entreprise 
� Enrichissement du CV 
� Développement de l’autonomie et de l’esprit d’initiative 

 

� Préparation aux entretiens de personnalité 
 
Une épreuve déterminante des oraux des concours d’entrée 

 
Une préparation efficace... 

� 3 simulations annuelles (participation des deuxièmes années; observation 
des premières années) 
� Jurys composés d’un professeur en CPGE et de deux cadres supérieurs 
réunionnais de tous domaines d’activités 
 

... qui fait ses preuves lors des oraux 
� Contacts directs avec des chefs d’entreprises 
� Etudiants en confiance 
 

Un “plus” déterminant par rapport aux autres Classe s 
Préparatoires 
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INSCRIPTION ET RECRUTEMENT EN CPGE 

 
� Inscription : sur Internet -  

http://www.admission-postbac.fr  
 
Le calendrier définitif des opérations sera diffusé sur le site admission-postabc.fr en 
décembre 2009 
 

 Décembre  : consultation en ligne pour des informations sur les prépas 
 Janvier à mars  : Formulation des vœux d’inscription et téléchargement de 12 dossiers 
maximum 
 Fin mars- Début Avril : Dossiers de candidature à adresser aux établissement 
demandés:  

� Les trois bulletins de Première 
� Les résultats de l’épreuve anticipée de Français 
� Les deux premiers bulletins de Terminale 
� Avis des professeurs de Terminale et du Chef d’Etablissement 

 Envoi des dossiers par l’intermédiaire de votre établissement fin mars 
 Commissions de recrutement dans les lycées demandés à partir de mai (plusieurs 
sessions) 
 Inscription définitive subordonnée à l’obtention du Baccalauréat 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires  
 
�         Choix de la prépa   Ne pas sous-estimer les difficultés liées : 

 
 
 
 
 
 
 
 

Le “moral” compte beaucoup!  
 

� Profil recherché      
 Le futur élève de Classe Prépa est 
 

� Régulier  Eviter les faiblesses majeures dans une discipline 
 

� Motivé Par le type de carrières auxquelles conduisent les  
 Grandes Ecoles de Commerce  

Par le type de formation et d’enseignement d’une CPGE  
 

� Endurant Travaille sérieusement et durablement sans se décourager 
 

� Ouvert Aime les relations avec les autres 
Envisage des emplois centrés sur la communication  

Attention!  
Il est 

important  
de bien 
adapter  

ses voeux 
a son 
profil  

• Aux effectifs pléthoriques de nombreuses CPGE 
métropolitaines. 

• Aux conditions de vie et de travail de nombreuses 
CPGE métropolitaines. 

• A l’’éloignement de son milieu familier. 
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POUR PLUS DE RENSEIGNEMENTS 

 
 
� Auprès du lycée Bellepierre 
 
 
 
� Proviseur :     
  Mr D. PAYET 
 
� Coordonnateurs :   (Contact par l’intermédiaire du lycée, ou par mail) 
 
Voie Scientifique :    Mr D. BENJAMIN  didier.benjamin@wanadoo.fr 
Voie Economique :     Mr R. MARTRENCHAR remy.martrenchar@wanadoo.fr  
Voie Technologique :  Mr M. ASSOUNE  maximin@assoune.com 

 
  

� Auprès du Centre d’Information et 
 d’Orientation 
 
 
 
 
 
� Sur Internet  
 
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
� http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 

 
 Le site d’HEC  
� http://www.hec.fr 

 
 Conférence des Grandes Ecoles 
� http://www.cge.asso.fr  ou   http://www.cge.asso.fr/villesecoles.html 
� http://www.infoprepa.com/ 
   

 Sur les résultats des prépas et les lycées accueillant des prépas 
� http://www.prepa-hec.org/   
� http://www.concours-bce.com/ 

   
 Quelques portraits sur un site pei ! 
� http://www.stgilles.com 
� http://www.prepa974.ift.cx 

 
 
  

Avenue Gaston Monnerville  
B.P. 765   
97475 Saint-Denis Cedex 
Tél :  0262 90 73 25  
Fax : 0262 90 73 39 

48, rue Sainte Marie  
97400 Saint-Denis   
Tél :  0262 21 18 81  
Fax : 0262 21 81 74 
(Scolaires) 
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CONCLUSION : UNE FORMATION ENRICHISSANTE  

 
 
� Ces deux années de Classes Prépa vous apporteront 
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CLASSES  PREPARATOIRES  

 
AUX  

 
GRANDES  ECOLES  DE  COMMERCE  

 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 

Avenue Gaston  Monnerville - B.P. 765  
 97 475 Saint-Denis Cédex 

Tél : 0262 90 73 00 - Fax : 0262 90 73 39  
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QU’EST-CE QU’UNE PREPA HEC ? 

 
 
� Qu’est-ce qu’une CPGE?  
 
 
 Préparation en deux ou trois ans aux 

Concours d'Entrée aux Grandes Ecoles de 
Commerce 

 
 
 
 
� Avenir professionnel 

   

 
�Cadre, Décideur , 
Manager ... 
 
 
�Bon niveau de 
rémunération  
 
 
�Carrières 
motivantes        
 
 
 
 
 
 
 

� Une pédagogie efficace et formatrice 
 
 Un encadrement important 

� Une équipe pédagogique motivée 
� Suivi personnalisé 
� Solidarité 

 
 Un contrôle régulier et fréquent des connaissances, à l’écrit et à l’oral 

� Savoir  
� Méthodes de travail    

Terminal es S, ES, STT, L

Classes Prepa 
Economiques et  
Commercial es

Grandes Ecol es 
de Commerce 

 

Audit et 
Controle

Ressources 
Humaines

Marketing

Finance
Grande 

Distribution

Gestion Vente

Commerce 
International
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STRUCTURE  
DES CLASSES PREPARATOIRES AUX  
GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
 
� Cursus en 2 ou 3 ans 
 La Première  Année ne se redouble pas, sauf cas très exceptionnel 
 La Deuxième Année peut se redoubler 

(Peu d’élèves du Lycée Bellepierre y ont eu recours) 
 
� Quatre voies pour quatre recrutements,  

toutes représentées à la Réunion  
 
 Voie Scientifique 

Dominantes :   Mathématiques 
Bac :   S toutes spécialités 

 
 Voie Economique 

Dominantes :   Analyse Economique et Historique des   
Sociétes Contemporaines (AEHSC) 

Bac :   ES toutes spécialités + L spécialité mathématiques 
 
 Voie Technologique 

Dominantes :   Economie, Droit, Techniques de Gestion 
Bac :   STT toutes spécialités 

 
 Voie Littéraire ( Lycée Leconte de Lisle) 

Bac :   L toutes spécialités 

 
� A la Réunion : 6 classes au Lycée Bellepierre 
 
 Voies Scientifiques et Economiques  

Première et Deuxième Années 
Ouverture en Septembre 1990 à la Chambre de Commerce 
Ouverture en Septembre 1993 à Bellepierre 
Préparation sur deux ans à partir de Septembre 1996 (mesure nationale) 

 
 Voie Technologique  

Première Année : ouverture en Septembre  2000  
Deuxième Année :  ouverture en Septembre  2001 
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ORGANISATION DU TRAVAIL EN CPGE 

 
� Horaires 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 9 8 6 
HGE * 6   
AEHSC *  6  
TGI *   4 
LV I 3 3 4 
LV II 3 3      5  / 4 ** 
Philosophie 3 3     3 / 4 ** 
Economie 1 (facultatif) 2 4 
Lettres 3 3 3 
Droit   3 
Total 28 28      32 / 31 ** 

 
* HGE Histoire et Géographie Economiques AEHSC Analyse Economique et Historique des Sociétés 

TGI Techniques et Gestion et Informatique   Contemporaines 
**  Première Année / Deuxième Année 
 
� Calendrier spécifique : priorité à la régularité 
 Rythme : 4 semaines de cours pour une semaine de vacances 
 30 semaines de cours en première année, 25 semaines en deuxième année 
 Reprise des cours en janvier, concours fin avril - début mai 
 
� Contrôle des connaissances à l’écrit 
 Un Devoir Surveillé chaque semaine - planning annuel 
 Deux Concours Blancs (Sigmas), fin Décembre et fin Mai  /  Mars  **  
 
� Interrogations orales (Colles)    Nombre Mensuel de Colles 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 2 2 2 
Culture Générale 
(Lettres ou Philo) 

2 2 2 

LV I 1 1 2 
LV II 1 1 2 
HGE ou AEHSC 
ou Eco-Droit 

2 2 4 

Informatique 1 (TP) 1 (TP) 4 (TGI) 
 Soit 2 ou 3 colles de 20 minutes par semaine et par élève 

� Faire le point sur les lacunes et les notions mal assimilées 
� Régularité  et suivi du travail personnel  
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CONCOURS D’ENTREE AUX GRANDES ECOLES DE 
COMMERCE 

 
 
� Ecrit 
 Des épreuves communes aux trois voies 

Lettres, philosophie et langues 
 Des épreuves spécifiques aux différentes voies 

Mathématiques (programmes différenciés) 
Dominantes de chaque voie : (Histoire-Géographie-Géopolitique/Analyse 
Economique et Historique/Economie, Droit, Gestion 

 
� Oral : le “deuxième concours” 
 Sous réserve d’admissibilité aux écrits 
 Toutes les épreuves sont communes aux trois voies (sauf HEC  et ESCP) 
 Un entretien de personnalité  

� Fort coefficient 
� Un jury composé de professeurs de l’école et de chefs d’entreprise 

 
� Profil recherché  par les Ecoles 
 
 

� Curiosité 
� Culture générale 
� Se tenir informé 
� Aptitudes relationnelles 

                
            

 
 
 

 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires 
   
� Déroulement des épreuves  
 Ecrit :  Sur place, au Lycée  Bellepierre 
 Oral :  Dans les écoles présentées 

� Financement du voyage (mesure Girardin)  
 
� Frais d’inscription aux Concours  
 Entre 75 et 150 Euros (aménagements pour les boursiers et partenanaires du lycées 
Bellepierre) par groupement d’Ecoles. 
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LES GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
� Les grandes familles d’Ecoles de Commerce  
 Par ordre de réputation décroissant 

� “Les Parisiennes” : les plus prestigieuses  
 HEC   Ecole des Hautes Etudes de Commerce 

ESSEC  Ecole Supérieure des Sciences Economiques et  Commerciales 
ESCP - EAP  Ecole Supérieure de Commerce de Paris  
   Ecole européenne des Affaires de Paris 
EML   Ecole de Management de Lyon  (ex ESCL)  
EDHEC  Ecole Des Hautes Etudes Commerciales  
AUDENCIA  ESC Nantes 
   ESC Grenoble 

� Les préparationnaires de Bellepierre intègrent régulièrement les Parisiennes 

� Groupe Ecricome : juste après 
Ecoles Supérieures de Commerce = Sup de Co 

ESC de Rouen, Marseille, Bordeaux, Reims, Toulouse 
ICN   Institut Commercial de Nancy 
ESCEM Tours-Poitiers  

� Autres ESC : le gros du peloton 
Amiens  Brest-Bretagne Chambéry Dijon Pau Tours  
CERAM (Nice)  Clermont La Rochelle Lille  Troyes 
Rennes  Montpellier Saint-Etienne Nice  Le Havre-Caen 

� La quasi-totalité des préparationnaires de Bellepierre est admise dans ces Ecoles 
� “Petites” Grandes Ecoles de Commerce : privées ou à Concours 

indépendants; niveaux et réputations inégales 
INSEEC (Bordeaux, Paris) ESLSCA ESG  ISG  
ESC Compiègne,   HESTRAD ESCO  ESC Toulon 
ISCID (Dunkerque)  ESC Meaux EDC Ecole des Cadres  

 
� Places mises au concours      6 700 places pour 7000 préparationnaires 

environ 
 
� Organisation de la scolarité dans les Ecoles de Com merce  
 Deux années à vocation généraliste 

� Première Année  : Base  des matières du Commerce  (marketing, distribution), de  
la Gestion (Comptabilité, Analyse Financière)     

   Formation en Langues et Culture Générale 
� Deuxième Année  : Approfondissement  et nouveautés (management des ressources 

humaines, analyse des coûts) 
� Stages en entreprises, année de césure (courant) 
� Troisième Année :  Spécialisation  (marketing, finance, commerce international,  

audit et contrôle, grande distribution...) 
� Stage long (pré embauche) 

 Possibilités d’études complémentaires (3° cycles e n Université, à l’étranger...) 
 
� Sites Web : Surfez sur le Net pour découvrir ces Ec oles...  
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
 http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 
 http://cge.asso.fr/cadre_ecole.html 
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FINANCEMENT DES ETUDES EN ECOLE DE COMMERCE  

 
 
� Coût des études  
 Les Ecoles de Commerce sont des écoles privées, bénéficiant de partenariats avec des 

entreprises ou des Chambres de Commerce et d’Industrie 
 Frais de scolarité annuels : entre 800 et 6 000 Euros 

en moyenne 4 500 Euros, soit 30 000 Francs par an 
 
� De  nombreuses possibilités de financement  
 

� Alternance 
� Apprentissage 
� Bourses nationales 
� Aides directes de l’Ecole 
� Activités rémunérées au sein des “Juniors Entreprises” 
et des 

Associations proposant de petits jobs 
� Prêts proposés par les banques à faible taux, 
remboursables après 

 obtention du premier emploi 
 
 
  

Etant donnés   
� le type de carrières   
� le niveau de rémunération  

auxquels les Ecoles de Commerce permettent de prétendre,  
 l’étudiant doit considérer cette formation comme un  

     INVESTISSEMENT !    
 
 
� Pour vous convaincre  
 Consulter par exemple le site d’HEC : http://www.hec.fr 
 

� 

Ces frais ne sont pas un obstacle reel, 
Quelle que soit la condition sociale 
de l’etudiant  
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DEBOUCHES APRES UNE CLASSE PREPARATOIRE  

 
� Taux d’intégration des Ecoles de Commerce 

� De très forts taux de réussite (quasiment 100 %)  
 
� Convention d’équivalence avec l’Université 
  

� Dans le cadre de la réforme LMD, un élève de CPGE peut demander auprès de 
l’Université de La Réunion la validation des enseignements qu’il a suivis en CPGE, 
sous la forme de crédits d’enseignement européens (ECTS). 
 

� En fonction des résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou 
plusieurs concours préparés, l’élève peut se voir attribuer 60 ECTS à l’issue de sa 
première année et 120 ECTS à l’issue de la seconde année. 

 

� Pour chaque unité d’enseignement, des notes sont attribuées à l’étudiant par le 
conseil de fin d’année scolaire des professeurs du Lycée Bellepierre, en fonction des 
résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou plusieurs concours 
préparés. 

 

� Dans la discipline de spécialisation de l’étudiant (notion de majeure), l’Université 
pourra exiger que l’étudiant réalise un dossier personnel à partir d’un thème d’études 
en relation avec les enseignements suivis en CPGE. Le choix du sujet du dossier 
relève de l’Université. 

 
 
� Autres issues possibles 
 
Toutes voies  

� IEP (Instituts d’études Politiques) sur Concours 
� L’admissibilité  aux Ecoles HEC, ESSEC, ESCP, EDHEC et EML 

permet de se présenter aux  
oraux  d’admission à l’Ecole Normale Supérieure de Cachan  
(dispense des épreuves écrites : B.O. n° 44 du 30 /  11 / 95) 

 
Voie Economique 

� Permet de présenter l’Ecole Militaire Supérieure de Saint-Cyr  
 (ouverture d’une voie Economique et Sociale) 

 
Voie Technologique  
 

� En fin de première année : 
. 2ème année de DEUG Sciences Eco ou AES après examen en Septembre 
. 1ère année de BTS (admission prioritaire sur avis du conseil de classe) 

� En fin de deuxième année : 
. 3ème année de Licence d’AES après entretien ou examen en Septembre 
. 2ème année de BTS (sur avis du conseil de classe) 

 
� Une grande palette de débouchés    
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LES PREPAS DU LYCEE BELLEPIERRE  

 

 
� D’excellentes conditions de travail et de vie 
 
 Une équipe pédagogique motivée et impliquée 
 
 Des effectifs encore limités 

� Suivi permanent et personnalisé de chaque élève 
� Bonne ambiance de travail : “sérieusement décontractée” 
� Solidarité entre élèves 

 
 Cadre familier et familial 

� Evite les problèmes d’adaptation rencontrés en Métropole 
� Limite les risques d’échec lié au “moral” 

 
� Résultats : Fiabilité et sérieux  
 
 Des résultats remarquables, comparables aux bonnes CPGE métropolitaines  
 (en dehors des  CPGE prestigieuses à recrutement extrêmement sélectif) 
 
Resultats des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre  

Années Inscrits % Admissibles  % Admis  % Intégrés ESC  
1999 33 100 % 97 % 94 % 
2 000 43 100 % 97.7 % 81.4 % 
2 001 37 97.3 % 89 % 59 % 
2 002 49  100 %  100 % 98 % 
2 003 44  100 %  100 % 98 % 
2 004 57 96,5 % 88 % 88 % 
2 005 59 98,3 % 96,6 % 95 % 
2 006 65 97 % 95,5 % 94 % 
2 007 63 100 % 97 % 94 % 
2 008 52 100 % 96 % 96 % 

 

 

Admissions des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre aux concours 2008 
Admissions Parisiennes  Ecricome  ESC et autres 

Voie Scientifique 34,8 % 26,1 % 39,1 % 
Voie Economique 9,5 % 28,6 % 61,9 % 

Voie Technologique 0 % 0 %  100 % 
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LES “PLUS” DE BELLEPIERRE 

 
 

Faire de notre éloignement un atout  
 

� Stages en entreprise en fin de 1ère année    ✈ 
 

Stages de découverte de l'entreprise à la Réunion :  
� un partenariat novateur entre le lycée, le rectorat, le Conseil Régional et 

le Groupe Bernard Hayot , officialisé en octobre 2004 
� 4 semaines en juin au sein des entreprises du GBH  
 (Cotrans, Carrefour, Sorelait,...) 

 
Stages linguistiques et professionnels en Afrique du Sud  (75% des étudiants en 

général): 
� 3 semaines en juillet  
� Hébergement dans une famille d’accueil 
� Placement dans une entreprise   
� Financement intégral par le groupe Bernard Hayot pour trois étudiants 
 méritants sélectionnés par l’équipe pédagogique  

 
Objectifs : 

� Consolidation des compétences linguistiques 
� Sensibilisation au monde de l’entreprise 
� Enrichissement du CV 
� Développement de l’autonomie et de l’esprit d’initiative 

 

� Préparation aux entretiens de personnalité 
 
Une épreuve déterminante des oraux des concours d’entrée 

 
Une préparation efficace... 

� 3 simulations annuelles (participation des deuxièmes années; observation 
des premières années) 
� Jurys composés d’un professeur en CPGE et de deux cadres supérieurs 
réunionnais de tous domaines d’activités 
 

... qui fait ses preuves lors des oraux 
� Contacts directs avec des chefs d’entreprises 
� Etudiants en confiance 
 

Un “plus” déterminant par rapport aux autres Classe s 
Préparatoires 
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INSCRIPTION ET RECRUTEMENT EN CPGE 

 
� Inscription : sur Internet -  

http://www.admission-postbac.fr  
 
Le calendrier définitif des opérations sera diffusé sur le site admission-postabc.fr en 
décembre 2009 
 

 Décembre  : consultation en ligne pour des informations sur les prépas 
 Janvier à mars  : Formulation des vœux d’inscription et téléchargement de 12 dossiers 
maximum 
 Fin mars- Début Avril : Dossiers de candidature à adresser aux établissement 
demandés:  

� Les trois bulletins de Première 
� Les résultats de l’épreuve anticipée de Français 
� Les deux premiers bulletins de Terminale 
� Avis des professeurs de Terminale et du Chef d’Etablissement 

 Envoi des dossiers par l’intermédiaire de votre établissement fin mars 
 Commissions de recrutement dans les lycées demandés à partir de mai (plusieurs 
sessions) 
 Inscription définitive subordonnée à l’obtention du Baccalauréat 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires  
 
�         Choix de la prépa   Ne pas sous-estimer les difficultés liées : 

 
 
 
 
 
 
 
 

Le “moral” compte beaucoup!  
 

� Profil recherché      
 Le futur élève de Classe Prépa est 
 

� Régulier  Eviter les faiblesses majeures dans une discipline 
 

� Motivé Par le type de carrières auxquelles conduisent les  
 Grandes Ecoles de Commerce  

Par le type de formation et d’enseignement d’une CPGE  
 

� Endurant Travaille sérieusement et durablement sans se décourager 
 

� Ouvert Aime les relations avec les autres 
Envisage des emplois centrés sur la communication  

Attention!  
Il est 

important  
de bien 
adapter  

ses voeux 
a son 
profil  

• Aux effectifs pléthoriques de nombreuses CPGE 
métropolitaines. 

• Aux conditions de vie et de travail de nombreuses 
CPGE métropolitaines. 

• A l’’éloignement de son milieu familier. 
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POUR PLUS DE RENSEIGNEMENTS 

 
 
� Auprès du lycée Bellepierre 
 
 
 
� Proviseur :     
  Mr D. PAYET 
 
� Coordonnateurs :   (Contact par l’intermédiaire du lycée, ou par mail) 
 
Voie Scientifique :    Mr D. BENJAMIN  didier.benjamin@wanadoo.fr 
Voie Economique :     Mr R. MARTRENCHAR remy.martrenchar@wanadoo.fr  
Voie Technologique :  Mr M. ASSOUNE  maximin@assoune.com 

 
  

� Auprès du Centre d’Information et 
 d’Orientation 
 
 
 
 
 
� Sur Internet  
 
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
� http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 

 
 Le site d’HEC  
� http://www.hec.fr 

 
 Conférence des Grandes Ecoles 
� http://www.cge.asso.fr  ou   http://www.cge.asso.fr/villesecoles.html 
� http://www.infoprepa.com/ 
   

 Sur les résultats des prépas et les lycées accueillant des prépas 
� http://www.prepa-hec.org/   
� http://www.concours-bce.com/ 

   
 Quelques portraits sur un site pei ! 
� http://www.stgilles.com 
� http://www.prepa974.ift.cx 

 
 
  

Avenue Gaston Monnerville  
B.P. 765   
97475 Saint-Denis Cedex 
Tél :  0262 90 73 25  
Fax : 0262 90 73 39 

48, rue Sainte Marie  
97400 Saint-Denis   
Tél :  0262 21 18 81  
Fax : 0262 21 81 74 
(Scolaires) 
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CONCLUSION : UNE FORMATION ENRICHISSANTE  

 
 
� Ces deux années de Classes Prépa vous apporteront 
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CLASSES  PREPARATOIRES  

 
AUX  

 
GRANDES  ECOLES  DE  COMMERCE  

 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 

Avenue Gaston  Monnerville - B.P. 765  
 97 475 Saint-Denis Cédex 

Tél : 0262 90 73 00 - Fax : 0262 90 73 39  
 

 
  



     
CPGE Commerciales 2/ 14 Année scolaire 2009/2010 

 

SOMMAIRE 
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QU’EST-CE QU’UNE PREPA HEC ? 

 
 
� Qu’est-ce qu’une CPGE?  
 
 
 Préparation en deux ou trois ans aux 

Concours d'Entrée aux Grandes Ecoles de 
Commerce 

 
 
 
 
� Avenir professionnel 

   

 
�Cadre, Décideur , 
Manager ... 
 
 
�Bon niveau de 
rémunération  
 
 
�Carrières 
motivantes        
 
 
 
 
 
 
 

� Une pédagogie efficace et formatrice 
 
 Un encadrement important 

� Une équipe pédagogique motivée 
� Suivi personnalisé 
� Solidarité 

 
 Un contrôle régulier et fréquent des connaissances, à l’écrit et à l’oral 

� Savoir  
� Méthodes de travail    

Terminal es S, ES, STT, L

Classes Prepa 
Economiques et  
Commercial es

Grandes Ecol es 
de Commerce 

 

Audit et 
Controle

Ressources 
Humaines

Marketing

Finance
Grande 

Distribution

Gestion Vente

Commerce 
International
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STRUCTURE  
DES CLASSES PREPARATOIRES AUX  
GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
 
� Cursus en 2 ou 3 ans 
 La Première  Année ne se redouble pas, sauf cas très exceptionnel 
 La Deuxième Année peut se redoubler 

(Peu d’élèves du Lycée Bellepierre y ont eu recours) 
 
� Quatre voies pour quatre recrutements,  

toutes représentées à la Réunion  
 
 Voie Scientifique 

Dominantes :   Mathématiques 
Bac :   S toutes spécialités 

 
 Voie Economique 

Dominantes :   Analyse Economique et Historique des   
Sociétes Contemporaines (AEHSC) 

Bac :   ES toutes spécialités + L spécialité mathématiques 
 
 Voie Technologique 

Dominantes :   Economie, Droit, Techniques de Gestion 
Bac :   STT toutes spécialités 

 
 Voie Littéraire ( Lycée Leconte de Lisle) 

Bac :   L toutes spécialités 

 
� A la Réunion : 6 classes au Lycée Bellepierre 
 
 Voies Scientifiques et Economiques  

Première et Deuxième Années 
Ouverture en Septembre 1990 à la Chambre de Commerce 
Ouverture en Septembre 1993 à Bellepierre 
Préparation sur deux ans à partir de Septembre 1996 (mesure nationale) 

 
 Voie Technologique  

Première Année : ouverture en Septembre  2000  
Deuxième Année :  ouverture en Septembre  2001 
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ORGANISATION DU TRAVAIL EN CPGE 

 
� Horaires 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 9 8 6 
HGE * 6   
AEHSC *  6  
TGI *   4 
LV I 3 3 4 
LV II 3 3      5  / 4 ** 
Philosophie 3 3     3 / 4 ** 
Economie 1 (facultatif) 2 4 
Lettres 3 3 3 
Droit   3 
Total 28 28      32 / 31 ** 

 
* HGE Histoire et Géographie Economiques AEHSC Analyse Economique et Historique des Sociétés 

TGI Techniques et Gestion et Informatique   Contemporaines 
**  Première Année / Deuxième Année 
 
� Calendrier spécifique : priorité à la régularité 
 Rythme : 4 semaines de cours pour une semaine de vacances 
 30 semaines de cours en première année, 25 semaines en deuxième année 
 Reprise des cours en janvier, concours fin avril - début mai 
 
� Contrôle des connaissances à l’écrit 
 Un Devoir Surveillé chaque semaine - planning annuel 
 Deux Concours Blancs (Sigmas), fin Décembre et fin Mai  /  Mars  **  
 
� Interrogations orales (Colles)    Nombre Mensuel de Colles 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 2 2 2 
Culture Générale 
(Lettres ou Philo) 

2 2 2 

LV I 1 1 2 
LV II 1 1 2 
HGE ou AEHSC 
ou Eco-Droit 

2 2 4 

Informatique 1 (TP) 1 (TP) 4 (TGI) 
 Soit 2 ou 3 colles de 20 minutes par semaine et par élève 

� Faire le point sur les lacunes et les notions mal assimilées 
� Régularité  et suivi du travail personnel  

 
 



     
CPGE Commerciales 6/ 14 Année scolaire 2009/2010 

 

CONCOURS D’ENTREE AUX GRANDES ECOLES DE 
COMMERCE 

 
 
� Ecrit 
 Des épreuves communes aux trois voies 

Lettres, philosophie et langues 
 Des épreuves spécifiques aux différentes voies 

Mathématiques (programmes différenciés) 
Dominantes de chaque voie : (Histoire-Géographie-Géopolitique/Analyse 
Economique et Historique/Economie, Droit, Gestion 

 
� Oral : le “deuxième concours” 
 Sous réserve d’admissibilité aux écrits 
 Toutes les épreuves sont communes aux trois voies (sauf HEC  et ESCP) 
 Un entretien de personnalité  

� Fort coefficient 
� Un jury composé de professeurs de l’école et de chefs d’entreprise 

 
� Profil recherché  par les Ecoles 
 
 

� Curiosité 
� Culture générale 
� Se tenir informé 
� Aptitudes relationnelles 

                
            

 
 
 

 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires 
   
� Déroulement des épreuves  
 Ecrit :  Sur place, au Lycée  Bellepierre 
 Oral :  Dans les écoles présentées 

� Financement du voyage (mesure Girardin)  
 
� Frais d’inscription aux Concours  
 Entre 75 et 150 Euros (aménagements pour les boursiers et partenanaires du lycées 
Bellepierre) par groupement d’Ecoles. 
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LES GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
� Les grandes familles d’Ecoles de Commerce  
 Par ordre de réputation décroissant 

� “Les Parisiennes” : les plus prestigieuses  
 HEC   Ecole des Hautes Etudes de Commerce 

ESSEC  Ecole Supérieure des Sciences Economiques et  Commerciales 
ESCP - EAP  Ecole Supérieure de Commerce de Paris  
   Ecole européenne des Affaires de Paris 
EML   Ecole de Management de Lyon  (ex ESCL)  
EDHEC  Ecole Des Hautes Etudes Commerciales  
AUDENCIA  ESC Nantes 
   ESC Grenoble 

� Les préparationnaires de Bellepierre intègrent régulièrement les Parisiennes 

� Groupe Ecricome : juste après 
Ecoles Supérieures de Commerce = Sup de Co 

ESC de Rouen, Marseille, Bordeaux, Reims, Toulouse 
ICN   Institut Commercial de Nancy 
ESCEM Tours-Poitiers  

� Autres ESC : le gros du peloton 
Amiens  Brest-Bretagne Chambéry Dijon Pau Tours  
CERAM (Nice)  Clermont La Rochelle Lille  Troyes 
Rennes  Montpellier Saint-Etienne Nice  Le Havre-Caen 

� La quasi-totalité des préparationnaires de Bellepierre est admise dans ces Ecoles 
� “Petites” Grandes Ecoles de Commerce : privées ou à Concours 

indépendants; niveaux et réputations inégales 
INSEEC (Bordeaux, Paris) ESLSCA ESG  ISG  
ESC Compiègne,   HESTRAD ESCO  ESC Toulon 
ISCID (Dunkerque)  ESC Meaux EDC Ecole des Cadres  

 
� Places mises au concours      6 700 places pour 7000 préparationnaires 

environ 
 
� Organisation de la scolarité dans les Ecoles de Com merce  
 Deux années à vocation généraliste 

� Première Année  : Base  des matières du Commerce  (marketing, distribution), de  
la Gestion (Comptabilité, Analyse Financière)     

   Formation en Langues et Culture Générale 
� Deuxième Année  : Approfondissement  et nouveautés (management des ressources 

humaines, analyse des coûts) 
� Stages en entreprises, année de césure (courant) 
� Troisième Année :  Spécialisation  (marketing, finance, commerce international,  

audit et contrôle, grande distribution...) 
� Stage long (pré embauche) 

 Possibilités d’études complémentaires (3° cycles e n Université, à l’étranger...) 
 
� Sites Web : Surfez sur le Net pour découvrir ces Ec oles...  
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
 http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 
 http://cge.asso.fr/cadre_ecole.html 
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FINANCEMENT DES ETUDES EN ECOLE DE COMMERCE  

 
 
� Coût des études  
 Les Ecoles de Commerce sont des écoles privées, bénéficiant de partenariats avec des 

entreprises ou des Chambres de Commerce et d’Industrie 
 Frais de scolarité annuels : entre 800 et 6 000 Euros 

en moyenne 4 500 Euros, soit 30 000 Francs par an 
 
� De  nombreuses possibilités de financement  
 

� Alternance 
� Apprentissage 
� Bourses nationales 
� Aides directes de l’Ecole 
� Activités rémunérées au sein des “Juniors Entreprises” 
et des 

Associations proposant de petits jobs 
� Prêts proposés par les banques à faible taux, 
remboursables après 

 obtention du premier emploi 
 
 
  

Etant donnés   
� le type de carrières   
� le niveau de rémunération  

auxquels les Ecoles de Commerce permettent de prétendre,  
 l’étudiant doit considérer cette formation comme un  

     INVESTISSEMENT !    
 
 
� Pour vous convaincre  
 Consulter par exemple le site d’HEC : http://www.hec.fr 
 

� 

Ces frais ne sont pas un obstacle reel, 
Quelle que soit la condition sociale 
de l’etudiant  



     
CPGE Commerciales 9/ 14 Année scolaire 2009/2010 

 

DEBOUCHES APRES UNE CLASSE PREPARATOIRE  

 
� Taux d’intégration des Ecoles de Commerce 

� De très forts taux de réussite (quasiment 100 %)  
 
� Convention d’équivalence avec l’Université 
  

� Dans le cadre de la réforme LMD, un élève de CPGE peut demander auprès de 
l’Université de La Réunion la validation des enseignements qu’il a suivis en CPGE, 
sous la forme de crédits d’enseignement européens (ECTS). 
 

� En fonction des résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou 
plusieurs concours préparés, l’élève peut se voir attribuer 60 ECTS à l’issue de sa 
première année et 120 ECTS à l’issue de la seconde année. 

 

� Pour chaque unité d’enseignement, des notes sont attribuées à l’étudiant par le 
conseil de fin d’année scolaire des professeurs du Lycée Bellepierre, en fonction des 
résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou plusieurs concours 
préparés. 

 

� Dans la discipline de spécialisation de l’étudiant (notion de majeure), l’Université 
pourra exiger que l’étudiant réalise un dossier personnel à partir d’un thème d’études 
en relation avec les enseignements suivis en CPGE. Le choix du sujet du dossier 
relève de l’Université. 

 
 
� Autres issues possibles 
 
Toutes voies  

� IEP (Instituts d’études Politiques) sur Concours 
� L’admissibilité  aux Ecoles HEC, ESSEC, ESCP, EDHEC et EML 

permet de se présenter aux  
oraux  d’admission à l’Ecole Normale Supérieure de Cachan  
(dispense des épreuves écrites : B.O. n° 44 du 30 /  11 / 95) 

 
Voie Economique 

� Permet de présenter l’Ecole Militaire Supérieure de Saint-Cyr  
 (ouverture d’une voie Economique et Sociale) 

 
Voie Technologique  
 

� En fin de première année : 
. 2ème année de DEUG Sciences Eco ou AES après examen en Septembre 
. 1ère année de BTS (admission prioritaire sur avis du conseil de classe) 

� En fin de deuxième année : 
. 3ème année de Licence d’AES après entretien ou examen en Septembre 
. 2ème année de BTS (sur avis du conseil de classe) 

 
� Une grande palette de débouchés    
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LES PREPAS DU LYCEE BELLEPIERRE  

 

 
� D’excellentes conditions de travail et de vie 
 
 Une équipe pédagogique motivée et impliquée 
 
 Des effectifs encore limités 

� Suivi permanent et personnalisé de chaque élève 
� Bonne ambiance de travail : “sérieusement décontractée” 
� Solidarité entre élèves 

 
 Cadre familier et familial 

� Evite les problèmes d’adaptation rencontrés en Métropole 
� Limite les risques d’échec lié au “moral” 

 
� Résultats : Fiabilité et sérieux  
 
 Des résultats remarquables, comparables aux bonnes CPGE métropolitaines  
 (en dehors des  CPGE prestigieuses à recrutement extrêmement sélectif) 
 
Resultats des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre  

Années Inscrits % Admissibles  % Admis  % Intégrés ESC  
1999 33 100 % 97 % 94 % 
2 000 43 100 % 97.7 % 81.4 % 
2 001 37 97.3 % 89 % 59 % 
2 002 49  100 %  100 % 98 % 
2 003 44  100 %  100 % 98 % 
2 004 57 96,5 % 88 % 88 % 
2 005 59 98,3 % 96,6 % 95 % 
2 006 65 97 % 95,5 % 94 % 
2 007 63 100 % 97 % 94 % 
2 008 52 100 % 96 % 96 % 

 

 

Admissions des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre aux concours 2008 
Admissions Parisiennes  Ecricome  ESC et autres 

Voie Scientifique 34,8 % 26,1 % 39,1 % 
Voie Economique 9,5 % 28,6 % 61,9 % 

Voie Technologique 0 % 0 %  100 % 
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LES “PLUS” DE BELLEPIERRE 

 
 

Faire de notre éloignement un atout  
 

� Stages en entreprise en fin de 1ère année    ✈ 
 

Stages de découverte de l'entreprise à la Réunion :  
� un partenariat novateur entre le lycée, le rectorat, le Conseil Régional et 

le Groupe Bernard Hayot , officialisé en octobre 2004 
� 4 semaines en juin au sein des entreprises du GBH  
 (Cotrans, Carrefour, Sorelait,...) 

 
Stages linguistiques et professionnels en Afrique du Sud  (75% des étudiants en 

général): 
� 3 semaines en juillet  
� Hébergement dans une famille d’accueil 
� Placement dans une entreprise   
� Financement intégral par le groupe Bernard Hayot pour trois étudiants 
 méritants sélectionnés par l’équipe pédagogique  

 
Objectifs : 

� Consolidation des compétences linguistiques 
� Sensibilisation au monde de l’entreprise 
� Enrichissement du CV 
� Développement de l’autonomie et de l’esprit d’initiative 

 

� Préparation aux entretiens de personnalité 
 
Une épreuve déterminante des oraux des concours d’entrée 

 
Une préparation efficace... 

� 3 simulations annuelles (participation des deuxièmes années; observation 
des premières années) 
� Jurys composés d’un professeur en CPGE et de deux cadres supérieurs 
réunionnais de tous domaines d’activités 
 

... qui fait ses preuves lors des oraux 
� Contacts directs avec des chefs d’entreprises 
� Etudiants en confiance 
 

Un “plus” déterminant par rapport aux autres Classe s 
Préparatoires 
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INSCRIPTION ET RECRUTEMENT EN CPGE 

 
� Inscription : sur Internet -  

http://www.admission-postbac.fr  
 
Le calendrier définitif des opérations sera diffusé sur le site admission-postabc.fr en 
décembre 2009 
 

 Décembre  : consultation en ligne pour des informations sur les prépas 
 Janvier à mars  : Formulation des vœux d’inscription et téléchargement de 12 dossiers 
maximum 
 Fin mars- Début Avril : Dossiers de candidature à adresser aux établissement 
demandés:  

� Les trois bulletins de Première 
� Les résultats de l’épreuve anticipée de Français 
� Les deux premiers bulletins de Terminale 
� Avis des professeurs de Terminale et du Chef d’Etablissement 

 Envoi des dossiers par l’intermédiaire de votre établissement fin mars 
 Commissions de recrutement dans les lycées demandés à partir de mai (plusieurs 
sessions) 
 Inscription définitive subordonnée à l’obtention du Baccalauréat 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires  
 
�         Choix de la prépa   Ne pas sous-estimer les difficultés liées : 

 
 
 
 
 
 
 
 

Le “moral” compte beaucoup!  
 

� Profil recherché      
 Le futur élève de Classe Prépa est 
 

� Régulier  Eviter les faiblesses majeures dans une discipline 
 

� Motivé Par le type de carrières auxquelles conduisent les  
 Grandes Ecoles de Commerce  

Par le type de formation et d’enseignement d’une CPGE  
 

� Endurant Travaille sérieusement et durablement sans se décourager 
 

� Ouvert Aime les relations avec les autres 
Envisage des emplois centrés sur la communication  

Attention!  
Il est 

important  
de bien 
adapter  

ses voeux 
a son 
profil  

• Aux effectifs pléthoriques de nombreuses CPGE 
métropolitaines. 

• Aux conditions de vie et de travail de nombreuses 
CPGE métropolitaines. 

• A l’’éloignement de son milieu familier. 
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POUR PLUS DE RENSEIGNEMENTS 

 
 
� Auprès du lycée Bellepierre 
 
 
 
� Proviseur :     
  Mr D. PAYET 
 
� Coordonnateurs :   (Contact par l’intermédiaire du lycée, ou par mail) 
 
Voie Scientifique :    Mr D. BENJAMIN  didier.benjamin@wanadoo.fr 
Voie Economique :     Mr R. MARTRENCHAR remy.martrenchar@wanadoo.fr  
Voie Technologique :  Mr M. ASSOUNE  maximin@assoune.com 

 
  

� Auprès du Centre d’Information et 
 d’Orientation 
 
 
 
 
 
� Sur Internet  
 
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
� http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 

 
 Le site d’HEC  
� http://www.hec.fr 

 
 Conférence des Grandes Ecoles 
� http://www.cge.asso.fr  ou   http://www.cge.asso.fr/villesecoles.html 
� http://www.infoprepa.com/ 
   

 Sur les résultats des prépas et les lycées accueillant des prépas 
� http://www.prepa-hec.org/   
� http://www.concours-bce.com/ 

   
 Quelques portraits sur un site pei ! 
� http://www.stgilles.com 
� http://www.prepa974.ift.cx 

 
 
  

Avenue Gaston Monnerville  
B.P. 765   
97475 Saint-Denis Cedex 
Tél :  0262 90 73 25  
Fax : 0262 90 73 39 

48, rue Sainte Marie  
97400 Saint-Denis   
Tél :  0262 21 18 81  
Fax : 0262 21 81 74 
(Scolaires) 
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CONCLUSION : UNE FORMATION ENRICHISSANTE  

 
 
� Ces deux années de Classes Prépa vous apporteront 
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Avenue Gaston  Monnerville - B.P. 765  
 97 475 Saint-Denis Cédex 

Tél : 0262 90 73 00 - Fax : 0262 90 73 39  
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QU’EST-CE QU’UNE PREPA HEC ? 

 
 
� Qu’est-ce qu’une CPGE?  
 
 
 Préparation en deux ou trois ans aux 

Concours d'Entrée aux Grandes Ecoles de 
Commerce 

 
 
 
 
� Avenir professionnel 

   

 
�Cadre, Décideur , 
Manager ... 
 
 
�Bon niveau de 
rémunération  
 
 
�Carrières 
motivantes        
 
 
 
 
 
 
 

� Une pédagogie efficace et formatrice 
 
 Un encadrement important 

� Une équipe pédagogique motivée 
� Suivi personnalisé 
� Solidarité 

 
 Un contrôle régulier et fréquent des connaissances, à l’écrit et à l’oral 

� Savoir  
� Méthodes de travail    

Terminal es S, ES, STT, L

Classes Prepa 
Economiques et  
Commercial es

Grandes Ecol es 
de Commerce 

 

Audit et 
Controle

Ressources 
Humaines

Marketing

Finance
Grande 

Distribution

Gestion Vente

Commerce 
International
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STRUCTURE  
DES CLASSES PREPARATOIRES AUX  
GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
 
� Cursus en 2 ou 3 ans 
 La Première  Année ne se redouble pas, sauf cas très exceptionnel 
 La Deuxième Année peut se redoubler 

(Peu d’élèves du Lycée Bellepierre y ont eu recours) 
 
� Quatre voies pour quatre recrutements,  

toutes représentées à la Réunion  
 
 Voie Scientifique 

Dominantes :   Mathématiques 
Bac :   S toutes spécialités 

 
 Voie Economique 

Dominantes :   Analyse Economique et Historique des   
Sociétes Contemporaines (AEHSC) 

Bac :   ES toutes spécialités + L spécialité mathématiques 
 
 Voie Technologique 

Dominantes :   Economie, Droit, Techniques de Gestion 
Bac :   STT toutes spécialités 

 
 Voie Littéraire ( Lycée Leconte de Lisle) 

Bac :   L toutes spécialités 

 
� A la Réunion : 6 classes au Lycée Bellepierre 
 
 Voies Scientifiques et Economiques  

Première et Deuxième Années 
Ouverture en Septembre 1990 à la Chambre de Commerce 
Ouverture en Septembre 1993 à Bellepierre 
Préparation sur deux ans à partir de Septembre 1996 (mesure nationale) 

 
 Voie Technologique  

Première Année : ouverture en Septembre  2000  
Deuxième Année :  ouverture en Septembre  2001 
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ORGANISATION DU TRAVAIL EN CPGE 

 
� Horaires 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 9 8 6 
HGE * 6   
AEHSC *  6  
TGI *   4 
LV I 3 3 4 
LV II 3 3      5  / 4 ** 
Philosophie 3 3     3 / 4 ** 
Economie 1 (facultatif) 2 4 
Lettres 3 3 3 
Droit   3 
Total 28 28      32 / 31 ** 

 
* HGE Histoire et Géographie Economiques AEHSC Analyse Economique et Historique des Sociétés 

TGI Techniques et Gestion et Informatique   Contemporaines 
**  Première Année / Deuxième Année 
 
� Calendrier spécifique : priorité à la régularité 
 Rythme : 4 semaines de cours pour une semaine de vacances 
 30 semaines de cours en première année, 25 semaines en deuxième année 
 Reprise des cours en janvier, concours fin avril - début mai 
 
� Contrôle des connaissances à l’écrit 
 Un Devoir Surveillé chaque semaine - planning annuel 
 Deux Concours Blancs (Sigmas), fin Décembre et fin Mai  /  Mars  **  
 
� Interrogations orales (Colles)    Nombre Mensuel de Colles 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 2 2 2 
Culture Générale 
(Lettres ou Philo) 

2 2 2 

LV I 1 1 2 
LV II 1 1 2 
HGE ou AEHSC 
ou Eco-Droit 

2 2 4 

Informatique 1 (TP) 1 (TP) 4 (TGI) 
 Soit 2 ou 3 colles de 20 minutes par semaine et par élève 

� Faire le point sur les lacunes et les notions mal assimilées 
� Régularité  et suivi du travail personnel  
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CONCOURS D’ENTREE AUX GRANDES ECOLES DE 
COMMERCE 

 
 
� Ecrit 
 Des épreuves communes aux trois voies 

Lettres, philosophie et langues 
 Des épreuves spécifiques aux différentes voies 

Mathématiques (programmes différenciés) 
Dominantes de chaque voie : (Histoire-Géographie-Géopolitique/Analyse 
Economique et Historique/Economie, Droit, Gestion 

 
� Oral : le “deuxième concours” 
 Sous réserve d’admissibilité aux écrits 
 Toutes les épreuves sont communes aux trois voies (sauf HEC  et ESCP) 
 Un entretien de personnalité  

� Fort coefficient 
� Un jury composé de professeurs de l’école et de chefs d’entreprise 

 
� Profil recherché  par les Ecoles 
 
 

� Curiosité 
� Culture générale 
� Se tenir informé 
� Aptitudes relationnelles 

                
            

 
 
 

 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires 
   
� Déroulement des épreuves  
 Ecrit :  Sur place, au Lycée  Bellepierre 
 Oral :  Dans les écoles présentées 

� Financement du voyage (mesure Girardin)  
 
� Frais d’inscription aux Concours  
 Entre 75 et 150 Euros (aménagements pour les boursiers et partenanaires du lycées 
Bellepierre) par groupement d’Ecoles. 
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LES GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
� Les grandes familles d’Ecoles de Commerce  
 Par ordre de réputation décroissant 

� “Les Parisiennes” : les plus prestigieuses  
 HEC   Ecole des Hautes Etudes de Commerce 

ESSEC  Ecole Supérieure des Sciences Economiques et  Commerciales 
ESCP - EAP  Ecole Supérieure de Commerce de Paris  
   Ecole européenne des Affaires de Paris 
EML   Ecole de Management de Lyon  (ex ESCL)  
EDHEC  Ecole Des Hautes Etudes Commerciales  
AUDENCIA  ESC Nantes 
   ESC Grenoble 

� Les préparationnaires de Bellepierre intègrent régulièrement les Parisiennes 

� Groupe Ecricome : juste après 
Ecoles Supérieures de Commerce = Sup de Co 

ESC de Rouen, Marseille, Bordeaux, Reims, Toulouse 
ICN   Institut Commercial de Nancy 
ESCEM Tours-Poitiers  

� Autres ESC : le gros du peloton 
Amiens  Brest-Bretagne Chambéry Dijon Pau Tours  
CERAM (Nice)  Clermont La Rochelle Lille  Troyes 
Rennes  Montpellier Saint-Etienne Nice  Le Havre-Caen 

� La quasi-totalité des préparationnaires de Bellepierre est admise dans ces Ecoles 
� “Petites” Grandes Ecoles de Commerce : privées ou à Concours 

indépendants; niveaux et réputations inégales 
INSEEC (Bordeaux, Paris) ESLSCA ESG  ISG  
ESC Compiègne,   HESTRAD ESCO  ESC Toulon 
ISCID (Dunkerque)  ESC Meaux EDC Ecole des Cadres  

 
� Places mises au concours      6 700 places pour 7000 préparationnaires 

environ 
 
� Organisation de la scolarité dans les Ecoles de Com merce  
 Deux années à vocation généraliste 

� Première Année  : Base  des matières du Commerce  (marketing, distribution), de  
la Gestion (Comptabilité, Analyse Financière)     

   Formation en Langues et Culture Générale 
� Deuxième Année  : Approfondissement  et nouveautés (management des ressources 

humaines, analyse des coûts) 
� Stages en entreprises, année de césure (courant) 
� Troisième Année :  Spécialisation  (marketing, finance, commerce international,  

audit et contrôle, grande distribution...) 
� Stage long (pré embauche) 

 Possibilités d’études complémentaires (3° cycles e n Université, à l’étranger...) 
 
� Sites Web : Surfez sur le Net pour découvrir ces Ec oles...  
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
 http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 
 http://cge.asso.fr/cadre_ecole.html 
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FINANCEMENT DES ETUDES EN ECOLE DE COMMERCE  

 
 
� Coût des études  
 Les Ecoles de Commerce sont des écoles privées, bénéficiant de partenariats avec des 

entreprises ou des Chambres de Commerce et d’Industrie 
 Frais de scolarité annuels : entre 800 et 6 000 Euros 

en moyenne 4 500 Euros, soit 30 000 Francs par an 
 
� De  nombreuses possibilités de financement  
 

� Alternance 
� Apprentissage 
� Bourses nationales 
� Aides directes de l’Ecole 
� Activités rémunérées au sein des “Juniors Entreprises” 
et des 

Associations proposant de petits jobs 
� Prêts proposés par les banques à faible taux, 
remboursables après 

 obtention du premier emploi 
 
 
  

Etant donnés   
� le type de carrières   
� le niveau de rémunération  

auxquels les Ecoles de Commerce permettent de prétendre,  
 l’étudiant doit considérer cette formation comme un  

     INVESTISSEMENT !    
 
 
� Pour vous convaincre  
 Consulter par exemple le site d’HEC : http://www.hec.fr 
 

� 

Ces frais ne sont pas un obstacle reel, 
Quelle que soit la condition sociale 
de l’etudiant  
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DEBOUCHES APRES UNE CLASSE PREPARATOIRE  

 
� Taux d’intégration des Ecoles de Commerce 

� De très forts taux de réussite (quasiment 100 %)  
 
� Convention d’équivalence avec l’Université 
  

� Dans le cadre de la réforme LMD, un élève de CPGE peut demander auprès de 
l’Université de La Réunion la validation des enseignements qu’il a suivis en CPGE, 
sous la forme de crédits d’enseignement européens (ECTS). 
 

� En fonction des résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou 
plusieurs concours préparés, l’élève peut se voir attribuer 60 ECTS à l’issue de sa 
première année et 120 ECTS à l’issue de la seconde année. 

 

� Pour chaque unité d’enseignement, des notes sont attribuées à l’étudiant par le 
conseil de fin d’année scolaire des professeurs du Lycée Bellepierre, en fonction des 
résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou plusieurs concours 
préparés. 

 

� Dans la discipline de spécialisation de l’étudiant (notion de majeure), l’Université 
pourra exiger que l’étudiant réalise un dossier personnel à partir d’un thème d’études 
en relation avec les enseignements suivis en CPGE. Le choix du sujet du dossier 
relève de l’Université. 

 
 
� Autres issues possibles 
 
Toutes voies  

� IEP (Instituts d’études Politiques) sur Concours 
� L’admissibilité  aux Ecoles HEC, ESSEC, ESCP, EDHEC et EML 

permet de se présenter aux  
oraux  d’admission à l’Ecole Normale Supérieure de Cachan  
(dispense des épreuves écrites : B.O. n° 44 du 30 /  11 / 95) 

 
Voie Economique 

� Permet de présenter l’Ecole Militaire Supérieure de Saint-Cyr  
 (ouverture d’une voie Economique et Sociale) 

 
Voie Technologique  
 

� En fin de première année : 
. 2ème année de DEUG Sciences Eco ou AES après examen en Septembre 
. 1ère année de BTS (admission prioritaire sur avis du conseil de classe) 

� En fin de deuxième année : 
. 3ème année de Licence d’AES après entretien ou examen en Septembre 
. 2ème année de BTS (sur avis du conseil de classe) 

 
� Une grande palette de débouchés    
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LES PREPAS DU LYCEE BELLEPIERRE  

 

 
� D’excellentes conditions de travail et de vie 
 
 Une équipe pédagogique motivée et impliquée 
 
 Des effectifs encore limités 

� Suivi permanent et personnalisé de chaque élève 
� Bonne ambiance de travail : “sérieusement décontractée” 
� Solidarité entre élèves 

 
 Cadre familier et familial 

� Evite les problèmes d’adaptation rencontrés en Métropole 
� Limite les risques d’échec lié au “moral” 

 
� Résultats : Fiabilité et sérieux  
 
 Des résultats remarquables, comparables aux bonnes CPGE métropolitaines  
 (en dehors des  CPGE prestigieuses à recrutement extrêmement sélectif) 
 
Resultats des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre  

Années Inscrits % Admissibles  % Admis  % Intégrés ESC  
1999 33 100 % 97 % 94 % 
2 000 43 100 % 97.7 % 81.4 % 
2 001 37 97.3 % 89 % 59 % 
2 002 49  100 %  100 % 98 % 
2 003 44  100 %  100 % 98 % 
2 004 57 96,5 % 88 % 88 % 
2 005 59 98,3 % 96,6 % 95 % 
2 006 65 97 % 95,5 % 94 % 
2 007 63 100 % 97 % 94 % 
2 008 52 100 % 96 % 96 % 

 

 

Admissions des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre aux concours 2008 
Admissions Parisiennes  Ecricome  ESC et autres 

Voie Scientifique 34,8 % 26,1 % 39,1 % 
Voie Economique 9,5 % 28,6 % 61,9 % 

Voie Technologique 0 % 0 %  100 % 
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LES “PLUS” DE BELLEPIERRE 

 
 

Faire de notre éloignement un atout  
 

� Stages en entreprise en fin de 1ère année    ✈ 
 

Stages de découverte de l'entreprise à la Réunion :  
� un partenariat novateur entre le lycée, le rectorat, le Conseil Régional et 

le Groupe Bernard Hayot , officialisé en octobre 2004 
� 4 semaines en juin au sein des entreprises du GBH  
 (Cotrans, Carrefour, Sorelait,...) 

 
Stages linguistiques et professionnels en Afrique du Sud  (75% des étudiants en 

général): 
� 3 semaines en juillet  
� Hébergement dans une famille d’accueil 
� Placement dans une entreprise   
� Financement intégral par le groupe Bernard Hayot pour trois étudiants 
 méritants sélectionnés par l’équipe pédagogique  

 
Objectifs : 

� Consolidation des compétences linguistiques 
� Sensibilisation au monde de l’entreprise 
� Enrichissement du CV 
� Développement de l’autonomie et de l’esprit d’initiative 

 

� Préparation aux entretiens de personnalité 
 
Une épreuve déterminante des oraux des concours d’entrée 

 
Une préparation efficace... 

� 3 simulations annuelles (participation des deuxièmes années; observation 
des premières années) 
� Jurys composés d’un professeur en CPGE et de deux cadres supérieurs 
réunionnais de tous domaines d’activités 
 

... qui fait ses preuves lors des oraux 
� Contacts directs avec des chefs d’entreprises 
� Etudiants en confiance 
 

Un “plus” déterminant par rapport aux autres Classe s 
Préparatoires 
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INSCRIPTION ET RECRUTEMENT EN CPGE 

 
� Inscription : sur Internet -  

http://www.admission-postbac.fr  
 
Le calendrier définitif des opérations sera diffusé sur le site admission-postabc.fr en 
décembre 2009 
 

 Décembre  : consultation en ligne pour des informations sur les prépas 
 Janvier à mars  : Formulation des vœux d’inscription et téléchargement de 12 dossiers 
maximum 
 Fin mars- Début Avril : Dossiers de candidature à adresser aux établissement 
demandés:  

� Les trois bulletins de Première 
� Les résultats de l’épreuve anticipée de Français 
� Les deux premiers bulletins de Terminale 
� Avis des professeurs de Terminale et du Chef d’Etablissement 

 Envoi des dossiers par l’intermédiaire de votre établissement fin mars 
 Commissions de recrutement dans les lycées demandés à partir de mai (plusieurs 
sessions) 
 Inscription définitive subordonnée à l’obtention du Baccalauréat 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires  
 
�         Choix de la prépa   Ne pas sous-estimer les difficultés liées : 

 
 
 
 
 
 
 
 

Le “moral” compte beaucoup!  
 

� Profil recherché      
 Le futur élève de Classe Prépa est 
 

� Régulier  Eviter les faiblesses majeures dans une discipline 
 

� Motivé Par le type de carrières auxquelles conduisent les  
 Grandes Ecoles de Commerce  

Par le type de formation et d’enseignement d’une CPGE  
 

� Endurant Travaille sérieusement et durablement sans se décourager 
 

� Ouvert Aime les relations avec les autres 
Envisage des emplois centrés sur la communication  

Attention!  
Il est 

important  
de bien 
adapter  

ses voeux 
a son 
profil  

• Aux effectifs pléthoriques de nombreuses CPGE 
métropolitaines. 

• Aux conditions de vie et de travail de nombreuses 
CPGE métropolitaines. 

• A l’’éloignement de son milieu familier. 
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POUR PLUS DE RENSEIGNEMENTS 

 
 
� Auprès du lycée Bellepierre 
 
 
 
� Proviseur :     
  Mr D. PAYET 
 
� Coordonnateurs :   (Contact par l’intermédiaire du lycée, ou par mail) 
 
Voie Scientifique :    Mr D. BENJAMIN  didier.benjamin@wanadoo.fr 
Voie Economique :     Mr R. MARTRENCHAR remy.martrenchar@wanadoo.fr  
Voie Technologique :  Mr M. ASSOUNE  maximin@assoune.com 

 
  

� Auprès du Centre d’Information et 
 d’Orientation 
 
 
 
 
 
� Sur Internet  
 
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
� http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 

 
 Le site d’HEC  
� http://www.hec.fr 

 
 Conférence des Grandes Ecoles 
� http://www.cge.asso.fr  ou   http://www.cge.asso.fr/villesecoles.html 
� http://www.infoprepa.com/ 
   

 Sur les résultats des prépas et les lycées accueillant des prépas 
� http://www.prepa-hec.org/   
� http://www.concours-bce.com/ 

   
 Quelques portraits sur un site pei ! 
� http://www.stgilles.com 
� http://www.prepa974.ift.cx 

 
 
  

Avenue Gaston Monnerville  
B.P. 765   
97475 Saint-Denis Cedex 
Tél :  0262 90 73 25  
Fax : 0262 90 73 39 

48, rue Sainte Marie  
97400 Saint-Denis   
Tél :  0262 21 18 81  
Fax : 0262 21 81 74 
(Scolaires) 
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CONCLUSION : UNE FORMATION ENRICHISSANTE  

 
 
� Ces deux années de Classes Prépa vous apporteront 
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CLASSES  PREPARATOIRES  

 
AUX  

 
GRANDES  ECOLES  DE  COMMERCE  

 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 

Avenue Gaston  Monnerville - B.P. 765  
 97 475 Saint-Denis Cédex 

Tél : 0262 90 73 00 - Fax : 0262 90 73 39  
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QU’EST-CE QU’UNE PREPA HEC ? 

 
 
� Qu’est-ce qu’une CPGE?  
 
 
 Préparation en deux ou trois ans aux 

Concours d'Entrée aux Grandes Ecoles de 
Commerce 

 
 
 
 
� Avenir professionnel 

   

 
�Cadre, Décideur , 
Manager ... 
 
 
�Bon niveau de 
rémunération  
 
 
�Carrières 
motivantes        
 
 
 
 
 
 
 

� Une pédagogie efficace et formatrice 
 
 Un encadrement important 

� Une équipe pédagogique motivée 
� Suivi personnalisé 
� Solidarité 

 
 Un contrôle régulier et fréquent des connaissances, à l’écrit et à l’oral 

� Savoir  
� Méthodes de travail    

Terminal es S, ES, STT, L

Classes Prepa 
Economiques et  
Commercial es

Grandes Ecol es 
de Commerce 

 

Audit et 
Controle

Ressources 
Humaines

Marketing

Finance
Grande 

Distribution

Gestion Vente

Commerce 
International
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STRUCTURE  
DES CLASSES PREPARATOIRES AUX  
GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
 
� Cursus en 2 ou 3 ans 
 La Première  Année ne se redouble pas, sauf cas très exceptionnel 
 La Deuxième Année peut se redoubler 

(Peu d’élèves du Lycée Bellepierre y ont eu recours) 
 
� Quatre voies pour quatre recrutements,  

toutes représentées à la Réunion  
 
 Voie Scientifique 

Dominantes :   Mathématiques 
Bac :   S toutes spécialités 

 
 Voie Economique 

Dominantes :   Analyse Economique et Historique des   
Sociétes Contemporaines (AEHSC) 

Bac :   ES toutes spécialités + L spécialité mathématiques 
 
 Voie Technologique 

Dominantes :   Economie, Droit, Techniques de Gestion 
Bac :   STT toutes spécialités 

 
 Voie Littéraire ( Lycée Leconte de Lisle) 

Bac :   L toutes spécialités 

 
� A la Réunion : 6 classes au Lycée Bellepierre 
 
 Voies Scientifiques et Economiques  

Première et Deuxième Années 
Ouverture en Septembre 1990 à la Chambre de Commerce 
Ouverture en Septembre 1993 à Bellepierre 
Préparation sur deux ans à partir de Septembre 1996 (mesure nationale) 

 
 Voie Technologique  

Première Année : ouverture en Septembre  2000  
Deuxième Année :  ouverture en Septembre  2001 
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ORGANISATION DU TRAVAIL EN CPGE 

 
� Horaires 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 9 8 6 
HGE * 6   
AEHSC *  6  
TGI *   4 
LV I 3 3 4 
LV II 3 3      5  / 4 ** 
Philosophie 3 3     3 / 4 ** 
Economie 1 (facultatif) 2 4 
Lettres 3 3 3 
Droit   3 
Total 28 28      32 / 31 ** 

 
* HGE Histoire et Géographie Economiques AEHSC Analyse Economique et Historique des Sociétés 

TGI Techniques et Gestion et Informatique   Contemporaines 
**  Première Année / Deuxième Année 
 
� Calendrier spécifique : priorité à la régularité 
 Rythme : 4 semaines de cours pour une semaine de vacances 
 30 semaines de cours en première année, 25 semaines en deuxième année 
 Reprise des cours en janvier, concours fin avril - début mai 
 
� Contrôle des connaissances à l’écrit 
 Un Devoir Surveillé chaque semaine - planning annuel 
 Deux Concours Blancs (Sigmas), fin Décembre et fin Mai  /  Mars  **  
 
� Interrogations orales (Colles)    Nombre Mensuel de Colles 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 2 2 2 
Culture Générale 
(Lettres ou Philo) 

2 2 2 

LV I 1 1 2 
LV II 1 1 2 
HGE ou AEHSC 
ou Eco-Droit 

2 2 4 

Informatique 1 (TP) 1 (TP) 4 (TGI) 
 Soit 2 ou 3 colles de 20 minutes par semaine et par élève 

� Faire le point sur les lacunes et les notions mal assimilées 
� Régularité  et suivi du travail personnel  
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CONCOURS D’ENTREE AUX GRANDES ECOLES DE 
COMMERCE 

 
 
� Ecrit 
 Des épreuves communes aux trois voies 

Lettres, philosophie et langues 
 Des épreuves spécifiques aux différentes voies 

Mathématiques (programmes différenciés) 
Dominantes de chaque voie : (Histoire-Géographie-Géopolitique/Analyse 
Economique et Historique/Economie, Droit, Gestion 

 
� Oral : le “deuxième concours” 
 Sous réserve d’admissibilité aux écrits 
 Toutes les épreuves sont communes aux trois voies (sauf HEC  et ESCP) 
 Un entretien de personnalité  

� Fort coefficient 
� Un jury composé de professeurs de l’école et de chefs d’entreprise 

 
� Profil recherché  par les Ecoles 
 
 

� Curiosité 
� Culture générale 
� Se tenir informé 
� Aptitudes relationnelles 

                
            

 
 
 

 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires 
   
� Déroulement des épreuves  
 Ecrit :  Sur place, au Lycée  Bellepierre 
 Oral :  Dans les écoles présentées 

� Financement du voyage (mesure Girardin)  
 
� Frais d’inscription aux Concours  
 Entre 75 et 150 Euros (aménagements pour les boursiers et partenanaires du lycées 
Bellepierre) par groupement d’Ecoles. 
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LES GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
� Les grandes familles d’Ecoles de Commerce  
 Par ordre de réputation décroissant 

� “Les Parisiennes” : les plus prestigieuses  
 HEC   Ecole des Hautes Etudes de Commerce 

ESSEC  Ecole Supérieure des Sciences Economiques et  Commerciales 
ESCP - EAP  Ecole Supérieure de Commerce de Paris  
   Ecole européenne des Affaires de Paris 
EML   Ecole de Management de Lyon  (ex ESCL)  
EDHEC  Ecole Des Hautes Etudes Commerciales  
AUDENCIA  ESC Nantes 
   ESC Grenoble 

� Les préparationnaires de Bellepierre intègrent régulièrement les Parisiennes 

� Groupe Ecricome : juste après 
Ecoles Supérieures de Commerce = Sup de Co 

ESC de Rouen, Marseille, Bordeaux, Reims, Toulouse 
ICN   Institut Commercial de Nancy 
ESCEM Tours-Poitiers  

� Autres ESC : le gros du peloton 
Amiens  Brest-Bretagne Chambéry Dijon Pau Tours  
CERAM (Nice)  Clermont La Rochelle Lille  Troyes 
Rennes  Montpellier Saint-Etienne Nice  Le Havre-Caen 

� La quasi-totalité des préparationnaires de Bellepierre est admise dans ces Ecoles 
� “Petites” Grandes Ecoles de Commerce : privées ou à Concours 

indépendants; niveaux et réputations inégales 
INSEEC (Bordeaux, Paris) ESLSCA ESG  ISG  
ESC Compiègne,   HESTRAD ESCO  ESC Toulon 
ISCID (Dunkerque)  ESC Meaux EDC Ecole des Cadres  

 
� Places mises au concours      6 700 places pour 7000 préparationnaires 

environ 
 
� Organisation de la scolarité dans les Ecoles de Com merce  
 Deux années à vocation généraliste 

� Première Année  : Base  des matières du Commerce  (marketing, distribution), de  
la Gestion (Comptabilité, Analyse Financière)     

   Formation en Langues et Culture Générale 
� Deuxième Année  : Approfondissement  et nouveautés (management des ressources 

humaines, analyse des coûts) 
� Stages en entreprises, année de césure (courant) 
� Troisième Année :  Spécialisation  (marketing, finance, commerce international,  

audit et contrôle, grande distribution...) 
� Stage long (pré embauche) 

 Possibilités d’études complémentaires (3° cycles e n Université, à l’étranger...) 
 
� Sites Web : Surfez sur le Net pour découvrir ces Ec oles...  
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
 http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 
 http://cge.asso.fr/cadre_ecole.html 
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FINANCEMENT DES ETUDES EN ECOLE DE COMMERCE  

 
 
� Coût des études  
 Les Ecoles de Commerce sont des écoles privées, bénéficiant de partenariats avec des 

entreprises ou des Chambres de Commerce et d’Industrie 
 Frais de scolarité annuels : entre 800 et 6 000 Euros 

en moyenne 4 500 Euros, soit 30 000 Francs par an 
 
� De  nombreuses possibilités de financement  
 

� Alternance 
� Apprentissage 
� Bourses nationales 
� Aides directes de l’Ecole 
� Activités rémunérées au sein des “Juniors Entreprises” 
et des 

Associations proposant de petits jobs 
� Prêts proposés par les banques à faible taux, 
remboursables après 

 obtention du premier emploi 
 
 
  

Etant donnés   
� le type de carrières   
� le niveau de rémunération  

auxquels les Ecoles de Commerce permettent de prétendre,  
 l’étudiant doit considérer cette formation comme un  

     INVESTISSEMENT !    
 
 
� Pour vous convaincre  
 Consulter par exemple le site d’HEC : http://www.hec.fr 
 

� 

Ces frais ne sont pas un obstacle reel, 
Quelle que soit la condition sociale 
de l’etudiant  
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DEBOUCHES APRES UNE CLASSE PREPARATOIRE  

 
� Taux d’intégration des Ecoles de Commerce 

� De très forts taux de réussite (quasiment 100 %)  
 
� Convention d’équivalence avec l’Université 
  

� Dans le cadre de la réforme LMD, un élève de CPGE peut demander auprès de 
l’Université de La Réunion la validation des enseignements qu’il a suivis en CPGE, 
sous la forme de crédits d’enseignement européens (ECTS). 
 

� En fonction des résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou 
plusieurs concours préparés, l’élève peut se voir attribuer 60 ECTS à l’issue de sa 
première année et 120 ECTS à l’issue de la seconde année. 

 

� Pour chaque unité d’enseignement, des notes sont attribuées à l’étudiant par le 
conseil de fin d’année scolaire des professeurs du Lycée Bellepierre, en fonction des 
résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou plusieurs concours 
préparés. 

 

� Dans la discipline de spécialisation de l’étudiant (notion de majeure), l’Université 
pourra exiger que l’étudiant réalise un dossier personnel à partir d’un thème d’études 
en relation avec les enseignements suivis en CPGE. Le choix du sujet du dossier 
relève de l’Université. 

 
 
� Autres issues possibles 
 
Toutes voies  

� IEP (Instituts d’études Politiques) sur Concours 
� L’admissibilité  aux Ecoles HEC, ESSEC, ESCP, EDHEC et EML 

permet de se présenter aux  
oraux  d’admission à l’Ecole Normale Supérieure de Cachan  
(dispense des épreuves écrites : B.O. n° 44 du 30 /  11 / 95) 

 
Voie Economique 

� Permet de présenter l’Ecole Militaire Supérieure de Saint-Cyr  
 (ouverture d’une voie Economique et Sociale) 

 
Voie Technologique  
 

� En fin de première année : 
. 2ème année de DEUG Sciences Eco ou AES après examen en Septembre 
. 1ère année de BTS (admission prioritaire sur avis du conseil de classe) 

� En fin de deuxième année : 
. 3ème année de Licence d’AES après entretien ou examen en Septembre 
. 2ème année de BTS (sur avis du conseil de classe) 

 
� Une grande palette de débouchés    
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LES PREPAS DU LYCEE BELLEPIERRE  

 

 
� D’excellentes conditions de travail et de vie 
 
 Une équipe pédagogique motivée et impliquée 
 
 Des effectifs encore limités 

� Suivi permanent et personnalisé de chaque élève 
� Bonne ambiance de travail : “sérieusement décontractée” 
� Solidarité entre élèves 

 
 Cadre familier et familial 

� Evite les problèmes d’adaptation rencontrés en Métropole 
� Limite les risques d’échec lié au “moral” 

 
� Résultats : Fiabilité et sérieux  
 
 Des résultats remarquables, comparables aux bonnes CPGE métropolitaines  
 (en dehors des  CPGE prestigieuses à recrutement extrêmement sélectif) 
 
Resultats des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre  

Années Inscrits % Admissibles  % Admis  % Intégrés ESC  
1999 33 100 % 97 % 94 % 
2 000 43 100 % 97.7 % 81.4 % 
2 001 37 97.3 % 89 % 59 % 
2 002 49  100 %  100 % 98 % 
2 003 44  100 %  100 % 98 % 
2 004 57 96,5 % 88 % 88 % 
2 005 59 98,3 % 96,6 % 95 % 
2 006 65 97 % 95,5 % 94 % 
2 007 63 100 % 97 % 94 % 
2 008 52 100 % 96 % 96 % 

 

 

Admissions des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre aux concours 2008 
Admissions Parisiennes  Ecricome  ESC et autres 

Voie Scientifique 34,8 % 26,1 % 39,1 % 
Voie Economique 9,5 % 28,6 % 61,9 % 

Voie Technologique 0 % 0 %  100 % 
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LES “PLUS” DE BELLEPIERRE 

 
 

Faire de notre éloignement un atout  
 

� Stages en entreprise en fin de 1ère année    ✈ 
 

Stages de découverte de l'entreprise à la Réunion :  
� un partenariat novateur entre le lycée, le rectorat, le Conseil Régional et 

le Groupe Bernard Hayot , officialisé en octobre 2004 
� 4 semaines en juin au sein des entreprises du GBH  
 (Cotrans, Carrefour, Sorelait,...) 

 
Stages linguistiques et professionnels en Afrique du Sud  (75% des étudiants en 

général): 
� 3 semaines en juillet  
� Hébergement dans une famille d’accueil 
� Placement dans une entreprise   
� Financement intégral par le groupe Bernard Hayot pour trois étudiants 
 méritants sélectionnés par l’équipe pédagogique  

 
Objectifs : 

� Consolidation des compétences linguistiques 
� Sensibilisation au monde de l’entreprise 
� Enrichissement du CV 
� Développement de l’autonomie et de l’esprit d’initiative 

 

� Préparation aux entretiens de personnalité 
 
Une épreuve déterminante des oraux des concours d’entrée 

 
Une préparation efficace... 

� 3 simulations annuelles (participation des deuxièmes années; observation 
des premières années) 
� Jurys composés d’un professeur en CPGE et de deux cadres supérieurs 
réunionnais de tous domaines d’activités 
 

... qui fait ses preuves lors des oraux 
� Contacts directs avec des chefs d’entreprises 
� Etudiants en confiance 
 

Un “plus” déterminant par rapport aux autres Classe s 
Préparatoires 
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INSCRIPTION ET RECRUTEMENT EN CPGE 

 
� Inscription : sur Internet -  

http://www.admission-postbac.fr  
 
Le calendrier définitif des opérations sera diffusé sur le site admission-postabc.fr en 
décembre 2009 
 

 Décembre  : consultation en ligne pour des informations sur les prépas 
 Janvier à mars  : Formulation des vœux d’inscription et téléchargement de 12 dossiers 
maximum 
 Fin mars- Début Avril : Dossiers de candidature à adresser aux établissement 
demandés:  

� Les trois bulletins de Première 
� Les résultats de l’épreuve anticipée de Français 
� Les deux premiers bulletins de Terminale 
� Avis des professeurs de Terminale et du Chef d’Etablissement 

 Envoi des dossiers par l’intermédiaire de votre établissement fin mars 
 Commissions de recrutement dans les lycées demandés à partir de mai (plusieurs 
sessions) 
 Inscription définitive subordonnée à l’obtention du Baccalauréat 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires  
 
�         Choix de la prépa   Ne pas sous-estimer les difficultés liées : 

 
 
 
 
 
 
 
 

Le “moral” compte beaucoup!  
 

� Profil recherché      
 Le futur élève de Classe Prépa est 
 

� Régulier  Eviter les faiblesses majeures dans une discipline 
 

� Motivé Par le type de carrières auxquelles conduisent les  
 Grandes Ecoles de Commerce  

Par le type de formation et d’enseignement d’une CPGE  
 

� Endurant Travaille sérieusement et durablement sans se décourager 
 

� Ouvert Aime les relations avec les autres 
Envisage des emplois centrés sur la communication  

Attention!  
Il est 

important  
de bien 
adapter  

ses voeux 
a son 
profil  

• Aux effectifs pléthoriques de nombreuses CPGE 
métropolitaines. 

• Aux conditions de vie et de travail de nombreuses 
CPGE métropolitaines. 

• A l’’éloignement de son milieu familier. 
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POUR PLUS DE RENSEIGNEMENTS 

 
 
� Auprès du lycée Bellepierre 
 
 
 
� Proviseur :     
  Mr D. PAYET 
 
� Coordonnateurs :   (Contact par l’intermédiaire du lycée, ou par mail) 
 
Voie Scientifique :    Mr D. BENJAMIN  didier.benjamin@wanadoo.fr 
Voie Economique :     Mr R. MARTRENCHAR remy.martrenchar@wanadoo.fr  
Voie Technologique :  Mr M. ASSOUNE  maximin@assoune.com 

 
  

� Auprès du Centre d’Information et 
 d’Orientation 
 
 
 
 
 
� Sur Internet  
 
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
� http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 

 
 Le site d’HEC  
� http://www.hec.fr 

 
 Conférence des Grandes Ecoles 
� http://www.cge.asso.fr  ou   http://www.cge.asso.fr/villesecoles.html 
� http://www.infoprepa.com/ 
   

 Sur les résultats des prépas et les lycées accueillant des prépas 
� http://www.prepa-hec.org/   
� http://www.concours-bce.com/ 

   
 Quelques portraits sur un site pei ! 
� http://www.stgilles.com 
� http://www.prepa974.ift.cx 

 
 
  

Avenue Gaston Monnerville  
B.P. 765   
97475 Saint-Denis Cedex 
Tél :  0262 90 73 25  
Fax : 0262 90 73 39 

48, rue Sainte Marie  
97400 Saint-Denis   
Tél :  0262 21 18 81  
Fax : 0262 21 81 74 
(Scolaires) 



     
CPGE Commerciales 14/ 14 Année scolaire 2009/2010 

 

CONCLUSION : UNE FORMATION ENRICHISSANTE  

 
 
� Ces deux années de Classes Prépa vous apporteront 
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CLASSES  PREPARATOIRES  

 
AUX  

 
GRANDES  ECOLES  DE  COMMERCE  

 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 

Avenue Gaston  Monnerville - B.P. 765  
 97 475 Saint-Denis Cédex 

Tél : 0262 90 73 00 - Fax : 0262 90 73 39  
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QU’EST-CE QU’UNE PREPA HEC ? 

 
 
� Qu’est-ce qu’une CPGE?  
 
 
 Préparation en deux ou trois ans aux 

Concours d'Entrée aux Grandes Ecoles de 
Commerce 

 
 
 
 
� Avenir professionnel 

   

 
�Cadre, Décideur , 
Manager ... 
 
 
�Bon niveau de 
rémunération  
 
 
�Carrières 
motivantes        
 
 
 
 
 
 
 

� Une pédagogie efficace et formatrice 
 
 Un encadrement important 

� Une équipe pédagogique motivée 
� Suivi personnalisé 
� Solidarité 

 
 Un contrôle régulier et fréquent des connaissances, à l’écrit et à l’oral 

� Savoir  
� Méthodes de travail    

Terminal es S, ES, STT, L

Classes Prepa 
Economiques et  
Commercial es

Grandes Ecol es 
de Commerce 

 

Audit et 
Controle

Ressources 
Humaines

Marketing

Finance
Grande 

Distribution

Gestion Vente

Commerce 
International
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STRUCTURE  
DES CLASSES PREPARATOIRES AUX  
GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
 
� Cursus en 2 ou 3 ans 
 La Première  Année ne se redouble pas, sauf cas très exceptionnel 
 La Deuxième Année peut se redoubler 

(Peu d’élèves du Lycée Bellepierre y ont eu recours) 
 
� Quatre voies pour quatre recrutements,  

toutes représentées à la Réunion  
 
 Voie Scientifique 

Dominantes :   Mathématiques 
Bac :   S toutes spécialités 

 
 Voie Economique 

Dominantes :   Analyse Economique et Historique des   
Sociétes Contemporaines (AEHSC) 

Bac :   ES toutes spécialités + L spécialité mathématiques 
 
 Voie Technologique 

Dominantes :   Economie, Droit, Techniques de Gestion 
Bac :   STT toutes spécialités 

 
 Voie Littéraire ( Lycée Leconte de Lisle) 

Bac :   L toutes spécialités 

 
� A la Réunion : 6 classes au Lycée Bellepierre 
 
 Voies Scientifiques et Economiques  

Première et Deuxième Années 
Ouverture en Septembre 1990 à la Chambre de Commerce 
Ouverture en Septembre 1993 à Bellepierre 
Préparation sur deux ans à partir de Septembre 1996 (mesure nationale) 

 
 Voie Technologique  

Première Année : ouverture en Septembre  2000  
Deuxième Année :  ouverture en Septembre  2001 
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ORGANISATION DU TRAVAIL EN CPGE 

 
� Horaires 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 9 8 6 
HGE * 6   
AEHSC *  6  
TGI *   4 
LV I 3 3 4 
LV II 3 3      5  / 4 ** 
Philosophie 3 3     3 / 4 ** 
Economie 1 (facultatif) 2 4 
Lettres 3 3 3 
Droit   3 
Total 28 28      32 / 31 ** 

 
* HGE Histoire et Géographie Economiques AEHSC Analyse Economique et Historique des Sociétés 

TGI Techniques et Gestion et Informatique   Contemporaines 
**  Première Année / Deuxième Année 
 
� Calendrier spécifique : priorité à la régularité 
 Rythme : 4 semaines de cours pour une semaine de vacances 
 30 semaines de cours en première année, 25 semaines en deuxième année 
 Reprise des cours en janvier, concours fin avril - début mai 
 
� Contrôle des connaissances à l’écrit 
 Un Devoir Surveillé chaque semaine - planning annuel 
 Deux Concours Blancs (Sigmas), fin Décembre et fin Mai  /  Mars  **  
 
� Interrogations orales (Colles)    Nombre Mensuel de Colles 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 2 2 2 
Culture Générale 
(Lettres ou Philo) 

2 2 2 

LV I 1 1 2 
LV II 1 1 2 
HGE ou AEHSC 
ou Eco-Droit 

2 2 4 

Informatique 1 (TP) 1 (TP) 4 (TGI) 
 Soit 2 ou 3 colles de 20 minutes par semaine et par élève 

� Faire le point sur les lacunes et les notions mal assimilées 
� Régularité  et suivi du travail personnel  
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CONCOURS D’ENTREE AUX GRANDES ECOLES DE 
COMMERCE 

 
 
� Ecrit 
 Des épreuves communes aux trois voies 

Lettres, philosophie et langues 
 Des épreuves spécifiques aux différentes voies 

Mathématiques (programmes différenciés) 
Dominantes de chaque voie : (Histoire-Géographie-Géopolitique/Analyse 
Economique et Historique/Economie, Droit, Gestion 

 
� Oral : le “deuxième concours” 
 Sous réserve d’admissibilité aux écrits 
 Toutes les épreuves sont communes aux trois voies (sauf HEC  et ESCP) 
 Un entretien de personnalité  

� Fort coefficient 
� Un jury composé de professeurs de l’école et de chefs d’entreprise 

 
� Profil recherché  par les Ecoles 
 
 

� Curiosité 
� Culture générale 
� Se tenir informé 
� Aptitudes relationnelles 

                
            

 
 
 

 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires 
   
� Déroulement des épreuves  
 Ecrit :  Sur place, au Lycée  Bellepierre 
 Oral :  Dans les écoles présentées 

� Financement du voyage (mesure Girardin)  
 
� Frais d’inscription aux Concours  
 Entre 75 et 150 Euros (aménagements pour les boursiers et partenanaires du lycées 
Bellepierre) par groupement d’Ecoles. 
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LES GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
� Les grandes familles d’Ecoles de Commerce  
 Par ordre de réputation décroissant 

� “Les Parisiennes” : les plus prestigieuses  
 HEC   Ecole des Hautes Etudes de Commerce 

ESSEC  Ecole Supérieure des Sciences Economiques et  Commerciales 
ESCP - EAP  Ecole Supérieure de Commerce de Paris  
   Ecole européenne des Affaires de Paris 
EML   Ecole de Management de Lyon  (ex ESCL)  
EDHEC  Ecole Des Hautes Etudes Commerciales  
AUDENCIA  ESC Nantes 
   ESC Grenoble 

� Les préparationnaires de Bellepierre intègrent régulièrement les Parisiennes 

� Groupe Ecricome : juste après 
Ecoles Supérieures de Commerce = Sup de Co 

ESC de Rouen, Marseille, Bordeaux, Reims, Toulouse 
ICN   Institut Commercial de Nancy 
ESCEM Tours-Poitiers  

� Autres ESC : le gros du peloton 
Amiens  Brest-Bretagne Chambéry Dijon Pau Tours  
CERAM (Nice)  Clermont La Rochelle Lille  Troyes 
Rennes  Montpellier Saint-Etienne Nice  Le Havre-Caen 

� La quasi-totalité des préparationnaires de Bellepierre est admise dans ces Ecoles 
� “Petites” Grandes Ecoles de Commerce : privées ou à Concours 

indépendants; niveaux et réputations inégales 
INSEEC (Bordeaux, Paris) ESLSCA ESG  ISG  
ESC Compiègne,   HESTRAD ESCO  ESC Toulon 
ISCID (Dunkerque)  ESC Meaux EDC Ecole des Cadres  

 
� Places mises au concours      6 700 places pour 7000 préparationnaires 

environ 
 
� Organisation de la scolarité dans les Ecoles de Com merce  
 Deux années à vocation généraliste 

� Première Année  : Base  des matières du Commerce  (marketing, distribution), de  
la Gestion (Comptabilité, Analyse Financière)     

   Formation en Langues et Culture Générale 
� Deuxième Année  : Approfondissement  et nouveautés (management des ressources 

humaines, analyse des coûts) 
� Stages en entreprises, année de césure (courant) 
� Troisième Année :  Spécialisation  (marketing, finance, commerce international,  

audit et contrôle, grande distribution...) 
� Stage long (pré embauche) 

 Possibilités d’études complémentaires (3° cycles e n Université, à l’étranger...) 
 
� Sites Web : Surfez sur le Net pour découvrir ces Ec oles...  
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
 http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 
 http://cge.asso.fr/cadre_ecole.html 
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FINANCEMENT DES ETUDES EN ECOLE DE COMMERCE  

 
 
� Coût des études  
 Les Ecoles de Commerce sont des écoles privées, bénéficiant de partenariats avec des 

entreprises ou des Chambres de Commerce et d’Industrie 
 Frais de scolarité annuels : entre 800 et 6 000 Euros 

en moyenne 4 500 Euros, soit 30 000 Francs par an 
 
� De  nombreuses possibilités de financement  
 

� Alternance 
� Apprentissage 
� Bourses nationales 
� Aides directes de l’Ecole 
� Activités rémunérées au sein des “Juniors Entreprises” 
et des 

Associations proposant de petits jobs 
� Prêts proposés par les banques à faible taux, 
remboursables après 

 obtention du premier emploi 
 
 
  

Etant donnés   
� le type de carrières   
� le niveau de rémunération  

auxquels les Ecoles de Commerce permettent de prétendre,  
 l’étudiant doit considérer cette formation comme un  

     INVESTISSEMENT !    
 
 
� Pour vous convaincre  
 Consulter par exemple le site d’HEC : http://www.hec.fr 
 

� 

Ces frais ne sont pas un obstacle reel, 
Quelle que soit la condition sociale 
de l’etudiant  
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DEBOUCHES APRES UNE CLASSE PREPARATOIRE  

 
� Taux d’intégration des Ecoles de Commerce 

� De très forts taux de réussite (quasiment 100 %)  
 
� Convention d’équivalence avec l’Université 
  

� Dans le cadre de la réforme LMD, un élève de CPGE peut demander auprès de 
l’Université de La Réunion la validation des enseignements qu’il a suivis en CPGE, 
sous la forme de crédits d’enseignement européens (ECTS). 
 

� En fonction des résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou 
plusieurs concours préparés, l’élève peut se voir attribuer 60 ECTS à l’issue de sa 
première année et 120 ECTS à l’issue de la seconde année. 

 

� Pour chaque unité d’enseignement, des notes sont attribuées à l’étudiant par le 
conseil de fin d’année scolaire des professeurs du Lycée Bellepierre, en fonction des 
résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou plusieurs concours 
préparés. 

 

� Dans la discipline de spécialisation de l’étudiant (notion de majeure), l’Université 
pourra exiger que l’étudiant réalise un dossier personnel à partir d’un thème d’études 
en relation avec les enseignements suivis en CPGE. Le choix du sujet du dossier 
relève de l’Université. 

 
 
� Autres issues possibles 
 
Toutes voies  

� IEP (Instituts d’études Politiques) sur Concours 
� L’admissibilité  aux Ecoles HEC, ESSEC, ESCP, EDHEC et EML 

permet de se présenter aux  
oraux  d’admission à l’Ecole Normale Supérieure de Cachan  
(dispense des épreuves écrites : B.O. n° 44 du 30 /  11 / 95) 

 
Voie Economique 

� Permet de présenter l’Ecole Militaire Supérieure de Saint-Cyr  
 (ouverture d’une voie Economique et Sociale) 

 
Voie Technologique  
 

� En fin de première année : 
. 2ème année de DEUG Sciences Eco ou AES après examen en Septembre 
. 1ère année de BTS (admission prioritaire sur avis du conseil de classe) 

� En fin de deuxième année : 
. 3ème année de Licence d’AES après entretien ou examen en Septembre 
. 2ème année de BTS (sur avis du conseil de classe) 

 
� Une grande palette de débouchés    
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LES PREPAS DU LYCEE BELLEPIERRE  

 

 
� D’excellentes conditions de travail et de vie 
 
 Une équipe pédagogique motivée et impliquée 
 
 Des effectifs encore limités 

� Suivi permanent et personnalisé de chaque élève 
� Bonne ambiance de travail : “sérieusement décontractée” 
� Solidarité entre élèves 

 
 Cadre familier et familial 

� Evite les problèmes d’adaptation rencontrés en Métropole 
� Limite les risques d’échec lié au “moral” 

 
� Résultats : Fiabilité et sérieux  
 
 Des résultats remarquables, comparables aux bonnes CPGE métropolitaines  
 (en dehors des  CPGE prestigieuses à recrutement extrêmement sélectif) 
 
Resultats des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre  

Années Inscrits % Admissibles  % Admis  % Intégrés ESC  
1999 33 100 % 97 % 94 % 
2 000 43 100 % 97.7 % 81.4 % 
2 001 37 97.3 % 89 % 59 % 
2 002 49  100 %  100 % 98 % 
2 003 44  100 %  100 % 98 % 
2 004 57 96,5 % 88 % 88 % 
2 005 59 98,3 % 96,6 % 95 % 
2 006 65 97 % 95,5 % 94 % 
2 007 63 100 % 97 % 94 % 
2 008 52 100 % 96 % 96 % 

 

 

Admissions des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre aux concours 2008 
Admissions Parisiennes  Ecricome  ESC et autres 

Voie Scientifique 34,8 % 26,1 % 39,1 % 
Voie Economique 9,5 % 28,6 % 61,9 % 

Voie Technologique 0 % 0 %  100 % 
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LES “PLUS” DE BELLEPIERRE 

 
 

Faire de notre éloignement un atout  
 

� Stages en entreprise en fin de 1ère année    ✈ 
 

Stages de découverte de l'entreprise à la Réunion :  
� un partenariat novateur entre le lycée, le rectorat, le Conseil Régional et 

le Groupe Bernard Hayot , officialisé en octobre 2004 
� 4 semaines en juin au sein des entreprises du GBH  
 (Cotrans, Carrefour, Sorelait,...) 

 
Stages linguistiques et professionnels en Afrique du Sud  (75% des étudiants en 

général): 
� 3 semaines en juillet  
� Hébergement dans une famille d’accueil 
� Placement dans une entreprise   
� Financement intégral par le groupe Bernard Hayot pour trois étudiants 
 méritants sélectionnés par l’équipe pédagogique  

 
Objectifs : 

� Consolidation des compétences linguistiques 
� Sensibilisation au monde de l’entreprise 
� Enrichissement du CV 
� Développement de l’autonomie et de l’esprit d’initiative 

 

� Préparation aux entretiens de personnalité 
 
Une épreuve déterminante des oraux des concours d’entrée 

 
Une préparation efficace... 

� 3 simulations annuelles (participation des deuxièmes années; observation 
des premières années) 
� Jurys composés d’un professeur en CPGE et de deux cadres supérieurs 
réunionnais de tous domaines d’activités 
 

... qui fait ses preuves lors des oraux 
� Contacts directs avec des chefs d’entreprises 
� Etudiants en confiance 
 

Un “plus” déterminant par rapport aux autres Classe s 
Préparatoires 
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INSCRIPTION ET RECRUTEMENT EN CPGE 

 
� Inscription : sur Internet -  

http://www.admission-postbac.fr  
 
Le calendrier définitif des opérations sera diffusé sur le site admission-postabc.fr en 
décembre 2009 
 

 Décembre  : consultation en ligne pour des informations sur les prépas 
 Janvier à mars  : Formulation des vœux d’inscription et téléchargement de 12 dossiers 
maximum 
 Fin mars- Début Avril : Dossiers de candidature à adresser aux établissement 
demandés:  

� Les trois bulletins de Première 
� Les résultats de l’épreuve anticipée de Français 
� Les deux premiers bulletins de Terminale 
� Avis des professeurs de Terminale et du Chef d’Etablissement 

 Envoi des dossiers par l’intermédiaire de votre établissement fin mars 
 Commissions de recrutement dans les lycées demandés à partir de mai (plusieurs 
sessions) 
 Inscription définitive subordonnée à l’obtention du Baccalauréat 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires  
 
�         Choix de la prépa   Ne pas sous-estimer les difficultés liées : 

 
 
 
 
 
 
 
 

Le “moral” compte beaucoup!  
 

� Profil recherché      
 Le futur élève de Classe Prépa est 
 

� Régulier  Eviter les faiblesses majeures dans une discipline 
 

� Motivé Par le type de carrières auxquelles conduisent les  
 Grandes Ecoles de Commerce  

Par le type de formation et d’enseignement d’une CPGE  
 

� Endurant Travaille sérieusement et durablement sans se décourager 
 

� Ouvert Aime les relations avec les autres 
Envisage des emplois centrés sur la communication  

Attention!  
Il est 

important  
de bien 
adapter  

ses voeux 
a son 
profil  

• Aux effectifs pléthoriques de nombreuses CPGE 
métropolitaines. 

• Aux conditions de vie et de travail de nombreuses 
CPGE métropolitaines. 

• A l’’éloignement de son milieu familier. 
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POUR PLUS DE RENSEIGNEMENTS 

 
 
� Auprès du lycée Bellepierre 
 
 
 
� Proviseur :     
  Mr D. PAYET 
 
� Coordonnateurs :   (Contact par l’intermédiaire du lycée, ou par mail) 
 
Voie Scientifique :    Mr D. BENJAMIN  didier.benjamin@wanadoo.fr 
Voie Economique :     Mr R. MARTRENCHAR remy.martrenchar@wanadoo.fr  
Voie Technologique :  Mr M. ASSOUNE  maximin@assoune.com 

 
  

� Auprès du Centre d’Information et 
 d’Orientation 
 
 
 
 
 
� Sur Internet  
 
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
� http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 

 
 Le site d’HEC  
� http://www.hec.fr 

 
 Conférence des Grandes Ecoles 
� http://www.cge.asso.fr  ou   http://www.cge.asso.fr/villesecoles.html 
� http://www.infoprepa.com/ 
   

 Sur les résultats des prépas et les lycées accueillant des prépas 
� http://www.prepa-hec.org/   
� http://www.concours-bce.com/ 

   
 Quelques portraits sur un site pei ! 
� http://www.stgilles.com 
� http://www.prepa974.ift.cx 

 
 
  

Avenue Gaston Monnerville  
B.P. 765   
97475 Saint-Denis Cedex 
Tél :  0262 90 73 25  
Fax : 0262 90 73 39 

48, rue Sainte Marie  
97400 Saint-Denis   
Tél :  0262 21 18 81  
Fax : 0262 21 81 74 
(Scolaires) 
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CONCLUSION : UNE FORMATION ENRICHISSANTE  

 
 
� Ces deux années de Classes Prépa vous apporteront 
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CLASSES  PREPARATOIRES  

 
AUX  

 
GRANDES  ECOLES  DE  COMMERCE  

 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 

Avenue Gaston  Monnerville - B.P. 765  
 97 475 Saint-Denis Cédex 

Tél : 0262 90 73 00 - Fax : 0262 90 73 39  
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QU’EST-CE QU’UNE PREPA HEC ? 

 
 
� Qu’est-ce qu’une CPGE?  
 
 
 Préparation en deux ou trois ans aux 

Concours d'Entrée aux Grandes Ecoles de 
Commerce 

 
 
 
 
� Avenir professionnel 

   

 
�Cadre, Décideur , 
Manager ... 
 
 
�Bon niveau de 
rémunération  
 
 
�Carrières 
motivantes        
 
 
 
 
 
 
 

� Une pédagogie efficace et formatrice 
 
 Un encadrement important 

� Une équipe pédagogique motivée 
� Suivi personnalisé 
� Solidarité 

 
 Un contrôle régulier et fréquent des connaissances, à l’écrit et à l’oral 

� Savoir  
� Méthodes de travail    

Terminal es S, ES, STT, L

Classes Prepa 
Economiques et  
Commercial es

Grandes Ecol es 
de Commerce 

 

Audit et 
Controle

Ressources 
Humaines

Marketing

Finance
Grande 

Distribution

Gestion Vente

Commerce 
International
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STRUCTURE  
DES CLASSES PREPARATOIRES AUX  
GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
 
� Cursus en 2 ou 3 ans 
 La Première  Année ne se redouble pas, sauf cas très exceptionnel 
 La Deuxième Année peut se redoubler 

(Peu d’élèves du Lycée Bellepierre y ont eu recours) 
 
� Quatre voies pour quatre recrutements,  

toutes représentées à la Réunion  
 
 Voie Scientifique 

Dominantes :   Mathématiques 
Bac :   S toutes spécialités 

 
 Voie Economique 

Dominantes :   Analyse Economique et Historique des   
Sociétes Contemporaines (AEHSC) 

Bac :   ES toutes spécialités + L spécialité mathématiques 
 
 Voie Technologique 

Dominantes :   Economie, Droit, Techniques de Gestion 
Bac :   STT toutes spécialités 

 
 Voie Littéraire ( Lycée Leconte de Lisle) 

Bac :   L toutes spécialités 

 
� A la Réunion : 6 classes au Lycée Bellepierre 
 
 Voies Scientifiques et Economiques  

Première et Deuxième Années 
Ouverture en Septembre 1990 à la Chambre de Commerce 
Ouverture en Septembre 1993 à Bellepierre 
Préparation sur deux ans à partir de Septembre 1996 (mesure nationale) 

 
 Voie Technologique  

Première Année : ouverture en Septembre  2000  
Deuxième Année :  ouverture en Septembre  2001 
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ORGANISATION DU TRAVAIL EN CPGE 

 
� Horaires 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 9 8 6 
HGE * 6   
AEHSC *  6  
TGI *   4 
LV I 3 3 4 
LV II 3 3      5  / 4 ** 
Philosophie 3 3     3 / 4 ** 
Economie 1 (facultatif) 2 4 
Lettres 3 3 3 
Droit   3 
Total 28 28      32 / 31 ** 

 
* HGE Histoire et Géographie Economiques AEHSC Analyse Economique et Historique des Sociétés 

TGI Techniques et Gestion et Informatique   Contemporaines 
**  Première Année / Deuxième Année 
 
� Calendrier spécifique : priorité à la régularité 
 Rythme : 4 semaines de cours pour une semaine de vacances 
 30 semaines de cours en première année, 25 semaines en deuxième année 
 Reprise des cours en janvier, concours fin avril - début mai 
 
� Contrôle des connaissances à l’écrit 
 Un Devoir Surveillé chaque semaine - planning annuel 
 Deux Concours Blancs (Sigmas), fin Décembre et fin Mai  /  Mars  **  
 
� Interrogations orales (Colles)    Nombre Mensuel de Colles 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 2 2 2 
Culture Générale 
(Lettres ou Philo) 

2 2 2 

LV I 1 1 2 
LV II 1 1 2 
HGE ou AEHSC 
ou Eco-Droit 

2 2 4 

Informatique 1 (TP) 1 (TP) 4 (TGI) 
 Soit 2 ou 3 colles de 20 minutes par semaine et par élève 

� Faire le point sur les lacunes et les notions mal assimilées 
� Régularité  et suivi du travail personnel  
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CONCOURS D’ENTREE AUX GRANDES ECOLES DE 
COMMERCE 

 
 
� Ecrit 
 Des épreuves communes aux trois voies 

Lettres, philosophie et langues 
 Des épreuves spécifiques aux différentes voies 

Mathématiques (programmes différenciés) 
Dominantes de chaque voie : (Histoire-Géographie-Géopolitique/Analyse 
Economique et Historique/Economie, Droit, Gestion 

 
� Oral : le “deuxième concours” 
 Sous réserve d’admissibilité aux écrits 
 Toutes les épreuves sont communes aux trois voies (sauf HEC  et ESCP) 
 Un entretien de personnalité  

� Fort coefficient 
� Un jury composé de professeurs de l’école et de chefs d’entreprise 

 
� Profil recherché  par les Ecoles 
 
 

� Curiosité 
� Culture générale 
� Se tenir informé 
� Aptitudes relationnelles 

                
            

 
 
 

 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires 
   
� Déroulement des épreuves  
 Ecrit :  Sur place, au Lycée  Bellepierre 
 Oral :  Dans les écoles présentées 

� Financement du voyage (mesure Girardin)  
 
� Frais d’inscription aux Concours  
 Entre 75 et 150 Euros (aménagements pour les boursiers et partenanaires du lycées 
Bellepierre) par groupement d’Ecoles. 
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LES GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
� Les grandes familles d’Ecoles de Commerce  
 Par ordre de réputation décroissant 

� “Les Parisiennes” : les plus prestigieuses  
 HEC   Ecole des Hautes Etudes de Commerce 

ESSEC  Ecole Supérieure des Sciences Economiques et  Commerciales 
ESCP - EAP  Ecole Supérieure de Commerce de Paris  
   Ecole européenne des Affaires de Paris 
EML   Ecole de Management de Lyon  (ex ESCL)  
EDHEC  Ecole Des Hautes Etudes Commerciales  
AUDENCIA  ESC Nantes 
   ESC Grenoble 

� Les préparationnaires de Bellepierre intègrent régulièrement les Parisiennes 

� Groupe Ecricome : juste après 
Ecoles Supérieures de Commerce = Sup de Co 

ESC de Rouen, Marseille, Bordeaux, Reims, Toulouse 
ICN   Institut Commercial de Nancy 
ESCEM Tours-Poitiers  

� Autres ESC : le gros du peloton 
Amiens  Brest-Bretagne Chambéry Dijon Pau Tours  
CERAM (Nice)  Clermont La Rochelle Lille  Troyes 
Rennes  Montpellier Saint-Etienne Nice  Le Havre-Caen 

� La quasi-totalité des préparationnaires de Bellepierre est admise dans ces Ecoles 
� “Petites” Grandes Ecoles de Commerce : privées ou à Concours 

indépendants; niveaux et réputations inégales 
INSEEC (Bordeaux, Paris) ESLSCA ESG  ISG  
ESC Compiègne,   HESTRAD ESCO  ESC Toulon 
ISCID (Dunkerque)  ESC Meaux EDC Ecole des Cadres  

 
� Places mises au concours      6 700 places pour 7000 préparationnaires 

environ 
 
� Organisation de la scolarité dans les Ecoles de Com merce  
 Deux années à vocation généraliste 

� Première Année  : Base  des matières du Commerce  (marketing, distribution), de  
la Gestion (Comptabilité, Analyse Financière)     

   Formation en Langues et Culture Générale 
� Deuxième Année  : Approfondissement  et nouveautés (management des ressources 

humaines, analyse des coûts) 
� Stages en entreprises, année de césure (courant) 
� Troisième Année :  Spécialisation  (marketing, finance, commerce international,  

audit et contrôle, grande distribution...) 
� Stage long (pré embauche) 

 Possibilités d’études complémentaires (3° cycles e n Université, à l’étranger...) 
 
� Sites Web : Surfez sur le Net pour découvrir ces Ec oles...  
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
 http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 
 http://cge.asso.fr/cadre_ecole.html 



     
CPGE Commerciales 8/ 14 Année scolaire 2009/2010 

 

FINANCEMENT DES ETUDES EN ECOLE DE COMMERCE  

 
 
� Coût des études  
 Les Ecoles de Commerce sont des écoles privées, bénéficiant de partenariats avec des 

entreprises ou des Chambres de Commerce et d’Industrie 
 Frais de scolarité annuels : entre 800 et 6 000 Euros 

en moyenne 4 500 Euros, soit 30 000 Francs par an 
 
� De  nombreuses possibilités de financement  
 

� Alternance 
� Apprentissage 
� Bourses nationales 
� Aides directes de l’Ecole 
� Activités rémunérées au sein des “Juniors Entreprises” 
et des 

Associations proposant de petits jobs 
� Prêts proposés par les banques à faible taux, 
remboursables après 

 obtention du premier emploi 
 
 
  

Etant donnés   
� le type de carrières   
� le niveau de rémunération  

auxquels les Ecoles de Commerce permettent de prétendre,  
 l’étudiant doit considérer cette formation comme un  

     INVESTISSEMENT !    
 
 
� Pour vous convaincre  
 Consulter par exemple le site d’HEC : http://www.hec.fr 
 

� 

Ces frais ne sont pas un obstacle reel, 
Quelle que soit la condition sociale 
de l’etudiant  
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DEBOUCHES APRES UNE CLASSE PREPARATOIRE  

 
� Taux d’intégration des Ecoles de Commerce 

� De très forts taux de réussite (quasiment 100 %)  
 
� Convention d’équivalence avec l’Université 
  

� Dans le cadre de la réforme LMD, un élève de CPGE peut demander auprès de 
l’Université de La Réunion la validation des enseignements qu’il a suivis en CPGE, 
sous la forme de crédits d’enseignement européens (ECTS). 
 

� En fonction des résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou 
plusieurs concours préparés, l’élève peut se voir attribuer 60 ECTS à l’issue de sa 
première année et 120 ECTS à l’issue de la seconde année. 

 

� Pour chaque unité d’enseignement, des notes sont attribuées à l’étudiant par le 
conseil de fin d’année scolaire des professeurs du Lycée Bellepierre, en fonction des 
résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou plusieurs concours 
préparés. 

 

� Dans la discipline de spécialisation de l’étudiant (notion de majeure), l’Université 
pourra exiger que l’étudiant réalise un dossier personnel à partir d’un thème d’études 
en relation avec les enseignements suivis en CPGE. Le choix du sujet du dossier 
relève de l’Université. 

 
 
� Autres issues possibles 
 
Toutes voies  

� IEP (Instituts d’études Politiques) sur Concours 
� L’admissibilité  aux Ecoles HEC, ESSEC, ESCP, EDHEC et EML 

permet de se présenter aux  
oraux  d’admission à l’Ecole Normale Supérieure de Cachan  
(dispense des épreuves écrites : B.O. n° 44 du 30 /  11 / 95) 

 
Voie Economique 

� Permet de présenter l’Ecole Militaire Supérieure de Saint-Cyr  
 (ouverture d’une voie Economique et Sociale) 

 
Voie Technologique  
 

� En fin de première année : 
. 2ème année de DEUG Sciences Eco ou AES après examen en Septembre 
. 1ère année de BTS (admission prioritaire sur avis du conseil de classe) 

� En fin de deuxième année : 
. 3ème année de Licence d’AES après entretien ou examen en Septembre 
. 2ème année de BTS (sur avis du conseil de classe) 

 
� Une grande palette de débouchés    
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LES PREPAS DU LYCEE BELLEPIERRE  

 

 
� D’excellentes conditions de travail et de vie 
 
 Une équipe pédagogique motivée et impliquée 
 
 Des effectifs encore limités 

� Suivi permanent et personnalisé de chaque élève 
� Bonne ambiance de travail : “sérieusement décontractée” 
� Solidarité entre élèves 

 
 Cadre familier et familial 

� Evite les problèmes d’adaptation rencontrés en Métropole 
� Limite les risques d’échec lié au “moral” 

 
� Résultats : Fiabilité et sérieux  
 
 Des résultats remarquables, comparables aux bonnes CPGE métropolitaines  
 (en dehors des  CPGE prestigieuses à recrutement extrêmement sélectif) 
 
Resultats des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre  

Années Inscrits % Admissibles  % Admis  % Intégrés ESC  
1999 33 100 % 97 % 94 % 
2 000 43 100 % 97.7 % 81.4 % 
2 001 37 97.3 % 89 % 59 % 
2 002 49  100 %  100 % 98 % 
2 003 44  100 %  100 % 98 % 
2 004 57 96,5 % 88 % 88 % 
2 005 59 98,3 % 96,6 % 95 % 
2 006 65 97 % 95,5 % 94 % 
2 007 63 100 % 97 % 94 % 
2 008 52 100 % 96 % 96 % 

 

 

Admissions des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre aux concours 2008 
Admissions Parisiennes  Ecricome  ESC et autres 

Voie Scientifique 34,8 % 26,1 % 39,1 % 
Voie Economique 9,5 % 28,6 % 61,9 % 

Voie Technologique 0 % 0 %  100 % 
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LES “PLUS” DE BELLEPIERRE 

 
 

Faire de notre éloignement un atout  
 

� Stages en entreprise en fin de 1ère année    ✈ 
 

Stages de découverte de l'entreprise à la Réunion :  
� un partenariat novateur entre le lycée, le rectorat, le Conseil Régional et 

le Groupe Bernard Hayot , officialisé en octobre 2004 
� 4 semaines en juin au sein des entreprises du GBH  
 (Cotrans, Carrefour, Sorelait,...) 

 
Stages linguistiques et professionnels en Afrique du Sud  (75% des étudiants en 

général): 
� 3 semaines en juillet  
� Hébergement dans une famille d’accueil 
� Placement dans une entreprise   
� Financement intégral par le groupe Bernard Hayot pour trois étudiants 
 méritants sélectionnés par l’équipe pédagogique  

 
Objectifs : 

� Consolidation des compétences linguistiques 
� Sensibilisation au monde de l’entreprise 
� Enrichissement du CV 
� Développement de l’autonomie et de l’esprit d’initiative 

 

� Préparation aux entretiens de personnalité 
 
Une épreuve déterminante des oraux des concours d’entrée 

 
Une préparation efficace... 

� 3 simulations annuelles (participation des deuxièmes années; observation 
des premières années) 
� Jurys composés d’un professeur en CPGE et de deux cadres supérieurs 
réunionnais de tous domaines d’activités 
 

... qui fait ses preuves lors des oraux 
� Contacts directs avec des chefs d’entreprises 
� Etudiants en confiance 
 

Un “plus” déterminant par rapport aux autres Classe s 
Préparatoires 
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INSCRIPTION ET RECRUTEMENT EN CPGE 

 
� Inscription : sur Internet -  

http://www.admission-postbac.fr  
 
Le calendrier définitif des opérations sera diffusé sur le site admission-postabc.fr en 
décembre 2009 
 

 Décembre  : consultation en ligne pour des informations sur les prépas 
 Janvier à mars  : Formulation des vœux d’inscription et téléchargement de 12 dossiers 
maximum 
 Fin mars- Début Avril : Dossiers de candidature à adresser aux établissement 
demandés:  

� Les trois bulletins de Première 
� Les résultats de l’épreuve anticipée de Français 
� Les deux premiers bulletins de Terminale 
� Avis des professeurs de Terminale et du Chef d’Etablissement 

 Envoi des dossiers par l’intermédiaire de votre établissement fin mars 
 Commissions de recrutement dans les lycées demandés à partir de mai (plusieurs 
sessions) 
 Inscription définitive subordonnée à l’obtention du Baccalauréat 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires  
 
�         Choix de la prépa   Ne pas sous-estimer les difficultés liées : 

 
 
 
 
 
 
 
 

Le “moral” compte beaucoup!  
 

� Profil recherché      
 Le futur élève de Classe Prépa est 
 

� Régulier  Eviter les faiblesses majeures dans une discipline 
 

� Motivé Par le type de carrières auxquelles conduisent les  
 Grandes Ecoles de Commerce  

Par le type de formation et d’enseignement d’une CPGE  
 

� Endurant Travaille sérieusement et durablement sans se décourager 
 

� Ouvert Aime les relations avec les autres 
Envisage des emplois centrés sur la communication  

Attention!  
Il est 

important  
de bien 
adapter  

ses voeux 
a son 
profil  

• Aux effectifs pléthoriques de nombreuses CPGE 
métropolitaines. 

• Aux conditions de vie et de travail de nombreuses 
CPGE métropolitaines. 

• A l’’éloignement de son milieu familier. 
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POUR PLUS DE RENSEIGNEMENTS 

 
 
� Auprès du lycée Bellepierre 
 
 
 
� Proviseur :     
  Mr D. PAYET 
 
� Coordonnateurs :   (Contact par l’intermédiaire du lycée, ou par mail) 
 
Voie Scientifique :    Mr D. BENJAMIN  didier.benjamin@wanadoo.fr 
Voie Economique :     Mr R. MARTRENCHAR remy.martrenchar@wanadoo.fr  
Voie Technologique :  Mr M. ASSOUNE  maximin@assoune.com 

 
  

� Auprès du Centre d’Information et 
 d’Orientation 
 
 
 
 
 
� Sur Internet  
 
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
� http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 

 
 Le site d’HEC  
� http://www.hec.fr 

 
 Conférence des Grandes Ecoles 
� http://www.cge.asso.fr  ou   http://www.cge.asso.fr/villesecoles.html 
� http://www.infoprepa.com/ 
   

 Sur les résultats des prépas et les lycées accueillant des prépas 
� http://www.prepa-hec.org/   
� http://www.concours-bce.com/ 

   
 Quelques portraits sur un site pei ! 
� http://www.stgilles.com 
� http://www.prepa974.ift.cx 

 
 
  

Avenue Gaston Monnerville  
B.P. 765   
97475 Saint-Denis Cedex 
Tél :  0262 90 73 25  
Fax : 0262 90 73 39 

48, rue Sainte Marie  
97400 Saint-Denis   
Tél :  0262 21 18 81  
Fax : 0262 21 81 74 
(Scolaires) 
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CONCLUSION : UNE FORMATION ENRICHISSANTE  

 
 
� Ces deux années de Classes Prépa vous apporteront 
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CLASSES  PREPARATOIRES  

 
AUX  

 
GRANDES  ECOLES  DE  COMMERCE  

 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 

Avenue Gaston  Monnerville - B.P. 765  
 97 475 Saint-Denis Cédex 

Tél : 0262 90 73 00 - Fax : 0262 90 73 39  
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SOMMAIRE 

 

Qu’est-ce qu’une Prépa HEC ? p. 3 
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Organisation du travail en CPGE p. 5 

Concours d’Entrée aux Grandes Ecoles de Commerce p. 6 

Les Grandes Ecoles de Commerce p. 7 

Financement des études en Ecole de Commerce p. 8 

Les Débouchés après une Classe Préparatoire p. 9 
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CPGE Commerciales 3/ 14 Année scolaire 2009/2010 

 

QU’EST-CE QU’UNE PREPA HEC ? 

 
 
� Qu’est-ce qu’une CPGE?  
 
 
 Préparation en deux ou trois ans aux 

Concours d'Entrée aux Grandes Ecoles de 
Commerce 

 
 
 
 
� Avenir professionnel 

   

 
�Cadre, Décideur , 
Manager ... 
 
 
�Bon niveau de 
rémunération  
 
 
�Carrières 
motivantes        
 
 
 
 
 
 
 

� Une pédagogie efficace et formatrice 
 
 Un encadrement important 

� Une équipe pédagogique motivée 
� Suivi personnalisé 
� Solidarité 

 
 Un contrôle régulier et fréquent des connaissances, à l’écrit et à l’oral 

� Savoir  
� Méthodes de travail    

Terminal es S, ES, STT, L

Classes Prepa 
Economiques et  
Commercial es

Grandes Ecol es 
de Commerce 

 

Audit et 
Controle

Ressources 
Humaines

Marketing

Finance
Grande 

Distribution

Gestion Vente

Commerce 
International
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STRUCTURE  
DES CLASSES PREPARATOIRES AUX  
GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
 
� Cursus en 2 ou 3 ans 
 La Première  Année ne se redouble pas, sauf cas très exceptionnel 
 La Deuxième Année peut se redoubler 

(Peu d’élèves du Lycée Bellepierre y ont eu recours) 
 
� Quatre voies pour quatre recrutements,  

toutes représentées à la Réunion  
 
 Voie Scientifique 

Dominantes :   Mathématiques 
Bac :   S toutes spécialités 

 
 Voie Economique 

Dominantes :   Analyse Economique et Historique des   
Sociétes Contemporaines (AEHSC) 

Bac :   ES toutes spécialités + L spécialité mathématiques 
 
 Voie Technologique 

Dominantes :   Economie, Droit, Techniques de Gestion 
Bac :   STT toutes spécialités 

 
 Voie Littéraire ( Lycée Leconte de Lisle) 

Bac :   L toutes spécialités 

 
� A la Réunion : 6 classes au Lycée Bellepierre 
 
 Voies Scientifiques et Economiques  

Première et Deuxième Années 
Ouverture en Septembre 1990 à la Chambre de Commerce 
Ouverture en Septembre 1993 à Bellepierre 
Préparation sur deux ans à partir de Septembre 1996 (mesure nationale) 

 
 Voie Technologique  

Première Année : ouverture en Septembre  2000  
Deuxième Année :  ouverture en Septembre  2001 
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ORGANISATION DU TRAVAIL EN CPGE 

 
� Horaires 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 9 8 6 
HGE * 6   
AEHSC *  6  
TGI *   4 
LV I 3 3 4 
LV II 3 3      5  / 4 ** 
Philosophie 3 3     3 / 4 ** 
Economie 1 (facultatif) 2 4 
Lettres 3 3 3 
Droit   3 
Total 28 28      32 / 31 ** 

 
* HGE Histoire et Géographie Economiques AEHSC Analyse Economique et Historique des Sociétés 

TGI Techniques et Gestion et Informatique   Contemporaines 
**  Première Année / Deuxième Année 
 
� Calendrier spécifique : priorité à la régularité 
 Rythme : 4 semaines de cours pour une semaine de vacances 
 30 semaines de cours en première année, 25 semaines en deuxième année 
 Reprise des cours en janvier, concours fin avril - début mai 
 
� Contrôle des connaissances à l’écrit 
 Un Devoir Surveillé chaque semaine - planning annuel 
 Deux Concours Blancs (Sigmas), fin Décembre et fin Mai  /  Mars  **  
 
� Interrogations orales (Colles)    Nombre Mensuel de Colles 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 2 2 2 
Culture Générale 
(Lettres ou Philo) 

2 2 2 

LV I 1 1 2 
LV II 1 1 2 
HGE ou AEHSC 
ou Eco-Droit 

2 2 4 

Informatique 1 (TP) 1 (TP) 4 (TGI) 
 Soit 2 ou 3 colles de 20 minutes par semaine et par élève 

� Faire le point sur les lacunes et les notions mal assimilées 
� Régularité  et suivi du travail personnel  
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CONCOURS D’ENTREE AUX GRANDES ECOLES DE 
COMMERCE 

 
 
� Ecrit 
 Des épreuves communes aux trois voies 

Lettres, philosophie et langues 
 Des épreuves spécifiques aux différentes voies 

Mathématiques (programmes différenciés) 
Dominantes de chaque voie : (Histoire-Géographie-Géopolitique/Analyse 
Economique et Historique/Economie, Droit, Gestion 

 
� Oral : le “deuxième concours” 
 Sous réserve d’admissibilité aux écrits 
 Toutes les épreuves sont communes aux trois voies (sauf HEC  et ESCP) 
 Un entretien de personnalité  

� Fort coefficient 
� Un jury composé de professeurs de l’école et de chefs d’entreprise 

 
� Profil recherché  par les Ecoles 
 
 

� Curiosité 
� Culture générale 
� Se tenir informé 
� Aptitudes relationnelles 

                
            

 
 
 

 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires 
   
� Déroulement des épreuves  
 Ecrit :  Sur place, au Lycée  Bellepierre 
 Oral :  Dans les écoles présentées 

� Financement du voyage (mesure Girardin)  
 
� Frais d’inscription aux Concours  
 Entre 75 et 150 Euros (aménagements pour les boursiers et partenanaires du lycées 
Bellepierre) par groupement d’Ecoles. 
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LES GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
� Les grandes familles d’Ecoles de Commerce  
 Par ordre de réputation décroissant 

� “Les Parisiennes” : les plus prestigieuses  
 HEC   Ecole des Hautes Etudes de Commerce 

ESSEC  Ecole Supérieure des Sciences Economiques et  Commerciales 
ESCP - EAP  Ecole Supérieure de Commerce de Paris  
   Ecole européenne des Affaires de Paris 
EML   Ecole de Management de Lyon  (ex ESCL)  
EDHEC  Ecole Des Hautes Etudes Commerciales  
AUDENCIA  ESC Nantes 
   ESC Grenoble 

� Les préparationnaires de Bellepierre intègrent régulièrement les Parisiennes 

� Groupe Ecricome : juste après 
Ecoles Supérieures de Commerce = Sup de Co 

ESC de Rouen, Marseille, Bordeaux, Reims, Toulouse 
ICN   Institut Commercial de Nancy 
ESCEM Tours-Poitiers  

� Autres ESC : le gros du peloton 
Amiens  Brest-Bretagne Chambéry Dijon Pau Tours  
CERAM (Nice)  Clermont La Rochelle Lille  Troyes 
Rennes  Montpellier Saint-Etienne Nice  Le Havre-Caen 

� La quasi-totalité des préparationnaires de Bellepierre est admise dans ces Ecoles 
� “Petites” Grandes Ecoles de Commerce : privées ou à Concours 

indépendants; niveaux et réputations inégales 
INSEEC (Bordeaux, Paris) ESLSCA ESG  ISG  
ESC Compiègne,   HESTRAD ESCO  ESC Toulon 
ISCID (Dunkerque)  ESC Meaux EDC Ecole des Cadres  

 
� Places mises au concours      6 700 places pour 7000 préparationnaires 

environ 
 
� Organisation de la scolarité dans les Ecoles de Com merce  
 Deux années à vocation généraliste 

� Première Année  : Base  des matières du Commerce  (marketing, distribution), de  
la Gestion (Comptabilité, Analyse Financière)     

   Formation en Langues et Culture Générale 
� Deuxième Année  : Approfondissement  et nouveautés (management des ressources 

humaines, analyse des coûts) 
� Stages en entreprises, année de césure (courant) 
� Troisième Année :  Spécialisation  (marketing, finance, commerce international,  

audit et contrôle, grande distribution...) 
� Stage long (pré embauche) 

 Possibilités d’études complémentaires (3° cycles e n Université, à l’étranger...) 
 
� Sites Web : Surfez sur le Net pour découvrir ces Ec oles...  
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
 http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 
 http://cge.asso.fr/cadre_ecole.html 



     
CPGE Commerciales 8/ 14 Année scolaire 2009/2010 

 

FINANCEMENT DES ETUDES EN ECOLE DE COMMERCE  

 
 
� Coût des études  
 Les Ecoles de Commerce sont des écoles privées, bénéficiant de partenariats avec des 

entreprises ou des Chambres de Commerce et d’Industrie 
 Frais de scolarité annuels : entre 800 et 6 000 Euros 

en moyenne 4 500 Euros, soit 30 000 Francs par an 
 
� De  nombreuses possibilités de financement  
 

� Alternance 
� Apprentissage 
� Bourses nationales 
� Aides directes de l’Ecole 
� Activités rémunérées au sein des “Juniors Entreprises” 
et des 

Associations proposant de petits jobs 
� Prêts proposés par les banques à faible taux, 
remboursables après 

 obtention du premier emploi 
 
 
  

Etant donnés   
� le type de carrières   
� le niveau de rémunération  

auxquels les Ecoles de Commerce permettent de prétendre,  
 l’étudiant doit considérer cette formation comme un  

     INVESTISSEMENT !    
 
 
� Pour vous convaincre  
 Consulter par exemple le site d’HEC : http://www.hec.fr 
 

� 

Ces frais ne sont pas un obstacle reel, 
Quelle que soit la condition sociale 
de l’etudiant  
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DEBOUCHES APRES UNE CLASSE PREPARATOIRE  

 
� Taux d’intégration des Ecoles de Commerce 

� De très forts taux de réussite (quasiment 100 %)  
 
� Convention d’équivalence avec l’Université 
  

� Dans le cadre de la réforme LMD, un élève de CPGE peut demander auprès de 
l’Université de La Réunion la validation des enseignements qu’il a suivis en CPGE, 
sous la forme de crédits d’enseignement européens (ECTS). 
 

� En fonction des résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou 
plusieurs concours préparés, l’élève peut se voir attribuer 60 ECTS à l’issue de sa 
première année et 120 ECTS à l’issue de la seconde année. 

 

� Pour chaque unité d’enseignement, des notes sont attribuées à l’étudiant par le 
conseil de fin d’année scolaire des professeurs du Lycée Bellepierre, en fonction des 
résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou plusieurs concours 
préparés. 

 

� Dans la discipline de spécialisation de l’étudiant (notion de majeure), l’Université 
pourra exiger que l’étudiant réalise un dossier personnel à partir d’un thème d’études 
en relation avec les enseignements suivis en CPGE. Le choix du sujet du dossier 
relève de l’Université. 

 
 
� Autres issues possibles 
 
Toutes voies  

� IEP (Instituts d’études Politiques) sur Concours 
� L’admissibilité  aux Ecoles HEC, ESSEC, ESCP, EDHEC et EML 

permet de se présenter aux  
oraux  d’admission à l’Ecole Normale Supérieure de Cachan  
(dispense des épreuves écrites : B.O. n° 44 du 30 /  11 / 95) 

 
Voie Economique 

� Permet de présenter l’Ecole Militaire Supérieure de Saint-Cyr  
 (ouverture d’une voie Economique et Sociale) 

 
Voie Technologique  
 

� En fin de première année : 
. 2ème année de DEUG Sciences Eco ou AES après examen en Septembre 
. 1ère année de BTS (admission prioritaire sur avis du conseil de classe) 

� En fin de deuxième année : 
. 3ème année de Licence d’AES après entretien ou examen en Septembre 
. 2ème année de BTS (sur avis du conseil de classe) 

 
� Une grande palette de débouchés    
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LES PREPAS DU LYCEE BELLEPIERRE  

 

 
� D’excellentes conditions de travail et de vie 
 
 Une équipe pédagogique motivée et impliquée 
 
 Des effectifs encore limités 

� Suivi permanent et personnalisé de chaque élève 
� Bonne ambiance de travail : “sérieusement décontractée” 
� Solidarité entre élèves 

 
 Cadre familier et familial 

� Evite les problèmes d’adaptation rencontrés en Métropole 
� Limite les risques d’échec lié au “moral” 

 
� Résultats : Fiabilité et sérieux  
 
 Des résultats remarquables, comparables aux bonnes CPGE métropolitaines  
 (en dehors des  CPGE prestigieuses à recrutement extrêmement sélectif) 
 
Resultats des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre  

Années Inscrits % Admissibles  % Admis  % Intégrés ESC  
1999 33 100 % 97 % 94 % 
2 000 43 100 % 97.7 % 81.4 % 
2 001 37 97.3 % 89 % 59 % 
2 002 49  100 %  100 % 98 % 
2 003 44  100 %  100 % 98 % 
2 004 57 96,5 % 88 % 88 % 
2 005 59 98,3 % 96,6 % 95 % 
2 006 65 97 % 95,5 % 94 % 
2 007 63 100 % 97 % 94 % 
2 008 52 100 % 96 % 96 % 

 

 

Admissions des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre aux concours 2008 
Admissions Parisiennes  Ecricome  ESC et autres 

Voie Scientifique 34,8 % 26,1 % 39,1 % 
Voie Economique 9,5 % 28,6 % 61,9 % 

Voie Technologique 0 % 0 %  100 % 
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LES “PLUS” DE BELLEPIERRE 

 
 

Faire de notre éloignement un atout  
 

� Stages en entreprise en fin de 1ère année    ✈ 
 

Stages de découverte de l'entreprise à la Réunion :  
� un partenariat novateur entre le lycée, le rectorat, le Conseil Régional et 

le Groupe Bernard Hayot , officialisé en octobre 2004 
� 4 semaines en juin au sein des entreprises du GBH  
 (Cotrans, Carrefour, Sorelait,...) 

 
Stages linguistiques et professionnels en Afrique du Sud  (75% des étudiants en 

général): 
� 3 semaines en juillet  
� Hébergement dans une famille d’accueil 
� Placement dans une entreprise   
� Financement intégral par le groupe Bernard Hayot pour trois étudiants 
 méritants sélectionnés par l’équipe pédagogique  

 
Objectifs : 

� Consolidation des compétences linguistiques 
� Sensibilisation au monde de l’entreprise 
� Enrichissement du CV 
� Développement de l’autonomie et de l’esprit d’initiative 

 

� Préparation aux entretiens de personnalité 
 
Une épreuve déterminante des oraux des concours d’entrée 

 
Une préparation efficace... 

� 3 simulations annuelles (participation des deuxièmes années; observation 
des premières années) 
� Jurys composés d’un professeur en CPGE et de deux cadres supérieurs 
réunionnais de tous domaines d’activités 
 

... qui fait ses preuves lors des oraux 
� Contacts directs avec des chefs d’entreprises 
� Etudiants en confiance 
 

Un “plus” déterminant par rapport aux autres Classe s 
Préparatoires 
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INSCRIPTION ET RECRUTEMENT EN CPGE 

 
� Inscription : sur Internet -  

http://www.admission-postbac.fr  
 
Le calendrier définitif des opérations sera diffusé sur le site admission-postabc.fr en 
décembre 2009 
 

 Décembre  : consultation en ligne pour des informations sur les prépas 
 Janvier à mars  : Formulation des vœux d’inscription et téléchargement de 12 dossiers 
maximum 
 Fin mars- Début Avril : Dossiers de candidature à adresser aux établissement 
demandés:  

� Les trois bulletins de Première 
� Les résultats de l’épreuve anticipée de Français 
� Les deux premiers bulletins de Terminale 
� Avis des professeurs de Terminale et du Chef d’Etablissement 

 Envoi des dossiers par l’intermédiaire de votre établissement fin mars 
 Commissions de recrutement dans les lycées demandés à partir de mai (plusieurs 
sessions) 
 Inscription définitive subordonnée à l’obtention du Baccalauréat 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires  
 
�         Choix de la prépa   Ne pas sous-estimer les difficultés liées : 

 
 
 
 
 
 
 
 

Le “moral” compte beaucoup!  
 

� Profil recherché      
 Le futur élève de Classe Prépa est 
 

� Régulier  Eviter les faiblesses majeures dans une discipline 
 

� Motivé Par le type de carrières auxquelles conduisent les  
 Grandes Ecoles de Commerce  

Par le type de formation et d’enseignement d’une CPGE  
 

� Endurant Travaille sérieusement et durablement sans se décourager 
 

� Ouvert Aime les relations avec les autres 
Envisage des emplois centrés sur la communication  

Attention!  
Il est 

important  
de bien 
adapter  

ses voeux 
a son 
profil  

• Aux effectifs pléthoriques de nombreuses CPGE 
métropolitaines. 

• Aux conditions de vie et de travail de nombreuses 
CPGE métropolitaines. 

• A l’’éloignement de son milieu familier. 
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POUR PLUS DE RENSEIGNEMENTS 

 
 
� Auprès du lycée Bellepierre 
 
 
 
� Proviseur :     
  Mr D. PAYET 
 
� Coordonnateurs :   (Contact par l’intermédiaire du lycée, ou par mail) 
 
Voie Scientifique :    Mr D. BENJAMIN  didier.benjamin@wanadoo.fr 
Voie Economique :     Mr R. MARTRENCHAR remy.martrenchar@wanadoo.fr  
Voie Technologique :  Mr M. ASSOUNE  maximin@assoune.com 

 
  

� Auprès du Centre d’Information et 
 d’Orientation 
 
 
 
 
 
� Sur Internet  
 
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
� http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 

 
 Le site d’HEC  
� http://www.hec.fr 

 
 Conférence des Grandes Ecoles 
� http://www.cge.asso.fr  ou   http://www.cge.asso.fr/villesecoles.html 
� http://www.infoprepa.com/ 
   

 Sur les résultats des prépas et les lycées accueillant des prépas 
� http://www.prepa-hec.org/   
� http://www.concours-bce.com/ 

   
 Quelques portraits sur un site pei ! 
� http://www.stgilles.com 
� http://www.prepa974.ift.cx 

 
 
  

Avenue Gaston Monnerville  
B.P. 765   
97475 Saint-Denis Cedex 
Tél :  0262 90 73 25  
Fax : 0262 90 73 39 

48, rue Sainte Marie  
97400 Saint-Denis   
Tél :  0262 21 18 81  
Fax : 0262 21 81 74 
(Scolaires) 
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CONCLUSION : UNE FORMATION ENRICHISSANTE  

 
 
� Ces deux années de Classes Prépa vous apporteront 
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Avenue Gaston  Monnerville - B.P. 765  
 97 475 Saint-Denis Cédex 

Tél : 0262 90 73 00 - Fax : 0262 90 73 39  
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QU’EST-CE QU’UNE PREPA HEC ? 

 
 
� Qu’est-ce qu’une CPGE?  
 
 
 Préparation en deux ou trois ans aux 

Concours d'Entrée aux Grandes Ecoles de 
Commerce 

 
 
 
 
� Avenir professionnel 

   

 
�Cadre, Décideur , 
Manager ... 
 
 
�Bon niveau de 
rémunération  
 
 
�Carrières 
motivantes        
 
 
 
 
 
 
 

� Une pédagogie efficace et formatrice 
 
 Un encadrement important 

� Une équipe pédagogique motivée 
� Suivi personnalisé 
� Solidarité 

 
 Un contrôle régulier et fréquent des connaissances, à l’écrit et à l’oral 

� Savoir  
� Méthodes de travail    

Terminal es S, ES, STT, L

Classes Prepa 
Economiques et  
Commercial es

Grandes Ecol es 
de Commerce 

 

Audit et 
Controle

Ressources 
Humaines

Marketing

Finance
Grande 

Distribution

Gestion Vente

Commerce 
International
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STRUCTURE  
DES CLASSES PREPARATOIRES AUX  
GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
 
� Cursus en 2 ou 3 ans 
 La Première  Année ne se redouble pas, sauf cas très exceptionnel 
 La Deuxième Année peut se redoubler 

(Peu d’élèves du Lycée Bellepierre y ont eu recours) 
 
� Quatre voies pour quatre recrutements,  

toutes représentées à la Réunion  
 
 Voie Scientifique 

Dominantes :   Mathématiques 
Bac :   S toutes spécialités 

 
 Voie Economique 

Dominantes :   Analyse Economique et Historique des   
Sociétes Contemporaines (AEHSC) 

Bac :   ES toutes spécialités + L spécialité mathématiques 
 
 Voie Technologique 

Dominantes :   Economie, Droit, Techniques de Gestion 
Bac :   STT toutes spécialités 

 
 Voie Littéraire ( Lycée Leconte de Lisle) 

Bac :   L toutes spécialités 

 
� A la Réunion : 6 classes au Lycée Bellepierre 
 
 Voies Scientifiques et Economiques  

Première et Deuxième Années 
Ouverture en Septembre 1990 à la Chambre de Commerce 
Ouverture en Septembre 1993 à Bellepierre 
Préparation sur deux ans à partir de Septembre 1996 (mesure nationale) 

 
 Voie Technologique  

Première Année : ouverture en Septembre  2000  
Deuxième Année :  ouverture en Septembre  2001 
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ORGANISATION DU TRAVAIL EN CPGE 

 
� Horaires 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 9 8 6 
HGE * 6   
AEHSC *  6  
TGI *   4 
LV I 3 3 4 
LV II 3 3      5  / 4 ** 
Philosophie 3 3     3 / 4 ** 
Economie 1 (facultatif) 2 4 
Lettres 3 3 3 
Droit   3 
Total 28 28      32 / 31 ** 

 
* HGE Histoire et Géographie Economiques AEHSC Analyse Economique et Historique des Sociétés 

TGI Techniques et Gestion et Informatique   Contemporaines 
**  Première Année / Deuxième Année 
 
� Calendrier spécifique : priorité à la régularité 
 Rythme : 4 semaines de cours pour une semaine de vacances 
 30 semaines de cours en première année, 25 semaines en deuxième année 
 Reprise des cours en janvier, concours fin avril - début mai 
 
� Contrôle des connaissances à l’écrit 
 Un Devoir Surveillé chaque semaine - planning annuel 
 Deux Concours Blancs (Sigmas), fin Décembre et fin Mai  /  Mars  **  
 
� Interrogations orales (Colles)    Nombre Mensuel de Colles 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 2 2 2 
Culture Générale 
(Lettres ou Philo) 

2 2 2 

LV I 1 1 2 
LV II 1 1 2 
HGE ou AEHSC 
ou Eco-Droit 

2 2 4 

Informatique 1 (TP) 1 (TP) 4 (TGI) 
 Soit 2 ou 3 colles de 20 minutes par semaine et par élève 

� Faire le point sur les lacunes et les notions mal assimilées 
� Régularité  et suivi du travail personnel  
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CONCOURS D’ENTREE AUX GRANDES ECOLES DE 
COMMERCE 

 
 
� Ecrit 
 Des épreuves communes aux trois voies 

Lettres, philosophie et langues 
 Des épreuves spécifiques aux différentes voies 

Mathématiques (programmes différenciés) 
Dominantes de chaque voie : (Histoire-Géographie-Géopolitique/Analyse 
Economique et Historique/Economie, Droit, Gestion 

 
� Oral : le “deuxième concours” 
 Sous réserve d’admissibilité aux écrits 
 Toutes les épreuves sont communes aux trois voies (sauf HEC  et ESCP) 
 Un entretien de personnalité  

� Fort coefficient 
� Un jury composé de professeurs de l’école et de chefs d’entreprise 

 
� Profil recherché  par les Ecoles 
 
 

� Curiosité 
� Culture générale 
� Se tenir informé 
� Aptitudes relationnelles 

                
            

 
 
 

 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires 
   
� Déroulement des épreuves  
 Ecrit :  Sur place, au Lycée  Bellepierre 
 Oral :  Dans les écoles présentées 

� Financement du voyage (mesure Girardin)  
 
� Frais d’inscription aux Concours  
 Entre 75 et 150 Euros (aménagements pour les boursiers et partenanaires du lycées 
Bellepierre) par groupement d’Ecoles. 
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LES GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
� Les grandes familles d’Ecoles de Commerce  
 Par ordre de réputation décroissant 

� “Les Parisiennes” : les plus prestigieuses  
 HEC   Ecole des Hautes Etudes de Commerce 

ESSEC  Ecole Supérieure des Sciences Economiques et  Commerciales 
ESCP - EAP  Ecole Supérieure de Commerce de Paris  
   Ecole européenne des Affaires de Paris 
EML   Ecole de Management de Lyon  (ex ESCL)  
EDHEC  Ecole Des Hautes Etudes Commerciales  
AUDENCIA  ESC Nantes 
   ESC Grenoble 

� Les préparationnaires de Bellepierre intègrent régulièrement les Parisiennes 

� Groupe Ecricome : juste après 
Ecoles Supérieures de Commerce = Sup de Co 

ESC de Rouen, Marseille, Bordeaux, Reims, Toulouse 
ICN   Institut Commercial de Nancy 
ESCEM Tours-Poitiers  

� Autres ESC : le gros du peloton 
Amiens  Brest-Bretagne Chambéry Dijon Pau Tours  
CERAM (Nice)  Clermont La Rochelle Lille  Troyes 
Rennes  Montpellier Saint-Etienne Nice  Le Havre-Caen 

� La quasi-totalité des préparationnaires de Bellepierre est admise dans ces Ecoles 
� “Petites” Grandes Ecoles de Commerce : privées ou à Concours 

indépendants; niveaux et réputations inégales 
INSEEC (Bordeaux, Paris) ESLSCA ESG  ISG  
ESC Compiègne,   HESTRAD ESCO  ESC Toulon 
ISCID (Dunkerque)  ESC Meaux EDC Ecole des Cadres  

 
� Places mises au concours      6 700 places pour 7000 préparationnaires 

environ 
 
� Organisation de la scolarité dans les Ecoles de Com merce  
 Deux années à vocation généraliste 

� Première Année  : Base  des matières du Commerce  (marketing, distribution), de  
la Gestion (Comptabilité, Analyse Financière)     

   Formation en Langues et Culture Générale 
� Deuxième Année  : Approfondissement  et nouveautés (management des ressources 

humaines, analyse des coûts) 
� Stages en entreprises, année de césure (courant) 
� Troisième Année :  Spécialisation  (marketing, finance, commerce international,  

audit et contrôle, grande distribution...) 
� Stage long (pré embauche) 

 Possibilités d’études complémentaires (3° cycles e n Université, à l’étranger...) 
 
� Sites Web : Surfez sur le Net pour découvrir ces Ec oles...  
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
 http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 
 http://cge.asso.fr/cadre_ecole.html 
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FINANCEMENT DES ETUDES EN ECOLE DE COMMERCE  

 
 
� Coût des études  
 Les Ecoles de Commerce sont des écoles privées, bénéficiant de partenariats avec des 

entreprises ou des Chambres de Commerce et d’Industrie 
 Frais de scolarité annuels : entre 800 et 6 000 Euros 

en moyenne 4 500 Euros, soit 30 000 Francs par an 
 
� De  nombreuses possibilités de financement  
 

� Alternance 
� Apprentissage 
� Bourses nationales 
� Aides directes de l’Ecole 
� Activités rémunérées au sein des “Juniors Entreprises” 
et des 

Associations proposant de petits jobs 
� Prêts proposés par les banques à faible taux, 
remboursables après 

 obtention du premier emploi 
 
 
  

Etant donnés   
� le type de carrières   
� le niveau de rémunération  

auxquels les Ecoles de Commerce permettent de prétendre,  
 l’étudiant doit considérer cette formation comme un  

     INVESTISSEMENT !    
 
 
� Pour vous convaincre  
 Consulter par exemple le site d’HEC : http://www.hec.fr 
 

� 

Ces frais ne sont pas un obstacle reel, 
Quelle que soit la condition sociale 
de l’etudiant  



     
CPGE Commerciales 9/ 14 Année scolaire 2009/2010 

 

DEBOUCHES APRES UNE CLASSE PREPARATOIRE  

 
� Taux d’intégration des Ecoles de Commerce 

� De très forts taux de réussite (quasiment 100 %)  
 
� Convention d’équivalence avec l’Université 
  

� Dans le cadre de la réforme LMD, un élève de CPGE peut demander auprès de 
l’Université de La Réunion la validation des enseignements qu’il a suivis en CPGE, 
sous la forme de crédits d’enseignement européens (ECTS). 
 

� En fonction des résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou 
plusieurs concours préparés, l’élève peut se voir attribuer 60 ECTS à l’issue de sa 
première année et 120 ECTS à l’issue de la seconde année. 

 

� Pour chaque unité d’enseignement, des notes sont attribuées à l’étudiant par le 
conseil de fin d’année scolaire des professeurs du Lycée Bellepierre, en fonction des 
résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou plusieurs concours 
préparés. 

 

� Dans la discipline de spécialisation de l’étudiant (notion de majeure), l’Université 
pourra exiger que l’étudiant réalise un dossier personnel à partir d’un thème d’études 
en relation avec les enseignements suivis en CPGE. Le choix du sujet du dossier 
relève de l’Université. 

 
 
� Autres issues possibles 
 
Toutes voies  

� IEP (Instituts d’études Politiques) sur Concours 
� L’admissibilité  aux Ecoles HEC, ESSEC, ESCP, EDHEC et EML 

permet de se présenter aux  
oraux  d’admission à l’Ecole Normale Supérieure de Cachan  
(dispense des épreuves écrites : B.O. n° 44 du 30 /  11 / 95) 

 
Voie Economique 

� Permet de présenter l’Ecole Militaire Supérieure de Saint-Cyr  
 (ouverture d’une voie Economique et Sociale) 

 
Voie Technologique  
 

� En fin de première année : 
. 2ème année de DEUG Sciences Eco ou AES après examen en Septembre 
. 1ère année de BTS (admission prioritaire sur avis du conseil de classe) 

� En fin de deuxième année : 
. 3ème année de Licence d’AES après entretien ou examen en Septembre 
. 2ème année de BTS (sur avis du conseil de classe) 

 
� Une grande palette de débouchés    
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LES PREPAS DU LYCEE BELLEPIERRE  

 

 
� D’excellentes conditions de travail et de vie 
 
 Une équipe pédagogique motivée et impliquée 
 
 Des effectifs encore limités 

� Suivi permanent et personnalisé de chaque élève 
� Bonne ambiance de travail : “sérieusement décontractée” 
� Solidarité entre élèves 

 
 Cadre familier et familial 

� Evite les problèmes d’adaptation rencontrés en Métropole 
� Limite les risques d’échec lié au “moral” 

 
� Résultats : Fiabilité et sérieux  
 
 Des résultats remarquables, comparables aux bonnes CPGE métropolitaines  
 (en dehors des  CPGE prestigieuses à recrutement extrêmement sélectif) 
 
Resultats des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre  

Années Inscrits % Admissibles  % Admis  % Intégrés ESC  
1999 33 100 % 97 % 94 % 
2 000 43 100 % 97.7 % 81.4 % 
2 001 37 97.3 % 89 % 59 % 
2 002 49  100 %  100 % 98 % 
2 003 44  100 %  100 % 98 % 
2 004 57 96,5 % 88 % 88 % 
2 005 59 98,3 % 96,6 % 95 % 
2 006 65 97 % 95,5 % 94 % 
2 007 63 100 % 97 % 94 % 
2 008 52 100 % 96 % 96 % 

 

 

Admissions des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre aux concours 2008 
Admissions Parisiennes  Ecricome  ESC et autres 

Voie Scientifique 34,8 % 26,1 % 39,1 % 
Voie Economique 9,5 % 28,6 % 61,9 % 

Voie Technologique 0 % 0 %  100 % 
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LES “PLUS” DE BELLEPIERRE 

 
 

Faire de notre éloignement un atout  
 

� Stages en entreprise en fin de 1ère année    ✈ 
 

Stages de découverte de l'entreprise à la Réunion :  
� un partenariat novateur entre le lycée, le rectorat, le Conseil Régional et 

le Groupe Bernard Hayot , officialisé en octobre 2004 
� 4 semaines en juin au sein des entreprises du GBH  
 (Cotrans, Carrefour, Sorelait,...) 

 
Stages linguistiques et professionnels en Afrique du Sud  (75% des étudiants en 

général): 
� 3 semaines en juillet  
� Hébergement dans une famille d’accueil 
� Placement dans une entreprise   
� Financement intégral par le groupe Bernard Hayot pour trois étudiants 
 méritants sélectionnés par l’équipe pédagogique  

 
Objectifs : 

� Consolidation des compétences linguistiques 
� Sensibilisation au monde de l’entreprise 
� Enrichissement du CV 
� Développement de l’autonomie et de l’esprit d’initiative 

 

� Préparation aux entretiens de personnalité 
 
Une épreuve déterminante des oraux des concours d’entrée 

 
Une préparation efficace... 

� 3 simulations annuelles (participation des deuxièmes années; observation 
des premières années) 
� Jurys composés d’un professeur en CPGE et de deux cadres supérieurs 
réunionnais de tous domaines d’activités 
 

... qui fait ses preuves lors des oraux 
� Contacts directs avec des chefs d’entreprises 
� Etudiants en confiance 
 

Un “plus” déterminant par rapport aux autres Classe s 
Préparatoires 
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INSCRIPTION ET RECRUTEMENT EN CPGE 

 
� Inscription : sur Internet -  

http://www.admission-postbac.fr  
 
Le calendrier définitif des opérations sera diffusé sur le site admission-postabc.fr en 
décembre 2009 
 

 Décembre  : consultation en ligne pour des informations sur les prépas 
 Janvier à mars  : Formulation des vœux d’inscription et téléchargement de 12 dossiers 
maximum 
 Fin mars- Début Avril : Dossiers de candidature à adresser aux établissement 
demandés:  

� Les trois bulletins de Première 
� Les résultats de l’épreuve anticipée de Français 
� Les deux premiers bulletins de Terminale 
� Avis des professeurs de Terminale et du Chef d’Etablissement 

 Envoi des dossiers par l’intermédiaire de votre établissement fin mars 
 Commissions de recrutement dans les lycées demandés à partir de mai (plusieurs 
sessions) 
 Inscription définitive subordonnée à l’obtention du Baccalauréat 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires  
 
�         Choix de la prépa   Ne pas sous-estimer les difficultés liées : 

 
 
 
 
 
 
 
 

Le “moral” compte beaucoup!  
 

� Profil recherché      
 Le futur élève de Classe Prépa est 
 

� Régulier  Eviter les faiblesses majeures dans une discipline 
 

� Motivé Par le type de carrières auxquelles conduisent les  
 Grandes Ecoles de Commerce  

Par le type de formation et d’enseignement d’une CPGE  
 

� Endurant Travaille sérieusement et durablement sans se décourager 
 

� Ouvert Aime les relations avec les autres 
Envisage des emplois centrés sur la communication  

Attention!  
Il est 

important  
de bien 
adapter  

ses voeux 
a son 
profil  

• Aux effectifs pléthoriques de nombreuses CPGE 
métropolitaines. 

• Aux conditions de vie et de travail de nombreuses 
CPGE métropolitaines. 

• A l’’éloignement de son milieu familier. 
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POUR PLUS DE RENSEIGNEMENTS 

 
 
� Auprès du lycée Bellepierre 
 
 
 
� Proviseur :     
  Mr D. PAYET 
 
� Coordonnateurs :   (Contact par l’intermédiaire du lycée, ou par mail) 
 
Voie Scientifique :    Mr D. BENJAMIN  didier.benjamin@wanadoo.fr 
Voie Economique :     Mr R. MARTRENCHAR remy.martrenchar@wanadoo.fr  
Voie Technologique :  Mr M. ASSOUNE  maximin@assoune.com 

 
  

� Auprès du Centre d’Information et 
 d’Orientation 
 
 
 
 
 
� Sur Internet  
 
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
� http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 

 
 Le site d’HEC  
� http://www.hec.fr 

 
 Conférence des Grandes Ecoles 
� http://www.cge.asso.fr  ou   http://www.cge.asso.fr/villesecoles.html 
� http://www.infoprepa.com/ 
   

 Sur les résultats des prépas et les lycées accueillant des prépas 
� http://www.prepa-hec.org/   
� http://www.concours-bce.com/ 

   
 Quelques portraits sur un site pei ! 
� http://www.stgilles.com 
� http://www.prepa974.ift.cx 

 
 
  

Avenue Gaston Monnerville  
B.P. 765   
97475 Saint-Denis Cedex 
Tél :  0262 90 73 25  
Fax : 0262 90 73 39 

48, rue Sainte Marie  
97400 Saint-Denis   
Tél :  0262 21 18 81  
Fax : 0262 21 81 74 
(Scolaires) 



     
CPGE Commerciales 14/ 14 Année scolaire 2009/2010 

 

CONCLUSION : UNE FORMATION ENRICHISSANTE  

 
 
� Ces deux années de Classes Prépa vous apporteront 
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GRANDES  ECOLES  DE  COMMERCE  

 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 

Avenue Gaston  Monnerville - B.P. 765  
 97 475 Saint-Denis Cédex 

Tél : 0262 90 73 00 - Fax : 0262 90 73 39  
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QU’EST-CE QU’UNE PREPA HEC ? 

 
 
� Qu’est-ce qu’une CPGE?  
 
 
 Préparation en deux ou trois ans aux 

Concours d'Entrée aux Grandes Ecoles de 
Commerce 

 
 
 
 
� Avenir professionnel 

   

 
�Cadre, Décideur , 
Manager ... 
 
 
�Bon niveau de 
rémunération  
 
 
�Carrières 
motivantes        
 
 
 
 
 
 
 

� Une pédagogie efficace et formatrice 
 
 Un encadrement important 

� Une équipe pédagogique motivée 
� Suivi personnalisé 
� Solidarité 

 
 Un contrôle régulier et fréquent des connaissances, à l’écrit et à l’oral 

� Savoir  
� Méthodes de travail    

Terminal es S, ES, STT, L

Classes Prepa 
Economiques et  
Commercial es

Grandes Ecol es 
de Commerce 

 

Audit et 
Controle

Ressources 
Humaines

Marketing

Finance
Grande 

Distribution

Gestion Vente

Commerce 
International
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STRUCTURE  
DES CLASSES PREPARATOIRES AUX  
GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
 
� Cursus en 2 ou 3 ans 
 La Première  Année ne se redouble pas, sauf cas très exceptionnel 
 La Deuxième Année peut se redoubler 

(Peu d’élèves du Lycée Bellepierre y ont eu recours) 
 
� Quatre voies pour quatre recrutements,  

toutes représentées à la Réunion  
 
 Voie Scientifique 

Dominantes :   Mathématiques 
Bac :   S toutes spécialités 

 
 Voie Economique 

Dominantes :   Analyse Economique et Historique des   
Sociétes Contemporaines (AEHSC) 

Bac :   ES toutes spécialités + L spécialité mathématiques 
 
 Voie Technologique 

Dominantes :   Economie, Droit, Techniques de Gestion 
Bac :   STT toutes spécialités 

 
 Voie Littéraire ( Lycée Leconte de Lisle) 

Bac :   L toutes spécialités 

 
� A la Réunion : 6 classes au Lycée Bellepierre 
 
 Voies Scientifiques et Economiques  

Première et Deuxième Années 
Ouverture en Septembre 1990 à la Chambre de Commerce 
Ouverture en Septembre 1993 à Bellepierre 
Préparation sur deux ans à partir de Septembre 1996 (mesure nationale) 

 
 Voie Technologique  

Première Année : ouverture en Septembre  2000  
Deuxième Année :  ouverture en Septembre  2001 
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ORGANISATION DU TRAVAIL EN CPGE 

 
� Horaires 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 9 8 6 
HGE * 6   
AEHSC *  6  
TGI *   4 
LV I 3 3 4 
LV II 3 3      5  / 4 ** 
Philosophie 3 3     3 / 4 ** 
Economie 1 (facultatif) 2 4 
Lettres 3 3 3 
Droit   3 
Total 28 28      32 / 31 ** 

 
* HGE Histoire et Géographie Economiques AEHSC Analyse Economique et Historique des Sociétés 

TGI Techniques et Gestion et Informatique   Contemporaines 
**  Première Année / Deuxième Année 
 
� Calendrier spécifique : priorité à la régularité 
 Rythme : 4 semaines de cours pour une semaine de vacances 
 30 semaines de cours en première année, 25 semaines en deuxième année 
 Reprise des cours en janvier, concours fin avril - début mai 
 
� Contrôle des connaissances à l’écrit 
 Un Devoir Surveillé chaque semaine - planning annuel 
 Deux Concours Blancs (Sigmas), fin Décembre et fin Mai  /  Mars  **  
 
� Interrogations orales (Colles)    Nombre Mensuel de Colles 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 2 2 2 
Culture Générale 
(Lettres ou Philo) 

2 2 2 

LV I 1 1 2 
LV II 1 1 2 
HGE ou AEHSC 
ou Eco-Droit 

2 2 4 

Informatique 1 (TP) 1 (TP) 4 (TGI) 
 Soit 2 ou 3 colles de 20 minutes par semaine et par élève 

� Faire le point sur les lacunes et les notions mal assimilées 
� Régularité  et suivi du travail personnel  
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CONCOURS D’ENTREE AUX GRANDES ECOLES DE 
COMMERCE 

 
 
� Ecrit 
 Des épreuves communes aux trois voies 

Lettres, philosophie et langues 
 Des épreuves spécifiques aux différentes voies 

Mathématiques (programmes différenciés) 
Dominantes de chaque voie : (Histoire-Géographie-Géopolitique/Analyse 
Economique et Historique/Economie, Droit, Gestion 

 
� Oral : le “deuxième concours” 
 Sous réserve d’admissibilité aux écrits 
 Toutes les épreuves sont communes aux trois voies (sauf HEC  et ESCP) 
 Un entretien de personnalité  

� Fort coefficient 
� Un jury composé de professeurs de l’école et de chefs d’entreprise 

 
� Profil recherché  par les Ecoles 
 
 

� Curiosité 
� Culture générale 
� Se tenir informé 
� Aptitudes relationnelles 

                
            

 
 
 

 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires 
   
� Déroulement des épreuves  
 Ecrit :  Sur place, au Lycée  Bellepierre 
 Oral :  Dans les écoles présentées 

� Financement du voyage (mesure Girardin)  
 
� Frais d’inscription aux Concours  
 Entre 75 et 150 Euros (aménagements pour les boursiers et partenanaires du lycées 
Bellepierre) par groupement d’Ecoles. 

 



     
CPGE Commerciales 7/ 14 Année scolaire 2009/2010 

 

LES GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
� Les grandes familles d’Ecoles de Commerce  
 Par ordre de réputation décroissant 

� “Les Parisiennes” : les plus prestigieuses  
 HEC   Ecole des Hautes Etudes de Commerce 

ESSEC  Ecole Supérieure des Sciences Economiques et  Commerciales 
ESCP - EAP  Ecole Supérieure de Commerce de Paris  
   Ecole européenne des Affaires de Paris 
EML   Ecole de Management de Lyon  (ex ESCL)  
EDHEC  Ecole Des Hautes Etudes Commerciales  
AUDENCIA  ESC Nantes 
   ESC Grenoble 

� Les préparationnaires de Bellepierre intègrent régulièrement les Parisiennes 

� Groupe Ecricome : juste après 
Ecoles Supérieures de Commerce = Sup de Co 

ESC de Rouen, Marseille, Bordeaux, Reims, Toulouse 
ICN   Institut Commercial de Nancy 
ESCEM Tours-Poitiers  

� Autres ESC : le gros du peloton 
Amiens  Brest-Bretagne Chambéry Dijon Pau Tours  
CERAM (Nice)  Clermont La Rochelle Lille  Troyes 
Rennes  Montpellier Saint-Etienne Nice  Le Havre-Caen 

� La quasi-totalité des préparationnaires de Bellepierre est admise dans ces Ecoles 
� “Petites” Grandes Ecoles de Commerce : privées ou à Concours 

indépendants; niveaux et réputations inégales 
INSEEC (Bordeaux, Paris) ESLSCA ESG  ISG  
ESC Compiègne,   HESTRAD ESCO  ESC Toulon 
ISCID (Dunkerque)  ESC Meaux EDC Ecole des Cadres  

 
� Places mises au concours      6 700 places pour 7000 préparationnaires 

environ 
 
� Organisation de la scolarité dans les Ecoles de Com merce  
 Deux années à vocation généraliste 

� Première Année  : Base  des matières du Commerce  (marketing, distribution), de  
la Gestion (Comptabilité, Analyse Financière)     

   Formation en Langues et Culture Générale 
� Deuxième Année  : Approfondissement  et nouveautés (management des ressources 

humaines, analyse des coûts) 
� Stages en entreprises, année de césure (courant) 
� Troisième Année :  Spécialisation  (marketing, finance, commerce international,  

audit et contrôle, grande distribution...) 
� Stage long (pré embauche) 

 Possibilités d’études complémentaires (3° cycles e n Université, à l’étranger...) 
 
� Sites Web : Surfez sur le Net pour découvrir ces Ec oles...  
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
 http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 
 http://cge.asso.fr/cadre_ecole.html 
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FINANCEMENT DES ETUDES EN ECOLE DE COMMERCE  

 
 
� Coût des études  
 Les Ecoles de Commerce sont des écoles privées, bénéficiant de partenariats avec des 

entreprises ou des Chambres de Commerce et d’Industrie 
 Frais de scolarité annuels : entre 800 et 6 000 Euros 

en moyenne 4 500 Euros, soit 30 000 Francs par an 
 
� De  nombreuses possibilités de financement  
 

� Alternance 
� Apprentissage 
� Bourses nationales 
� Aides directes de l’Ecole 
� Activités rémunérées au sein des “Juniors Entreprises” 
et des 

Associations proposant de petits jobs 
� Prêts proposés par les banques à faible taux, 
remboursables après 

 obtention du premier emploi 
 
 
  

Etant donnés   
� le type de carrières   
� le niveau de rémunération  

auxquels les Ecoles de Commerce permettent de prétendre,  
 l’étudiant doit considérer cette formation comme un  

     INVESTISSEMENT !    
 
 
� Pour vous convaincre  
 Consulter par exemple le site d’HEC : http://www.hec.fr 
 

� 

Ces frais ne sont pas un obstacle reel, 
Quelle que soit la condition sociale 
de l’etudiant  
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DEBOUCHES APRES UNE CLASSE PREPARATOIRE  

 
� Taux d’intégration des Ecoles de Commerce 

� De très forts taux de réussite (quasiment 100 %)  
 
� Convention d’équivalence avec l’Université 
  

� Dans le cadre de la réforme LMD, un élève de CPGE peut demander auprès de 
l’Université de La Réunion la validation des enseignements qu’il a suivis en CPGE, 
sous la forme de crédits d’enseignement européens (ECTS). 
 

� En fonction des résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou 
plusieurs concours préparés, l’élève peut se voir attribuer 60 ECTS à l’issue de sa 
première année et 120 ECTS à l’issue de la seconde année. 

 

� Pour chaque unité d’enseignement, des notes sont attribuées à l’étudiant par le 
conseil de fin d’année scolaire des professeurs du Lycée Bellepierre, en fonction des 
résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou plusieurs concours 
préparés. 

 

� Dans la discipline de spécialisation de l’étudiant (notion de majeure), l’Université 
pourra exiger que l’étudiant réalise un dossier personnel à partir d’un thème d’études 
en relation avec les enseignements suivis en CPGE. Le choix du sujet du dossier 
relève de l’Université. 

 
 
� Autres issues possibles 
 
Toutes voies  

� IEP (Instituts d’études Politiques) sur Concours 
� L’admissibilité  aux Ecoles HEC, ESSEC, ESCP, EDHEC et EML 

permet de se présenter aux  
oraux  d’admission à l’Ecole Normale Supérieure de Cachan  
(dispense des épreuves écrites : B.O. n° 44 du 30 /  11 / 95) 

 
Voie Economique 

� Permet de présenter l’Ecole Militaire Supérieure de Saint-Cyr  
 (ouverture d’une voie Economique et Sociale) 

 
Voie Technologique  
 

� En fin de première année : 
. 2ème année de DEUG Sciences Eco ou AES après examen en Septembre 
. 1ère année de BTS (admission prioritaire sur avis du conseil de classe) 

� En fin de deuxième année : 
. 3ème année de Licence d’AES après entretien ou examen en Septembre 
. 2ème année de BTS (sur avis du conseil de classe) 

 
� Une grande palette de débouchés    
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LES PREPAS DU LYCEE BELLEPIERRE  

 

 
� D’excellentes conditions de travail et de vie 
 
 Une équipe pédagogique motivée et impliquée 
 
 Des effectifs encore limités 

� Suivi permanent et personnalisé de chaque élève 
� Bonne ambiance de travail : “sérieusement décontractée” 
� Solidarité entre élèves 

 
 Cadre familier et familial 

� Evite les problèmes d’adaptation rencontrés en Métropole 
� Limite les risques d’échec lié au “moral” 

 
� Résultats : Fiabilité et sérieux  
 
 Des résultats remarquables, comparables aux bonnes CPGE métropolitaines  
 (en dehors des  CPGE prestigieuses à recrutement extrêmement sélectif) 
 
Resultats des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre  

Années Inscrits % Admissibles  % Admis  % Intégrés ESC  
1999 33 100 % 97 % 94 % 
2 000 43 100 % 97.7 % 81.4 % 
2 001 37 97.3 % 89 % 59 % 
2 002 49  100 %  100 % 98 % 
2 003 44  100 %  100 % 98 % 
2 004 57 96,5 % 88 % 88 % 
2 005 59 98,3 % 96,6 % 95 % 
2 006 65 97 % 95,5 % 94 % 
2 007 63 100 % 97 % 94 % 
2 008 52 100 % 96 % 96 % 

 

 

Admissions des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre aux concours 2008 
Admissions Parisiennes  Ecricome  ESC et autres 

Voie Scientifique 34,8 % 26,1 % 39,1 % 
Voie Economique 9,5 % 28,6 % 61,9 % 

Voie Technologique 0 % 0 %  100 % 
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LES “PLUS” DE BELLEPIERRE 

 
 

Faire de notre éloignement un atout  
 

� Stages en entreprise en fin de 1ère année    ✈ 
 

Stages de découverte de l'entreprise à la Réunion :  
� un partenariat novateur entre le lycée, le rectorat, le Conseil Régional et 

le Groupe Bernard Hayot , officialisé en octobre 2004 
� 4 semaines en juin au sein des entreprises du GBH  
 (Cotrans, Carrefour, Sorelait,...) 

 
Stages linguistiques et professionnels en Afrique du Sud  (75% des étudiants en 

général): 
� 3 semaines en juillet  
� Hébergement dans une famille d’accueil 
� Placement dans une entreprise   
� Financement intégral par le groupe Bernard Hayot pour trois étudiants 
 méritants sélectionnés par l’équipe pédagogique  

 
Objectifs : 

� Consolidation des compétences linguistiques 
� Sensibilisation au monde de l’entreprise 
� Enrichissement du CV 
� Développement de l’autonomie et de l’esprit d’initiative 

 

� Préparation aux entretiens de personnalité 
 
Une épreuve déterminante des oraux des concours d’entrée 

 
Une préparation efficace... 

� 3 simulations annuelles (participation des deuxièmes années; observation 
des premières années) 
� Jurys composés d’un professeur en CPGE et de deux cadres supérieurs 
réunionnais de tous domaines d’activités 
 

... qui fait ses preuves lors des oraux 
� Contacts directs avec des chefs d’entreprises 
� Etudiants en confiance 
 

Un “plus” déterminant par rapport aux autres Classe s 
Préparatoires 
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INSCRIPTION ET RECRUTEMENT EN CPGE 

 
� Inscription : sur Internet -  

http://www.admission-postbac.fr  
 
Le calendrier définitif des opérations sera diffusé sur le site admission-postabc.fr en 
décembre 2009 
 

 Décembre  : consultation en ligne pour des informations sur les prépas 
 Janvier à mars  : Formulation des vœux d’inscription et téléchargement de 12 dossiers 
maximum 
 Fin mars- Début Avril : Dossiers de candidature à adresser aux établissement 
demandés:  

� Les trois bulletins de Première 
� Les résultats de l’épreuve anticipée de Français 
� Les deux premiers bulletins de Terminale 
� Avis des professeurs de Terminale et du Chef d’Etablissement 

 Envoi des dossiers par l’intermédiaire de votre établissement fin mars 
 Commissions de recrutement dans les lycées demandés à partir de mai (plusieurs 
sessions) 
 Inscription définitive subordonnée à l’obtention du Baccalauréat 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires  
 
�         Choix de la prépa   Ne pas sous-estimer les difficultés liées : 

 
 
 
 
 
 
 
 

Le “moral” compte beaucoup!  
 

� Profil recherché      
 Le futur élève de Classe Prépa est 
 

� Régulier  Eviter les faiblesses majeures dans une discipline 
 

� Motivé Par le type de carrières auxquelles conduisent les  
 Grandes Ecoles de Commerce  

Par le type de formation et d’enseignement d’une CPGE  
 

� Endurant Travaille sérieusement et durablement sans se décourager 
 

� Ouvert Aime les relations avec les autres 
Envisage des emplois centrés sur la communication  

Attention!  
Il est 

important  
de bien 
adapter  

ses voeux 
a son 
profil  

• Aux effectifs pléthoriques de nombreuses CPGE 
métropolitaines. 

• Aux conditions de vie et de travail de nombreuses 
CPGE métropolitaines. 

• A l’’éloignement de son milieu familier. 
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POUR PLUS DE RENSEIGNEMENTS 

 
 
� Auprès du lycée Bellepierre 
 
 
 
� Proviseur :     
  Mr D. PAYET 
 
� Coordonnateurs :   (Contact par l’intermédiaire du lycée, ou par mail) 
 
Voie Scientifique :    Mr D. BENJAMIN  didier.benjamin@wanadoo.fr 
Voie Economique :     Mr R. MARTRENCHAR remy.martrenchar@wanadoo.fr  
Voie Technologique :  Mr M. ASSOUNE  maximin@assoune.com 

 
  

� Auprès du Centre d’Information et 
 d’Orientation 
 
 
 
 
 
� Sur Internet  
 
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
� http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 

 
 Le site d’HEC  
� http://www.hec.fr 

 
 Conférence des Grandes Ecoles 
� http://www.cge.asso.fr  ou   http://www.cge.asso.fr/villesecoles.html 
� http://www.infoprepa.com/ 
   

 Sur les résultats des prépas et les lycées accueillant des prépas 
� http://www.prepa-hec.org/   
� http://www.concours-bce.com/ 

   
 Quelques portraits sur un site pei ! 
� http://www.stgilles.com 
� http://www.prepa974.ift.cx 

 
 
  

Avenue Gaston Monnerville  
B.P. 765   
97475 Saint-Denis Cedex 
Tél :  0262 90 73 25  
Fax : 0262 90 73 39 

48, rue Sainte Marie  
97400 Saint-Denis   
Tél :  0262 21 18 81  
Fax : 0262 21 81 74 
(Scolaires) 
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CONCLUSION : UNE FORMATION ENRICHISSANTE  

 
 
� Ces deux années de Classes Prépa vous apporteront 
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CLASSES  PREPARATOIRES  

 
AUX  

 
GRANDES  ECOLES  DE  COMMERCE  

 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 

Avenue Gaston  Monnerville - B.P. 765  
 97 475 Saint-Denis Cédex 

Tél : 0262 90 73 00 - Fax : 0262 90 73 39  
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QU’EST-CE QU’UNE PREPA HEC ? 

 
 
� Qu’est-ce qu’une CPGE?  
 
 
 Préparation en deux ou trois ans aux 

Concours d'Entrée aux Grandes Ecoles de 
Commerce 

 
 
 
 
� Avenir professionnel 

   

 
�Cadre, Décideur , 
Manager ... 
 
 
�Bon niveau de 
rémunération  
 
 
�Carrières 
motivantes        
 
 
 
 
 
 
 

� Une pédagogie efficace et formatrice 
 
 Un encadrement important 

� Une équipe pédagogique motivée 
� Suivi personnalisé 
� Solidarité 

 
 Un contrôle régulier et fréquent des connaissances, à l’écrit et à l’oral 

� Savoir  
� Méthodes de travail    

Terminal es S, ES, STT, L

Classes Prepa 
Economiques et  
Commercial es

Grandes Ecol es 
de Commerce 

 

Audit et 
Controle

Ressources 
Humaines

Marketing

Finance
Grande 

Distribution

Gestion Vente

Commerce 
International
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STRUCTURE  
DES CLASSES PREPARATOIRES AUX  
GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
 
� Cursus en 2 ou 3 ans 
 La Première  Année ne se redouble pas, sauf cas très exceptionnel 
 La Deuxième Année peut se redoubler 

(Peu d’élèves du Lycée Bellepierre y ont eu recours) 
 
� Quatre voies pour quatre recrutements,  

toutes représentées à la Réunion  
 
 Voie Scientifique 

Dominantes :   Mathématiques 
Bac :   S toutes spécialités 

 
 Voie Economique 

Dominantes :   Analyse Economique et Historique des   
Sociétes Contemporaines (AEHSC) 

Bac :   ES toutes spécialités + L spécialité mathématiques 
 
 Voie Technologique 

Dominantes :   Economie, Droit, Techniques de Gestion 
Bac :   STT toutes spécialités 

 
 Voie Littéraire ( Lycée Leconte de Lisle) 

Bac :   L toutes spécialités 

 
� A la Réunion : 6 classes au Lycée Bellepierre 
 
 Voies Scientifiques et Economiques  

Première et Deuxième Années 
Ouverture en Septembre 1990 à la Chambre de Commerce 
Ouverture en Septembre 1993 à Bellepierre 
Préparation sur deux ans à partir de Septembre 1996 (mesure nationale) 

 
 Voie Technologique  

Première Année : ouverture en Septembre  2000  
Deuxième Année :  ouverture en Septembre  2001 
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ORGANISATION DU TRAVAIL EN CPGE 

 
� Horaires 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 9 8 6 
HGE * 6   
AEHSC *  6  
TGI *   4 
LV I 3 3 4 
LV II 3 3      5  / 4 ** 
Philosophie 3 3     3 / 4 ** 
Economie 1 (facultatif) 2 4 
Lettres 3 3 3 
Droit   3 
Total 28 28      32 / 31 ** 

 
* HGE Histoire et Géographie Economiques AEHSC Analyse Economique et Historique des Sociétés 

TGI Techniques et Gestion et Informatique   Contemporaines 
**  Première Année / Deuxième Année 
 
� Calendrier spécifique : priorité à la régularité 
 Rythme : 4 semaines de cours pour une semaine de vacances 
 30 semaines de cours en première année, 25 semaines en deuxième année 
 Reprise des cours en janvier, concours fin avril - début mai 
 
� Contrôle des connaissances à l’écrit 
 Un Devoir Surveillé chaque semaine - planning annuel 
 Deux Concours Blancs (Sigmas), fin Décembre et fin Mai  /  Mars  **  
 
� Interrogations orales (Colles)    Nombre Mensuel de Colles 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 2 2 2 
Culture Générale 
(Lettres ou Philo) 

2 2 2 

LV I 1 1 2 
LV II 1 1 2 
HGE ou AEHSC 
ou Eco-Droit 

2 2 4 

Informatique 1 (TP) 1 (TP) 4 (TGI) 
 Soit 2 ou 3 colles de 20 minutes par semaine et par élève 

� Faire le point sur les lacunes et les notions mal assimilées 
� Régularité  et suivi du travail personnel  
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CONCOURS D’ENTREE AUX GRANDES ECOLES DE 
COMMERCE 

 
 
� Ecrit 
 Des épreuves communes aux trois voies 

Lettres, philosophie et langues 
 Des épreuves spécifiques aux différentes voies 

Mathématiques (programmes différenciés) 
Dominantes de chaque voie : (Histoire-Géographie-Géopolitique/Analyse 
Economique et Historique/Economie, Droit, Gestion 

 
� Oral : le “deuxième concours” 
 Sous réserve d’admissibilité aux écrits 
 Toutes les épreuves sont communes aux trois voies (sauf HEC  et ESCP) 
 Un entretien de personnalité  

� Fort coefficient 
� Un jury composé de professeurs de l’école et de chefs d’entreprise 

 
� Profil recherché  par les Ecoles 
 
 

� Curiosité 
� Culture générale 
� Se tenir informé 
� Aptitudes relationnelles 

                
            

 
 
 

 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires 
   
� Déroulement des épreuves  
 Ecrit :  Sur place, au Lycée  Bellepierre 
 Oral :  Dans les écoles présentées 

� Financement du voyage (mesure Girardin)  
 
� Frais d’inscription aux Concours  
 Entre 75 et 150 Euros (aménagements pour les boursiers et partenanaires du lycées 
Bellepierre) par groupement d’Ecoles. 
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LES GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
� Les grandes familles d’Ecoles de Commerce  
 Par ordre de réputation décroissant 

� “Les Parisiennes” : les plus prestigieuses  
 HEC   Ecole des Hautes Etudes de Commerce 

ESSEC  Ecole Supérieure des Sciences Economiques et  Commerciales 
ESCP - EAP  Ecole Supérieure de Commerce de Paris  
   Ecole européenne des Affaires de Paris 
EML   Ecole de Management de Lyon  (ex ESCL)  
EDHEC  Ecole Des Hautes Etudes Commerciales  
AUDENCIA  ESC Nantes 
   ESC Grenoble 

� Les préparationnaires de Bellepierre intègrent régulièrement les Parisiennes 

� Groupe Ecricome : juste après 
Ecoles Supérieures de Commerce = Sup de Co 

ESC de Rouen, Marseille, Bordeaux, Reims, Toulouse 
ICN   Institut Commercial de Nancy 
ESCEM Tours-Poitiers  

� Autres ESC : le gros du peloton 
Amiens  Brest-Bretagne Chambéry Dijon Pau Tours  
CERAM (Nice)  Clermont La Rochelle Lille  Troyes 
Rennes  Montpellier Saint-Etienne Nice  Le Havre-Caen 

� La quasi-totalité des préparationnaires de Bellepierre est admise dans ces Ecoles 
� “Petites” Grandes Ecoles de Commerce : privées ou à Concours 

indépendants; niveaux et réputations inégales 
INSEEC (Bordeaux, Paris) ESLSCA ESG  ISG  
ESC Compiègne,   HESTRAD ESCO  ESC Toulon 
ISCID (Dunkerque)  ESC Meaux EDC Ecole des Cadres  

 
� Places mises au concours      6 700 places pour 7000 préparationnaires 

environ 
 
� Organisation de la scolarité dans les Ecoles de Com merce  
 Deux années à vocation généraliste 

� Première Année  : Base  des matières du Commerce  (marketing, distribution), de  
la Gestion (Comptabilité, Analyse Financière)     

   Formation en Langues et Culture Générale 
� Deuxième Année  : Approfondissement  et nouveautés (management des ressources 

humaines, analyse des coûts) 
� Stages en entreprises, année de césure (courant) 
� Troisième Année :  Spécialisation  (marketing, finance, commerce international,  

audit et contrôle, grande distribution...) 
� Stage long (pré embauche) 

 Possibilités d’études complémentaires (3° cycles e n Université, à l’étranger...) 
 
� Sites Web : Surfez sur le Net pour découvrir ces Ec oles...  
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
 http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 
 http://cge.asso.fr/cadre_ecole.html 
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FINANCEMENT DES ETUDES EN ECOLE DE COMMERCE  

 
 
� Coût des études  
 Les Ecoles de Commerce sont des écoles privées, bénéficiant de partenariats avec des 

entreprises ou des Chambres de Commerce et d’Industrie 
 Frais de scolarité annuels : entre 800 et 6 000 Euros 

en moyenne 4 500 Euros, soit 30 000 Francs par an 
 
� De  nombreuses possibilités de financement  
 

� Alternance 
� Apprentissage 
� Bourses nationales 
� Aides directes de l’Ecole 
� Activités rémunérées au sein des “Juniors Entreprises” 
et des 

Associations proposant de petits jobs 
� Prêts proposés par les banques à faible taux, 
remboursables après 

 obtention du premier emploi 
 
 
  

Etant donnés   
� le type de carrières   
� le niveau de rémunération  

auxquels les Ecoles de Commerce permettent de prétendre,  
 l’étudiant doit considérer cette formation comme un  

     INVESTISSEMENT !    
 
 
� Pour vous convaincre  
 Consulter par exemple le site d’HEC : http://www.hec.fr 
 

� 

Ces frais ne sont pas un obstacle reel, 
Quelle que soit la condition sociale 
de l’etudiant  
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DEBOUCHES APRES UNE CLASSE PREPARATOIRE  

 
� Taux d’intégration des Ecoles de Commerce 

� De très forts taux de réussite (quasiment 100 %)  
 
� Convention d’équivalence avec l’Université 
  

� Dans le cadre de la réforme LMD, un élève de CPGE peut demander auprès de 
l’Université de La Réunion la validation des enseignements qu’il a suivis en CPGE, 
sous la forme de crédits d’enseignement européens (ECTS). 
 

� En fonction des résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou 
plusieurs concours préparés, l’élève peut se voir attribuer 60 ECTS à l’issue de sa 
première année et 120 ECTS à l’issue de la seconde année. 

 

� Pour chaque unité d’enseignement, des notes sont attribuées à l’étudiant par le 
conseil de fin d’année scolaire des professeurs du Lycée Bellepierre, en fonction des 
résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou plusieurs concours 
préparés. 

 

� Dans la discipline de spécialisation de l’étudiant (notion de majeure), l’Université 
pourra exiger que l’étudiant réalise un dossier personnel à partir d’un thème d’études 
en relation avec les enseignements suivis en CPGE. Le choix du sujet du dossier 
relève de l’Université. 

 
 
� Autres issues possibles 
 
Toutes voies  

� IEP (Instituts d’études Politiques) sur Concours 
� L’admissibilité  aux Ecoles HEC, ESSEC, ESCP, EDHEC et EML 

permet de se présenter aux  
oraux  d’admission à l’Ecole Normale Supérieure de Cachan  
(dispense des épreuves écrites : B.O. n° 44 du 30 /  11 / 95) 

 
Voie Economique 

� Permet de présenter l’Ecole Militaire Supérieure de Saint-Cyr  
 (ouverture d’une voie Economique et Sociale) 

 
Voie Technologique  
 

� En fin de première année : 
. 2ème année de DEUG Sciences Eco ou AES après examen en Septembre 
. 1ère année de BTS (admission prioritaire sur avis du conseil de classe) 

� En fin de deuxième année : 
. 3ème année de Licence d’AES après entretien ou examen en Septembre 
. 2ème année de BTS (sur avis du conseil de classe) 

 
� Une grande palette de débouchés    
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LES PREPAS DU LYCEE BELLEPIERRE  

 

 
� D’excellentes conditions de travail et de vie 
 
 Une équipe pédagogique motivée et impliquée 
 
 Des effectifs encore limités 

� Suivi permanent et personnalisé de chaque élève 
� Bonne ambiance de travail : “sérieusement décontractée” 
� Solidarité entre élèves 

 
 Cadre familier et familial 

� Evite les problèmes d’adaptation rencontrés en Métropole 
� Limite les risques d’échec lié au “moral” 

 
� Résultats : Fiabilité et sérieux  
 
 Des résultats remarquables, comparables aux bonnes CPGE métropolitaines  
 (en dehors des  CPGE prestigieuses à recrutement extrêmement sélectif) 
 
Resultats des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre  

Années Inscrits % Admissibles  % Admis  % Intégrés ESC  
1999 33 100 % 97 % 94 % 
2 000 43 100 % 97.7 % 81.4 % 
2 001 37 97.3 % 89 % 59 % 
2 002 49  100 %  100 % 98 % 
2 003 44  100 %  100 % 98 % 
2 004 57 96,5 % 88 % 88 % 
2 005 59 98,3 % 96,6 % 95 % 
2 006 65 97 % 95,5 % 94 % 
2 007 63 100 % 97 % 94 % 
2 008 52 100 % 96 % 96 % 

 

 

Admissions des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre aux concours 2008 
Admissions Parisiennes  Ecricome  ESC et autres 

Voie Scientifique 34,8 % 26,1 % 39,1 % 
Voie Economique 9,5 % 28,6 % 61,9 % 

Voie Technologique 0 % 0 %  100 % 
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LES “PLUS” DE BELLEPIERRE 

 
 

Faire de notre éloignement un atout  
 

� Stages en entreprise en fin de 1ère année    ✈ 
 

Stages de découverte de l'entreprise à la Réunion :  
� un partenariat novateur entre le lycée, le rectorat, le Conseil Régional et 

le Groupe Bernard Hayot , officialisé en octobre 2004 
� 4 semaines en juin au sein des entreprises du GBH  
 (Cotrans, Carrefour, Sorelait,...) 

 
Stages linguistiques et professionnels en Afrique du Sud  (75% des étudiants en 

général): 
� 3 semaines en juillet  
� Hébergement dans une famille d’accueil 
� Placement dans une entreprise   
� Financement intégral par le groupe Bernard Hayot pour trois étudiants 
 méritants sélectionnés par l’équipe pédagogique  

 
Objectifs : 

� Consolidation des compétences linguistiques 
� Sensibilisation au monde de l’entreprise 
� Enrichissement du CV 
� Développement de l’autonomie et de l’esprit d’initiative 

 

� Préparation aux entretiens de personnalité 
 
Une épreuve déterminante des oraux des concours d’entrée 

 
Une préparation efficace... 

� 3 simulations annuelles (participation des deuxièmes années; observation 
des premières années) 
� Jurys composés d’un professeur en CPGE et de deux cadres supérieurs 
réunionnais de tous domaines d’activités 
 

... qui fait ses preuves lors des oraux 
� Contacts directs avec des chefs d’entreprises 
� Etudiants en confiance 
 

Un “plus” déterminant par rapport aux autres Classe s 
Préparatoires 
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INSCRIPTION ET RECRUTEMENT EN CPGE 

 
� Inscription : sur Internet -  

http://www.admission-postbac.fr  
 
Le calendrier définitif des opérations sera diffusé sur le site admission-postabc.fr en 
décembre 2009 
 

 Décembre  : consultation en ligne pour des informations sur les prépas 
 Janvier à mars  : Formulation des vœux d’inscription et téléchargement de 12 dossiers 
maximum 
 Fin mars- Début Avril : Dossiers de candidature à adresser aux établissement 
demandés:  

� Les trois bulletins de Première 
� Les résultats de l’épreuve anticipée de Français 
� Les deux premiers bulletins de Terminale 
� Avis des professeurs de Terminale et du Chef d’Etablissement 

 Envoi des dossiers par l’intermédiaire de votre établissement fin mars 
 Commissions de recrutement dans les lycées demandés à partir de mai (plusieurs 
sessions) 
 Inscription définitive subordonnée à l’obtention du Baccalauréat 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires  
 
�         Choix de la prépa   Ne pas sous-estimer les difficultés liées : 

 
 
 
 
 
 
 
 

Le “moral” compte beaucoup!  
 

� Profil recherché      
 Le futur élève de Classe Prépa est 
 

� Régulier  Eviter les faiblesses majeures dans une discipline 
 

� Motivé Par le type de carrières auxquelles conduisent les  
 Grandes Ecoles de Commerce  

Par le type de formation et d’enseignement d’une CPGE  
 

� Endurant Travaille sérieusement et durablement sans se décourager 
 

� Ouvert Aime les relations avec les autres 
Envisage des emplois centrés sur la communication  

Attention!  
Il est 

important  
de bien 
adapter  

ses voeux 
a son 
profil  

• Aux effectifs pléthoriques de nombreuses CPGE 
métropolitaines. 

• Aux conditions de vie et de travail de nombreuses 
CPGE métropolitaines. 

• A l’’éloignement de son milieu familier. 
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POUR PLUS DE RENSEIGNEMENTS 

 
 
� Auprès du lycée Bellepierre 
 
 
 
� Proviseur :     
  Mr D. PAYET 
 
� Coordonnateurs :   (Contact par l’intermédiaire du lycée, ou par mail) 
 
Voie Scientifique :    Mr D. BENJAMIN  didier.benjamin@wanadoo.fr 
Voie Economique :     Mr R. MARTRENCHAR remy.martrenchar@wanadoo.fr  
Voie Technologique :  Mr M. ASSOUNE  maximin@assoune.com 

 
  

� Auprès du Centre d’Information et 
 d’Orientation 
 
 
 
 
 
� Sur Internet  
 
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
� http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 

 
 Le site d’HEC  
� http://www.hec.fr 

 
 Conférence des Grandes Ecoles 
� http://www.cge.asso.fr  ou   http://www.cge.asso.fr/villesecoles.html 
� http://www.infoprepa.com/ 
   

 Sur les résultats des prépas et les lycées accueillant des prépas 
� http://www.prepa-hec.org/   
� http://www.concours-bce.com/ 

   
 Quelques portraits sur un site pei ! 
� http://www.stgilles.com 
� http://www.prepa974.ift.cx 

 
 
  

Avenue Gaston Monnerville  
B.P. 765   
97475 Saint-Denis Cedex 
Tél :  0262 90 73 25  
Fax : 0262 90 73 39 

48, rue Sainte Marie  
97400 Saint-Denis   
Tél :  0262 21 18 81  
Fax : 0262 21 81 74 
(Scolaires) 
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CONCLUSION : UNE FORMATION ENRICHISSANTE  

 
 
� Ces deux années de Classes Prépa vous apporteront 
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CLASSES  PREPARATOIRES  

 
AUX  

 
GRANDES  ECOLES  DE  COMMERCE  

 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 

Avenue Gaston  Monnerville - B.P. 765  
 97 475 Saint-Denis Cédex 

Tél : 0262 90 73 00 - Fax : 0262 90 73 39  
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QU’EST-CE QU’UNE PREPA HEC ? 

 
 
� Qu’est-ce qu’une CPGE?  
 
 
 Préparation en deux ou trois ans aux 

Concours d'Entrée aux Grandes Ecoles de 
Commerce 

 
 
 
 
� Avenir professionnel 

   

 
�Cadre, Décideur , 
Manager ... 
 
 
�Bon niveau de 
rémunération  
 
 
�Carrières 
motivantes        
 
 
 
 
 
 
 

� Une pédagogie efficace et formatrice 
 
 Un encadrement important 

� Une équipe pédagogique motivée 
� Suivi personnalisé 
� Solidarité 

 
 Un contrôle régulier et fréquent des connaissances, à l’écrit et à l’oral 

� Savoir  
� Méthodes de travail    

Terminal es S, ES, STT, L

Classes Prepa 
Economiques et  
Commercial es

Grandes Ecol es 
de Commerce 

 

Audit et 
Controle

Ressources 
Humaines

Marketing

Finance
Grande 

Distribution

Gestion Vente

Commerce 
International
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STRUCTURE  
DES CLASSES PREPARATOIRES AUX  
GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
 
� Cursus en 2 ou 3 ans 
 La Première  Année ne se redouble pas, sauf cas très exceptionnel 
 La Deuxième Année peut se redoubler 

(Peu d’élèves du Lycée Bellepierre y ont eu recours) 
 
� Quatre voies pour quatre recrutements,  

toutes représentées à la Réunion  
 
 Voie Scientifique 

Dominantes :   Mathématiques 
Bac :   S toutes spécialités 

 
 Voie Economique 

Dominantes :   Analyse Economique et Historique des   
Sociétes Contemporaines (AEHSC) 

Bac :   ES toutes spécialités + L spécialité mathématiques 
 
 Voie Technologique 

Dominantes :   Economie, Droit, Techniques de Gestion 
Bac :   STT toutes spécialités 

 
 Voie Littéraire ( Lycée Leconte de Lisle) 

Bac :   L toutes spécialités 

 
� A la Réunion : 6 classes au Lycée Bellepierre 
 
 Voies Scientifiques et Economiques  

Première et Deuxième Années 
Ouverture en Septembre 1990 à la Chambre de Commerce 
Ouverture en Septembre 1993 à Bellepierre 
Préparation sur deux ans à partir de Septembre 1996 (mesure nationale) 

 
 Voie Technologique  

Première Année : ouverture en Septembre  2000  
Deuxième Année :  ouverture en Septembre  2001 
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ORGANISATION DU TRAVAIL EN CPGE 

 
� Horaires 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 9 8 6 
HGE * 6   
AEHSC *  6  
TGI *   4 
LV I 3 3 4 
LV II 3 3      5  / 4 ** 
Philosophie 3 3     3 / 4 ** 
Economie 1 (facultatif) 2 4 
Lettres 3 3 3 
Droit   3 
Total 28 28      32 / 31 ** 

 
* HGE Histoire et Géographie Economiques AEHSC Analyse Economique et Historique des Sociétés 

TGI Techniques et Gestion et Informatique   Contemporaines 
**  Première Année / Deuxième Année 
 
� Calendrier spécifique : priorité à la régularité 
 Rythme : 4 semaines de cours pour une semaine de vacances 
 30 semaines de cours en première année, 25 semaines en deuxième année 
 Reprise des cours en janvier, concours fin avril - début mai 
 
� Contrôle des connaissances à l’écrit 
 Un Devoir Surveillé chaque semaine - planning annuel 
 Deux Concours Blancs (Sigmas), fin Décembre et fin Mai  /  Mars  **  
 
� Interrogations orales (Colles)    Nombre Mensuel de Colles 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 2 2 2 
Culture Générale 
(Lettres ou Philo) 

2 2 2 

LV I 1 1 2 
LV II 1 1 2 
HGE ou AEHSC 
ou Eco-Droit 

2 2 4 

Informatique 1 (TP) 1 (TP) 4 (TGI) 
 Soit 2 ou 3 colles de 20 minutes par semaine et par élève 

� Faire le point sur les lacunes et les notions mal assimilées 
� Régularité  et suivi du travail personnel  
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CONCOURS D’ENTREE AUX GRANDES ECOLES DE 
COMMERCE 

 
 
� Ecrit 
 Des épreuves communes aux trois voies 

Lettres, philosophie et langues 
 Des épreuves spécifiques aux différentes voies 

Mathématiques (programmes différenciés) 
Dominantes de chaque voie : (Histoire-Géographie-Géopolitique/Analyse 
Economique et Historique/Economie, Droit, Gestion 

 
� Oral : le “deuxième concours” 
 Sous réserve d’admissibilité aux écrits 
 Toutes les épreuves sont communes aux trois voies (sauf HEC  et ESCP) 
 Un entretien de personnalité  

� Fort coefficient 
� Un jury composé de professeurs de l’école et de chefs d’entreprise 

 
� Profil recherché  par les Ecoles 
 
 

� Curiosité 
� Culture générale 
� Se tenir informé 
� Aptitudes relationnelles 

                
            

 
 
 

 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires 
   
� Déroulement des épreuves  
 Ecrit :  Sur place, au Lycée  Bellepierre 
 Oral :  Dans les écoles présentées 

� Financement du voyage (mesure Girardin)  
 
� Frais d’inscription aux Concours  
 Entre 75 et 150 Euros (aménagements pour les boursiers et partenanaires du lycées 
Bellepierre) par groupement d’Ecoles. 
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LES GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
� Les grandes familles d’Ecoles de Commerce  
 Par ordre de réputation décroissant 

� “Les Parisiennes” : les plus prestigieuses  
 HEC   Ecole des Hautes Etudes de Commerce 

ESSEC  Ecole Supérieure des Sciences Economiques et  Commerciales 
ESCP - EAP  Ecole Supérieure de Commerce de Paris  
   Ecole européenne des Affaires de Paris 
EML   Ecole de Management de Lyon  (ex ESCL)  
EDHEC  Ecole Des Hautes Etudes Commerciales  
AUDENCIA  ESC Nantes 
   ESC Grenoble 

� Les préparationnaires de Bellepierre intègrent régulièrement les Parisiennes 

� Groupe Ecricome : juste après 
Ecoles Supérieures de Commerce = Sup de Co 

ESC de Rouen, Marseille, Bordeaux, Reims, Toulouse 
ICN   Institut Commercial de Nancy 
ESCEM Tours-Poitiers  

� Autres ESC : le gros du peloton 
Amiens  Brest-Bretagne Chambéry Dijon Pau Tours  
CERAM (Nice)  Clermont La Rochelle Lille  Troyes 
Rennes  Montpellier Saint-Etienne Nice  Le Havre-Caen 

� La quasi-totalité des préparationnaires de Bellepierre est admise dans ces Ecoles 
� “Petites” Grandes Ecoles de Commerce : privées ou à Concours 

indépendants; niveaux et réputations inégales 
INSEEC (Bordeaux, Paris) ESLSCA ESG  ISG  
ESC Compiègne,   HESTRAD ESCO  ESC Toulon 
ISCID (Dunkerque)  ESC Meaux EDC Ecole des Cadres  

 
� Places mises au concours      6 700 places pour 7000 préparationnaires 

environ 
 
� Organisation de la scolarité dans les Ecoles de Com merce  
 Deux années à vocation généraliste 

� Première Année  : Base  des matières du Commerce  (marketing, distribution), de  
la Gestion (Comptabilité, Analyse Financière)     

   Formation en Langues et Culture Générale 
� Deuxième Année  : Approfondissement  et nouveautés (management des ressources 

humaines, analyse des coûts) 
� Stages en entreprises, année de césure (courant) 
� Troisième Année :  Spécialisation  (marketing, finance, commerce international,  

audit et contrôle, grande distribution...) 
� Stage long (pré embauche) 

 Possibilités d’études complémentaires (3° cycles e n Université, à l’étranger...) 
 
� Sites Web : Surfez sur le Net pour découvrir ces Ec oles...  
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
 http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 
 http://cge.asso.fr/cadre_ecole.html 
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FINANCEMENT DES ETUDES EN ECOLE DE COMMERCE  

 
 
� Coût des études  
 Les Ecoles de Commerce sont des écoles privées, bénéficiant de partenariats avec des 

entreprises ou des Chambres de Commerce et d’Industrie 
 Frais de scolarité annuels : entre 800 et 6 000 Euros 

en moyenne 4 500 Euros, soit 30 000 Francs par an 
 
� De  nombreuses possibilités de financement  
 

� Alternance 
� Apprentissage 
� Bourses nationales 
� Aides directes de l’Ecole 
� Activités rémunérées au sein des “Juniors Entreprises” 
et des 

Associations proposant de petits jobs 
� Prêts proposés par les banques à faible taux, 
remboursables après 

 obtention du premier emploi 
 
 
  

Etant donnés   
� le type de carrières   
� le niveau de rémunération  

auxquels les Ecoles de Commerce permettent de prétendre,  
 l’étudiant doit considérer cette formation comme un  

     INVESTISSEMENT !    
 
 
� Pour vous convaincre  
 Consulter par exemple le site d’HEC : http://www.hec.fr 
 

� 

Ces frais ne sont pas un obstacle reel, 
Quelle que soit la condition sociale 
de l’etudiant  
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DEBOUCHES APRES UNE CLASSE PREPARATOIRE  

 
� Taux d’intégration des Ecoles de Commerce 

� De très forts taux de réussite (quasiment 100 %)  
 
� Convention d’équivalence avec l’Université 
  

� Dans le cadre de la réforme LMD, un élève de CPGE peut demander auprès de 
l’Université de La Réunion la validation des enseignements qu’il a suivis en CPGE, 
sous la forme de crédits d’enseignement européens (ECTS). 
 

� En fonction des résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou 
plusieurs concours préparés, l’élève peut se voir attribuer 60 ECTS à l’issue de sa 
première année et 120 ECTS à l’issue de la seconde année. 

 

� Pour chaque unité d’enseignement, des notes sont attribuées à l’étudiant par le 
conseil de fin d’année scolaire des professeurs du Lycée Bellepierre, en fonction des 
résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou plusieurs concours 
préparés. 

 

� Dans la discipline de spécialisation de l’étudiant (notion de majeure), l’Université 
pourra exiger que l’étudiant réalise un dossier personnel à partir d’un thème d’études 
en relation avec les enseignements suivis en CPGE. Le choix du sujet du dossier 
relève de l’Université. 

 
 
� Autres issues possibles 
 
Toutes voies  

� IEP (Instituts d’études Politiques) sur Concours 
� L’admissibilité  aux Ecoles HEC, ESSEC, ESCP, EDHEC et EML 

permet de se présenter aux  
oraux  d’admission à l’Ecole Normale Supérieure de Cachan  
(dispense des épreuves écrites : B.O. n° 44 du 30 /  11 / 95) 

 
Voie Economique 

� Permet de présenter l’Ecole Militaire Supérieure de Saint-Cyr  
 (ouverture d’une voie Economique et Sociale) 

 
Voie Technologique  
 

� En fin de première année : 
. 2ème année de DEUG Sciences Eco ou AES après examen en Septembre 
. 1ère année de BTS (admission prioritaire sur avis du conseil de classe) 

� En fin de deuxième année : 
. 3ème année de Licence d’AES après entretien ou examen en Septembre 
. 2ème année de BTS (sur avis du conseil de classe) 

 
� Une grande palette de débouchés    
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LES PREPAS DU LYCEE BELLEPIERRE  

 

 
� D’excellentes conditions de travail et de vie 
 
 Une équipe pédagogique motivée et impliquée 
 
 Des effectifs encore limités 

� Suivi permanent et personnalisé de chaque élève 
� Bonne ambiance de travail : “sérieusement décontractée” 
� Solidarité entre élèves 

 
 Cadre familier et familial 

� Evite les problèmes d’adaptation rencontrés en Métropole 
� Limite les risques d’échec lié au “moral” 

 
� Résultats : Fiabilité et sérieux  
 
 Des résultats remarquables, comparables aux bonnes CPGE métropolitaines  
 (en dehors des  CPGE prestigieuses à recrutement extrêmement sélectif) 
 
Resultats des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre  

Années Inscrits % Admissibles  % Admis  % Intégrés ESC  
1999 33 100 % 97 % 94 % 
2 000 43 100 % 97.7 % 81.4 % 
2 001 37 97.3 % 89 % 59 % 
2 002 49  100 %  100 % 98 % 
2 003 44  100 %  100 % 98 % 
2 004 57 96,5 % 88 % 88 % 
2 005 59 98,3 % 96,6 % 95 % 
2 006 65 97 % 95,5 % 94 % 
2 007 63 100 % 97 % 94 % 
2 008 52 100 % 96 % 96 % 

 

 

Admissions des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre aux concours 2008 
Admissions Parisiennes  Ecricome  ESC et autres 

Voie Scientifique 34,8 % 26,1 % 39,1 % 
Voie Economique 9,5 % 28,6 % 61,9 % 

Voie Technologique 0 % 0 %  100 % 
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LES “PLUS” DE BELLEPIERRE 

 
 

Faire de notre éloignement un atout  
 

� Stages en entreprise en fin de 1ère année    ✈ 
 

Stages de découverte de l'entreprise à la Réunion :  
� un partenariat novateur entre le lycée, le rectorat, le Conseil Régional et 

le Groupe Bernard Hayot , officialisé en octobre 2004 
� 4 semaines en juin au sein des entreprises du GBH  
 (Cotrans, Carrefour, Sorelait,...) 

 
Stages linguistiques et professionnels en Afrique du Sud  (75% des étudiants en 

général): 
� 3 semaines en juillet  
� Hébergement dans une famille d’accueil 
� Placement dans une entreprise   
� Financement intégral par le groupe Bernard Hayot pour trois étudiants 
 méritants sélectionnés par l’équipe pédagogique  

 
Objectifs : 

� Consolidation des compétences linguistiques 
� Sensibilisation au monde de l’entreprise 
� Enrichissement du CV 
� Développement de l’autonomie et de l’esprit d’initiative 

 

� Préparation aux entretiens de personnalité 
 
Une épreuve déterminante des oraux des concours d’entrée 

 
Une préparation efficace... 

� 3 simulations annuelles (participation des deuxièmes années; observation 
des premières années) 
� Jurys composés d’un professeur en CPGE et de deux cadres supérieurs 
réunionnais de tous domaines d’activités 
 

... qui fait ses preuves lors des oraux 
� Contacts directs avec des chefs d’entreprises 
� Etudiants en confiance 
 

Un “plus” déterminant par rapport aux autres Classe s 
Préparatoires 
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INSCRIPTION ET RECRUTEMENT EN CPGE 

 
� Inscription : sur Internet -  

http://www.admission-postbac.fr  
 
Le calendrier définitif des opérations sera diffusé sur le site admission-postabc.fr en 
décembre 2009 
 

 Décembre  : consultation en ligne pour des informations sur les prépas 
 Janvier à mars  : Formulation des vœux d’inscription et téléchargement de 12 dossiers 
maximum 
 Fin mars- Début Avril : Dossiers de candidature à adresser aux établissement 
demandés:  

� Les trois bulletins de Première 
� Les résultats de l’épreuve anticipée de Français 
� Les deux premiers bulletins de Terminale 
� Avis des professeurs de Terminale et du Chef d’Etablissement 

 Envoi des dossiers par l’intermédiaire de votre établissement fin mars 
 Commissions de recrutement dans les lycées demandés à partir de mai (plusieurs 
sessions) 
 Inscription définitive subordonnée à l’obtention du Baccalauréat 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires  
 
�         Choix de la prépa   Ne pas sous-estimer les difficultés liées : 

 
 
 
 
 
 
 
 

Le “moral” compte beaucoup!  
 

� Profil recherché      
 Le futur élève de Classe Prépa est 
 

� Régulier  Eviter les faiblesses majeures dans une discipline 
 

� Motivé Par le type de carrières auxquelles conduisent les  
 Grandes Ecoles de Commerce  

Par le type de formation et d’enseignement d’une CPGE  
 

� Endurant Travaille sérieusement et durablement sans se décourager 
 

� Ouvert Aime les relations avec les autres 
Envisage des emplois centrés sur la communication  

Attention!  
Il est 

important  
de bien 
adapter  

ses voeux 
a son 
profil  

• Aux effectifs pléthoriques de nombreuses CPGE 
métropolitaines. 

• Aux conditions de vie et de travail de nombreuses 
CPGE métropolitaines. 

• A l’’éloignement de son milieu familier. 
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POUR PLUS DE RENSEIGNEMENTS 

 
 
� Auprès du lycée Bellepierre 
 
 
 
� Proviseur :     
  Mr D. PAYET 
 
� Coordonnateurs :   (Contact par l’intermédiaire du lycée, ou par mail) 
 
Voie Scientifique :    Mr D. BENJAMIN  didier.benjamin@wanadoo.fr 
Voie Economique :     Mr R. MARTRENCHAR remy.martrenchar@wanadoo.fr  
Voie Technologique :  Mr M. ASSOUNE  maximin@assoune.com 

 
  

� Auprès du Centre d’Information et 
 d’Orientation 
 
 
 
 
 
� Sur Internet  
 
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
� http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 

 
 Le site d’HEC  
� http://www.hec.fr 

 
 Conférence des Grandes Ecoles 
� http://www.cge.asso.fr  ou   http://www.cge.asso.fr/villesecoles.html 
� http://www.infoprepa.com/ 
   

 Sur les résultats des prépas et les lycées accueillant des prépas 
� http://www.prepa-hec.org/   
� http://www.concours-bce.com/ 

   
 Quelques portraits sur un site pei ! 
� http://www.stgilles.com 
� http://www.prepa974.ift.cx 

 
 
  

Avenue Gaston Monnerville  
B.P. 765   
97475 Saint-Denis Cedex 
Tél :  0262 90 73 25  
Fax : 0262 90 73 39 

48, rue Sainte Marie  
97400 Saint-Denis   
Tél :  0262 21 18 81  
Fax : 0262 21 81 74 
(Scolaires) 
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CONCLUSION : UNE FORMATION ENRICHISSANTE  

 
 
� Ces deux années de Classes Prépa vous apporteront 
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CLASSES  PREPARATOIRES  

 
AUX  

 
GRANDES  ECOLES  DE  COMMERCE  

 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 

Avenue Gaston  Monnerville - B.P. 765  
 97 475 Saint-Denis Cédex 

Tél : 0262 90 73 00 - Fax : 0262 90 73 39  
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QU’EST-CE QU’UNE PREPA HEC ? 

 
 
� Qu’est-ce qu’une CPGE?  
 
 
 Préparation en deux ou trois ans aux 

Concours d'Entrée aux Grandes Ecoles de 
Commerce 

 
 
 
 
� Avenir professionnel 

   

 
�Cadre, Décideur , 
Manager ... 
 
 
�Bon niveau de 
rémunération  
 
 
�Carrières 
motivantes        
 
 
 
 
 
 
 

� Une pédagogie efficace et formatrice 
 
 Un encadrement important 

� Une équipe pédagogique motivée 
� Suivi personnalisé 
� Solidarité 

 
 Un contrôle régulier et fréquent des connaissances, à l’écrit et à l’oral 

� Savoir  
� Méthodes de travail    

Terminal es S, ES, STT, L

Classes Prepa 
Economiques et  
Commercial es

Grandes Ecol es 
de Commerce 

 

Audit et 
Controle

Ressources 
Humaines

Marketing

Finance
Grande 

Distribution

Gestion Vente

Commerce 
International
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STRUCTURE  
DES CLASSES PREPARATOIRES AUX  
GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
 
� Cursus en 2 ou 3 ans 
 La Première  Année ne se redouble pas, sauf cas très exceptionnel 
 La Deuxième Année peut se redoubler 

(Peu d’élèves du Lycée Bellepierre y ont eu recours) 
 
� Quatre voies pour quatre recrutements,  

toutes représentées à la Réunion  
 
 Voie Scientifique 

Dominantes :   Mathématiques 
Bac :   S toutes spécialités 

 
 Voie Economique 

Dominantes :   Analyse Economique et Historique des   
Sociétes Contemporaines (AEHSC) 

Bac :   ES toutes spécialités + L spécialité mathématiques 
 
 Voie Technologique 

Dominantes :   Economie, Droit, Techniques de Gestion 
Bac :   STT toutes spécialités 

 
 Voie Littéraire ( Lycée Leconte de Lisle) 

Bac :   L toutes spécialités 

 
� A la Réunion : 6 classes au Lycée Bellepierre 
 
 Voies Scientifiques et Economiques  

Première et Deuxième Années 
Ouverture en Septembre 1990 à la Chambre de Commerce 
Ouverture en Septembre 1993 à Bellepierre 
Préparation sur deux ans à partir de Septembre 1996 (mesure nationale) 

 
 Voie Technologique  

Première Année : ouverture en Septembre  2000  
Deuxième Année :  ouverture en Septembre  2001 
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ORGANISATION DU TRAVAIL EN CPGE 

 
� Horaires 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 9 8 6 
HGE * 6   
AEHSC *  6  
TGI *   4 
LV I 3 3 4 
LV II 3 3      5  / 4 ** 
Philosophie 3 3     3 / 4 ** 
Economie 1 (facultatif) 2 4 
Lettres 3 3 3 
Droit   3 
Total 28 28      32 / 31 ** 

 
* HGE Histoire et Géographie Economiques AEHSC Analyse Economique et Historique des Sociétés 

TGI Techniques et Gestion et Informatique   Contemporaines 
**  Première Année / Deuxième Année 
 
� Calendrier spécifique : priorité à la régularité 
 Rythme : 4 semaines de cours pour une semaine de vacances 
 30 semaines de cours en première année, 25 semaines en deuxième année 
 Reprise des cours en janvier, concours fin avril - début mai 
 
� Contrôle des connaissances à l’écrit 
 Un Devoir Surveillé chaque semaine - planning annuel 
 Deux Concours Blancs (Sigmas), fin Décembre et fin Mai  /  Mars  **  
 
� Interrogations orales (Colles)    Nombre Mensuel de Colles 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 2 2 2 
Culture Générale 
(Lettres ou Philo) 

2 2 2 

LV I 1 1 2 
LV II 1 1 2 
HGE ou AEHSC 
ou Eco-Droit 

2 2 4 

Informatique 1 (TP) 1 (TP) 4 (TGI) 
 Soit 2 ou 3 colles de 20 minutes par semaine et par élève 

� Faire le point sur les lacunes et les notions mal assimilées 
� Régularité  et suivi du travail personnel  
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CONCOURS D’ENTREE AUX GRANDES ECOLES DE 
COMMERCE 

 
 
� Ecrit 
 Des épreuves communes aux trois voies 

Lettres, philosophie et langues 
 Des épreuves spécifiques aux différentes voies 

Mathématiques (programmes différenciés) 
Dominantes de chaque voie : (Histoire-Géographie-Géopolitique/Analyse 
Economique et Historique/Economie, Droit, Gestion 

 
� Oral : le “deuxième concours” 
 Sous réserve d’admissibilité aux écrits 
 Toutes les épreuves sont communes aux trois voies (sauf HEC  et ESCP) 
 Un entretien de personnalité  

� Fort coefficient 
� Un jury composé de professeurs de l’école et de chefs d’entreprise 

 
� Profil recherché  par les Ecoles 
 
 

� Curiosité 
� Culture générale 
� Se tenir informé 
� Aptitudes relationnelles 

                
            

 
 
 

 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires 
   
� Déroulement des épreuves  
 Ecrit :  Sur place, au Lycée  Bellepierre 
 Oral :  Dans les écoles présentées 

� Financement du voyage (mesure Girardin)  
 
� Frais d’inscription aux Concours  
 Entre 75 et 150 Euros (aménagements pour les boursiers et partenanaires du lycées 
Bellepierre) par groupement d’Ecoles. 

 



     
CPGE Commerciales 7/ 14 Année scolaire 2009/2010 

 

LES GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
� Les grandes familles d’Ecoles de Commerce  
 Par ordre de réputation décroissant 

� “Les Parisiennes” : les plus prestigieuses  
 HEC   Ecole des Hautes Etudes de Commerce 

ESSEC  Ecole Supérieure des Sciences Economiques et  Commerciales 
ESCP - EAP  Ecole Supérieure de Commerce de Paris  
   Ecole européenne des Affaires de Paris 
EML   Ecole de Management de Lyon  (ex ESCL)  
EDHEC  Ecole Des Hautes Etudes Commerciales  
AUDENCIA  ESC Nantes 
   ESC Grenoble 

� Les préparationnaires de Bellepierre intègrent régulièrement les Parisiennes 

� Groupe Ecricome : juste après 
Ecoles Supérieures de Commerce = Sup de Co 

ESC de Rouen, Marseille, Bordeaux, Reims, Toulouse 
ICN   Institut Commercial de Nancy 
ESCEM Tours-Poitiers  

� Autres ESC : le gros du peloton 
Amiens  Brest-Bretagne Chambéry Dijon Pau Tours  
CERAM (Nice)  Clermont La Rochelle Lille  Troyes 
Rennes  Montpellier Saint-Etienne Nice  Le Havre-Caen 

� La quasi-totalité des préparationnaires de Bellepierre est admise dans ces Ecoles 
� “Petites” Grandes Ecoles de Commerce : privées ou à Concours 

indépendants; niveaux et réputations inégales 
INSEEC (Bordeaux, Paris) ESLSCA ESG  ISG  
ESC Compiègne,   HESTRAD ESCO  ESC Toulon 
ISCID (Dunkerque)  ESC Meaux EDC Ecole des Cadres  

 
� Places mises au concours      6 700 places pour 7000 préparationnaires 

environ 
 
� Organisation de la scolarité dans les Ecoles de Com merce  
 Deux années à vocation généraliste 

� Première Année  : Base  des matières du Commerce  (marketing, distribution), de  
la Gestion (Comptabilité, Analyse Financière)     

   Formation en Langues et Culture Générale 
� Deuxième Année  : Approfondissement  et nouveautés (management des ressources 

humaines, analyse des coûts) 
� Stages en entreprises, année de césure (courant) 
� Troisième Année :  Spécialisation  (marketing, finance, commerce international,  

audit et contrôle, grande distribution...) 
� Stage long (pré embauche) 

 Possibilités d’études complémentaires (3° cycles e n Université, à l’étranger...) 
 
� Sites Web : Surfez sur le Net pour découvrir ces Ec oles...  
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
 http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 
 http://cge.asso.fr/cadre_ecole.html 
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FINANCEMENT DES ETUDES EN ECOLE DE COMMERCE  

 
 
� Coût des études  
 Les Ecoles de Commerce sont des écoles privées, bénéficiant de partenariats avec des 

entreprises ou des Chambres de Commerce et d’Industrie 
 Frais de scolarité annuels : entre 800 et 6 000 Euros 

en moyenne 4 500 Euros, soit 30 000 Francs par an 
 
� De  nombreuses possibilités de financement  
 

� Alternance 
� Apprentissage 
� Bourses nationales 
� Aides directes de l’Ecole 
� Activités rémunérées au sein des “Juniors Entreprises” 
et des 

Associations proposant de petits jobs 
� Prêts proposés par les banques à faible taux, 
remboursables après 

 obtention du premier emploi 
 
 
  

Etant donnés   
� le type de carrières   
� le niveau de rémunération  

auxquels les Ecoles de Commerce permettent de prétendre,  
 l’étudiant doit considérer cette formation comme un  

     INVESTISSEMENT !    
 
 
� Pour vous convaincre  
 Consulter par exemple le site d’HEC : http://www.hec.fr 
 

� 

Ces frais ne sont pas un obstacle reel, 
Quelle que soit la condition sociale 
de l’etudiant  
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DEBOUCHES APRES UNE CLASSE PREPARATOIRE  

 
� Taux d’intégration des Ecoles de Commerce 

� De très forts taux de réussite (quasiment 100 %)  
 
� Convention d’équivalence avec l’Université 
  

� Dans le cadre de la réforme LMD, un élève de CPGE peut demander auprès de 
l’Université de La Réunion la validation des enseignements qu’il a suivis en CPGE, 
sous la forme de crédits d’enseignement européens (ECTS). 
 

� En fonction des résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou 
plusieurs concours préparés, l’élève peut se voir attribuer 60 ECTS à l’issue de sa 
première année et 120 ECTS à l’issue de la seconde année. 

 

� Pour chaque unité d’enseignement, des notes sont attribuées à l’étudiant par le 
conseil de fin d’année scolaire des professeurs du Lycée Bellepierre, en fonction des 
résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou plusieurs concours 
préparés. 

 

� Dans la discipline de spécialisation de l’étudiant (notion de majeure), l’Université 
pourra exiger que l’étudiant réalise un dossier personnel à partir d’un thème d’études 
en relation avec les enseignements suivis en CPGE. Le choix du sujet du dossier 
relève de l’Université. 

 
 
� Autres issues possibles 
 
Toutes voies  

� IEP (Instituts d’études Politiques) sur Concours 
� L’admissibilité  aux Ecoles HEC, ESSEC, ESCP, EDHEC et EML 

permet de se présenter aux  
oraux  d’admission à l’Ecole Normale Supérieure de Cachan  
(dispense des épreuves écrites : B.O. n° 44 du 30 /  11 / 95) 

 
Voie Economique 

� Permet de présenter l’Ecole Militaire Supérieure de Saint-Cyr  
 (ouverture d’une voie Economique et Sociale) 

 
Voie Technologique  
 

� En fin de première année : 
. 2ème année de DEUG Sciences Eco ou AES après examen en Septembre 
. 1ère année de BTS (admission prioritaire sur avis du conseil de classe) 

� En fin de deuxième année : 
. 3ème année de Licence d’AES après entretien ou examen en Septembre 
. 2ème année de BTS (sur avis du conseil de classe) 

 
� Une grande palette de débouchés    
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LES PREPAS DU LYCEE BELLEPIERRE  

 

 
� D’excellentes conditions de travail et de vie 
 
 Une équipe pédagogique motivée et impliquée 
 
 Des effectifs encore limités 

� Suivi permanent et personnalisé de chaque élève 
� Bonne ambiance de travail : “sérieusement décontractée” 
� Solidarité entre élèves 

 
 Cadre familier et familial 

� Evite les problèmes d’adaptation rencontrés en Métropole 
� Limite les risques d’échec lié au “moral” 

 
� Résultats : Fiabilité et sérieux  
 
 Des résultats remarquables, comparables aux bonnes CPGE métropolitaines  
 (en dehors des  CPGE prestigieuses à recrutement extrêmement sélectif) 
 
Resultats des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre  

Années Inscrits % Admissibles  % Admis  % Intégrés ESC  
1999 33 100 % 97 % 94 % 
2 000 43 100 % 97.7 % 81.4 % 
2 001 37 97.3 % 89 % 59 % 
2 002 49  100 %  100 % 98 % 
2 003 44  100 %  100 % 98 % 
2 004 57 96,5 % 88 % 88 % 
2 005 59 98,3 % 96,6 % 95 % 
2 006 65 97 % 95,5 % 94 % 
2 007 63 100 % 97 % 94 % 
2 008 52 100 % 96 % 96 % 

 

 

Admissions des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre aux concours 2008 
Admissions Parisiennes  Ecricome  ESC et autres 

Voie Scientifique 34,8 % 26,1 % 39,1 % 
Voie Economique 9,5 % 28,6 % 61,9 % 

Voie Technologique 0 % 0 %  100 % 
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LES “PLUS” DE BELLEPIERRE 

 
 

Faire de notre éloignement un atout  
 

� Stages en entreprise en fin de 1ère année    ✈ 
 

Stages de découverte de l'entreprise à la Réunion :  
� un partenariat novateur entre le lycée, le rectorat, le Conseil Régional et 

le Groupe Bernard Hayot , officialisé en octobre 2004 
� 4 semaines en juin au sein des entreprises du GBH  
 (Cotrans, Carrefour, Sorelait,...) 

 
Stages linguistiques et professionnels en Afrique du Sud  (75% des étudiants en 

général): 
� 3 semaines en juillet  
� Hébergement dans une famille d’accueil 
� Placement dans une entreprise   
� Financement intégral par le groupe Bernard Hayot pour trois étudiants 
 méritants sélectionnés par l’équipe pédagogique  

 
Objectifs : 

� Consolidation des compétences linguistiques 
� Sensibilisation au monde de l’entreprise 
� Enrichissement du CV 
� Développement de l’autonomie et de l’esprit d’initiative 

 

� Préparation aux entretiens de personnalité 
 
Une épreuve déterminante des oraux des concours d’entrée 

 
Une préparation efficace... 

� 3 simulations annuelles (participation des deuxièmes années; observation 
des premières années) 
� Jurys composés d’un professeur en CPGE et de deux cadres supérieurs 
réunionnais de tous domaines d’activités 
 

... qui fait ses preuves lors des oraux 
� Contacts directs avec des chefs d’entreprises 
� Etudiants en confiance 
 

Un “plus” déterminant par rapport aux autres Classe s 
Préparatoires 
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INSCRIPTION ET RECRUTEMENT EN CPGE 

 
� Inscription : sur Internet -  

http://www.admission-postbac.fr  
 
Le calendrier définitif des opérations sera diffusé sur le site admission-postabc.fr en 
décembre 2009 
 

 Décembre  : consultation en ligne pour des informations sur les prépas 
 Janvier à mars  : Formulation des vœux d’inscription et téléchargement de 12 dossiers 
maximum 
 Fin mars- Début Avril : Dossiers de candidature à adresser aux établissement 
demandés:  

� Les trois bulletins de Première 
� Les résultats de l’épreuve anticipée de Français 
� Les deux premiers bulletins de Terminale 
� Avis des professeurs de Terminale et du Chef d’Etablissement 

 Envoi des dossiers par l’intermédiaire de votre établissement fin mars 
 Commissions de recrutement dans les lycées demandés à partir de mai (plusieurs 
sessions) 
 Inscription définitive subordonnée à l’obtention du Baccalauréat 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires  
 
�         Choix de la prépa   Ne pas sous-estimer les difficultés liées : 

 
 
 
 
 
 
 
 

Le “moral” compte beaucoup!  
 

� Profil recherché      
 Le futur élève de Classe Prépa est 
 

� Régulier  Eviter les faiblesses majeures dans une discipline 
 

� Motivé Par le type de carrières auxquelles conduisent les  
 Grandes Ecoles de Commerce  

Par le type de formation et d’enseignement d’une CPGE  
 

� Endurant Travaille sérieusement et durablement sans se décourager 
 

� Ouvert Aime les relations avec les autres 
Envisage des emplois centrés sur la communication  

Attention!  
Il est 

important  
de bien 
adapter  

ses voeux 
a son 
profil  

• Aux effectifs pléthoriques de nombreuses CPGE 
métropolitaines. 

• Aux conditions de vie et de travail de nombreuses 
CPGE métropolitaines. 

• A l’’éloignement de son milieu familier. 
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POUR PLUS DE RENSEIGNEMENTS 

 
 
� Auprès du lycée Bellepierre 
 
 
 
� Proviseur :     
  Mr D. PAYET 
 
� Coordonnateurs :   (Contact par l’intermédiaire du lycée, ou par mail) 
 
Voie Scientifique :    Mr D. BENJAMIN  didier.benjamin@wanadoo.fr 
Voie Economique :     Mr R. MARTRENCHAR remy.martrenchar@wanadoo.fr  
Voie Technologique :  Mr M. ASSOUNE  maximin@assoune.com 

 
  

� Auprès du Centre d’Information et 
 d’Orientation 
 
 
 
 
 
� Sur Internet  
 
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
� http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 

 
 Le site d’HEC  
� http://www.hec.fr 

 
 Conférence des Grandes Ecoles 
� http://www.cge.asso.fr  ou   http://www.cge.asso.fr/villesecoles.html 
� http://www.infoprepa.com/ 
   

 Sur les résultats des prépas et les lycées accueillant des prépas 
� http://www.prepa-hec.org/   
� http://www.concours-bce.com/ 

   
 Quelques portraits sur un site pei ! 
� http://www.stgilles.com 
� http://www.prepa974.ift.cx 

 
 
  

Avenue Gaston Monnerville  
B.P. 765   
97475 Saint-Denis Cedex 
Tél :  0262 90 73 25  
Fax : 0262 90 73 39 

48, rue Sainte Marie  
97400 Saint-Denis   
Tél :  0262 21 18 81  
Fax : 0262 21 81 74 
(Scolaires) 
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CONCLUSION : UNE FORMATION ENRICHISSANTE  

 
 
� Ces deux années de Classes Prépa vous apporteront 
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Avenue Gaston  Monnerville - B.P. 765  
 97 475 Saint-Denis Cédex 

Tél : 0262 90 73 00 - Fax : 0262 90 73 39  
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QU’EST-CE QU’UNE PREPA HEC ? 

 
 
� Qu’est-ce qu’une CPGE?  
 
 
 Préparation en deux ou trois ans aux 

Concours d'Entrée aux Grandes Ecoles de 
Commerce 

 
 
 
 
� Avenir professionnel 

   

 
�Cadre, Décideur , 
Manager ... 
 
 
�Bon niveau de 
rémunération  
 
 
�Carrières 
motivantes        
 
 
 
 
 
 
 

� Une pédagogie efficace et formatrice 
 
 Un encadrement important 

� Une équipe pédagogique motivée 
� Suivi personnalisé 
� Solidarité 

 
 Un contrôle régulier et fréquent des connaissances, à l’écrit et à l’oral 

� Savoir  
� Méthodes de travail    

Terminal es S, ES, STT, L

Classes Prepa 
Economiques et  
Commercial es

Grandes Ecol es 
de Commerce 

 

Audit et 
Controle

Ressources 
Humaines

Marketing

Finance
Grande 

Distribution

Gestion Vente

Commerce 
International
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STRUCTURE  
DES CLASSES PREPARATOIRES AUX  
GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
 
� Cursus en 2 ou 3 ans 
 La Première  Année ne se redouble pas, sauf cas très exceptionnel 
 La Deuxième Année peut se redoubler 

(Peu d’élèves du Lycée Bellepierre y ont eu recours) 
 
� Quatre voies pour quatre recrutements,  

toutes représentées à la Réunion  
 
 Voie Scientifique 

Dominantes :   Mathématiques 
Bac :   S toutes spécialités 

 
 Voie Economique 

Dominantes :   Analyse Economique et Historique des   
Sociétes Contemporaines (AEHSC) 

Bac :   ES toutes spécialités + L spécialité mathématiques 
 
 Voie Technologique 

Dominantes :   Economie, Droit, Techniques de Gestion 
Bac :   STT toutes spécialités 

 
 Voie Littéraire ( Lycée Leconte de Lisle) 

Bac :   L toutes spécialités 

 
� A la Réunion : 6 classes au Lycée Bellepierre 
 
 Voies Scientifiques et Economiques  

Première et Deuxième Années 
Ouverture en Septembre 1990 à la Chambre de Commerce 
Ouverture en Septembre 1993 à Bellepierre 
Préparation sur deux ans à partir de Septembre 1996 (mesure nationale) 

 
 Voie Technologique  

Première Année : ouverture en Septembre  2000  
Deuxième Année :  ouverture en Septembre  2001 
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ORGANISATION DU TRAVAIL EN CPGE 

 
� Horaires 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 9 8 6 
HGE * 6   
AEHSC *  6  
TGI *   4 
LV I 3 3 4 
LV II 3 3      5  / 4 ** 
Philosophie 3 3     3 / 4 ** 
Economie 1 (facultatif) 2 4 
Lettres 3 3 3 
Droit   3 
Total 28 28      32 / 31 ** 

 
* HGE Histoire et Géographie Economiques AEHSC Analyse Economique et Historique des Sociétés 

TGI Techniques et Gestion et Informatique   Contemporaines 
**  Première Année / Deuxième Année 
 
� Calendrier spécifique : priorité à la régularité 
 Rythme : 4 semaines de cours pour une semaine de vacances 
 30 semaines de cours en première année, 25 semaines en deuxième année 
 Reprise des cours en janvier, concours fin avril - début mai 
 
� Contrôle des connaissances à l’écrit 
 Un Devoir Surveillé chaque semaine - planning annuel 
 Deux Concours Blancs (Sigmas), fin Décembre et fin Mai  /  Mars  **  
 
� Interrogations orales (Colles)    Nombre Mensuel de Colles 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 2 2 2 
Culture Générale 
(Lettres ou Philo) 

2 2 2 

LV I 1 1 2 
LV II 1 1 2 
HGE ou AEHSC 
ou Eco-Droit 

2 2 4 

Informatique 1 (TP) 1 (TP) 4 (TGI) 
 Soit 2 ou 3 colles de 20 minutes par semaine et par élève 

� Faire le point sur les lacunes et les notions mal assimilées 
� Régularité  et suivi du travail personnel  
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CONCOURS D’ENTREE AUX GRANDES ECOLES DE 
COMMERCE 

 
 
� Ecrit 
 Des épreuves communes aux trois voies 

Lettres, philosophie et langues 
 Des épreuves spécifiques aux différentes voies 

Mathématiques (programmes différenciés) 
Dominantes de chaque voie : (Histoire-Géographie-Géopolitique/Analyse 
Economique et Historique/Economie, Droit, Gestion 

 
� Oral : le “deuxième concours” 
 Sous réserve d’admissibilité aux écrits 
 Toutes les épreuves sont communes aux trois voies (sauf HEC  et ESCP) 
 Un entretien de personnalité  

� Fort coefficient 
� Un jury composé de professeurs de l’école et de chefs d’entreprise 

 
� Profil recherché  par les Ecoles 
 
 

� Curiosité 
� Culture générale 
� Se tenir informé 
� Aptitudes relationnelles 

                
            

 
 
 

 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires 
   
� Déroulement des épreuves  
 Ecrit :  Sur place, au Lycée  Bellepierre 
 Oral :  Dans les écoles présentées 

� Financement du voyage (mesure Girardin)  
 
� Frais d’inscription aux Concours  
 Entre 75 et 150 Euros (aménagements pour les boursiers et partenanaires du lycées 
Bellepierre) par groupement d’Ecoles. 
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LES GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
� Les grandes familles d’Ecoles de Commerce  
 Par ordre de réputation décroissant 

� “Les Parisiennes” : les plus prestigieuses  
 HEC   Ecole des Hautes Etudes de Commerce 

ESSEC  Ecole Supérieure des Sciences Economiques et  Commerciales 
ESCP - EAP  Ecole Supérieure de Commerce de Paris  
   Ecole européenne des Affaires de Paris 
EML   Ecole de Management de Lyon  (ex ESCL)  
EDHEC  Ecole Des Hautes Etudes Commerciales  
AUDENCIA  ESC Nantes 
   ESC Grenoble 

� Les préparationnaires de Bellepierre intègrent régulièrement les Parisiennes 

� Groupe Ecricome : juste après 
Ecoles Supérieures de Commerce = Sup de Co 

ESC de Rouen, Marseille, Bordeaux, Reims, Toulouse 
ICN   Institut Commercial de Nancy 
ESCEM Tours-Poitiers  

� Autres ESC : le gros du peloton 
Amiens  Brest-Bretagne Chambéry Dijon Pau Tours  
CERAM (Nice)  Clermont La Rochelle Lille  Troyes 
Rennes  Montpellier Saint-Etienne Nice  Le Havre-Caen 

� La quasi-totalité des préparationnaires de Bellepierre est admise dans ces Ecoles 
� “Petites” Grandes Ecoles de Commerce : privées ou à Concours 

indépendants; niveaux et réputations inégales 
INSEEC (Bordeaux, Paris) ESLSCA ESG  ISG  
ESC Compiègne,   HESTRAD ESCO  ESC Toulon 
ISCID (Dunkerque)  ESC Meaux EDC Ecole des Cadres  

 
� Places mises au concours      6 700 places pour 7000 préparationnaires 

environ 
 
� Organisation de la scolarité dans les Ecoles de Com merce  
 Deux années à vocation généraliste 

� Première Année  : Base  des matières du Commerce  (marketing, distribution), de  
la Gestion (Comptabilité, Analyse Financière)     

   Formation en Langues et Culture Générale 
� Deuxième Année  : Approfondissement  et nouveautés (management des ressources 

humaines, analyse des coûts) 
� Stages en entreprises, année de césure (courant) 
� Troisième Année :  Spécialisation  (marketing, finance, commerce international,  

audit et contrôle, grande distribution...) 
� Stage long (pré embauche) 

 Possibilités d’études complémentaires (3° cycles e n Université, à l’étranger...) 
 
� Sites Web : Surfez sur le Net pour découvrir ces Ec oles...  
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
 http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 
 http://cge.asso.fr/cadre_ecole.html 
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FINANCEMENT DES ETUDES EN ECOLE DE COMMERCE  

 
 
� Coût des études  
 Les Ecoles de Commerce sont des écoles privées, bénéficiant de partenariats avec des 

entreprises ou des Chambres de Commerce et d’Industrie 
 Frais de scolarité annuels : entre 800 et 6 000 Euros 

en moyenne 4 500 Euros, soit 30 000 Francs par an 
 
� De  nombreuses possibilités de financement  
 

� Alternance 
� Apprentissage 
� Bourses nationales 
� Aides directes de l’Ecole 
� Activités rémunérées au sein des “Juniors Entreprises” 
et des 

Associations proposant de petits jobs 
� Prêts proposés par les banques à faible taux, 
remboursables après 

 obtention du premier emploi 
 
 
  

Etant donnés   
� le type de carrières   
� le niveau de rémunération  

auxquels les Ecoles de Commerce permettent de prétendre,  
 l’étudiant doit considérer cette formation comme un  

     INVESTISSEMENT !    
 
 
� Pour vous convaincre  
 Consulter par exemple le site d’HEC : http://www.hec.fr 
 

� 

Ces frais ne sont pas un obstacle reel, 
Quelle que soit la condition sociale 
de l’etudiant  
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DEBOUCHES APRES UNE CLASSE PREPARATOIRE  

 
� Taux d’intégration des Ecoles de Commerce 

� De très forts taux de réussite (quasiment 100 %)  
 
� Convention d’équivalence avec l’Université 
  

� Dans le cadre de la réforme LMD, un élève de CPGE peut demander auprès de 
l’Université de La Réunion la validation des enseignements qu’il a suivis en CPGE, 
sous la forme de crédits d’enseignement européens (ECTS). 
 

� En fonction des résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou 
plusieurs concours préparés, l’élève peut se voir attribuer 60 ECTS à l’issue de sa 
première année et 120 ECTS à l’issue de la seconde année. 

 

� Pour chaque unité d’enseignement, des notes sont attribuées à l’étudiant par le 
conseil de fin d’année scolaire des professeurs du Lycée Bellepierre, en fonction des 
résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou plusieurs concours 
préparés. 

 

� Dans la discipline de spécialisation de l’étudiant (notion de majeure), l’Université 
pourra exiger que l’étudiant réalise un dossier personnel à partir d’un thème d’études 
en relation avec les enseignements suivis en CPGE. Le choix du sujet du dossier 
relève de l’Université. 

 
 
� Autres issues possibles 
 
Toutes voies  

� IEP (Instituts d’études Politiques) sur Concours 
� L’admissibilité  aux Ecoles HEC, ESSEC, ESCP, EDHEC et EML 

permet de se présenter aux  
oraux  d’admission à l’Ecole Normale Supérieure de Cachan  
(dispense des épreuves écrites : B.O. n° 44 du 30 /  11 / 95) 

 
Voie Economique 

� Permet de présenter l’Ecole Militaire Supérieure de Saint-Cyr  
 (ouverture d’une voie Economique et Sociale) 

 
Voie Technologique  
 

� En fin de première année : 
. 2ème année de DEUG Sciences Eco ou AES après examen en Septembre 
. 1ère année de BTS (admission prioritaire sur avis du conseil de classe) 

� En fin de deuxième année : 
. 3ème année de Licence d’AES après entretien ou examen en Septembre 
. 2ème année de BTS (sur avis du conseil de classe) 

 
� Une grande palette de débouchés    
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LES PREPAS DU LYCEE BELLEPIERRE  

 

 
� D’excellentes conditions de travail et de vie 
 
 Une équipe pédagogique motivée et impliquée 
 
 Des effectifs encore limités 

� Suivi permanent et personnalisé de chaque élève 
� Bonne ambiance de travail : “sérieusement décontractée” 
� Solidarité entre élèves 

 
 Cadre familier et familial 

� Evite les problèmes d’adaptation rencontrés en Métropole 
� Limite les risques d’échec lié au “moral” 

 
� Résultats : Fiabilité et sérieux  
 
 Des résultats remarquables, comparables aux bonnes CPGE métropolitaines  
 (en dehors des  CPGE prestigieuses à recrutement extrêmement sélectif) 
 
Resultats des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre  

Années Inscrits % Admissibles  % Admis  % Intégrés ESC  
1999 33 100 % 97 % 94 % 
2 000 43 100 % 97.7 % 81.4 % 
2 001 37 97.3 % 89 % 59 % 
2 002 49  100 %  100 % 98 % 
2 003 44  100 %  100 % 98 % 
2 004 57 96,5 % 88 % 88 % 
2 005 59 98,3 % 96,6 % 95 % 
2 006 65 97 % 95,5 % 94 % 
2 007 63 100 % 97 % 94 % 
2 008 52 100 % 96 % 96 % 

 

 

Admissions des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre aux concours 2008 
Admissions Parisiennes  Ecricome  ESC et autres 

Voie Scientifique 34,8 % 26,1 % 39,1 % 
Voie Economique 9,5 % 28,6 % 61,9 % 

Voie Technologique 0 % 0 %  100 % 
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LES “PLUS” DE BELLEPIERRE 

 
 

Faire de notre éloignement un atout  
 

� Stages en entreprise en fin de 1ère année    ✈ 
 

Stages de découverte de l'entreprise à la Réunion :  
� un partenariat novateur entre le lycée, le rectorat, le Conseil Régional et 

le Groupe Bernard Hayot , officialisé en octobre 2004 
� 4 semaines en juin au sein des entreprises du GBH  
 (Cotrans, Carrefour, Sorelait,...) 

 
Stages linguistiques et professionnels en Afrique du Sud  (75% des étudiants en 

général): 
� 3 semaines en juillet  
� Hébergement dans une famille d’accueil 
� Placement dans une entreprise   
� Financement intégral par le groupe Bernard Hayot pour trois étudiants 
 méritants sélectionnés par l’équipe pédagogique  

 
Objectifs : 

� Consolidation des compétences linguistiques 
� Sensibilisation au monde de l’entreprise 
� Enrichissement du CV 
� Développement de l’autonomie et de l’esprit d’initiative 

 

� Préparation aux entretiens de personnalité 
 
Une épreuve déterminante des oraux des concours d’entrée 

 
Une préparation efficace... 

� 3 simulations annuelles (participation des deuxièmes années; observation 
des premières années) 
� Jurys composés d’un professeur en CPGE et de deux cadres supérieurs 
réunionnais de tous domaines d’activités 
 

... qui fait ses preuves lors des oraux 
� Contacts directs avec des chefs d’entreprises 
� Etudiants en confiance 
 

Un “plus” déterminant par rapport aux autres Classe s 
Préparatoires 
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INSCRIPTION ET RECRUTEMENT EN CPGE 

 
� Inscription : sur Internet -  

http://www.admission-postbac.fr  
 
Le calendrier définitif des opérations sera diffusé sur le site admission-postabc.fr en 
décembre 2009 
 

 Décembre  : consultation en ligne pour des informations sur les prépas 
 Janvier à mars  : Formulation des vœux d’inscription et téléchargement de 12 dossiers 
maximum 
 Fin mars- Début Avril : Dossiers de candidature à adresser aux établissement 
demandés:  

� Les trois bulletins de Première 
� Les résultats de l’épreuve anticipée de Français 
� Les deux premiers bulletins de Terminale 
� Avis des professeurs de Terminale et du Chef d’Etablissement 

 Envoi des dossiers par l’intermédiaire de votre établissement fin mars 
 Commissions de recrutement dans les lycées demandés à partir de mai (plusieurs 
sessions) 
 Inscription définitive subordonnée à l’obtention du Baccalauréat 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires  
 
�         Choix de la prépa   Ne pas sous-estimer les difficultés liées : 

 
 
 
 
 
 
 
 

Le “moral” compte beaucoup!  
 

� Profil recherché      
 Le futur élève de Classe Prépa est 
 

� Régulier  Eviter les faiblesses majeures dans une discipline 
 

� Motivé Par le type de carrières auxquelles conduisent les  
 Grandes Ecoles de Commerce  

Par le type de formation et d’enseignement d’une CPGE  
 

� Endurant Travaille sérieusement et durablement sans se décourager 
 

� Ouvert Aime les relations avec les autres 
Envisage des emplois centrés sur la communication  

Attention!  
Il est 

important  
de bien 
adapter  

ses voeux 
a son 
profil  

• Aux effectifs pléthoriques de nombreuses CPGE 
métropolitaines. 

• Aux conditions de vie et de travail de nombreuses 
CPGE métropolitaines. 

• A l’’éloignement de son milieu familier. 
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POUR PLUS DE RENSEIGNEMENTS 

 
 
� Auprès du lycée Bellepierre 
 
 
 
� Proviseur :     
  Mr D. PAYET 
 
� Coordonnateurs :   (Contact par l’intermédiaire du lycée, ou par mail) 
 
Voie Scientifique :    Mr D. BENJAMIN  didier.benjamin@wanadoo.fr 
Voie Economique :     Mr R. MARTRENCHAR remy.martrenchar@wanadoo.fr  
Voie Technologique :  Mr M. ASSOUNE  maximin@assoune.com 

 
  

� Auprès du Centre d’Information et 
 d’Orientation 
 
 
 
 
 
� Sur Internet  
 
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
� http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 

 
 Le site d’HEC  
� http://www.hec.fr 

 
 Conférence des Grandes Ecoles 
� http://www.cge.asso.fr  ou   http://www.cge.asso.fr/villesecoles.html 
� http://www.infoprepa.com/ 
   

 Sur les résultats des prépas et les lycées accueillant des prépas 
� http://www.prepa-hec.org/   
� http://www.concours-bce.com/ 

   
 Quelques portraits sur un site pei ! 
� http://www.stgilles.com 
� http://www.prepa974.ift.cx 

 
 
  

Avenue Gaston Monnerville  
B.P. 765   
97475 Saint-Denis Cedex 
Tél :  0262 90 73 25  
Fax : 0262 90 73 39 

48, rue Sainte Marie  
97400 Saint-Denis   
Tél :  0262 21 18 81  
Fax : 0262 21 81 74 
(Scolaires) 
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CONCLUSION : UNE FORMATION ENRICHISSANTE  

 
 
� Ces deux années de Classes Prépa vous apporteront 
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CLASSES  PREPARATOIRES  

 
AUX  

 
GRANDES  ECOLES  DE  COMMERCE  

 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 

Avenue Gaston  Monnerville - B.P. 765  
 97 475 Saint-Denis Cédex 

Tél : 0262 90 73 00 - Fax : 0262 90 73 39  
 

 
  



     
CPGE Commerciales 2/ 14 Année scolaire 2009/2010 

 

SOMMAIRE 

 

Qu’est-ce qu’une Prépa HEC ? p. 3 
Structure des Classes Prépas aux Grandes Ecoles de 
Commerce        p. 4  

Organisation du travail en CPGE p. 5 

Concours d’Entrée aux Grandes Ecoles de Commerce p. 6 

Les Grandes Ecoles de Commerce p. 7 

Financement des études en Ecole de Commerce p. 8 

Les Débouchés après une Classe Préparatoire p. 9 

Les Prépas du Lycée Bellepierre p. 10 

Les “plus” du lycée Bellepierre  p. 11 

Inscription et recrutement en CPGE p. 12 

Pour plus de renseignements p. 13 

Conclusion : une formation enrichissante p. 14 
 

 
 



     
CPGE Commerciales 3/ 14 Année scolaire 2009/2010 

 

QU’EST-CE QU’UNE PREPA HEC ? 

 
 
� Qu’est-ce qu’une CPGE?  
 
 
 Préparation en deux ou trois ans aux 

Concours d'Entrée aux Grandes Ecoles de 
Commerce 

 
 
 
 
� Avenir professionnel 

   

 
�Cadre, Décideur , 
Manager ... 
 
 
�Bon niveau de 
rémunération  
 
 
�Carrières 
motivantes        
 
 
 
 
 
 
 

� Une pédagogie efficace et formatrice 
 
 Un encadrement important 

� Une équipe pédagogique motivée 
� Suivi personnalisé 
� Solidarité 

 
 Un contrôle régulier et fréquent des connaissances, à l’écrit et à l’oral 

� Savoir  
� Méthodes de travail    

Terminal es S, ES, STT, L

Classes Prepa 
Economiques et  
Commercial es

Grandes Ecol es 
de Commerce 

 

Audit et 
Controle

Ressources 
Humaines

Marketing

Finance
Grande 

Distribution

Gestion Vente

Commerce 
International
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STRUCTURE  
DES CLASSES PREPARATOIRES AUX  
GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
 
� Cursus en 2 ou 3 ans 
 La Première  Année ne se redouble pas, sauf cas très exceptionnel 
 La Deuxième Année peut se redoubler 

(Peu d’élèves du Lycée Bellepierre y ont eu recours) 
 
� Quatre voies pour quatre recrutements,  

toutes représentées à la Réunion  
 
 Voie Scientifique 

Dominantes :   Mathématiques 
Bac :   S toutes spécialités 

 
 Voie Economique 

Dominantes :   Analyse Economique et Historique des   
Sociétes Contemporaines (AEHSC) 

Bac :   ES toutes spécialités + L spécialité mathématiques 
 
 Voie Technologique 

Dominantes :   Economie, Droit, Techniques de Gestion 
Bac :   STT toutes spécialités 

 
 Voie Littéraire ( Lycée Leconte de Lisle) 

Bac :   L toutes spécialités 

 
� A la Réunion : 6 classes au Lycée Bellepierre 
 
 Voies Scientifiques et Economiques  

Première et Deuxième Années 
Ouverture en Septembre 1990 à la Chambre de Commerce 
Ouverture en Septembre 1993 à Bellepierre 
Préparation sur deux ans à partir de Septembre 1996 (mesure nationale) 

 
 Voie Technologique  

Première Année : ouverture en Septembre  2000  
Deuxième Année :  ouverture en Septembre  2001 
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ORGANISATION DU TRAVAIL EN CPGE 

 
� Horaires 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 9 8 6 
HGE * 6   
AEHSC *  6  
TGI *   4 
LV I 3 3 4 
LV II 3 3      5  / 4 ** 
Philosophie 3 3     3 / 4 ** 
Economie 1 (facultatif) 2 4 
Lettres 3 3 3 
Droit   3 
Total 28 28      32 / 31 ** 

 
* HGE Histoire et Géographie Economiques AEHSC Analyse Economique et Historique des Sociétés 

TGI Techniques et Gestion et Informatique   Contemporaines 
**  Première Année / Deuxième Année 
 
� Calendrier spécifique : priorité à la régularité 
 Rythme : 4 semaines de cours pour une semaine de vacances 
 30 semaines de cours en première année, 25 semaines en deuxième année 
 Reprise des cours en janvier, concours fin avril - début mai 
 
� Contrôle des connaissances à l’écrit 
 Un Devoir Surveillé chaque semaine - planning annuel 
 Deux Concours Blancs (Sigmas), fin Décembre et fin Mai  /  Mars  **  
 
� Interrogations orales (Colles)    Nombre Mensuel de Colles 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 2 2 2 
Culture Générale 
(Lettres ou Philo) 

2 2 2 

LV I 1 1 2 
LV II 1 1 2 
HGE ou AEHSC 
ou Eco-Droit 

2 2 4 

Informatique 1 (TP) 1 (TP) 4 (TGI) 
 Soit 2 ou 3 colles de 20 minutes par semaine et par élève 

� Faire le point sur les lacunes et les notions mal assimilées 
� Régularité  et suivi du travail personnel  
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CONCOURS D’ENTREE AUX GRANDES ECOLES DE 
COMMERCE 

 
 
� Ecrit 
 Des épreuves communes aux trois voies 

Lettres, philosophie et langues 
 Des épreuves spécifiques aux différentes voies 

Mathématiques (programmes différenciés) 
Dominantes de chaque voie : (Histoire-Géographie-Géopolitique/Analyse 
Economique et Historique/Economie, Droit, Gestion 

 
� Oral : le “deuxième concours” 
 Sous réserve d’admissibilité aux écrits 
 Toutes les épreuves sont communes aux trois voies (sauf HEC  et ESCP) 
 Un entretien de personnalité  

� Fort coefficient 
� Un jury composé de professeurs de l’école et de chefs d’entreprise 

 
� Profil recherché  par les Ecoles 
 
 

� Curiosité 
� Culture générale 
� Se tenir informé 
� Aptitudes relationnelles 

                
            

 
 
 

 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires 
   
� Déroulement des épreuves  
 Ecrit :  Sur place, au Lycée  Bellepierre 
 Oral :  Dans les écoles présentées 

� Financement du voyage (mesure Girardin)  
 
� Frais d’inscription aux Concours  
 Entre 75 et 150 Euros (aménagements pour les boursiers et partenanaires du lycées 
Bellepierre) par groupement d’Ecoles. 
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LES GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
� Les grandes familles d’Ecoles de Commerce  
 Par ordre de réputation décroissant 

� “Les Parisiennes” : les plus prestigieuses  
 HEC   Ecole des Hautes Etudes de Commerce 

ESSEC  Ecole Supérieure des Sciences Economiques et  Commerciales 
ESCP - EAP  Ecole Supérieure de Commerce de Paris  
   Ecole européenne des Affaires de Paris 
EML   Ecole de Management de Lyon  (ex ESCL)  
EDHEC  Ecole Des Hautes Etudes Commerciales  
AUDENCIA  ESC Nantes 
   ESC Grenoble 

� Les préparationnaires de Bellepierre intègrent régulièrement les Parisiennes 

� Groupe Ecricome : juste après 
Ecoles Supérieures de Commerce = Sup de Co 

ESC de Rouen, Marseille, Bordeaux, Reims, Toulouse 
ICN   Institut Commercial de Nancy 
ESCEM Tours-Poitiers  

� Autres ESC : le gros du peloton 
Amiens  Brest-Bretagne Chambéry Dijon Pau Tours  
CERAM (Nice)  Clermont La Rochelle Lille  Troyes 
Rennes  Montpellier Saint-Etienne Nice  Le Havre-Caen 

� La quasi-totalité des préparationnaires de Bellepierre est admise dans ces Ecoles 
� “Petites” Grandes Ecoles de Commerce : privées ou à Concours 

indépendants; niveaux et réputations inégales 
INSEEC (Bordeaux, Paris) ESLSCA ESG  ISG  
ESC Compiègne,   HESTRAD ESCO  ESC Toulon 
ISCID (Dunkerque)  ESC Meaux EDC Ecole des Cadres  

 
� Places mises au concours      6 700 places pour 7000 préparationnaires 

environ 
 
� Organisation de la scolarité dans les Ecoles de Com merce  
 Deux années à vocation généraliste 

� Première Année  : Base  des matières du Commerce  (marketing, distribution), de  
la Gestion (Comptabilité, Analyse Financière)     

   Formation en Langues et Culture Générale 
� Deuxième Année  : Approfondissement  et nouveautés (management des ressources 

humaines, analyse des coûts) 
� Stages en entreprises, année de césure (courant) 
� Troisième Année :  Spécialisation  (marketing, finance, commerce international,  

audit et contrôle, grande distribution...) 
� Stage long (pré embauche) 

 Possibilités d’études complémentaires (3° cycles e n Université, à l’étranger...) 
 
� Sites Web : Surfez sur le Net pour découvrir ces Ec oles...  
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
 http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 
 http://cge.asso.fr/cadre_ecole.html 
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FINANCEMENT DES ETUDES EN ECOLE DE COMMERCE  

 
 
� Coût des études  
 Les Ecoles de Commerce sont des écoles privées, bénéficiant de partenariats avec des 

entreprises ou des Chambres de Commerce et d’Industrie 
 Frais de scolarité annuels : entre 800 et 6 000 Euros 

en moyenne 4 500 Euros, soit 30 000 Francs par an 
 
� De  nombreuses possibilités de financement  
 

� Alternance 
� Apprentissage 
� Bourses nationales 
� Aides directes de l’Ecole 
� Activités rémunérées au sein des “Juniors Entreprises” 
et des 

Associations proposant de petits jobs 
� Prêts proposés par les banques à faible taux, 
remboursables après 

 obtention du premier emploi 
 
 
  

Etant donnés   
� le type de carrières   
� le niveau de rémunération  

auxquels les Ecoles de Commerce permettent de prétendre,  
 l’étudiant doit considérer cette formation comme un  

     INVESTISSEMENT !    
 
 
� Pour vous convaincre  
 Consulter par exemple le site d’HEC : http://www.hec.fr 
 

� 

Ces frais ne sont pas un obstacle reel, 
Quelle que soit la condition sociale 
de l’etudiant  
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DEBOUCHES APRES UNE CLASSE PREPARATOIRE  

 
� Taux d’intégration des Ecoles de Commerce 

� De très forts taux de réussite (quasiment 100 %)  
 
� Convention d’équivalence avec l’Université 
  

� Dans le cadre de la réforme LMD, un élève de CPGE peut demander auprès de 
l’Université de La Réunion la validation des enseignements qu’il a suivis en CPGE, 
sous la forme de crédits d’enseignement européens (ECTS). 
 

� En fonction des résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou 
plusieurs concours préparés, l’élève peut se voir attribuer 60 ECTS à l’issue de sa 
première année et 120 ECTS à l’issue de la seconde année. 

 

� Pour chaque unité d’enseignement, des notes sont attribuées à l’étudiant par le 
conseil de fin d’année scolaire des professeurs du Lycée Bellepierre, en fonction des 
résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou plusieurs concours 
préparés. 

 

� Dans la discipline de spécialisation de l’étudiant (notion de majeure), l’Université 
pourra exiger que l’étudiant réalise un dossier personnel à partir d’un thème d’études 
en relation avec les enseignements suivis en CPGE. Le choix du sujet du dossier 
relève de l’Université. 

 
 
� Autres issues possibles 
 
Toutes voies  

� IEP (Instituts d’études Politiques) sur Concours 
� L’admissibilité  aux Ecoles HEC, ESSEC, ESCP, EDHEC et EML 

permet de se présenter aux  
oraux  d’admission à l’Ecole Normale Supérieure de Cachan  
(dispense des épreuves écrites : B.O. n° 44 du 30 /  11 / 95) 

 
Voie Economique 

� Permet de présenter l’Ecole Militaire Supérieure de Saint-Cyr  
 (ouverture d’une voie Economique et Sociale) 

 
Voie Technologique  
 

� En fin de première année : 
. 2ème année de DEUG Sciences Eco ou AES après examen en Septembre 
. 1ère année de BTS (admission prioritaire sur avis du conseil de classe) 

� En fin de deuxième année : 
. 3ème année de Licence d’AES après entretien ou examen en Septembre 
. 2ème année de BTS (sur avis du conseil de classe) 

 
� Une grande palette de débouchés    
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LES PREPAS DU LYCEE BELLEPIERRE  

 

 
� D’excellentes conditions de travail et de vie 
 
 Une équipe pédagogique motivée et impliquée 
 
 Des effectifs encore limités 

� Suivi permanent et personnalisé de chaque élève 
� Bonne ambiance de travail : “sérieusement décontractée” 
� Solidarité entre élèves 

 
 Cadre familier et familial 

� Evite les problèmes d’adaptation rencontrés en Métropole 
� Limite les risques d’échec lié au “moral” 

 
� Résultats : Fiabilité et sérieux  
 
 Des résultats remarquables, comparables aux bonnes CPGE métropolitaines  
 (en dehors des  CPGE prestigieuses à recrutement extrêmement sélectif) 
 
Resultats des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre  

Années Inscrits % Admissibles  % Admis  % Intégrés ESC  
1999 33 100 % 97 % 94 % 
2 000 43 100 % 97.7 % 81.4 % 
2 001 37 97.3 % 89 % 59 % 
2 002 49  100 %  100 % 98 % 
2 003 44  100 %  100 % 98 % 
2 004 57 96,5 % 88 % 88 % 
2 005 59 98,3 % 96,6 % 95 % 
2 006 65 97 % 95,5 % 94 % 
2 007 63 100 % 97 % 94 % 
2 008 52 100 % 96 % 96 % 

 

 

Admissions des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre aux concours 2008 
Admissions Parisiennes  Ecricome  ESC et autres 

Voie Scientifique 34,8 % 26,1 % 39,1 % 
Voie Economique 9,5 % 28,6 % 61,9 % 

Voie Technologique 0 % 0 %  100 % 
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LES “PLUS” DE BELLEPIERRE 

 
 

Faire de notre éloignement un atout  
 

� Stages en entreprise en fin de 1ère année    ✈ 
 

Stages de découverte de l'entreprise à la Réunion :  
� un partenariat novateur entre le lycée, le rectorat, le Conseil Régional et 

le Groupe Bernard Hayot , officialisé en octobre 2004 
� 4 semaines en juin au sein des entreprises du GBH  
 (Cotrans, Carrefour, Sorelait,...) 

 
Stages linguistiques et professionnels en Afrique du Sud  (75% des étudiants en 

général): 
� 3 semaines en juillet  
� Hébergement dans une famille d’accueil 
� Placement dans une entreprise   
� Financement intégral par le groupe Bernard Hayot pour trois étudiants 
 méritants sélectionnés par l’équipe pédagogique  

 
Objectifs : 

� Consolidation des compétences linguistiques 
� Sensibilisation au monde de l’entreprise 
� Enrichissement du CV 
� Développement de l’autonomie et de l’esprit d’initiative 

 

� Préparation aux entretiens de personnalité 
 
Une épreuve déterminante des oraux des concours d’entrée 

 
Une préparation efficace... 

� 3 simulations annuelles (participation des deuxièmes années; observation 
des premières années) 
� Jurys composés d’un professeur en CPGE et de deux cadres supérieurs 
réunionnais de tous domaines d’activités 
 

... qui fait ses preuves lors des oraux 
� Contacts directs avec des chefs d’entreprises 
� Etudiants en confiance 
 

Un “plus” déterminant par rapport aux autres Classe s 
Préparatoires 
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INSCRIPTION ET RECRUTEMENT EN CPGE 

 
� Inscription : sur Internet -  

http://www.admission-postbac.fr  
 
Le calendrier définitif des opérations sera diffusé sur le site admission-postabc.fr en 
décembre 2009 
 

 Décembre  : consultation en ligne pour des informations sur les prépas 
 Janvier à mars  : Formulation des vœux d’inscription et téléchargement de 12 dossiers 
maximum 
 Fin mars- Début Avril : Dossiers de candidature à adresser aux établissement 
demandés:  

� Les trois bulletins de Première 
� Les résultats de l’épreuve anticipée de Français 
� Les deux premiers bulletins de Terminale 
� Avis des professeurs de Terminale et du Chef d’Etablissement 

 Envoi des dossiers par l’intermédiaire de votre établissement fin mars 
 Commissions de recrutement dans les lycées demandés à partir de mai (plusieurs 
sessions) 
 Inscription définitive subordonnée à l’obtention du Baccalauréat 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires  
 
�         Choix de la prépa   Ne pas sous-estimer les difficultés liées : 

 
 
 
 
 
 
 
 

Le “moral” compte beaucoup!  
 

� Profil recherché      
 Le futur élève de Classe Prépa est 
 

� Régulier  Eviter les faiblesses majeures dans une discipline 
 

� Motivé Par le type de carrières auxquelles conduisent les  
 Grandes Ecoles de Commerce  

Par le type de formation et d’enseignement d’une CPGE  
 

� Endurant Travaille sérieusement et durablement sans se décourager 
 

� Ouvert Aime les relations avec les autres 
Envisage des emplois centrés sur la communication  

Attention!  
Il est 

important  
de bien 
adapter  

ses voeux 
a son 
profil  

• Aux effectifs pléthoriques de nombreuses CPGE 
métropolitaines. 

• Aux conditions de vie et de travail de nombreuses 
CPGE métropolitaines. 

• A l’’éloignement de son milieu familier. 
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POUR PLUS DE RENSEIGNEMENTS 

 
 
� Auprès du lycée Bellepierre 
 
 
 
� Proviseur :     
  Mr D. PAYET 
 
� Coordonnateurs :   (Contact par l’intermédiaire du lycée, ou par mail) 
 
Voie Scientifique :    Mr D. BENJAMIN  didier.benjamin@wanadoo.fr 
Voie Economique :     Mr R. MARTRENCHAR remy.martrenchar@wanadoo.fr  
Voie Technologique :  Mr M. ASSOUNE  maximin@assoune.com 

 
  

� Auprès du Centre d’Information et 
 d’Orientation 
 
 
 
 
 
� Sur Internet  
 
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
� http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 

 
 Le site d’HEC  
� http://www.hec.fr 

 
 Conférence des Grandes Ecoles 
� http://www.cge.asso.fr  ou   http://www.cge.asso.fr/villesecoles.html 
� http://www.infoprepa.com/ 
   

 Sur les résultats des prépas et les lycées accueillant des prépas 
� http://www.prepa-hec.org/   
� http://www.concours-bce.com/ 

   
 Quelques portraits sur un site pei ! 
� http://www.stgilles.com 
� http://www.prepa974.ift.cx 

 
 
  

Avenue Gaston Monnerville  
B.P. 765   
97475 Saint-Denis Cedex 
Tél :  0262 90 73 25  
Fax : 0262 90 73 39 

48, rue Sainte Marie  
97400 Saint-Denis   
Tél :  0262 21 18 81  
Fax : 0262 21 81 74 
(Scolaires) 



     
CPGE Commerciales 14/ 14 Année scolaire 2009/2010 

 

CONCLUSION : UNE FORMATION ENRICHISSANTE  

 
 
� Ces deux années de Classes Prépa vous apporteront 
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CLASSES  PREPARATOIRES  

 
AUX  

 
GRANDES  ECOLES  DE  COMMERCE  

 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 

Avenue Gaston  Monnerville - B.P. 765  
 97 475 Saint-Denis Cédex 

Tél : 0262 90 73 00 - Fax : 0262 90 73 39  
 

 
  



     
CPGE Commerciales 2/ 14 Année scolaire 2009/2010 

 

SOMMAIRE 

 

Qu’est-ce qu’une Prépa HEC ? p. 3 
Structure des Classes Prépas aux Grandes Ecoles de 
Commerce        p. 4  

Organisation du travail en CPGE p. 5 

Concours d’Entrée aux Grandes Ecoles de Commerce p. 6 

Les Grandes Ecoles de Commerce p. 7 

Financement des études en Ecole de Commerce p. 8 

Les Débouchés après une Classe Préparatoire p. 9 

Les Prépas du Lycée Bellepierre p. 10 

Les “plus” du lycée Bellepierre  p. 11 

Inscription et recrutement en CPGE p. 12 

Pour plus de renseignements p. 13 

Conclusion : une formation enrichissante p. 14 
 

 
 



     
CPGE Commerciales 3/ 14 Année scolaire 2009/2010 

 

QU’EST-CE QU’UNE PREPA HEC ? 

 
 
� Qu’est-ce qu’une CPGE?  
 
 
 Préparation en deux ou trois ans aux 

Concours d'Entrée aux Grandes Ecoles de 
Commerce 

 
 
 
 
� Avenir professionnel 

   

 
�Cadre, Décideur , 
Manager ... 
 
 
�Bon niveau de 
rémunération  
 
 
�Carrières 
motivantes        
 
 
 
 
 
 
 

� Une pédagogie efficace et formatrice 
 
 Un encadrement important 

� Une équipe pédagogique motivée 
� Suivi personnalisé 
� Solidarité 

 
 Un contrôle régulier et fréquent des connaissances, à l’écrit et à l’oral 

� Savoir  
� Méthodes de travail    

Terminal es S, ES, STT, L

Classes Prepa 
Economiques et  
Commercial es

Grandes Ecol es 
de Commerce 

 

Audit et 
Controle

Ressources 
Humaines

Marketing

Finance
Grande 

Distribution

Gestion Vente

Commerce 
International
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STRUCTURE  
DES CLASSES PREPARATOIRES AUX  
GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
 
� Cursus en 2 ou 3 ans 
 La Première  Année ne se redouble pas, sauf cas très exceptionnel 
 La Deuxième Année peut se redoubler 

(Peu d’élèves du Lycée Bellepierre y ont eu recours) 
 
� Quatre voies pour quatre recrutements,  

toutes représentées à la Réunion  
 
 Voie Scientifique 

Dominantes :   Mathématiques 
Bac :   S toutes spécialités 

 
 Voie Economique 

Dominantes :   Analyse Economique et Historique des   
Sociétes Contemporaines (AEHSC) 

Bac :   ES toutes spécialités + L spécialité mathématiques 
 
 Voie Technologique 

Dominantes :   Economie, Droit, Techniques de Gestion 
Bac :   STT toutes spécialités 

 
 Voie Littéraire ( Lycée Leconte de Lisle) 

Bac :   L toutes spécialités 

 
� A la Réunion : 6 classes au Lycée Bellepierre 
 
 Voies Scientifiques et Economiques  

Première et Deuxième Années 
Ouverture en Septembre 1990 à la Chambre de Commerce 
Ouverture en Septembre 1993 à Bellepierre 
Préparation sur deux ans à partir de Septembre 1996 (mesure nationale) 

 
 Voie Technologique  

Première Année : ouverture en Septembre  2000  
Deuxième Année :  ouverture en Septembre  2001 
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ORGANISATION DU TRAVAIL EN CPGE 

 
� Horaires 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 9 8 6 
HGE * 6   
AEHSC *  6  
TGI *   4 
LV I 3 3 4 
LV II 3 3      5  / 4 ** 
Philosophie 3 3     3 / 4 ** 
Economie 1 (facultatif) 2 4 
Lettres 3 3 3 
Droit   3 
Total 28 28      32 / 31 ** 

 
* HGE Histoire et Géographie Economiques AEHSC Analyse Economique et Historique des Sociétés 

TGI Techniques et Gestion et Informatique   Contemporaines 
**  Première Année / Deuxième Année 
 
� Calendrier spécifique : priorité à la régularité 
 Rythme : 4 semaines de cours pour une semaine de vacances 
 30 semaines de cours en première année, 25 semaines en deuxième année 
 Reprise des cours en janvier, concours fin avril - début mai 
 
� Contrôle des connaissances à l’écrit 
 Un Devoir Surveillé chaque semaine - planning annuel 
 Deux Concours Blancs (Sigmas), fin Décembre et fin Mai  /  Mars  **  
 
� Interrogations orales (Colles)    Nombre Mensuel de Colles 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 2 2 2 
Culture Générale 
(Lettres ou Philo) 

2 2 2 

LV I 1 1 2 
LV II 1 1 2 
HGE ou AEHSC 
ou Eco-Droit 

2 2 4 

Informatique 1 (TP) 1 (TP) 4 (TGI) 
 Soit 2 ou 3 colles de 20 minutes par semaine et par élève 

� Faire le point sur les lacunes et les notions mal assimilées 
� Régularité  et suivi du travail personnel  
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CONCOURS D’ENTREE AUX GRANDES ECOLES DE 
COMMERCE 

 
 
� Ecrit 
 Des épreuves communes aux trois voies 

Lettres, philosophie et langues 
 Des épreuves spécifiques aux différentes voies 

Mathématiques (programmes différenciés) 
Dominantes de chaque voie : (Histoire-Géographie-Géopolitique/Analyse 
Economique et Historique/Economie, Droit, Gestion 

 
� Oral : le “deuxième concours” 
 Sous réserve d’admissibilité aux écrits 
 Toutes les épreuves sont communes aux trois voies (sauf HEC  et ESCP) 
 Un entretien de personnalité  

� Fort coefficient 
� Un jury composé de professeurs de l’école et de chefs d’entreprise 

 
� Profil recherché  par les Ecoles 
 
 

� Curiosité 
� Culture générale 
� Se tenir informé 
� Aptitudes relationnelles 

                
            

 
 
 

 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires 
   
� Déroulement des épreuves  
 Ecrit :  Sur place, au Lycée  Bellepierre 
 Oral :  Dans les écoles présentées 

� Financement du voyage (mesure Girardin)  
 
� Frais d’inscription aux Concours  
 Entre 75 et 150 Euros (aménagements pour les boursiers et partenanaires du lycées 
Bellepierre) par groupement d’Ecoles. 
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LES GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
� Les grandes familles d’Ecoles de Commerce  
 Par ordre de réputation décroissant 

� “Les Parisiennes” : les plus prestigieuses  
 HEC   Ecole des Hautes Etudes de Commerce 

ESSEC  Ecole Supérieure des Sciences Economiques et  Commerciales 
ESCP - EAP  Ecole Supérieure de Commerce de Paris  
   Ecole européenne des Affaires de Paris 
EML   Ecole de Management de Lyon  (ex ESCL)  
EDHEC  Ecole Des Hautes Etudes Commerciales  
AUDENCIA  ESC Nantes 
   ESC Grenoble 

� Les préparationnaires de Bellepierre intègrent régulièrement les Parisiennes 

� Groupe Ecricome : juste après 
Ecoles Supérieures de Commerce = Sup de Co 

ESC de Rouen, Marseille, Bordeaux, Reims, Toulouse 
ICN   Institut Commercial de Nancy 
ESCEM Tours-Poitiers  

� Autres ESC : le gros du peloton 
Amiens  Brest-Bretagne Chambéry Dijon Pau Tours  
CERAM (Nice)  Clermont La Rochelle Lille  Troyes 
Rennes  Montpellier Saint-Etienne Nice  Le Havre-Caen 

� La quasi-totalité des préparationnaires de Bellepierre est admise dans ces Ecoles 
� “Petites” Grandes Ecoles de Commerce : privées ou à Concours 

indépendants; niveaux et réputations inégales 
INSEEC (Bordeaux, Paris) ESLSCA ESG  ISG  
ESC Compiègne,   HESTRAD ESCO  ESC Toulon 
ISCID (Dunkerque)  ESC Meaux EDC Ecole des Cadres  

 
� Places mises au concours      6 700 places pour 7000 préparationnaires 

environ 
 
� Organisation de la scolarité dans les Ecoles de Com merce  
 Deux années à vocation généraliste 

� Première Année  : Base  des matières du Commerce  (marketing, distribution), de  
la Gestion (Comptabilité, Analyse Financière)     

   Formation en Langues et Culture Générale 
� Deuxième Année  : Approfondissement  et nouveautés (management des ressources 

humaines, analyse des coûts) 
� Stages en entreprises, année de césure (courant) 
� Troisième Année :  Spécialisation  (marketing, finance, commerce international,  

audit et contrôle, grande distribution...) 
� Stage long (pré embauche) 

 Possibilités d’études complémentaires (3° cycles e n Université, à l’étranger...) 
 
� Sites Web : Surfez sur le Net pour découvrir ces Ec oles...  
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
 http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 
 http://cge.asso.fr/cadre_ecole.html 
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FINANCEMENT DES ETUDES EN ECOLE DE COMMERCE  

 
 
� Coût des études  
 Les Ecoles de Commerce sont des écoles privées, bénéficiant de partenariats avec des 

entreprises ou des Chambres de Commerce et d’Industrie 
 Frais de scolarité annuels : entre 800 et 6 000 Euros 

en moyenne 4 500 Euros, soit 30 000 Francs par an 
 
� De  nombreuses possibilités de financement  
 

� Alternance 
� Apprentissage 
� Bourses nationales 
� Aides directes de l’Ecole 
� Activités rémunérées au sein des “Juniors Entreprises” 
et des 

Associations proposant de petits jobs 
� Prêts proposés par les banques à faible taux, 
remboursables après 

 obtention du premier emploi 
 
 
  

Etant donnés   
� le type de carrières   
� le niveau de rémunération  

auxquels les Ecoles de Commerce permettent de prétendre,  
 l’étudiant doit considérer cette formation comme un  

     INVESTISSEMENT !    
 
 
� Pour vous convaincre  
 Consulter par exemple le site d’HEC : http://www.hec.fr 
 

� 

Ces frais ne sont pas un obstacle reel, 
Quelle que soit la condition sociale 
de l’etudiant  
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DEBOUCHES APRES UNE CLASSE PREPARATOIRE  

 
� Taux d’intégration des Ecoles de Commerce 

� De très forts taux de réussite (quasiment 100 %)  
 
� Convention d’équivalence avec l’Université 
  

� Dans le cadre de la réforme LMD, un élève de CPGE peut demander auprès de 
l’Université de La Réunion la validation des enseignements qu’il a suivis en CPGE, 
sous la forme de crédits d’enseignement européens (ECTS). 
 

� En fonction des résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou 
plusieurs concours préparés, l’élève peut se voir attribuer 60 ECTS à l’issue de sa 
première année et 120 ECTS à l’issue de la seconde année. 

 

� Pour chaque unité d’enseignement, des notes sont attribuées à l’étudiant par le 
conseil de fin d’année scolaire des professeurs du Lycée Bellepierre, en fonction des 
résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou plusieurs concours 
préparés. 

 

� Dans la discipline de spécialisation de l’étudiant (notion de majeure), l’Université 
pourra exiger que l’étudiant réalise un dossier personnel à partir d’un thème d’études 
en relation avec les enseignements suivis en CPGE. Le choix du sujet du dossier 
relève de l’Université. 

 
 
� Autres issues possibles 
 
Toutes voies  

� IEP (Instituts d’études Politiques) sur Concours 
� L’admissibilité  aux Ecoles HEC, ESSEC, ESCP, EDHEC et EML 

permet de se présenter aux  
oraux  d’admission à l’Ecole Normale Supérieure de Cachan  
(dispense des épreuves écrites : B.O. n° 44 du 30 /  11 / 95) 

 
Voie Economique 

� Permet de présenter l’Ecole Militaire Supérieure de Saint-Cyr  
 (ouverture d’une voie Economique et Sociale) 

 
Voie Technologique  
 

� En fin de première année : 
. 2ème année de DEUG Sciences Eco ou AES après examen en Septembre 
. 1ère année de BTS (admission prioritaire sur avis du conseil de classe) 

� En fin de deuxième année : 
. 3ème année de Licence d’AES après entretien ou examen en Septembre 
. 2ème année de BTS (sur avis du conseil de classe) 

 
� Une grande palette de débouchés    
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LES PREPAS DU LYCEE BELLEPIERRE  

 

 
� D’excellentes conditions de travail et de vie 
 
 Une équipe pédagogique motivée et impliquée 
 
 Des effectifs encore limités 

� Suivi permanent et personnalisé de chaque élève 
� Bonne ambiance de travail : “sérieusement décontractée” 
� Solidarité entre élèves 

 
 Cadre familier et familial 

� Evite les problèmes d’adaptation rencontrés en Métropole 
� Limite les risques d’échec lié au “moral” 

 
� Résultats : Fiabilité et sérieux  
 
 Des résultats remarquables, comparables aux bonnes CPGE métropolitaines  
 (en dehors des  CPGE prestigieuses à recrutement extrêmement sélectif) 
 
Resultats des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre  

Années Inscrits % Admissibles  % Admis  % Intégrés ESC  
1999 33 100 % 97 % 94 % 
2 000 43 100 % 97.7 % 81.4 % 
2 001 37 97.3 % 89 % 59 % 
2 002 49  100 %  100 % 98 % 
2 003 44  100 %  100 % 98 % 
2 004 57 96,5 % 88 % 88 % 
2 005 59 98,3 % 96,6 % 95 % 
2 006 65 97 % 95,5 % 94 % 
2 007 63 100 % 97 % 94 % 
2 008 52 100 % 96 % 96 % 

 

 

Admissions des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre aux concours 2008 
Admissions Parisiennes  Ecricome  ESC et autres 

Voie Scientifique 34,8 % 26,1 % 39,1 % 
Voie Economique 9,5 % 28,6 % 61,9 % 

Voie Technologique 0 % 0 %  100 % 
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LES “PLUS” DE BELLEPIERRE 

 
 

Faire de notre éloignement un atout  
 

� Stages en entreprise en fin de 1ère année    ✈ 
 

Stages de découverte de l'entreprise à la Réunion :  
� un partenariat novateur entre le lycée, le rectorat, le Conseil Régional et 

le Groupe Bernard Hayot , officialisé en octobre 2004 
� 4 semaines en juin au sein des entreprises du GBH  
 (Cotrans, Carrefour, Sorelait,...) 

 
Stages linguistiques et professionnels en Afrique du Sud  (75% des étudiants en 

général): 
� 3 semaines en juillet  
� Hébergement dans une famille d’accueil 
� Placement dans une entreprise   
� Financement intégral par le groupe Bernard Hayot pour trois étudiants 
 méritants sélectionnés par l’équipe pédagogique  

 
Objectifs : 

� Consolidation des compétences linguistiques 
� Sensibilisation au monde de l’entreprise 
� Enrichissement du CV 
� Développement de l’autonomie et de l’esprit d’initiative 

 

� Préparation aux entretiens de personnalité 
 
Une épreuve déterminante des oraux des concours d’entrée 

 
Une préparation efficace... 

� 3 simulations annuelles (participation des deuxièmes années; observation 
des premières années) 
� Jurys composés d’un professeur en CPGE et de deux cadres supérieurs 
réunionnais de tous domaines d’activités 
 

... qui fait ses preuves lors des oraux 
� Contacts directs avec des chefs d’entreprises 
� Etudiants en confiance 
 

Un “plus” déterminant par rapport aux autres Classe s 
Préparatoires 
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INSCRIPTION ET RECRUTEMENT EN CPGE 

 
� Inscription : sur Internet -  

http://www.admission-postbac.fr  
 
Le calendrier définitif des opérations sera diffusé sur le site admission-postabc.fr en 
décembre 2009 
 

 Décembre  : consultation en ligne pour des informations sur les prépas 
 Janvier à mars  : Formulation des vœux d’inscription et téléchargement de 12 dossiers 
maximum 
 Fin mars- Début Avril : Dossiers de candidature à adresser aux établissement 
demandés:  

� Les trois bulletins de Première 
� Les résultats de l’épreuve anticipée de Français 
� Les deux premiers bulletins de Terminale 
� Avis des professeurs de Terminale et du Chef d’Etablissement 

 Envoi des dossiers par l’intermédiaire de votre établissement fin mars 
 Commissions de recrutement dans les lycées demandés à partir de mai (plusieurs 
sessions) 
 Inscription définitive subordonnée à l’obtention du Baccalauréat 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires  
 
�         Choix de la prépa   Ne pas sous-estimer les difficultés liées : 

 
 
 
 
 
 
 
 

Le “moral” compte beaucoup!  
 

� Profil recherché      
 Le futur élève de Classe Prépa est 
 

� Régulier  Eviter les faiblesses majeures dans une discipline 
 

� Motivé Par le type de carrières auxquelles conduisent les  
 Grandes Ecoles de Commerce  

Par le type de formation et d’enseignement d’une CPGE  
 

� Endurant Travaille sérieusement et durablement sans se décourager 
 

� Ouvert Aime les relations avec les autres 
Envisage des emplois centrés sur la communication  

Attention!  
Il est 

important  
de bien 
adapter  

ses voeux 
a son 
profil  

• Aux effectifs pléthoriques de nombreuses CPGE 
métropolitaines. 

• Aux conditions de vie et de travail de nombreuses 
CPGE métropolitaines. 

• A l’’éloignement de son milieu familier. 
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POUR PLUS DE RENSEIGNEMENTS 

 
 
� Auprès du lycée Bellepierre 
 
 
 
� Proviseur :     
  Mr D. PAYET 
 
� Coordonnateurs :   (Contact par l’intermédiaire du lycée, ou par mail) 
 
Voie Scientifique :    Mr D. BENJAMIN  didier.benjamin@wanadoo.fr 
Voie Economique :     Mr R. MARTRENCHAR remy.martrenchar@wanadoo.fr  
Voie Technologique :  Mr M. ASSOUNE  maximin@assoune.com 

 
  

� Auprès du Centre d’Information et 
 d’Orientation 
 
 
 
 
 
� Sur Internet  
 
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
� http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 

 
 Le site d’HEC  
� http://www.hec.fr 

 
 Conférence des Grandes Ecoles 
� http://www.cge.asso.fr  ou   http://www.cge.asso.fr/villesecoles.html 
� http://www.infoprepa.com/ 
   

 Sur les résultats des prépas et les lycées accueillant des prépas 
� http://www.prepa-hec.org/   
� http://www.concours-bce.com/ 

   
 Quelques portraits sur un site pei ! 
� http://www.stgilles.com 
� http://www.prepa974.ift.cx 

 
 
  

Avenue Gaston Monnerville  
B.P. 765   
97475 Saint-Denis Cedex 
Tél :  0262 90 73 25  
Fax : 0262 90 73 39 

48, rue Sainte Marie  
97400 Saint-Denis   
Tél :  0262 21 18 81  
Fax : 0262 21 81 74 
(Scolaires) 
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CONCLUSION : UNE FORMATION ENRICHISSANTE  

 
 
� Ces deux années de Classes Prépa vous apporteront 
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CLASSES  PREPARATOIRES  

 
AUX  

 
GRANDES  ECOLES  DE  COMMERCE  

 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 

Avenue Gaston  Monnerville - B.P. 765  
 97 475 Saint-Denis Cédex 

Tél : 0262 90 73 00 - Fax : 0262 90 73 39  
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QU’EST-CE QU’UNE PREPA HEC ? 

 
 
� Qu’est-ce qu’une CPGE?  
 
 
 Préparation en deux ou trois ans aux 

Concours d'Entrée aux Grandes Ecoles de 
Commerce 

 
 
 
 
� Avenir professionnel 

   

 
�Cadre, Décideur , 
Manager ... 
 
 
�Bon niveau de 
rémunération  
 
 
�Carrières 
motivantes        
 
 
 
 
 
 
 

� Une pédagogie efficace et formatrice 
 
 Un encadrement important 

� Une équipe pédagogique motivée 
� Suivi personnalisé 
� Solidarité 

 
 Un contrôle régulier et fréquent des connaissances, à l’écrit et à l’oral 

� Savoir  
� Méthodes de travail    

Terminal es S, ES, STT, L

Classes Prepa 
Economiques et  
Commercial es

Grandes Ecol es 
de Commerce 

 

Audit et 
Controle

Ressources 
Humaines

Marketing

Finance
Grande 

Distribution

Gestion Vente

Commerce 
International
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STRUCTURE  
DES CLASSES PREPARATOIRES AUX  
GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
 
� Cursus en 2 ou 3 ans 
 La Première  Année ne se redouble pas, sauf cas très exceptionnel 
 La Deuxième Année peut se redoubler 

(Peu d’élèves du Lycée Bellepierre y ont eu recours) 
 
� Quatre voies pour quatre recrutements,  

toutes représentées à la Réunion  
 
 Voie Scientifique 

Dominantes :   Mathématiques 
Bac :   S toutes spécialités 

 
 Voie Economique 

Dominantes :   Analyse Economique et Historique des   
Sociétes Contemporaines (AEHSC) 

Bac :   ES toutes spécialités + L spécialité mathématiques 
 
 Voie Technologique 

Dominantes :   Economie, Droit, Techniques de Gestion 
Bac :   STT toutes spécialités 

 
 Voie Littéraire ( Lycée Leconte de Lisle) 

Bac :   L toutes spécialités 

 
� A la Réunion : 6 classes au Lycée Bellepierre 
 
 Voies Scientifiques et Economiques  

Première et Deuxième Années 
Ouverture en Septembre 1990 à la Chambre de Commerce 
Ouverture en Septembre 1993 à Bellepierre 
Préparation sur deux ans à partir de Septembre 1996 (mesure nationale) 

 
 Voie Technologique  

Première Année : ouverture en Septembre  2000  
Deuxième Année :  ouverture en Septembre  2001 
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ORGANISATION DU TRAVAIL EN CPGE 

 
� Horaires 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 9 8 6 
HGE * 6   
AEHSC *  6  
TGI *   4 
LV I 3 3 4 
LV II 3 3      5  / 4 ** 
Philosophie 3 3     3 / 4 ** 
Economie 1 (facultatif) 2 4 
Lettres 3 3 3 
Droit   3 
Total 28 28      32 / 31 ** 

 
* HGE Histoire et Géographie Economiques AEHSC Analyse Economique et Historique des Sociétés 

TGI Techniques et Gestion et Informatique   Contemporaines 
**  Première Année / Deuxième Année 
 
� Calendrier spécifique : priorité à la régularité 
 Rythme : 4 semaines de cours pour une semaine de vacances 
 30 semaines de cours en première année, 25 semaines en deuxième année 
 Reprise des cours en janvier, concours fin avril - début mai 
 
� Contrôle des connaissances à l’écrit 
 Un Devoir Surveillé chaque semaine - planning annuel 
 Deux Concours Blancs (Sigmas), fin Décembre et fin Mai  /  Mars  **  
 
� Interrogations orales (Colles)    Nombre Mensuel de Colles 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 2 2 2 
Culture Générale 
(Lettres ou Philo) 

2 2 2 

LV I 1 1 2 
LV II 1 1 2 
HGE ou AEHSC 
ou Eco-Droit 

2 2 4 

Informatique 1 (TP) 1 (TP) 4 (TGI) 
 Soit 2 ou 3 colles de 20 minutes par semaine et par élève 

� Faire le point sur les lacunes et les notions mal assimilées 
� Régularité  et suivi du travail personnel  
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CONCOURS D’ENTREE AUX GRANDES ECOLES DE 
COMMERCE 

 
 
� Ecrit 
 Des épreuves communes aux trois voies 

Lettres, philosophie et langues 
 Des épreuves spécifiques aux différentes voies 

Mathématiques (programmes différenciés) 
Dominantes de chaque voie : (Histoire-Géographie-Géopolitique/Analyse 
Economique et Historique/Economie, Droit, Gestion 

 
� Oral : le “deuxième concours” 
 Sous réserve d’admissibilité aux écrits 
 Toutes les épreuves sont communes aux trois voies (sauf HEC  et ESCP) 
 Un entretien de personnalité  

� Fort coefficient 
� Un jury composé de professeurs de l’école et de chefs d’entreprise 

 
� Profil recherché  par les Ecoles 
 
 

� Curiosité 
� Culture générale 
� Se tenir informé 
� Aptitudes relationnelles 

                
            

 
 
 

 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires 
   
� Déroulement des épreuves  
 Ecrit :  Sur place, au Lycée  Bellepierre 
 Oral :  Dans les écoles présentées 

� Financement du voyage (mesure Girardin)  
 
� Frais d’inscription aux Concours  
 Entre 75 et 150 Euros (aménagements pour les boursiers et partenanaires du lycées 
Bellepierre) par groupement d’Ecoles. 
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LES GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
� Les grandes familles d’Ecoles de Commerce  
 Par ordre de réputation décroissant 

� “Les Parisiennes” : les plus prestigieuses  
 HEC   Ecole des Hautes Etudes de Commerce 

ESSEC  Ecole Supérieure des Sciences Economiques et  Commerciales 
ESCP - EAP  Ecole Supérieure de Commerce de Paris  
   Ecole européenne des Affaires de Paris 
EML   Ecole de Management de Lyon  (ex ESCL)  
EDHEC  Ecole Des Hautes Etudes Commerciales  
AUDENCIA  ESC Nantes 
   ESC Grenoble 

� Les préparationnaires de Bellepierre intègrent régulièrement les Parisiennes 

� Groupe Ecricome : juste après 
Ecoles Supérieures de Commerce = Sup de Co 

ESC de Rouen, Marseille, Bordeaux, Reims, Toulouse 
ICN   Institut Commercial de Nancy 
ESCEM Tours-Poitiers  

� Autres ESC : le gros du peloton 
Amiens  Brest-Bretagne Chambéry Dijon Pau Tours  
CERAM (Nice)  Clermont La Rochelle Lille  Troyes 
Rennes  Montpellier Saint-Etienne Nice  Le Havre-Caen 

� La quasi-totalité des préparationnaires de Bellepierre est admise dans ces Ecoles 
� “Petites” Grandes Ecoles de Commerce : privées ou à Concours 

indépendants; niveaux et réputations inégales 
INSEEC (Bordeaux, Paris) ESLSCA ESG  ISG  
ESC Compiègne,   HESTRAD ESCO  ESC Toulon 
ISCID (Dunkerque)  ESC Meaux EDC Ecole des Cadres  

 
� Places mises au concours      6 700 places pour 7000 préparationnaires 

environ 
 
� Organisation de la scolarité dans les Ecoles de Com merce  
 Deux années à vocation généraliste 

� Première Année  : Base  des matières du Commerce  (marketing, distribution), de  
la Gestion (Comptabilité, Analyse Financière)     

   Formation en Langues et Culture Générale 
� Deuxième Année  : Approfondissement  et nouveautés (management des ressources 

humaines, analyse des coûts) 
� Stages en entreprises, année de césure (courant) 
� Troisième Année :  Spécialisation  (marketing, finance, commerce international,  

audit et contrôle, grande distribution...) 
� Stage long (pré embauche) 

 Possibilités d’études complémentaires (3° cycles e n Université, à l’étranger...) 
 
� Sites Web : Surfez sur le Net pour découvrir ces Ec oles...  
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
 http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 
 http://cge.asso.fr/cadre_ecole.html 
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FINANCEMENT DES ETUDES EN ECOLE DE COMMERCE  

 
 
� Coût des études  
 Les Ecoles de Commerce sont des écoles privées, bénéficiant de partenariats avec des 

entreprises ou des Chambres de Commerce et d’Industrie 
 Frais de scolarité annuels : entre 800 et 6 000 Euros 

en moyenne 4 500 Euros, soit 30 000 Francs par an 
 
� De  nombreuses possibilités de financement  
 

� Alternance 
� Apprentissage 
� Bourses nationales 
� Aides directes de l’Ecole 
� Activités rémunérées au sein des “Juniors Entreprises” 
et des 

Associations proposant de petits jobs 
� Prêts proposés par les banques à faible taux, 
remboursables après 

 obtention du premier emploi 
 
 
  

Etant donnés   
� le type de carrières   
� le niveau de rémunération  

auxquels les Ecoles de Commerce permettent de prétendre,  
 l’étudiant doit considérer cette formation comme un  

     INVESTISSEMENT !    
 
 
� Pour vous convaincre  
 Consulter par exemple le site d’HEC : http://www.hec.fr 
 

� 

Ces frais ne sont pas un obstacle reel, 
Quelle que soit la condition sociale 
de l’etudiant  
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DEBOUCHES APRES UNE CLASSE PREPARATOIRE  

 
� Taux d’intégration des Ecoles de Commerce 

� De très forts taux de réussite (quasiment 100 %)  
 
� Convention d’équivalence avec l’Université 
  

� Dans le cadre de la réforme LMD, un élève de CPGE peut demander auprès de 
l’Université de La Réunion la validation des enseignements qu’il a suivis en CPGE, 
sous la forme de crédits d’enseignement européens (ECTS). 
 

� En fonction des résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou 
plusieurs concours préparés, l’élève peut se voir attribuer 60 ECTS à l’issue de sa 
première année et 120 ECTS à l’issue de la seconde année. 

 

� Pour chaque unité d’enseignement, des notes sont attribuées à l’étudiant par le 
conseil de fin d’année scolaire des professeurs du Lycée Bellepierre, en fonction des 
résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou plusieurs concours 
préparés. 

 

� Dans la discipline de spécialisation de l’étudiant (notion de majeure), l’Université 
pourra exiger que l’étudiant réalise un dossier personnel à partir d’un thème d’études 
en relation avec les enseignements suivis en CPGE. Le choix du sujet du dossier 
relève de l’Université. 

 
 
� Autres issues possibles 
 
Toutes voies  

� IEP (Instituts d’études Politiques) sur Concours 
� L’admissibilité  aux Ecoles HEC, ESSEC, ESCP, EDHEC et EML 

permet de se présenter aux  
oraux  d’admission à l’Ecole Normale Supérieure de Cachan  
(dispense des épreuves écrites : B.O. n° 44 du 30 /  11 / 95) 

 
Voie Economique 

� Permet de présenter l’Ecole Militaire Supérieure de Saint-Cyr  
 (ouverture d’une voie Economique et Sociale) 

 
Voie Technologique  
 

� En fin de première année : 
. 2ème année de DEUG Sciences Eco ou AES après examen en Septembre 
. 1ère année de BTS (admission prioritaire sur avis du conseil de classe) 

� En fin de deuxième année : 
. 3ème année de Licence d’AES après entretien ou examen en Septembre 
. 2ème année de BTS (sur avis du conseil de classe) 

 
� Une grande palette de débouchés    
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LES PREPAS DU LYCEE BELLEPIERRE  

 

 
� D’excellentes conditions de travail et de vie 
 
 Une équipe pédagogique motivée et impliquée 
 
 Des effectifs encore limités 

� Suivi permanent et personnalisé de chaque élève 
� Bonne ambiance de travail : “sérieusement décontractée” 
� Solidarité entre élèves 

 
 Cadre familier et familial 

� Evite les problèmes d’adaptation rencontrés en Métropole 
� Limite les risques d’échec lié au “moral” 

 
� Résultats : Fiabilité et sérieux  
 
 Des résultats remarquables, comparables aux bonnes CPGE métropolitaines  
 (en dehors des  CPGE prestigieuses à recrutement extrêmement sélectif) 
 
Resultats des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre  

Années Inscrits % Admissibles  % Admis  % Intégrés ESC  
1999 33 100 % 97 % 94 % 
2 000 43 100 % 97.7 % 81.4 % 
2 001 37 97.3 % 89 % 59 % 
2 002 49  100 %  100 % 98 % 
2 003 44  100 %  100 % 98 % 
2 004 57 96,5 % 88 % 88 % 
2 005 59 98,3 % 96,6 % 95 % 
2 006 65 97 % 95,5 % 94 % 
2 007 63 100 % 97 % 94 % 
2 008 52 100 % 96 % 96 % 

 

 

Admissions des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre aux concours 2008 
Admissions Parisiennes  Ecricome  ESC et autres 

Voie Scientifique 34,8 % 26,1 % 39,1 % 
Voie Economique 9,5 % 28,6 % 61,9 % 

Voie Technologique 0 % 0 %  100 % 
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LES “PLUS” DE BELLEPIERRE 

 
 

Faire de notre éloignement un atout  
 

� Stages en entreprise en fin de 1ère année    ✈ 
 

Stages de découverte de l'entreprise à la Réunion :  
� un partenariat novateur entre le lycée, le rectorat, le Conseil Régional et 

le Groupe Bernard Hayot , officialisé en octobre 2004 
� 4 semaines en juin au sein des entreprises du GBH  
 (Cotrans, Carrefour, Sorelait,...) 

 
Stages linguistiques et professionnels en Afrique du Sud  (75% des étudiants en 

général): 
� 3 semaines en juillet  
� Hébergement dans une famille d’accueil 
� Placement dans une entreprise   
� Financement intégral par le groupe Bernard Hayot pour trois étudiants 
 méritants sélectionnés par l’équipe pédagogique  

 
Objectifs : 

� Consolidation des compétences linguistiques 
� Sensibilisation au monde de l’entreprise 
� Enrichissement du CV 
� Développement de l’autonomie et de l’esprit d’initiative 

 

� Préparation aux entretiens de personnalité 
 
Une épreuve déterminante des oraux des concours d’entrée 

 
Une préparation efficace... 

� 3 simulations annuelles (participation des deuxièmes années; observation 
des premières années) 
� Jurys composés d’un professeur en CPGE et de deux cadres supérieurs 
réunionnais de tous domaines d’activités 
 

... qui fait ses preuves lors des oraux 
� Contacts directs avec des chefs d’entreprises 
� Etudiants en confiance 
 

Un “plus” déterminant par rapport aux autres Classe s 
Préparatoires 
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INSCRIPTION ET RECRUTEMENT EN CPGE 

 
� Inscription : sur Internet -  

http://www.admission-postbac.fr  
 
Le calendrier définitif des opérations sera diffusé sur le site admission-postabc.fr en 
décembre 2009 
 

 Décembre  : consultation en ligne pour des informations sur les prépas 
 Janvier à mars  : Formulation des vœux d’inscription et téléchargement de 12 dossiers 
maximum 
 Fin mars- Début Avril : Dossiers de candidature à adresser aux établissement 
demandés:  

� Les trois bulletins de Première 
� Les résultats de l’épreuve anticipée de Français 
� Les deux premiers bulletins de Terminale 
� Avis des professeurs de Terminale et du Chef d’Etablissement 

 Envoi des dossiers par l’intermédiaire de votre établissement fin mars 
 Commissions de recrutement dans les lycées demandés à partir de mai (plusieurs 
sessions) 
 Inscription définitive subordonnée à l’obtention du Baccalauréat 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires  
 
�         Choix de la prépa   Ne pas sous-estimer les difficultés liées : 

 
 
 
 
 
 
 
 

Le “moral” compte beaucoup!  
 

� Profil recherché      
 Le futur élève de Classe Prépa est 
 

� Régulier  Eviter les faiblesses majeures dans une discipline 
 

� Motivé Par le type de carrières auxquelles conduisent les  
 Grandes Ecoles de Commerce  

Par le type de formation et d’enseignement d’une CPGE  
 

� Endurant Travaille sérieusement et durablement sans se décourager 
 

� Ouvert Aime les relations avec les autres 
Envisage des emplois centrés sur la communication  

Attention!  
Il est 

important  
de bien 
adapter  

ses voeux 
a son 
profil  

• Aux effectifs pléthoriques de nombreuses CPGE 
métropolitaines. 

• Aux conditions de vie et de travail de nombreuses 
CPGE métropolitaines. 

• A l’’éloignement de son milieu familier. 
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POUR PLUS DE RENSEIGNEMENTS 

 
 
� Auprès du lycée Bellepierre 
 
 
 
� Proviseur :     
  Mr D. PAYET 
 
� Coordonnateurs :   (Contact par l’intermédiaire du lycée, ou par mail) 
 
Voie Scientifique :    Mr D. BENJAMIN  didier.benjamin@wanadoo.fr 
Voie Economique :     Mr R. MARTRENCHAR remy.martrenchar@wanadoo.fr  
Voie Technologique :  Mr M. ASSOUNE  maximin@assoune.com 

 
  

� Auprès du Centre d’Information et 
 d’Orientation 
 
 
 
 
 
� Sur Internet  
 
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
� http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 

 
 Le site d’HEC  
� http://www.hec.fr 

 
 Conférence des Grandes Ecoles 
� http://www.cge.asso.fr  ou   http://www.cge.asso.fr/villesecoles.html 
� http://www.infoprepa.com/ 
   

 Sur les résultats des prépas et les lycées accueillant des prépas 
� http://www.prepa-hec.org/   
� http://www.concours-bce.com/ 

   
 Quelques portraits sur un site pei ! 
� http://www.stgilles.com 
� http://www.prepa974.ift.cx 

 
 
  

Avenue Gaston Monnerville  
B.P. 765   
97475 Saint-Denis Cedex 
Tél :  0262 90 73 25  
Fax : 0262 90 73 39 

48, rue Sainte Marie  
97400 Saint-Denis   
Tél :  0262 21 18 81  
Fax : 0262 21 81 74 
(Scolaires) 
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CONCLUSION : UNE FORMATION ENRICHISSANTE  

 
 
� Ces deux années de Classes Prépa vous apporteront 
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CLASSES  PREPARATOIRES  

 
AUX  

 
GRANDES  ECOLES  DE  COMMERCE  

 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 

Avenue Gaston  Monnerville - B.P. 765  
 97 475 Saint-Denis Cédex 

Tél : 0262 90 73 00 - Fax : 0262 90 73 39  
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QU’EST-CE QU’UNE PREPA HEC ? 

 
 
� Qu’est-ce qu’une CPGE?  
 
 
 Préparation en deux ou trois ans aux 

Concours d'Entrée aux Grandes Ecoles de 
Commerce 

 
 
 
 
� Avenir professionnel 

   

 
�Cadre, Décideur , 
Manager ... 
 
 
�Bon niveau de 
rémunération  
 
 
�Carrières 
motivantes        
 
 
 
 
 
 
 

� Une pédagogie efficace et formatrice 
 
 Un encadrement important 

� Une équipe pédagogique motivée 
� Suivi personnalisé 
� Solidarité 

 
 Un contrôle régulier et fréquent des connaissances, à l’écrit et à l’oral 

� Savoir  
� Méthodes de travail    

Terminal es S, ES, STT, L

Classes Prepa 
Economiques et  
Commercial es

Grandes Ecol es 
de Commerce 

 

Audit et 
Controle

Ressources 
Humaines

Marketing

Finance
Grande 

Distribution

Gestion Vente

Commerce 
International
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STRUCTURE  
DES CLASSES PREPARATOIRES AUX  
GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
 
� Cursus en 2 ou 3 ans 
 La Première  Année ne se redouble pas, sauf cas très exceptionnel 
 La Deuxième Année peut se redoubler 

(Peu d’élèves du Lycée Bellepierre y ont eu recours) 
 
� Quatre voies pour quatre recrutements,  

toutes représentées à la Réunion  
 
 Voie Scientifique 

Dominantes :   Mathématiques 
Bac :   S toutes spécialités 

 
 Voie Economique 

Dominantes :   Analyse Economique et Historique des   
Sociétes Contemporaines (AEHSC) 

Bac :   ES toutes spécialités + L spécialité mathématiques 
 
 Voie Technologique 

Dominantes :   Economie, Droit, Techniques de Gestion 
Bac :   STT toutes spécialités 

 
 Voie Littéraire ( Lycée Leconte de Lisle) 

Bac :   L toutes spécialités 

 
� A la Réunion : 6 classes au Lycée Bellepierre 
 
 Voies Scientifiques et Economiques  

Première et Deuxième Années 
Ouverture en Septembre 1990 à la Chambre de Commerce 
Ouverture en Septembre 1993 à Bellepierre 
Préparation sur deux ans à partir de Septembre 1996 (mesure nationale) 

 
 Voie Technologique  

Première Année : ouverture en Septembre  2000  
Deuxième Année :  ouverture en Septembre  2001 
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ORGANISATION DU TRAVAIL EN CPGE 

 
� Horaires 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 9 8 6 
HGE * 6   
AEHSC *  6  
TGI *   4 
LV I 3 3 4 
LV II 3 3      5  / 4 ** 
Philosophie 3 3     3 / 4 ** 
Economie 1 (facultatif) 2 4 
Lettres 3 3 3 
Droit   3 
Total 28 28      32 / 31 ** 

 
* HGE Histoire et Géographie Economiques AEHSC Analyse Economique et Historique des Sociétés 

TGI Techniques et Gestion et Informatique   Contemporaines 
**  Première Année / Deuxième Année 
 
� Calendrier spécifique : priorité à la régularité 
 Rythme : 4 semaines de cours pour une semaine de vacances 
 30 semaines de cours en première année, 25 semaines en deuxième année 
 Reprise des cours en janvier, concours fin avril - début mai 
 
� Contrôle des connaissances à l’écrit 
 Un Devoir Surveillé chaque semaine - planning annuel 
 Deux Concours Blancs (Sigmas), fin Décembre et fin Mai  /  Mars  **  
 
� Interrogations orales (Colles)    Nombre Mensuel de Colles 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 2 2 2 
Culture Générale 
(Lettres ou Philo) 

2 2 2 

LV I 1 1 2 
LV II 1 1 2 
HGE ou AEHSC 
ou Eco-Droit 

2 2 4 

Informatique 1 (TP) 1 (TP) 4 (TGI) 
 Soit 2 ou 3 colles de 20 minutes par semaine et par élève 

� Faire le point sur les lacunes et les notions mal assimilées 
� Régularité  et suivi du travail personnel  
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CONCOURS D’ENTREE AUX GRANDES ECOLES DE 
COMMERCE 

 
 
� Ecrit 
 Des épreuves communes aux trois voies 

Lettres, philosophie et langues 
 Des épreuves spécifiques aux différentes voies 

Mathématiques (programmes différenciés) 
Dominantes de chaque voie : (Histoire-Géographie-Géopolitique/Analyse 
Economique et Historique/Economie, Droit, Gestion 

 
� Oral : le “deuxième concours” 
 Sous réserve d’admissibilité aux écrits 
 Toutes les épreuves sont communes aux trois voies (sauf HEC  et ESCP) 
 Un entretien de personnalité  

� Fort coefficient 
� Un jury composé de professeurs de l’école et de chefs d’entreprise 

 
� Profil recherché  par les Ecoles 
 
 

� Curiosité 
� Culture générale 
� Se tenir informé 
� Aptitudes relationnelles 

                
            

 
 
 

 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires 
   
� Déroulement des épreuves  
 Ecrit :  Sur place, au Lycée  Bellepierre 
 Oral :  Dans les écoles présentées 

� Financement du voyage (mesure Girardin)  
 
� Frais d’inscription aux Concours  
 Entre 75 et 150 Euros (aménagements pour les boursiers et partenanaires du lycées 
Bellepierre) par groupement d’Ecoles. 
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LES GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
� Les grandes familles d’Ecoles de Commerce  
 Par ordre de réputation décroissant 

� “Les Parisiennes” : les plus prestigieuses  
 HEC   Ecole des Hautes Etudes de Commerce 

ESSEC  Ecole Supérieure des Sciences Economiques et  Commerciales 
ESCP - EAP  Ecole Supérieure de Commerce de Paris  
   Ecole européenne des Affaires de Paris 
EML   Ecole de Management de Lyon  (ex ESCL)  
EDHEC  Ecole Des Hautes Etudes Commerciales  
AUDENCIA  ESC Nantes 
   ESC Grenoble 

� Les préparationnaires de Bellepierre intègrent régulièrement les Parisiennes 

� Groupe Ecricome : juste après 
Ecoles Supérieures de Commerce = Sup de Co 

ESC de Rouen, Marseille, Bordeaux, Reims, Toulouse 
ICN   Institut Commercial de Nancy 
ESCEM Tours-Poitiers  

� Autres ESC : le gros du peloton 
Amiens  Brest-Bretagne Chambéry Dijon Pau Tours  
CERAM (Nice)  Clermont La Rochelle Lille  Troyes 
Rennes  Montpellier Saint-Etienne Nice  Le Havre-Caen 

� La quasi-totalité des préparationnaires de Bellepierre est admise dans ces Ecoles 
� “Petites” Grandes Ecoles de Commerce : privées ou à Concours 

indépendants; niveaux et réputations inégales 
INSEEC (Bordeaux, Paris) ESLSCA ESG  ISG  
ESC Compiègne,   HESTRAD ESCO  ESC Toulon 
ISCID (Dunkerque)  ESC Meaux EDC Ecole des Cadres  

 
� Places mises au concours      6 700 places pour 7000 préparationnaires 

environ 
 
� Organisation de la scolarité dans les Ecoles de Com merce  
 Deux années à vocation généraliste 

� Première Année  : Base  des matières du Commerce  (marketing, distribution), de  
la Gestion (Comptabilité, Analyse Financière)     

   Formation en Langues et Culture Générale 
� Deuxième Année  : Approfondissement  et nouveautés (management des ressources 

humaines, analyse des coûts) 
� Stages en entreprises, année de césure (courant) 
� Troisième Année :  Spécialisation  (marketing, finance, commerce international,  

audit et contrôle, grande distribution...) 
� Stage long (pré embauche) 

 Possibilités d’études complémentaires (3° cycles e n Université, à l’étranger...) 
 
� Sites Web : Surfez sur le Net pour découvrir ces Ec oles...  
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
 http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 
 http://cge.asso.fr/cadre_ecole.html 
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FINANCEMENT DES ETUDES EN ECOLE DE COMMERCE  

 
 
� Coût des études  
 Les Ecoles de Commerce sont des écoles privées, bénéficiant de partenariats avec des 

entreprises ou des Chambres de Commerce et d’Industrie 
 Frais de scolarité annuels : entre 800 et 6 000 Euros 

en moyenne 4 500 Euros, soit 30 000 Francs par an 
 
� De  nombreuses possibilités de financement  
 

� Alternance 
� Apprentissage 
� Bourses nationales 
� Aides directes de l’Ecole 
� Activités rémunérées au sein des “Juniors Entreprises” 
et des 

Associations proposant de petits jobs 
� Prêts proposés par les banques à faible taux, 
remboursables après 

 obtention du premier emploi 
 
 
  

Etant donnés   
� le type de carrières   
� le niveau de rémunération  

auxquels les Ecoles de Commerce permettent de prétendre,  
 l’étudiant doit considérer cette formation comme un  

     INVESTISSEMENT !    
 
 
� Pour vous convaincre  
 Consulter par exemple le site d’HEC : http://www.hec.fr 
 

� 

Ces frais ne sont pas un obstacle reel, 
Quelle que soit la condition sociale 
de l’etudiant  



     
CPGE Commerciales 9/ 14 Année scolaire 2009/2010 

 

DEBOUCHES APRES UNE CLASSE PREPARATOIRE  

 
� Taux d’intégration des Ecoles de Commerce 

� De très forts taux de réussite (quasiment 100 %)  
 
� Convention d’équivalence avec l’Université 
  

� Dans le cadre de la réforme LMD, un élève de CPGE peut demander auprès de 
l’Université de La Réunion la validation des enseignements qu’il a suivis en CPGE, 
sous la forme de crédits d’enseignement européens (ECTS). 
 

� En fonction des résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou 
plusieurs concours préparés, l’élève peut se voir attribuer 60 ECTS à l’issue de sa 
première année et 120 ECTS à l’issue de la seconde année. 

 

� Pour chaque unité d’enseignement, des notes sont attribuées à l’étudiant par le 
conseil de fin d’année scolaire des professeurs du Lycée Bellepierre, en fonction des 
résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou plusieurs concours 
préparés. 

 

� Dans la discipline de spécialisation de l’étudiant (notion de majeure), l’Université 
pourra exiger que l’étudiant réalise un dossier personnel à partir d’un thème d’études 
en relation avec les enseignements suivis en CPGE. Le choix du sujet du dossier 
relève de l’Université. 

 
 
� Autres issues possibles 
 
Toutes voies  

� IEP (Instituts d’études Politiques) sur Concours 
� L’admissibilité  aux Ecoles HEC, ESSEC, ESCP, EDHEC et EML 

permet de se présenter aux  
oraux  d’admission à l’Ecole Normale Supérieure de Cachan  
(dispense des épreuves écrites : B.O. n° 44 du 30 /  11 / 95) 

 
Voie Economique 

� Permet de présenter l’Ecole Militaire Supérieure de Saint-Cyr  
 (ouverture d’une voie Economique et Sociale) 

 
Voie Technologique  
 

� En fin de première année : 
. 2ème année de DEUG Sciences Eco ou AES après examen en Septembre 
. 1ère année de BTS (admission prioritaire sur avis du conseil de classe) 

� En fin de deuxième année : 
. 3ème année de Licence d’AES après entretien ou examen en Septembre 
. 2ème année de BTS (sur avis du conseil de classe) 

 
� Une grande palette de débouchés    
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LES PREPAS DU LYCEE BELLEPIERRE  

 

 
� D’excellentes conditions de travail et de vie 
 
 Une équipe pédagogique motivée et impliquée 
 
 Des effectifs encore limités 

� Suivi permanent et personnalisé de chaque élève 
� Bonne ambiance de travail : “sérieusement décontractée” 
� Solidarité entre élèves 

 
 Cadre familier et familial 

� Evite les problèmes d’adaptation rencontrés en Métropole 
� Limite les risques d’échec lié au “moral” 

 
� Résultats : Fiabilité et sérieux  
 
 Des résultats remarquables, comparables aux bonnes CPGE métropolitaines  
 (en dehors des  CPGE prestigieuses à recrutement extrêmement sélectif) 
 
Resultats des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre  

Années Inscrits % Admissibles  % Admis  % Intégrés ESC  
1999 33 100 % 97 % 94 % 
2 000 43 100 % 97.7 % 81.4 % 
2 001 37 97.3 % 89 % 59 % 
2 002 49  100 %  100 % 98 % 
2 003 44  100 %  100 % 98 % 
2 004 57 96,5 % 88 % 88 % 
2 005 59 98,3 % 96,6 % 95 % 
2 006 65 97 % 95,5 % 94 % 
2 007 63 100 % 97 % 94 % 
2 008 52 100 % 96 % 96 % 

 

 

Admissions des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre aux concours 2008 
Admissions Parisiennes  Ecricome  ESC et autres 

Voie Scientifique 34,8 % 26,1 % 39,1 % 
Voie Economique 9,5 % 28,6 % 61,9 % 

Voie Technologique 0 % 0 %  100 % 
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LES “PLUS” DE BELLEPIERRE 

 
 

Faire de notre éloignement un atout  
 

� Stages en entreprise en fin de 1ère année    ✈ 
 

Stages de découverte de l'entreprise à la Réunion :  
� un partenariat novateur entre le lycée, le rectorat, le Conseil Régional et 

le Groupe Bernard Hayot , officialisé en octobre 2004 
� 4 semaines en juin au sein des entreprises du GBH  
 (Cotrans, Carrefour, Sorelait,...) 

 
Stages linguistiques et professionnels en Afrique du Sud  (75% des étudiants en 

général): 
� 3 semaines en juillet  
� Hébergement dans une famille d’accueil 
� Placement dans une entreprise   
� Financement intégral par le groupe Bernard Hayot pour trois étudiants 
 méritants sélectionnés par l’équipe pédagogique  

 
Objectifs : 

� Consolidation des compétences linguistiques 
� Sensibilisation au monde de l’entreprise 
� Enrichissement du CV 
� Développement de l’autonomie et de l’esprit d’initiative 

 

� Préparation aux entretiens de personnalité 
 
Une épreuve déterminante des oraux des concours d’entrée 

 
Une préparation efficace... 

� 3 simulations annuelles (participation des deuxièmes années; observation 
des premières années) 
� Jurys composés d’un professeur en CPGE et de deux cadres supérieurs 
réunionnais de tous domaines d’activités 
 

... qui fait ses preuves lors des oraux 
� Contacts directs avec des chefs d’entreprises 
� Etudiants en confiance 
 

Un “plus” déterminant par rapport aux autres Classe s 
Préparatoires 
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INSCRIPTION ET RECRUTEMENT EN CPGE 

 
� Inscription : sur Internet -  

http://www.admission-postbac.fr  
 
Le calendrier définitif des opérations sera diffusé sur le site admission-postabc.fr en 
décembre 2009 
 

 Décembre  : consultation en ligne pour des informations sur les prépas 
 Janvier à mars  : Formulation des vœux d’inscription et téléchargement de 12 dossiers 
maximum 
 Fin mars- Début Avril : Dossiers de candidature à adresser aux établissement 
demandés:  

� Les trois bulletins de Première 
� Les résultats de l’épreuve anticipée de Français 
� Les deux premiers bulletins de Terminale 
� Avis des professeurs de Terminale et du Chef d’Etablissement 

 Envoi des dossiers par l’intermédiaire de votre établissement fin mars 
 Commissions de recrutement dans les lycées demandés à partir de mai (plusieurs 
sessions) 
 Inscription définitive subordonnée à l’obtention du Baccalauréat 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires  
 
�         Choix de la prépa   Ne pas sous-estimer les difficultés liées : 

 
 
 
 
 
 
 
 

Le “moral” compte beaucoup!  
 

� Profil recherché      
 Le futur élève de Classe Prépa est 
 

� Régulier  Eviter les faiblesses majeures dans une discipline 
 

� Motivé Par le type de carrières auxquelles conduisent les  
 Grandes Ecoles de Commerce  

Par le type de formation et d’enseignement d’une CPGE  
 

� Endurant Travaille sérieusement et durablement sans se décourager 
 

� Ouvert Aime les relations avec les autres 
Envisage des emplois centrés sur la communication  

Attention!  
Il est 

important  
de bien 
adapter  

ses voeux 
a son 
profil  

• Aux effectifs pléthoriques de nombreuses CPGE 
métropolitaines. 

• Aux conditions de vie et de travail de nombreuses 
CPGE métropolitaines. 

• A l’’éloignement de son milieu familier. 



     
CPGE Commerciales 13/ 14 Année scolaire 2009/2010 

 

POUR PLUS DE RENSEIGNEMENTS 

 
 
� Auprès du lycée Bellepierre 
 
 
 
� Proviseur :     
  Mr D. PAYET 
 
� Coordonnateurs :   (Contact par l’intermédiaire du lycée, ou par mail) 
 
Voie Scientifique :    Mr D. BENJAMIN  didier.benjamin@wanadoo.fr 
Voie Economique :     Mr R. MARTRENCHAR remy.martrenchar@wanadoo.fr  
Voie Technologique :  Mr M. ASSOUNE  maximin@assoune.com 

 
  

� Auprès du Centre d’Information et 
 d’Orientation 
 
 
 
 
 
� Sur Internet  
 
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
� http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 

 
 Le site d’HEC  
� http://www.hec.fr 

 
 Conférence des Grandes Ecoles 
� http://www.cge.asso.fr  ou   http://www.cge.asso.fr/villesecoles.html 
� http://www.infoprepa.com/ 
   

 Sur les résultats des prépas et les lycées accueillant des prépas 
� http://www.prepa-hec.org/   
� http://www.concours-bce.com/ 

   
 Quelques portraits sur un site pei ! 
� http://www.stgilles.com 
� http://www.prepa974.ift.cx 

 
 
  

Avenue Gaston Monnerville  
B.P. 765   
97475 Saint-Denis Cedex 
Tél :  0262 90 73 25  
Fax : 0262 90 73 39 

48, rue Sainte Marie  
97400 Saint-Denis   
Tél :  0262 21 18 81  
Fax : 0262 21 81 74 
(Scolaires) 
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CONCLUSION : UNE FORMATION ENRICHISSANTE  

 
 
� Ces deux années de Classes Prépa vous apporteront 
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QU’EST-CE QU’UNE PREPA HEC ? 

 
 
� Qu’est-ce qu’une CPGE?  
 
 
 Préparation en deux ou trois ans aux 

Concours d'Entrée aux Grandes Ecoles de 
Commerce 

 
 
 
 
� Avenir professionnel 

   

 
�Cadre, Décideur , 
Manager ... 
 
 
�Bon niveau de 
rémunération  
 
 
�Carrières 
motivantes        
 
 
 
 
 
 
 

� Une pédagogie efficace et formatrice 
 
 Un encadrement important 

� Une équipe pédagogique motivée 
� Suivi personnalisé 
� Solidarité 

 
 Un contrôle régulier et fréquent des connaissances, à l’écrit et à l’oral 

� Savoir  
� Méthodes de travail    

Terminal es S, ES, STT, L

Classes Prepa 
Economiques et  
Commercial es

Grandes Ecol es 
de Commerce 

 

Audit et 
Controle

Ressources 
Humaines

Marketing

Finance
Grande 

Distribution

Gestion Vente

Commerce 
International
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STRUCTURE  
DES CLASSES PREPARATOIRES AUX  
GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
 
� Cursus en 2 ou 3 ans 
 La Première  Année ne se redouble pas, sauf cas très exceptionnel 
 La Deuxième Année peut se redoubler 

(Peu d’élèves du Lycée Bellepierre y ont eu recours) 
 
� Quatre voies pour quatre recrutements,  

toutes représentées à la Réunion  
 
 Voie Scientifique 

Dominantes :   Mathématiques 
Bac :   S toutes spécialités 

 
 Voie Economique 

Dominantes :   Analyse Economique et Historique des   
Sociétes Contemporaines (AEHSC) 

Bac :   ES toutes spécialités + L spécialité mathématiques 
 
 Voie Technologique 

Dominantes :   Economie, Droit, Techniques de Gestion 
Bac :   STT toutes spécialités 

 
 Voie Littéraire ( Lycée Leconte de Lisle) 

Bac :   L toutes spécialités 

 
� A la Réunion : 6 classes au Lycée Bellepierre 
 
 Voies Scientifiques et Economiques  

Première et Deuxième Années 
Ouverture en Septembre 1990 à la Chambre de Commerce 
Ouverture en Septembre 1993 à Bellepierre 
Préparation sur deux ans à partir de Septembre 1996 (mesure nationale) 

 
 Voie Technologique  

Première Année : ouverture en Septembre  2000  
Deuxième Année :  ouverture en Septembre  2001 
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ORGANISATION DU TRAVAIL EN CPGE 

 
� Horaires 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 9 8 6 
HGE * 6   
AEHSC *  6  
TGI *   4 
LV I 3 3 4 
LV II 3 3      5  / 4 ** 
Philosophie 3 3     3 / 4 ** 
Economie 1 (facultatif) 2 4 
Lettres 3 3 3 
Droit   3 
Total 28 28      32 / 31 ** 

 
* HGE Histoire et Géographie Economiques AEHSC Analyse Economique et Historique des Sociétés 

TGI Techniques et Gestion et Informatique   Contemporaines 
**  Première Année / Deuxième Année 
 
� Calendrier spécifique : priorité à la régularité 
 Rythme : 4 semaines de cours pour une semaine de vacances 
 30 semaines de cours en première année, 25 semaines en deuxième année 
 Reprise des cours en janvier, concours fin avril - début mai 
 
� Contrôle des connaissances à l’écrit 
 Un Devoir Surveillé chaque semaine - planning annuel 
 Deux Concours Blancs (Sigmas), fin Décembre et fin Mai  /  Mars  **  
 
� Interrogations orales (Colles)    Nombre Mensuel de Colles 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 2 2 2 
Culture Générale 
(Lettres ou Philo) 

2 2 2 

LV I 1 1 2 
LV II 1 1 2 
HGE ou AEHSC 
ou Eco-Droit 

2 2 4 

Informatique 1 (TP) 1 (TP) 4 (TGI) 
 Soit 2 ou 3 colles de 20 minutes par semaine et par élève 

� Faire le point sur les lacunes et les notions mal assimilées 
� Régularité  et suivi du travail personnel  
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CONCOURS D’ENTREE AUX GRANDES ECOLES DE 
COMMERCE 

 
 
� Ecrit 
 Des épreuves communes aux trois voies 

Lettres, philosophie et langues 
 Des épreuves spécifiques aux différentes voies 

Mathématiques (programmes différenciés) 
Dominantes de chaque voie : (Histoire-Géographie-Géopolitique/Analyse 
Economique et Historique/Economie, Droit, Gestion 

 
� Oral : le “deuxième concours” 
 Sous réserve d’admissibilité aux écrits 
 Toutes les épreuves sont communes aux trois voies (sauf HEC  et ESCP) 
 Un entretien de personnalité  

� Fort coefficient 
� Un jury composé de professeurs de l’école et de chefs d’entreprise 

 
� Profil recherché  par les Ecoles 
 
 

� Curiosité 
� Culture générale 
� Se tenir informé 
� Aptitudes relationnelles 

                
            

 
 
 

 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires 
   
� Déroulement des épreuves  
 Ecrit :  Sur place, au Lycée  Bellepierre 
 Oral :  Dans les écoles présentées 

� Financement du voyage (mesure Girardin)  
 
� Frais d’inscription aux Concours  
 Entre 75 et 150 Euros (aménagements pour les boursiers et partenanaires du lycées 
Bellepierre) par groupement d’Ecoles. 
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LES GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
� Les grandes familles d’Ecoles de Commerce  
 Par ordre de réputation décroissant 

� “Les Parisiennes” : les plus prestigieuses  
 HEC   Ecole des Hautes Etudes de Commerce 

ESSEC  Ecole Supérieure des Sciences Economiques et  Commerciales 
ESCP - EAP  Ecole Supérieure de Commerce de Paris  
   Ecole européenne des Affaires de Paris 
EML   Ecole de Management de Lyon  (ex ESCL)  
EDHEC  Ecole Des Hautes Etudes Commerciales  
AUDENCIA  ESC Nantes 
   ESC Grenoble 

� Les préparationnaires de Bellepierre intègrent régulièrement les Parisiennes 

� Groupe Ecricome : juste après 
Ecoles Supérieures de Commerce = Sup de Co 

ESC de Rouen, Marseille, Bordeaux, Reims, Toulouse 
ICN   Institut Commercial de Nancy 
ESCEM Tours-Poitiers  

� Autres ESC : le gros du peloton 
Amiens  Brest-Bretagne Chambéry Dijon Pau Tours  
CERAM (Nice)  Clermont La Rochelle Lille  Troyes 
Rennes  Montpellier Saint-Etienne Nice  Le Havre-Caen 

� La quasi-totalité des préparationnaires de Bellepierre est admise dans ces Ecoles 
� “Petites” Grandes Ecoles de Commerce : privées ou à Concours 

indépendants; niveaux et réputations inégales 
INSEEC (Bordeaux, Paris) ESLSCA ESG  ISG  
ESC Compiègne,   HESTRAD ESCO  ESC Toulon 
ISCID (Dunkerque)  ESC Meaux EDC Ecole des Cadres  

 
� Places mises au concours      6 700 places pour 7000 préparationnaires 

environ 
 
� Organisation de la scolarité dans les Ecoles de Com merce  
 Deux années à vocation généraliste 

� Première Année  : Base  des matières du Commerce  (marketing, distribution), de  
la Gestion (Comptabilité, Analyse Financière)     

   Formation en Langues et Culture Générale 
� Deuxième Année  : Approfondissement  et nouveautés (management des ressources 

humaines, analyse des coûts) 
� Stages en entreprises, année de césure (courant) 
� Troisième Année :  Spécialisation  (marketing, finance, commerce international,  

audit et contrôle, grande distribution...) 
� Stage long (pré embauche) 

 Possibilités d’études complémentaires (3° cycles e n Université, à l’étranger...) 
 
� Sites Web : Surfez sur le Net pour découvrir ces Ec oles...  
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
 http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 
 http://cge.asso.fr/cadre_ecole.html 
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FINANCEMENT DES ETUDES EN ECOLE DE COMMERCE  

 
 
� Coût des études  
 Les Ecoles de Commerce sont des écoles privées, bénéficiant de partenariats avec des 

entreprises ou des Chambres de Commerce et d’Industrie 
 Frais de scolarité annuels : entre 800 et 6 000 Euros 

en moyenne 4 500 Euros, soit 30 000 Francs par an 
 
� De  nombreuses possibilités de financement  
 

� Alternance 
� Apprentissage 
� Bourses nationales 
� Aides directes de l’Ecole 
� Activités rémunérées au sein des “Juniors Entreprises” 
et des 

Associations proposant de petits jobs 
� Prêts proposés par les banques à faible taux, 
remboursables après 

 obtention du premier emploi 
 
 
  

Etant donnés   
� le type de carrières   
� le niveau de rémunération  

auxquels les Ecoles de Commerce permettent de prétendre,  
 l’étudiant doit considérer cette formation comme un  

     INVESTISSEMENT !    
 
 
� Pour vous convaincre  
 Consulter par exemple le site d’HEC : http://www.hec.fr 
 

� 

Ces frais ne sont pas un obstacle reel, 
Quelle que soit la condition sociale 
de l’etudiant  
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DEBOUCHES APRES UNE CLASSE PREPARATOIRE  

 
� Taux d’intégration des Ecoles de Commerce 

� De très forts taux de réussite (quasiment 100 %)  
 
� Convention d’équivalence avec l’Université 
  

� Dans le cadre de la réforme LMD, un élève de CPGE peut demander auprès de 
l’Université de La Réunion la validation des enseignements qu’il a suivis en CPGE, 
sous la forme de crédits d’enseignement européens (ECTS). 
 

� En fonction des résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou 
plusieurs concours préparés, l’élève peut se voir attribuer 60 ECTS à l’issue de sa 
première année et 120 ECTS à l’issue de la seconde année. 

 

� Pour chaque unité d’enseignement, des notes sont attribuées à l’étudiant par le 
conseil de fin d’année scolaire des professeurs du Lycée Bellepierre, en fonction des 
résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou plusieurs concours 
préparés. 

 

� Dans la discipline de spécialisation de l’étudiant (notion de majeure), l’Université 
pourra exiger que l’étudiant réalise un dossier personnel à partir d’un thème d’études 
en relation avec les enseignements suivis en CPGE. Le choix du sujet du dossier 
relève de l’Université. 

 
 
� Autres issues possibles 
 
Toutes voies  

� IEP (Instituts d’études Politiques) sur Concours 
� L’admissibilité  aux Ecoles HEC, ESSEC, ESCP, EDHEC et EML 

permet de se présenter aux  
oraux  d’admission à l’Ecole Normale Supérieure de Cachan  
(dispense des épreuves écrites : B.O. n° 44 du 30 /  11 / 95) 

 
Voie Economique 

� Permet de présenter l’Ecole Militaire Supérieure de Saint-Cyr  
 (ouverture d’une voie Economique et Sociale) 

 
Voie Technologique  
 

� En fin de première année : 
. 2ème année de DEUG Sciences Eco ou AES après examen en Septembre 
. 1ère année de BTS (admission prioritaire sur avis du conseil de classe) 

� En fin de deuxième année : 
. 3ème année de Licence d’AES après entretien ou examen en Septembre 
. 2ème année de BTS (sur avis du conseil de classe) 

 
� Une grande palette de débouchés    
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LES PREPAS DU LYCEE BELLEPIERRE  

 

 
� D’excellentes conditions de travail et de vie 
 
 Une équipe pédagogique motivée et impliquée 
 
 Des effectifs encore limités 

� Suivi permanent et personnalisé de chaque élève 
� Bonne ambiance de travail : “sérieusement décontractée” 
� Solidarité entre élèves 

 
 Cadre familier et familial 

� Evite les problèmes d’adaptation rencontrés en Métropole 
� Limite les risques d’échec lié au “moral” 

 
� Résultats : Fiabilité et sérieux  
 
 Des résultats remarquables, comparables aux bonnes CPGE métropolitaines  
 (en dehors des  CPGE prestigieuses à recrutement extrêmement sélectif) 
 
Resultats des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre  

Années Inscrits % Admissibles  % Admis  % Intégrés ESC  
1999 33 100 % 97 % 94 % 
2 000 43 100 % 97.7 % 81.4 % 
2 001 37 97.3 % 89 % 59 % 
2 002 49  100 %  100 % 98 % 
2 003 44  100 %  100 % 98 % 
2 004 57 96,5 % 88 % 88 % 
2 005 59 98,3 % 96,6 % 95 % 
2 006 65 97 % 95,5 % 94 % 
2 007 63 100 % 97 % 94 % 
2 008 52 100 % 96 % 96 % 

 

 

Admissions des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre aux concours 2008 
Admissions Parisiennes  Ecricome  ESC et autres 

Voie Scientifique 34,8 % 26,1 % 39,1 % 
Voie Economique 9,5 % 28,6 % 61,9 % 

Voie Technologique 0 % 0 %  100 % 
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LES “PLUS” DE BELLEPIERRE 

 
 

Faire de notre éloignement un atout  
 

� Stages en entreprise en fin de 1ère année    ✈ 
 

Stages de découverte de l'entreprise à la Réunion :  
� un partenariat novateur entre le lycée, le rectorat, le Conseil Régional et 

le Groupe Bernard Hayot , officialisé en octobre 2004 
� 4 semaines en juin au sein des entreprises du GBH  
 (Cotrans, Carrefour, Sorelait,...) 

 
Stages linguistiques et professionnels en Afrique du Sud  (75% des étudiants en 

général): 
� 3 semaines en juillet  
� Hébergement dans une famille d’accueil 
� Placement dans une entreprise   
� Financement intégral par le groupe Bernard Hayot pour trois étudiants 
 méritants sélectionnés par l’équipe pédagogique  

 
Objectifs : 

� Consolidation des compétences linguistiques 
� Sensibilisation au monde de l’entreprise 
� Enrichissement du CV 
� Développement de l’autonomie et de l’esprit d’initiative 

 

� Préparation aux entretiens de personnalité 
 
Une épreuve déterminante des oraux des concours d’entrée 

 
Une préparation efficace... 

� 3 simulations annuelles (participation des deuxièmes années; observation 
des premières années) 
� Jurys composés d’un professeur en CPGE et de deux cadres supérieurs 
réunionnais de tous domaines d’activités 
 

... qui fait ses preuves lors des oraux 
� Contacts directs avec des chefs d’entreprises 
� Etudiants en confiance 
 

Un “plus” déterminant par rapport aux autres Classe s 
Préparatoires 
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INSCRIPTION ET RECRUTEMENT EN CPGE 

 
� Inscription : sur Internet -  

http://www.admission-postbac.fr  
 
Le calendrier définitif des opérations sera diffusé sur le site admission-postabc.fr en 
décembre 2009 
 

 Décembre  : consultation en ligne pour des informations sur les prépas 
 Janvier à mars  : Formulation des vœux d’inscription et téléchargement de 12 dossiers 
maximum 
 Fin mars- Début Avril : Dossiers de candidature à adresser aux établissement 
demandés:  

� Les trois bulletins de Première 
� Les résultats de l’épreuve anticipée de Français 
� Les deux premiers bulletins de Terminale 
� Avis des professeurs de Terminale et du Chef d’Etablissement 

 Envoi des dossiers par l’intermédiaire de votre établissement fin mars 
 Commissions de recrutement dans les lycées demandés à partir de mai (plusieurs 
sessions) 
 Inscription définitive subordonnée à l’obtention du Baccalauréat 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires  
 
�         Choix de la prépa   Ne pas sous-estimer les difficultés liées : 

 
 
 
 
 
 
 
 

Le “moral” compte beaucoup!  
 

� Profil recherché      
 Le futur élève de Classe Prépa est 
 

� Régulier  Eviter les faiblesses majeures dans une discipline 
 

� Motivé Par le type de carrières auxquelles conduisent les  
 Grandes Ecoles de Commerce  

Par le type de formation et d’enseignement d’une CPGE  
 

� Endurant Travaille sérieusement et durablement sans se décourager 
 

� Ouvert Aime les relations avec les autres 
Envisage des emplois centrés sur la communication  

Attention!  
Il est 

important  
de bien 
adapter  

ses voeux 
a son 
profil  

• Aux effectifs pléthoriques de nombreuses CPGE 
métropolitaines. 

• Aux conditions de vie et de travail de nombreuses 
CPGE métropolitaines. 

• A l’’éloignement de son milieu familier. 
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POUR PLUS DE RENSEIGNEMENTS 

 
 
� Auprès du lycée Bellepierre 
 
 
 
� Proviseur :     
  Mr D. PAYET 
 
� Coordonnateurs :   (Contact par l’intermédiaire du lycée, ou par mail) 
 
Voie Scientifique :    Mr D. BENJAMIN  didier.benjamin@wanadoo.fr 
Voie Economique :     Mr R. MARTRENCHAR remy.martrenchar@wanadoo.fr  
Voie Technologique :  Mr M. ASSOUNE  maximin@assoune.com 

 
  

� Auprès du Centre d’Information et 
 d’Orientation 
 
 
 
 
 
� Sur Internet  
 
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
� http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 

 
 Le site d’HEC  
� http://www.hec.fr 

 
 Conférence des Grandes Ecoles 
� http://www.cge.asso.fr  ou   http://www.cge.asso.fr/villesecoles.html 
� http://www.infoprepa.com/ 
   

 Sur les résultats des prépas et les lycées accueillant des prépas 
� http://www.prepa-hec.org/   
� http://www.concours-bce.com/ 

   
 Quelques portraits sur un site pei ! 
� http://www.stgilles.com 
� http://www.prepa974.ift.cx 

 
 
  

Avenue Gaston Monnerville  
B.P. 765   
97475 Saint-Denis Cedex 
Tél :  0262 90 73 25  
Fax : 0262 90 73 39 

48, rue Sainte Marie  
97400 Saint-Denis   
Tél :  0262 21 18 81  
Fax : 0262 21 81 74 
(Scolaires) 
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CONCLUSION : UNE FORMATION ENRICHISSANTE  

 
 
� Ces deux années de Classes Prépa vous apporteront 
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Avenue Gaston  Monnerville - B.P. 765  
 97 475 Saint-Denis Cédex 

Tél : 0262 90 73 00 - Fax : 0262 90 73 39  
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QU’EST-CE QU’UNE PREPA HEC ? 

 
 
� Qu’est-ce qu’une CPGE?  
 
 
 Préparation en deux ou trois ans aux 

Concours d'Entrée aux Grandes Ecoles de 
Commerce 

 
 
 
 
� Avenir professionnel 

   

 
�Cadre, Décideur , 
Manager ... 
 
 
�Bon niveau de 
rémunération  
 
 
�Carrières 
motivantes        
 
 
 
 
 
 
 

� Une pédagogie efficace et formatrice 
 
 Un encadrement important 

� Une équipe pédagogique motivée 
� Suivi personnalisé 
� Solidarité 

 
 Un contrôle régulier et fréquent des connaissances, à l’écrit et à l’oral 

� Savoir  
� Méthodes de travail    

Terminal es S, ES, STT, L

Classes Prepa 
Economiques et  
Commercial es

Grandes Ecol es 
de Commerce 

 

Audit et 
Controle

Ressources 
Humaines

Marketing

Finance
Grande 

Distribution

Gestion Vente

Commerce 
International
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STRUCTURE  
DES CLASSES PREPARATOIRES AUX  
GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
 
� Cursus en 2 ou 3 ans 
 La Première  Année ne se redouble pas, sauf cas très exceptionnel 
 La Deuxième Année peut se redoubler 

(Peu d’élèves du Lycée Bellepierre y ont eu recours) 
 
� Quatre voies pour quatre recrutements,  

toutes représentées à la Réunion  
 
 Voie Scientifique 

Dominantes :   Mathématiques 
Bac :   S toutes spécialités 

 
 Voie Economique 

Dominantes :   Analyse Economique et Historique des   
Sociétes Contemporaines (AEHSC) 

Bac :   ES toutes spécialités + L spécialité mathématiques 
 
 Voie Technologique 

Dominantes :   Economie, Droit, Techniques de Gestion 
Bac :   STT toutes spécialités 

 
 Voie Littéraire ( Lycée Leconte de Lisle) 

Bac :   L toutes spécialités 

 
� A la Réunion : 6 classes au Lycée Bellepierre 
 
 Voies Scientifiques et Economiques  

Première et Deuxième Années 
Ouverture en Septembre 1990 à la Chambre de Commerce 
Ouverture en Septembre 1993 à Bellepierre 
Préparation sur deux ans à partir de Septembre 1996 (mesure nationale) 

 
 Voie Technologique  

Première Année : ouverture en Septembre  2000  
Deuxième Année :  ouverture en Septembre  2001 
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ORGANISATION DU TRAVAIL EN CPGE 

 
� Horaires 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 9 8 6 
HGE * 6   
AEHSC *  6  
TGI *   4 
LV I 3 3 4 
LV II 3 3      5  / 4 ** 
Philosophie 3 3     3 / 4 ** 
Economie 1 (facultatif) 2 4 
Lettres 3 3 3 
Droit   3 
Total 28 28      32 / 31 ** 

 
* HGE Histoire et Géographie Economiques AEHSC Analyse Economique et Historique des Sociétés 

TGI Techniques et Gestion et Informatique   Contemporaines 
**  Première Année / Deuxième Année 
 
� Calendrier spécifique : priorité à la régularité 
 Rythme : 4 semaines de cours pour une semaine de vacances 
 30 semaines de cours en première année, 25 semaines en deuxième année 
 Reprise des cours en janvier, concours fin avril - début mai 
 
� Contrôle des connaissances à l’écrit 
 Un Devoir Surveillé chaque semaine - planning annuel 
 Deux Concours Blancs (Sigmas), fin Décembre et fin Mai  /  Mars  **  
 
� Interrogations orales (Colles)    Nombre Mensuel de Colles 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 2 2 2 
Culture Générale 
(Lettres ou Philo) 

2 2 2 

LV I 1 1 2 
LV II 1 1 2 
HGE ou AEHSC 
ou Eco-Droit 

2 2 4 

Informatique 1 (TP) 1 (TP) 4 (TGI) 
 Soit 2 ou 3 colles de 20 minutes par semaine et par élève 

� Faire le point sur les lacunes et les notions mal assimilées 
� Régularité  et suivi du travail personnel  
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CONCOURS D’ENTREE AUX GRANDES ECOLES DE 
COMMERCE 

 
 
� Ecrit 
 Des épreuves communes aux trois voies 

Lettres, philosophie et langues 
 Des épreuves spécifiques aux différentes voies 

Mathématiques (programmes différenciés) 
Dominantes de chaque voie : (Histoire-Géographie-Géopolitique/Analyse 
Economique et Historique/Economie, Droit, Gestion 

 
� Oral : le “deuxième concours” 
 Sous réserve d’admissibilité aux écrits 
 Toutes les épreuves sont communes aux trois voies (sauf HEC  et ESCP) 
 Un entretien de personnalité  

� Fort coefficient 
� Un jury composé de professeurs de l’école et de chefs d’entreprise 

 
� Profil recherché  par les Ecoles 
 
 

� Curiosité 
� Culture générale 
� Se tenir informé 
� Aptitudes relationnelles 

                
            

 
 
 

 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires 
   
� Déroulement des épreuves  
 Ecrit :  Sur place, au Lycée  Bellepierre 
 Oral :  Dans les écoles présentées 

� Financement du voyage (mesure Girardin)  
 
� Frais d’inscription aux Concours  
 Entre 75 et 150 Euros (aménagements pour les boursiers et partenanaires du lycées 
Bellepierre) par groupement d’Ecoles. 
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LES GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
� Les grandes familles d’Ecoles de Commerce  
 Par ordre de réputation décroissant 

� “Les Parisiennes” : les plus prestigieuses  
 HEC   Ecole des Hautes Etudes de Commerce 

ESSEC  Ecole Supérieure des Sciences Economiques et  Commerciales 
ESCP - EAP  Ecole Supérieure de Commerce de Paris  
   Ecole européenne des Affaires de Paris 
EML   Ecole de Management de Lyon  (ex ESCL)  
EDHEC  Ecole Des Hautes Etudes Commerciales  
AUDENCIA  ESC Nantes 
   ESC Grenoble 

� Les préparationnaires de Bellepierre intègrent régulièrement les Parisiennes 

� Groupe Ecricome : juste après 
Ecoles Supérieures de Commerce = Sup de Co 

ESC de Rouen, Marseille, Bordeaux, Reims, Toulouse 
ICN   Institut Commercial de Nancy 
ESCEM Tours-Poitiers  

� Autres ESC : le gros du peloton 
Amiens  Brest-Bretagne Chambéry Dijon Pau Tours  
CERAM (Nice)  Clermont La Rochelle Lille  Troyes 
Rennes  Montpellier Saint-Etienne Nice  Le Havre-Caen 

� La quasi-totalité des préparationnaires de Bellepierre est admise dans ces Ecoles 
� “Petites” Grandes Ecoles de Commerce : privées ou à Concours 

indépendants; niveaux et réputations inégales 
INSEEC (Bordeaux, Paris) ESLSCA ESG  ISG  
ESC Compiègne,   HESTRAD ESCO  ESC Toulon 
ISCID (Dunkerque)  ESC Meaux EDC Ecole des Cadres  

 
� Places mises au concours      6 700 places pour 7000 préparationnaires 

environ 
 
� Organisation de la scolarité dans les Ecoles de Com merce  
 Deux années à vocation généraliste 

� Première Année  : Base  des matières du Commerce  (marketing, distribution), de  
la Gestion (Comptabilité, Analyse Financière)     

   Formation en Langues et Culture Générale 
� Deuxième Année  : Approfondissement  et nouveautés (management des ressources 

humaines, analyse des coûts) 
� Stages en entreprises, année de césure (courant) 
� Troisième Année :  Spécialisation  (marketing, finance, commerce international,  

audit et contrôle, grande distribution...) 
� Stage long (pré embauche) 

 Possibilités d’études complémentaires (3° cycles e n Université, à l’étranger...) 
 
� Sites Web : Surfez sur le Net pour découvrir ces Ec oles...  
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
 http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 
 http://cge.asso.fr/cadre_ecole.html 
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FINANCEMENT DES ETUDES EN ECOLE DE COMMERCE  

 
 
� Coût des études  
 Les Ecoles de Commerce sont des écoles privées, bénéficiant de partenariats avec des 

entreprises ou des Chambres de Commerce et d’Industrie 
 Frais de scolarité annuels : entre 800 et 6 000 Euros 

en moyenne 4 500 Euros, soit 30 000 Francs par an 
 
� De  nombreuses possibilités de financement  
 

� Alternance 
� Apprentissage 
� Bourses nationales 
� Aides directes de l’Ecole 
� Activités rémunérées au sein des “Juniors Entreprises” 
et des 

Associations proposant de petits jobs 
� Prêts proposés par les banques à faible taux, 
remboursables après 

 obtention du premier emploi 
 
 
  

Etant donnés   
� le type de carrières   
� le niveau de rémunération  

auxquels les Ecoles de Commerce permettent de prétendre,  
 l’étudiant doit considérer cette formation comme un  

     INVESTISSEMENT !    
 
 
� Pour vous convaincre  
 Consulter par exemple le site d’HEC : http://www.hec.fr 
 

� 

Ces frais ne sont pas un obstacle reel, 
Quelle que soit la condition sociale 
de l’etudiant  
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DEBOUCHES APRES UNE CLASSE PREPARATOIRE  

 
� Taux d’intégration des Ecoles de Commerce 

� De très forts taux de réussite (quasiment 100 %)  
 
� Convention d’équivalence avec l’Université 
  

� Dans le cadre de la réforme LMD, un élève de CPGE peut demander auprès de 
l’Université de La Réunion la validation des enseignements qu’il a suivis en CPGE, 
sous la forme de crédits d’enseignement européens (ECTS). 
 

� En fonction des résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou 
plusieurs concours préparés, l’élève peut se voir attribuer 60 ECTS à l’issue de sa 
première année et 120 ECTS à l’issue de la seconde année. 

 

� Pour chaque unité d’enseignement, des notes sont attribuées à l’étudiant par le 
conseil de fin d’année scolaire des professeurs du Lycée Bellepierre, en fonction des 
résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou plusieurs concours 
préparés. 

 

� Dans la discipline de spécialisation de l’étudiant (notion de majeure), l’Université 
pourra exiger que l’étudiant réalise un dossier personnel à partir d’un thème d’études 
en relation avec les enseignements suivis en CPGE. Le choix du sujet du dossier 
relève de l’Université. 

 
 
� Autres issues possibles 
 
Toutes voies  

� IEP (Instituts d’études Politiques) sur Concours 
� L’admissibilité  aux Ecoles HEC, ESSEC, ESCP, EDHEC et EML 

permet de se présenter aux  
oraux  d’admission à l’Ecole Normale Supérieure de Cachan  
(dispense des épreuves écrites : B.O. n° 44 du 30 /  11 / 95) 

 
Voie Economique 

� Permet de présenter l’Ecole Militaire Supérieure de Saint-Cyr  
 (ouverture d’une voie Economique et Sociale) 

 
Voie Technologique  
 

� En fin de première année : 
. 2ème année de DEUG Sciences Eco ou AES après examen en Septembre 
. 1ère année de BTS (admission prioritaire sur avis du conseil de classe) 

� En fin de deuxième année : 
. 3ème année de Licence d’AES après entretien ou examen en Septembre 
. 2ème année de BTS (sur avis du conseil de classe) 

 
� Une grande palette de débouchés    
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LES PREPAS DU LYCEE BELLEPIERRE  

 

 
� D’excellentes conditions de travail et de vie 
 
 Une équipe pédagogique motivée et impliquée 
 
 Des effectifs encore limités 

� Suivi permanent et personnalisé de chaque élève 
� Bonne ambiance de travail : “sérieusement décontractée” 
� Solidarité entre élèves 

 
 Cadre familier et familial 

� Evite les problèmes d’adaptation rencontrés en Métropole 
� Limite les risques d’échec lié au “moral” 

 
� Résultats : Fiabilité et sérieux  
 
 Des résultats remarquables, comparables aux bonnes CPGE métropolitaines  
 (en dehors des  CPGE prestigieuses à recrutement extrêmement sélectif) 
 
Resultats des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre  

Années Inscrits % Admissibles  % Admis  % Intégrés ESC  
1999 33 100 % 97 % 94 % 
2 000 43 100 % 97.7 % 81.4 % 
2 001 37 97.3 % 89 % 59 % 
2 002 49  100 %  100 % 98 % 
2 003 44  100 %  100 % 98 % 
2 004 57 96,5 % 88 % 88 % 
2 005 59 98,3 % 96,6 % 95 % 
2 006 65 97 % 95,5 % 94 % 
2 007 63 100 % 97 % 94 % 
2 008 52 100 % 96 % 96 % 

 

 

Admissions des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre aux concours 2008 
Admissions Parisiennes  Ecricome  ESC et autres 

Voie Scientifique 34,8 % 26,1 % 39,1 % 
Voie Economique 9,5 % 28,6 % 61,9 % 

Voie Technologique 0 % 0 %  100 % 
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LES “PLUS” DE BELLEPIERRE 

 
 

Faire de notre éloignement un atout  
 

� Stages en entreprise en fin de 1ère année    ✈ 
 

Stages de découverte de l'entreprise à la Réunion :  
� un partenariat novateur entre le lycée, le rectorat, le Conseil Régional et 

le Groupe Bernard Hayot , officialisé en octobre 2004 
� 4 semaines en juin au sein des entreprises du GBH  
 (Cotrans, Carrefour, Sorelait,...) 

 
Stages linguistiques et professionnels en Afrique du Sud  (75% des étudiants en 

général): 
� 3 semaines en juillet  
� Hébergement dans une famille d’accueil 
� Placement dans une entreprise   
� Financement intégral par le groupe Bernard Hayot pour trois étudiants 
 méritants sélectionnés par l’équipe pédagogique  

 
Objectifs : 

� Consolidation des compétences linguistiques 
� Sensibilisation au monde de l’entreprise 
� Enrichissement du CV 
� Développement de l’autonomie et de l’esprit d’initiative 

 

� Préparation aux entretiens de personnalité 
 
Une épreuve déterminante des oraux des concours d’entrée 

 
Une préparation efficace... 

� 3 simulations annuelles (participation des deuxièmes années; observation 
des premières années) 
� Jurys composés d’un professeur en CPGE et de deux cadres supérieurs 
réunionnais de tous domaines d’activités 
 

... qui fait ses preuves lors des oraux 
� Contacts directs avec des chefs d’entreprises 
� Etudiants en confiance 
 

Un “plus” déterminant par rapport aux autres Classe s 
Préparatoires 
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INSCRIPTION ET RECRUTEMENT EN CPGE 

 
� Inscription : sur Internet -  

http://www.admission-postbac.fr  
 
Le calendrier définitif des opérations sera diffusé sur le site admission-postabc.fr en 
décembre 2009 
 

 Décembre  : consultation en ligne pour des informations sur les prépas 
 Janvier à mars  : Formulation des vœux d’inscription et téléchargement de 12 dossiers 
maximum 
 Fin mars- Début Avril : Dossiers de candidature à adresser aux établissement 
demandés:  

� Les trois bulletins de Première 
� Les résultats de l’épreuve anticipée de Français 
� Les deux premiers bulletins de Terminale 
� Avis des professeurs de Terminale et du Chef d’Etablissement 

 Envoi des dossiers par l’intermédiaire de votre établissement fin mars 
 Commissions de recrutement dans les lycées demandés à partir de mai (plusieurs 
sessions) 
 Inscription définitive subordonnée à l’obtention du Baccalauréat 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires  
 
�         Choix de la prépa   Ne pas sous-estimer les difficultés liées : 

 
 
 
 
 
 
 
 

Le “moral” compte beaucoup!  
 

� Profil recherché      
 Le futur élève de Classe Prépa est 
 

� Régulier  Eviter les faiblesses majeures dans une discipline 
 

� Motivé Par le type de carrières auxquelles conduisent les  
 Grandes Ecoles de Commerce  

Par le type de formation et d’enseignement d’une CPGE  
 

� Endurant Travaille sérieusement et durablement sans se décourager 
 

� Ouvert Aime les relations avec les autres 
Envisage des emplois centrés sur la communication  

Attention!  
Il est 

important  
de bien 
adapter  

ses voeux 
a son 
profil  

• Aux effectifs pléthoriques de nombreuses CPGE 
métropolitaines. 

• Aux conditions de vie et de travail de nombreuses 
CPGE métropolitaines. 

• A l’’éloignement de son milieu familier. 
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POUR PLUS DE RENSEIGNEMENTS 

 
 
� Auprès du lycée Bellepierre 
 
 
 
� Proviseur :     
  Mr D. PAYET 
 
� Coordonnateurs :   (Contact par l’intermédiaire du lycée, ou par mail) 
 
Voie Scientifique :    Mr D. BENJAMIN  didier.benjamin@wanadoo.fr 
Voie Economique :     Mr R. MARTRENCHAR remy.martrenchar@wanadoo.fr  
Voie Technologique :  Mr M. ASSOUNE  maximin@assoune.com 

 
  

� Auprès du Centre d’Information et 
 d’Orientation 
 
 
 
 
 
� Sur Internet  
 
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
� http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 

 
 Le site d’HEC  
� http://www.hec.fr 

 
 Conférence des Grandes Ecoles 
� http://www.cge.asso.fr  ou   http://www.cge.asso.fr/villesecoles.html 
� http://www.infoprepa.com/ 
   

 Sur les résultats des prépas et les lycées accueillant des prépas 
� http://www.prepa-hec.org/   
� http://www.concours-bce.com/ 

   
 Quelques portraits sur un site pei ! 
� http://www.stgilles.com 
� http://www.prepa974.ift.cx 

 
 
  

Avenue Gaston Monnerville  
B.P. 765   
97475 Saint-Denis Cedex 
Tél :  0262 90 73 25  
Fax : 0262 90 73 39 

48, rue Sainte Marie  
97400 Saint-Denis   
Tél :  0262 21 18 81  
Fax : 0262 21 81 74 
(Scolaires) 
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CONCLUSION : UNE FORMATION ENRICHISSANTE  

 
 
� Ces deux années de Classes Prépa vous apporteront 
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CLASSES  PREPARATOIRES  

 
AUX  

 
GRANDES  ECOLES  DE  COMMERCE  

 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 

Avenue Gaston  Monnerville - B.P. 765  
 97 475 Saint-Denis Cédex 

Tél : 0262 90 73 00 - Fax : 0262 90 73 39  
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QU’EST-CE QU’UNE PREPA HEC ? 

 
 
� Qu’est-ce qu’une CPGE?  
 
 
 Préparation en deux ou trois ans aux 

Concours d'Entrée aux Grandes Ecoles de 
Commerce 

 
 
 
 
� Avenir professionnel 

   

 
�Cadre, Décideur , 
Manager ... 
 
 
�Bon niveau de 
rémunération  
 
 
�Carrières 
motivantes        
 
 
 
 
 
 
 

� Une pédagogie efficace et formatrice 
 
 Un encadrement important 

� Une équipe pédagogique motivée 
� Suivi personnalisé 
� Solidarité 

 
 Un contrôle régulier et fréquent des connaissances, à l’écrit et à l’oral 

� Savoir  
� Méthodes de travail    

Terminal es S, ES, STT, L

Classes Prepa 
Economiques et  
Commercial es

Grandes Ecol es 
de Commerce 

 

Audit et 
Controle

Ressources 
Humaines

Marketing

Finance
Grande 

Distribution

Gestion Vente

Commerce 
International
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STRUCTURE  
DES CLASSES PREPARATOIRES AUX  
GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
 
� Cursus en 2 ou 3 ans 
 La Première  Année ne se redouble pas, sauf cas très exceptionnel 
 La Deuxième Année peut se redoubler 

(Peu d’élèves du Lycée Bellepierre y ont eu recours) 
 
� Quatre voies pour quatre recrutements,  

toutes représentées à la Réunion  
 
 Voie Scientifique 

Dominantes :   Mathématiques 
Bac :   S toutes spécialités 

 
 Voie Economique 

Dominantes :   Analyse Economique et Historique des   
Sociétes Contemporaines (AEHSC) 

Bac :   ES toutes spécialités + L spécialité mathématiques 
 
 Voie Technologique 

Dominantes :   Economie, Droit, Techniques de Gestion 
Bac :   STT toutes spécialités 

 
 Voie Littéraire ( Lycée Leconte de Lisle) 

Bac :   L toutes spécialités 

 
� A la Réunion : 6 classes au Lycée Bellepierre 
 
 Voies Scientifiques et Economiques  

Première et Deuxième Années 
Ouverture en Septembre 1990 à la Chambre de Commerce 
Ouverture en Septembre 1993 à Bellepierre 
Préparation sur deux ans à partir de Septembre 1996 (mesure nationale) 

 
 Voie Technologique  

Première Année : ouverture en Septembre  2000  
Deuxième Année :  ouverture en Septembre  2001 
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ORGANISATION DU TRAVAIL EN CPGE 

 
� Horaires 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 9 8 6 
HGE * 6   
AEHSC *  6  
TGI *   4 
LV I 3 3 4 
LV II 3 3      5  / 4 ** 
Philosophie 3 3     3 / 4 ** 
Economie 1 (facultatif) 2 4 
Lettres 3 3 3 
Droit   3 
Total 28 28      32 / 31 ** 

 
* HGE Histoire et Géographie Economiques AEHSC Analyse Economique et Historique des Sociétés 

TGI Techniques et Gestion et Informatique   Contemporaines 
**  Première Année / Deuxième Année 
 
� Calendrier spécifique : priorité à la régularité 
 Rythme : 4 semaines de cours pour une semaine de vacances 
 30 semaines de cours en première année, 25 semaines en deuxième année 
 Reprise des cours en janvier, concours fin avril - début mai 
 
� Contrôle des connaissances à l’écrit 
 Un Devoir Surveillé chaque semaine - planning annuel 
 Deux Concours Blancs (Sigmas), fin Décembre et fin Mai  /  Mars  **  
 
� Interrogations orales (Colles)    Nombre Mensuel de Colles 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 2 2 2 
Culture Générale 
(Lettres ou Philo) 

2 2 2 

LV I 1 1 2 
LV II 1 1 2 
HGE ou AEHSC 
ou Eco-Droit 

2 2 4 

Informatique 1 (TP) 1 (TP) 4 (TGI) 
 Soit 2 ou 3 colles de 20 minutes par semaine et par élève 

� Faire le point sur les lacunes et les notions mal assimilées 
� Régularité  et suivi du travail personnel  
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CONCOURS D’ENTREE AUX GRANDES ECOLES DE 
COMMERCE 

 
 
� Ecrit 
 Des épreuves communes aux trois voies 

Lettres, philosophie et langues 
 Des épreuves spécifiques aux différentes voies 

Mathématiques (programmes différenciés) 
Dominantes de chaque voie : (Histoire-Géographie-Géopolitique/Analyse 
Economique et Historique/Economie, Droit, Gestion 

 
� Oral : le “deuxième concours” 
 Sous réserve d’admissibilité aux écrits 
 Toutes les épreuves sont communes aux trois voies (sauf HEC  et ESCP) 
 Un entretien de personnalité  

� Fort coefficient 
� Un jury composé de professeurs de l’école et de chefs d’entreprise 

 
� Profil recherché  par les Ecoles 
 
 

� Curiosité 
� Culture générale 
� Se tenir informé 
� Aptitudes relationnelles 

                
            

 
 
 

 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires 
   
� Déroulement des épreuves  
 Ecrit :  Sur place, au Lycée  Bellepierre 
 Oral :  Dans les écoles présentées 

� Financement du voyage (mesure Girardin)  
 
� Frais d’inscription aux Concours  
 Entre 75 et 150 Euros (aménagements pour les boursiers et partenanaires du lycées 
Bellepierre) par groupement d’Ecoles. 
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LES GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
� Les grandes familles d’Ecoles de Commerce  
 Par ordre de réputation décroissant 

� “Les Parisiennes” : les plus prestigieuses  
 HEC   Ecole des Hautes Etudes de Commerce 

ESSEC  Ecole Supérieure des Sciences Economiques et  Commerciales 
ESCP - EAP  Ecole Supérieure de Commerce de Paris  
   Ecole européenne des Affaires de Paris 
EML   Ecole de Management de Lyon  (ex ESCL)  
EDHEC  Ecole Des Hautes Etudes Commerciales  
AUDENCIA  ESC Nantes 
   ESC Grenoble 

� Les préparationnaires de Bellepierre intègrent régulièrement les Parisiennes 

� Groupe Ecricome : juste après 
Ecoles Supérieures de Commerce = Sup de Co 

ESC de Rouen, Marseille, Bordeaux, Reims, Toulouse 
ICN   Institut Commercial de Nancy 
ESCEM Tours-Poitiers  

� Autres ESC : le gros du peloton 
Amiens  Brest-Bretagne Chambéry Dijon Pau Tours  
CERAM (Nice)  Clermont La Rochelle Lille  Troyes 
Rennes  Montpellier Saint-Etienne Nice  Le Havre-Caen 

� La quasi-totalité des préparationnaires de Bellepierre est admise dans ces Ecoles 
� “Petites” Grandes Ecoles de Commerce : privées ou à Concours 

indépendants; niveaux et réputations inégales 
INSEEC (Bordeaux, Paris) ESLSCA ESG  ISG  
ESC Compiègne,   HESTRAD ESCO  ESC Toulon 
ISCID (Dunkerque)  ESC Meaux EDC Ecole des Cadres  

 
� Places mises au concours      6 700 places pour 7000 préparationnaires 

environ 
 
� Organisation de la scolarité dans les Ecoles de Com merce  
 Deux années à vocation généraliste 

� Première Année  : Base  des matières du Commerce  (marketing, distribution), de  
la Gestion (Comptabilité, Analyse Financière)     

   Formation en Langues et Culture Générale 
� Deuxième Année  : Approfondissement  et nouveautés (management des ressources 

humaines, analyse des coûts) 
� Stages en entreprises, année de césure (courant) 
� Troisième Année :  Spécialisation  (marketing, finance, commerce international,  

audit et contrôle, grande distribution...) 
� Stage long (pré embauche) 

 Possibilités d’études complémentaires (3° cycles e n Université, à l’étranger...) 
 
� Sites Web : Surfez sur le Net pour découvrir ces Ec oles...  
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
 http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 
 http://cge.asso.fr/cadre_ecole.html 
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FINANCEMENT DES ETUDES EN ECOLE DE COMMERCE  

 
 
� Coût des études  
 Les Ecoles de Commerce sont des écoles privées, bénéficiant de partenariats avec des 

entreprises ou des Chambres de Commerce et d’Industrie 
 Frais de scolarité annuels : entre 800 et 6 000 Euros 

en moyenne 4 500 Euros, soit 30 000 Francs par an 
 
� De  nombreuses possibilités de financement  
 

� Alternance 
� Apprentissage 
� Bourses nationales 
� Aides directes de l’Ecole 
� Activités rémunérées au sein des “Juniors Entreprises” 
et des 

Associations proposant de petits jobs 
� Prêts proposés par les banques à faible taux, 
remboursables après 

 obtention du premier emploi 
 
 
  

Etant donnés   
� le type de carrières   
� le niveau de rémunération  

auxquels les Ecoles de Commerce permettent de prétendre,  
 l’étudiant doit considérer cette formation comme un  

     INVESTISSEMENT !    
 
 
� Pour vous convaincre  
 Consulter par exemple le site d’HEC : http://www.hec.fr 
 

� 

Ces frais ne sont pas un obstacle reel, 
Quelle que soit la condition sociale 
de l’etudiant  
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DEBOUCHES APRES UNE CLASSE PREPARATOIRE  

 
� Taux d’intégration des Ecoles de Commerce 

� De très forts taux de réussite (quasiment 100 %)  
 
� Convention d’équivalence avec l’Université 
  

� Dans le cadre de la réforme LMD, un élève de CPGE peut demander auprès de 
l’Université de La Réunion la validation des enseignements qu’il a suivis en CPGE, 
sous la forme de crédits d’enseignement européens (ECTS). 
 

� En fonction des résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou 
plusieurs concours préparés, l’élève peut se voir attribuer 60 ECTS à l’issue de sa 
première année et 120 ECTS à l’issue de la seconde année. 

 

� Pour chaque unité d’enseignement, des notes sont attribuées à l’étudiant par le 
conseil de fin d’année scolaire des professeurs du Lycée Bellepierre, en fonction des 
résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou plusieurs concours 
préparés. 

 

� Dans la discipline de spécialisation de l’étudiant (notion de majeure), l’Université 
pourra exiger que l’étudiant réalise un dossier personnel à partir d’un thème d’études 
en relation avec les enseignements suivis en CPGE. Le choix du sujet du dossier 
relève de l’Université. 

 
 
� Autres issues possibles 
 
Toutes voies  

� IEP (Instituts d’études Politiques) sur Concours 
� L’admissibilité  aux Ecoles HEC, ESSEC, ESCP, EDHEC et EML 

permet de se présenter aux  
oraux  d’admission à l’Ecole Normale Supérieure de Cachan  
(dispense des épreuves écrites : B.O. n° 44 du 30 /  11 / 95) 

 
Voie Economique 

� Permet de présenter l’Ecole Militaire Supérieure de Saint-Cyr  
 (ouverture d’une voie Economique et Sociale) 

 
Voie Technologique  
 

� En fin de première année : 
. 2ème année de DEUG Sciences Eco ou AES après examen en Septembre 
. 1ère année de BTS (admission prioritaire sur avis du conseil de classe) 

� En fin de deuxième année : 
. 3ème année de Licence d’AES après entretien ou examen en Septembre 
. 2ème année de BTS (sur avis du conseil de classe) 

 
� Une grande palette de débouchés    
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LES PREPAS DU LYCEE BELLEPIERRE  

 

 
� D’excellentes conditions de travail et de vie 
 
 Une équipe pédagogique motivée et impliquée 
 
 Des effectifs encore limités 

� Suivi permanent et personnalisé de chaque élève 
� Bonne ambiance de travail : “sérieusement décontractée” 
� Solidarité entre élèves 

 
 Cadre familier et familial 

� Evite les problèmes d’adaptation rencontrés en Métropole 
� Limite les risques d’échec lié au “moral” 

 
� Résultats : Fiabilité et sérieux  
 
 Des résultats remarquables, comparables aux bonnes CPGE métropolitaines  
 (en dehors des  CPGE prestigieuses à recrutement extrêmement sélectif) 
 
Resultats des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre  

Années Inscrits % Admissibles  % Admis  % Intégrés ESC  
1999 33 100 % 97 % 94 % 
2 000 43 100 % 97.7 % 81.4 % 
2 001 37 97.3 % 89 % 59 % 
2 002 49  100 %  100 % 98 % 
2 003 44  100 %  100 % 98 % 
2 004 57 96,5 % 88 % 88 % 
2 005 59 98,3 % 96,6 % 95 % 
2 006 65 97 % 95,5 % 94 % 
2 007 63 100 % 97 % 94 % 
2 008 52 100 % 96 % 96 % 

 

 

Admissions des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre aux concours 2008 
Admissions Parisiennes  Ecricome  ESC et autres 

Voie Scientifique 34,8 % 26,1 % 39,1 % 
Voie Economique 9,5 % 28,6 % 61,9 % 

Voie Technologique 0 % 0 %  100 % 
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LES “PLUS” DE BELLEPIERRE 

 
 

Faire de notre éloignement un atout  
 

� Stages en entreprise en fin de 1ère année    ✈ 
 

Stages de découverte de l'entreprise à la Réunion :  
� un partenariat novateur entre le lycée, le rectorat, le Conseil Régional et 

le Groupe Bernard Hayot , officialisé en octobre 2004 
� 4 semaines en juin au sein des entreprises du GBH  
 (Cotrans, Carrefour, Sorelait,...) 

 
Stages linguistiques et professionnels en Afrique du Sud  (75% des étudiants en 

général): 
� 3 semaines en juillet  
� Hébergement dans une famille d’accueil 
� Placement dans une entreprise   
� Financement intégral par le groupe Bernard Hayot pour trois étudiants 
 méritants sélectionnés par l’équipe pédagogique  

 
Objectifs : 

� Consolidation des compétences linguistiques 
� Sensibilisation au monde de l’entreprise 
� Enrichissement du CV 
� Développement de l’autonomie et de l’esprit d’initiative 

 

� Préparation aux entretiens de personnalité 
 
Une épreuve déterminante des oraux des concours d’entrée 

 
Une préparation efficace... 

� 3 simulations annuelles (participation des deuxièmes années; observation 
des premières années) 
� Jurys composés d’un professeur en CPGE et de deux cadres supérieurs 
réunionnais de tous domaines d’activités 
 

... qui fait ses preuves lors des oraux 
� Contacts directs avec des chefs d’entreprises 
� Etudiants en confiance 
 

Un “plus” déterminant par rapport aux autres Classe s 
Préparatoires 
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INSCRIPTION ET RECRUTEMENT EN CPGE 

 
� Inscription : sur Internet -  

http://www.admission-postbac.fr  
 
Le calendrier définitif des opérations sera diffusé sur le site admission-postabc.fr en 
décembre 2009 
 

 Décembre  : consultation en ligne pour des informations sur les prépas 
 Janvier à mars  : Formulation des vœux d’inscription et téléchargement de 12 dossiers 
maximum 
 Fin mars- Début Avril : Dossiers de candidature à adresser aux établissement 
demandés:  

� Les trois bulletins de Première 
� Les résultats de l’épreuve anticipée de Français 
� Les deux premiers bulletins de Terminale 
� Avis des professeurs de Terminale et du Chef d’Etablissement 

 Envoi des dossiers par l’intermédiaire de votre établissement fin mars 
 Commissions de recrutement dans les lycées demandés à partir de mai (plusieurs 
sessions) 
 Inscription définitive subordonnée à l’obtention du Baccalauréat 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires  
 
�         Choix de la prépa   Ne pas sous-estimer les difficultés liées : 

 
 
 
 
 
 
 
 

Le “moral” compte beaucoup!  
 

� Profil recherché      
 Le futur élève de Classe Prépa est 
 

� Régulier  Eviter les faiblesses majeures dans une discipline 
 

� Motivé Par le type de carrières auxquelles conduisent les  
 Grandes Ecoles de Commerce  

Par le type de formation et d’enseignement d’une CPGE  
 

� Endurant Travaille sérieusement et durablement sans se décourager 
 

� Ouvert Aime les relations avec les autres 
Envisage des emplois centrés sur la communication  

Attention!  
Il est 

important  
de bien 
adapter  

ses voeux 
a son 
profil  

• Aux effectifs pléthoriques de nombreuses CPGE 
métropolitaines. 

• Aux conditions de vie et de travail de nombreuses 
CPGE métropolitaines. 

• A l’’éloignement de son milieu familier. 



     
CPGE Commerciales 13/ 14 Année scolaire 2009/2010 

 

POUR PLUS DE RENSEIGNEMENTS 

 
 
� Auprès du lycée Bellepierre 
 
 
 
� Proviseur :     
  Mr D. PAYET 
 
� Coordonnateurs :   (Contact par l’intermédiaire du lycée, ou par mail) 
 
Voie Scientifique :    Mr D. BENJAMIN  didier.benjamin@wanadoo.fr 
Voie Economique :     Mr R. MARTRENCHAR remy.martrenchar@wanadoo.fr  
Voie Technologique :  Mr M. ASSOUNE  maximin@assoune.com 

 
  

� Auprès du Centre d’Information et 
 d’Orientation 
 
 
 
 
 
� Sur Internet  
 
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
� http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 

 
 Le site d’HEC  
� http://www.hec.fr 

 
 Conférence des Grandes Ecoles 
� http://www.cge.asso.fr  ou   http://www.cge.asso.fr/villesecoles.html 
� http://www.infoprepa.com/ 
   

 Sur les résultats des prépas et les lycées accueillant des prépas 
� http://www.prepa-hec.org/   
� http://www.concours-bce.com/ 

   
 Quelques portraits sur un site pei ! 
� http://www.stgilles.com 
� http://www.prepa974.ift.cx 

 
 
  

Avenue Gaston Monnerville  
B.P. 765   
97475 Saint-Denis Cedex 
Tél :  0262 90 73 25  
Fax : 0262 90 73 39 

48, rue Sainte Marie  
97400 Saint-Denis   
Tél :  0262 21 18 81  
Fax : 0262 21 81 74 
(Scolaires) 
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CONCLUSION : UNE FORMATION ENRICHISSANTE  

 
 
� Ces deux années de Classes Prépa vous apporteront 
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CLASSES  PREPARATOIRES  

 
AUX  

 
GRANDES  ECOLES  DE  COMMERCE  

 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 

Avenue Gaston  Monnerville - B.P. 765  
 97 475 Saint-Denis Cédex 

Tél : 0262 90 73 00 - Fax : 0262 90 73 39  
 

 
  



     
CPGE Commerciales 2/ 14 Année scolaire 2009/2010 

 

SOMMAIRE 

 

Qu’est-ce qu’une Prépa HEC ? p. 3 
Structure des Classes Prépas aux Grandes Ecoles de 
Commerce        p. 4  

Organisation du travail en CPGE p. 5 

Concours d’Entrée aux Grandes Ecoles de Commerce p. 6 

Les Grandes Ecoles de Commerce p. 7 

Financement des études en Ecole de Commerce p. 8 

Les Débouchés après une Classe Préparatoire p. 9 

Les Prépas du Lycée Bellepierre p. 10 

Les “plus” du lycée Bellepierre  p. 11 

Inscription et recrutement en CPGE p. 12 

Pour plus de renseignements p. 13 

Conclusion : une formation enrichissante p. 14 
 

 
 



     
CPGE Commerciales 3/ 14 Année scolaire 2009/2010 

 

QU’EST-CE QU’UNE PREPA HEC ? 

 
 
� Qu’est-ce qu’une CPGE?  
 
 
 Préparation en deux ou trois ans aux 

Concours d'Entrée aux Grandes Ecoles de 
Commerce 

 
 
 
 
� Avenir professionnel 

   

 
�Cadre, Décideur , 
Manager ... 
 
 
�Bon niveau de 
rémunération  
 
 
�Carrières 
motivantes        
 
 
 
 
 
 
 

� Une pédagogie efficace et formatrice 
 
 Un encadrement important 

� Une équipe pédagogique motivée 
� Suivi personnalisé 
� Solidarité 

 
 Un contrôle régulier et fréquent des connaissances, à l’écrit et à l’oral 

� Savoir  
� Méthodes de travail    

Terminal es S, ES, STT, L

Classes Prepa 
Economiques et  
Commercial es

Grandes Ecol es 
de Commerce 

 

Audit et 
Controle

Ressources 
Humaines

Marketing

Finance
Grande 

Distribution

Gestion Vente

Commerce 
International
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STRUCTURE  
DES CLASSES PREPARATOIRES AUX  
GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
 
� Cursus en 2 ou 3 ans 
 La Première  Année ne se redouble pas, sauf cas très exceptionnel 
 La Deuxième Année peut se redoubler 

(Peu d’élèves du Lycée Bellepierre y ont eu recours) 
 
� Quatre voies pour quatre recrutements,  

toutes représentées à la Réunion  
 
 Voie Scientifique 

Dominantes :   Mathématiques 
Bac :   S toutes spécialités 

 
 Voie Economique 

Dominantes :   Analyse Economique et Historique des   
Sociétes Contemporaines (AEHSC) 

Bac :   ES toutes spécialités + L spécialité mathématiques 
 
 Voie Technologique 

Dominantes :   Economie, Droit, Techniques de Gestion 
Bac :   STT toutes spécialités 

 
 Voie Littéraire ( Lycée Leconte de Lisle) 

Bac :   L toutes spécialités 

 
� A la Réunion : 6 classes au Lycée Bellepierre 
 
 Voies Scientifiques et Economiques  

Première et Deuxième Années 
Ouverture en Septembre 1990 à la Chambre de Commerce 
Ouverture en Septembre 1993 à Bellepierre 
Préparation sur deux ans à partir de Septembre 1996 (mesure nationale) 

 
 Voie Technologique  

Première Année : ouverture en Septembre  2000  
Deuxième Année :  ouverture en Septembre  2001 
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ORGANISATION DU TRAVAIL EN CPGE 

 
� Horaires 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 9 8 6 
HGE * 6   
AEHSC *  6  
TGI *   4 
LV I 3 3 4 
LV II 3 3      5  / 4 ** 
Philosophie 3 3     3 / 4 ** 
Economie 1 (facultatif) 2 4 
Lettres 3 3 3 
Droit   3 
Total 28 28      32 / 31 ** 

 
* HGE Histoire et Géographie Economiques AEHSC Analyse Economique et Historique des Sociétés 

TGI Techniques et Gestion et Informatique   Contemporaines 
**  Première Année / Deuxième Année 
 
� Calendrier spécifique : priorité à la régularité 
 Rythme : 4 semaines de cours pour une semaine de vacances 
 30 semaines de cours en première année, 25 semaines en deuxième année 
 Reprise des cours en janvier, concours fin avril - début mai 
 
� Contrôle des connaissances à l’écrit 
 Un Devoir Surveillé chaque semaine - planning annuel 
 Deux Concours Blancs (Sigmas), fin Décembre et fin Mai  /  Mars  **  
 
� Interrogations orales (Colles)    Nombre Mensuel de Colles 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 2 2 2 
Culture Générale 
(Lettres ou Philo) 

2 2 2 

LV I 1 1 2 
LV II 1 1 2 
HGE ou AEHSC 
ou Eco-Droit 

2 2 4 

Informatique 1 (TP) 1 (TP) 4 (TGI) 
 Soit 2 ou 3 colles de 20 minutes par semaine et par élève 

� Faire le point sur les lacunes et les notions mal assimilées 
� Régularité  et suivi du travail personnel  
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CONCOURS D’ENTREE AUX GRANDES ECOLES DE 
COMMERCE 

 
 
� Ecrit 
 Des épreuves communes aux trois voies 

Lettres, philosophie et langues 
 Des épreuves spécifiques aux différentes voies 

Mathématiques (programmes différenciés) 
Dominantes de chaque voie : (Histoire-Géographie-Géopolitique/Analyse 
Economique et Historique/Economie, Droit, Gestion 

 
� Oral : le “deuxième concours” 
 Sous réserve d’admissibilité aux écrits 
 Toutes les épreuves sont communes aux trois voies (sauf HEC  et ESCP) 
 Un entretien de personnalité  

� Fort coefficient 
� Un jury composé de professeurs de l’école et de chefs d’entreprise 

 
� Profil recherché  par les Ecoles 
 
 

� Curiosité 
� Culture générale 
� Se tenir informé 
� Aptitudes relationnelles 

                
            

 
 
 

 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires 
   
� Déroulement des épreuves  
 Ecrit :  Sur place, au Lycée  Bellepierre 
 Oral :  Dans les écoles présentées 

� Financement du voyage (mesure Girardin)  
 
� Frais d’inscription aux Concours  
 Entre 75 et 150 Euros (aménagements pour les boursiers et partenanaires du lycées 
Bellepierre) par groupement d’Ecoles. 
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LES GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
� Les grandes familles d’Ecoles de Commerce  
 Par ordre de réputation décroissant 

� “Les Parisiennes” : les plus prestigieuses  
 HEC   Ecole des Hautes Etudes de Commerce 

ESSEC  Ecole Supérieure des Sciences Economiques et  Commerciales 
ESCP - EAP  Ecole Supérieure de Commerce de Paris  
   Ecole européenne des Affaires de Paris 
EML   Ecole de Management de Lyon  (ex ESCL)  
EDHEC  Ecole Des Hautes Etudes Commerciales  
AUDENCIA  ESC Nantes 
   ESC Grenoble 

� Les préparationnaires de Bellepierre intègrent régulièrement les Parisiennes 

� Groupe Ecricome : juste après 
Ecoles Supérieures de Commerce = Sup de Co 

ESC de Rouen, Marseille, Bordeaux, Reims, Toulouse 
ICN   Institut Commercial de Nancy 
ESCEM Tours-Poitiers  

� Autres ESC : le gros du peloton 
Amiens  Brest-Bretagne Chambéry Dijon Pau Tours  
CERAM (Nice)  Clermont La Rochelle Lille  Troyes 
Rennes  Montpellier Saint-Etienne Nice  Le Havre-Caen 

� La quasi-totalité des préparationnaires de Bellepierre est admise dans ces Ecoles 
� “Petites” Grandes Ecoles de Commerce : privées ou à Concours 

indépendants; niveaux et réputations inégales 
INSEEC (Bordeaux, Paris) ESLSCA ESG  ISG  
ESC Compiègne,   HESTRAD ESCO  ESC Toulon 
ISCID (Dunkerque)  ESC Meaux EDC Ecole des Cadres  

 
� Places mises au concours      6 700 places pour 7000 préparationnaires 

environ 
 
� Organisation de la scolarité dans les Ecoles de Com merce  
 Deux années à vocation généraliste 

� Première Année  : Base  des matières du Commerce  (marketing, distribution), de  
la Gestion (Comptabilité, Analyse Financière)     

   Formation en Langues et Culture Générale 
� Deuxième Année  : Approfondissement  et nouveautés (management des ressources 

humaines, analyse des coûts) 
� Stages en entreprises, année de césure (courant) 
� Troisième Année :  Spécialisation  (marketing, finance, commerce international,  

audit et contrôle, grande distribution...) 
� Stage long (pré embauche) 

 Possibilités d’études complémentaires (3° cycles e n Université, à l’étranger...) 
 
� Sites Web : Surfez sur le Net pour découvrir ces Ec oles...  
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
 http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 
 http://cge.asso.fr/cadre_ecole.html 
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FINANCEMENT DES ETUDES EN ECOLE DE COMMERCE  

 
 
� Coût des études  
 Les Ecoles de Commerce sont des écoles privées, bénéficiant de partenariats avec des 

entreprises ou des Chambres de Commerce et d’Industrie 
 Frais de scolarité annuels : entre 800 et 6 000 Euros 

en moyenne 4 500 Euros, soit 30 000 Francs par an 
 
� De  nombreuses possibilités de financement  
 

� Alternance 
� Apprentissage 
� Bourses nationales 
� Aides directes de l’Ecole 
� Activités rémunérées au sein des “Juniors Entreprises” 
et des 

Associations proposant de petits jobs 
� Prêts proposés par les banques à faible taux, 
remboursables après 

 obtention du premier emploi 
 
 
  

Etant donnés   
� le type de carrières   
� le niveau de rémunération  

auxquels les Ecoles de Commerce permettent de prétendre,  
 l’étudiant doit considérer cette formation comme un  

     INVESTISSEMENT !    
 
 
� Pour vous convaincre  
 Consulter par exemple le site d’HEC : http://www.hec.fr 
 

� 

Ces frais ne sont pas un obstacle reel, 
Quelle que soit la condition sociale 
de l’etudiant  
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DEBOUCHES APRES UNE CLASSE PREPARATOIRE  

 
� Taux d’intégration des Ecoles de Commerce 

� De très forts taux de réussite (quasiment 100 %)  
 
� Convention d’équivalence avec l’Université 
  

� Dans le cadre de la réforme LMD, un élève de CPGE peut demander auprès de 
l’Université de La Réunion la validation des enseignements qu’il a suivis en CPGE, 
sous la forme de crédits d’enseignement européens (ECTS). 
 

� En fonction des résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou 
plusieurs concours préparés, l’élève peut se voir attribuer 60 ECTS à l’issue de sa 
première année et 120 ECTS à l’issue de la seconde année. 

 

� Pour chaque unité d’enseignement, des notes sont attribuées à l’étudiant par le 
conseil de fin d’année scolaire des professeurs du Lycée Bellepierre, en fonction des 
résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou plusieurs concours 
préparés. 

 

� Dans la discipline de spécialisation de l’étudiant (notion de majeure), l’Université 
pourra exiger que l’étudiant réalise un dossier personnel à partir d’un thème d’études 
en relation avec les enseignements suivis en CPGE. Le choix du sujet du dossier 
relève de l’Université. 

 
 
� Autres issues possibles 
 
Toutes voies  

� IEP (Instituts d’études Politiques) sur Concours 
� L’admissibilité  aux Ecoles HEC, ESSEC, ESCP, EDHEC et EML 

permet de se présenter aux  
oraux  d’admission à l’Ecole Normale Supérieure de Cachan  
(dispense des épreuves écrites : B.O. n° 44 du 30 /  11 / 95) 

 
Voie Economique 

� Permet de présenter l’Ecole Militaire Supérieure de Saint-Cyr  
 (ouverture d’une voie Economique et Sociale) 

 
Voie Technologique  
 

� En fin de première année : 
. 2ème année de DEUG Sciences Eco ou AES après examen en Septembre 
. 1ère année de BTS (admission prioritaire sur avis du conseil de classe) 

� En fin de deuxième année : 
. 3ème année de Licence d’AES après entretien ou examen en Septembre 
. 2ème année de BTS (sur avis du conseil de classe) 

 
� Une grande palette de débouchés    
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LES PREPAS DU LYCEE BELLEPIERRE  

 

 
� D’excellentes conditions de travail et de vie 
 
 Une équipe pédagogique motivée et impliquée 
 
 Des effectifs encore limités 

� Suivi permanent et personnalisé de chaque élève 
� Bonne ambiance de travail : “sérieusement décontractée” 
� Solidarité entre élèves 

 
 Cadre familier et familial 

� Evite les problèmes d’adaptation rencontrés en Métropole 
� Limite les risques d’échec lié au “moral” 

 
� Résultats : Fiabilité et sérieux  
 
 Des résultats remarquables, comparables aux bonnes CPGE métropolitaines  
 (en dehors des  CPGE prestigieuses à recrutement extrêmement sélectif) 
 
Resultats des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre  

Années Inscrits % Admissibles  % Admis  % Intégrés ESC  
1999 33 100 % 97 % 94 % 
2 000 43 100 % 97.7 % 81.4 % 
2 001 37 97.3 % 89 % 59 % 
2 002 49  100 %  100 % 98 % 
2 003 44  100 %  100 % 98 % 
2 004 57 96,5 % 88 % 88 % 
2 005 59 98,3 % 96,6 % 95 % 
2 006 65 97 % 95,5 % 94 % 
2 007 63 100 % 97 % 94 % 
2 008 52 100 % 96 % 96 % 

 

 

Admissions des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre aux concours 2008 
Admissions Parisiennes  Ecricome  ESC et autres 

Voie Scientifique 34,8 % 26,1 % 39,1 % 
Voie Economique 9,5 % 28,6 % 61,9 % 

Voie Technologique 0 % 0 %  100 % 
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LES “PLUS” DE BELLEPIERRE 

 
 

Faire de notre éloignement un atout  
 

� Stages en entreprise en fin de 1ère année    ✈ 
 

Stages de découverte de l'entreprise à la Réunion :  
� un partenariat novateur entre le lycée, le rectorat, le Conseil Régional et 

le Groupe Bernard Hayot , officialisé en octobre 2004 
� 4 semaines en juin au sein des entreprises du GBH  
 (Cotrans, Carrefour, Sorelait,...) 

 
Stages linguistiques et professionnels en Afrique du Sud  (75% des étudiants en 

général): 
� 3 semaines en juillet  
� Hébergement dans une famille d’accueil 
� Placement dans une entreprise   
� Financement intégral par le groupe Bernard Hayot pour trois étudiants 
 méritants sélectionnés par l’équipe pédagogique  

 
Objectifs : 

� Consolidation des compétences linguistiques 
� Sensibilisation au monde de l’entreprise 
� Enrichissement du CV 
� Développement de l’autonomie et de l’esprit d’initiative 

 

� Préparation aux entretiens de personnalité 
 
Une épreuve déterminante des oraux des concours d’entrée 

 
Une préparation efficace... 

� 3 simulations annuelles (participation des deuxièmes années; observation 
des premières années) 
� Jurys composés d’un professeur en CPGE et de deux cadres supérieurs 
réunionnais de tous domaines d’activités 
 

... qui fait ses preuves lors des oraux 
� Contacts directs avec des chefs d’entreprises 
� Etudiants en confiance 
 

Un “plus” déterminant par rapport aux autres Classe s 
Préparatoires 
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INSCRIPTION ET RECRUTEMENT EN CPGE 

 
� Inscription : sur Internet -  

http://www.admission-postbac.fr  
 
Le calendrier définitif des opérations sera diffusé sur le site admission-postabc.fr en 
décembre 2009 
 

 Décembre  : consultation en ligne pour des informations sur les prépas 
 Janvier à mars  : Formulation des vœux d’inscription et téléchargement de 12 dossiers 
maximum 
 Fin mars- Début Avril : Dossiers de candidature à adresser aux établissement 
demandés:  

� Les trois bulletins de Première 
� Les résultats de l’épreuve anticipée de Français 
� Les deux premiers bulletins de Terminale 
� Avis des professeurs de Terminale et du Chef d’Etablissement 

 Envoi des dossiers par l’intermédiaire de votre établissement fin mars 
 Commissions de recrutement dans les lycées demandés à partir de mai (plusieurs 
sessions) 
 Inscription définitive subordonnée à l’obtention du Baccalauréat 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires  
 
�         Choix de la prépa   Ne pas sous-estimer les difficultés liées : 

 
 
 
 
 
 
 
 

Le “moral” compte beaucoup!  
 

� Profil recherché      
 Le futur élève de Classe Prépa est 
 

� Régulier  Eviter les faiblesses majeures dans une discipline 
 

� Motivé Par le type de carrières auxquelles conduisent les  
 Grandes Ecoles de Commerce  

Par le type de formation et d’enseignement d’une CPGE  
 

� Endurant Travaille sérieusement et durablement sans se décourager 
 

� Ouvert Aime les relations avec les autres 
Envisage des emplois centrés sur la communication  

Attention!  
Il est 

important  
de bien 
adapter  

ses voeux 
a son 
profil  

• Aux effectifs pléthoriques de nombreuses CPGE 
métropolitaines. 

• Aux conditions de vie et de travail de nombreuses 
CPGE métropolitaines. 

• A l’’éloignement de son milieu familier. 
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POUR PLUS DE RENSEIGNEMENTS 

 
 
� Auprès du lycée Bellepierre 
 
 
 
� Proviseur :     
  Mr D. PAYET 
 
� Coordonnateurs :   (Contact par l’intermédiaire du lycée, ou par mail) 
 
Voie Scientifique :    Mr D. BENJAMIN  didier.benjamin@wanadoo.fr 
Voie Economique :     Mr R. MARTRENCHAR remy.martrenchar@wanadoo.fr  
Voie Technologique :  Mr M. ASSOUNE  maximin@assoune.com 

 
  

� Auprès du Centre d’Information et 
 d’Orientation 
 
 
 
 
 
� Sur Internet  
 
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
� http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 

 
 Le site d’HEC  
� http://www.hec.fr 

 
 Conférence des Grandes Ecoles 
� http://www.cge.asso.fr  ou   http://www.cge.asso.fr/villesecoles.html 
� http://www.infoprepa.com/ 
   

 Sur les résultats des prépas et les lycées accueillant des prépas 
� http://www.prepa-hec.org/   
� http://www.concours-bce.com/ 

   
 Quelques portraits sur un site pei ! 
� http://www.stgilles.com 
� http://www.prepa974.ift.cx 

 
 
  

Avenue Gaston Monnerville  
B.P. 765   
97475 Saint-Denis Cedex 
Tél :  0262 90 73 25  
Fax : 0262 90 73 39 

48, rue Sainte Marie  
97400 Saint-Denis   
Tél :  0262 21 18 81  
Fax : 0262 21 81 74 
(Scolaires) 
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CONCLUSION : UNE FORMATION ENRICHISSANTE  

 
 
� Ces deux années de Classes Prépa vous apporteront 
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CLASSES  PREPARATOIRES  

 
AUX  

 
GRANDES  ECOLES  DE  COMMERCE  

 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 

Avenue Gaston  Monnerville - B.P. 765  
 97 475 Saint-Denis Cédex 

Tél : 0262 90 73 00 - Fax : 0262 90 73 39  
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QU’EST-CE QU’UNE PREPA HEC ? 

 
 
� Qu’est-ce qu’une CPGE?  
 
 
 Préparation en deux ou trois ans aux 

Concours d'Entrée aux Grandes Ecoles de 
Commerce 

 
 
 
 
� Avenir professionnel 

   

 
�Cadre, Décideur , 
Manager ... 
 
 
�Bon niveau de 
rémunération  
 
 
�Carrières 
motivantes        
 
 
 
 
 
 
 

� Une pédagogie efficace et formatrice 
 
 Un encadrement important 

� Une équipe pédagogique motivée 
� Suivi personnalisé 
� Solidarité 

 
 Un contrôle régulier et fréquent des connaissances, à l’écrit et à l’oral 

� Savoir  
� Méthodes de travail    

Terminal es S, ES, STT, L

Classes Prepa 
Economiques et  
Commercial es

Grandes Ecol es 
de Commerce 

 

Audit et 
Controle

Ressources 
Humaines

Marketing

Finance
Grande 

Distribution

Gestion Vente

Commerce 
International
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STRUCTURE  
DES CLASSES PREPARATOIRES AUX  
GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
 
� Cursus en 2 ou 3 ans 
 La Première  Année ne se redouble pas, sauf cas très exceptionnel 
 La Deuxième Année peut se redoubler 

(Peu d’élèves du Lycée Bellepierre y ont eu recours) 
 
� Quatre voies pour quatre recrutements,  

toutes représentées à la Réunion  
 
 Voie Scientifique 

Dominantes :   Mathématiques 
Bac :   S toutes spécialités 

 
 Voie Economique 

Dominantes :   Analyse Economique et Historique des   
Sociétes Contemporaines (AEHSC) 

Bac :   ES toutes spécialités + L spécialité mathématiques 
 
 Voie Technologique 

Dominantes :   Economie, Droit, Techniques de Gestion 
Bac :   STT toutes spécialités 

 
 Voie Littéraire ( Lycée Leconte de Lisle) 

Bac :   L toutes spécialités 

 
� A la Réunion : 6 classes au Lycée Bellepierre 
 
 Voies Scientifiques et Economiques  

Première et Deuxième Années 
Ouverture en Septembre 1990 à la Chambre de Commerce 
Ouverture en Septembre 1993 à Bellepierre 
Préparation sur deux ans à partir de Septembre 1996 (mesure nationale) 

 
 Voie Technologique  

Première Année : ouverture en Septembre  2000  
Deuxième Année :  ouverture en Septembre  2001 
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ORGANISATION DU TRAVAIL EN CPGE 

 
� Horaires 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 9 8 6 
HGE * 6   
AEHSC *  6  
TGI *   4 
LV I 3 3 4 
LV II 3 3      5  / 4 ** 
Philosophie 3 3     3 / 4 ** 
Economie 1 (facultatif) 2 4 
Lettres 3 3 3 
Droit   3 
Total 28 28      32 / 31 ** 

 
* HGE Histoire et Géographie Economiques AEHSC Analyse Economique et Historique des Sociétés 

TGI Techniques et Gestion et Informatique   Contemporaines 
**  Première Année / Deuxième Année 
 
� Calendrier spécifique : priorité à la régularité 
 Rythme : 4 semaines de cours pour une semaine de vacances 
 30 semaines de cours en première année, 25 semaines en deuxième année 
 Reprise des cours en janvier, concours fin avril - début mai 
 
� Contrôle des connaissances à l’écrit 
 Un Devoir Surveillé chaque semaine - planning annuel 
 Deux Concours Blancs (Sigmas), fin Décembre et fin Mai  /  Mars  **  
 
� Interrogations orales (Colles)    Nombre Mensuel de Colles 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 2 2 2 
Culture Générale 
(Lettres ou Philo) 

2 2 2 

LV I 1 1 2 
LV II 1 1 2 
HGE ou AEHSC 
ou Eco-Droit 

2 2 4 

Informatique 1 (TP) 1 (TP) 4 (TGI) 
 Soit 2 ou 3 colles de 20 minutes par semaine et par élève 

� Faire le point sur les lacunes et les notions mal assimilées 
� Régularité  et suivi du travail personnel  
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CONCOURS D’ENTREE AUX GRANDES ECOLES DE 
COMMERCE 

 
 
� Ecrit 
 Des épreuves communes aux trois voies 

Lettres, philosophie et langues 
 Des épreuves spécifiques aux différentes voies 

Mathématiques (programmes différenciés) 
Dominantes de chaque voie : (Histoire-Géographie-Géopolitique/Analyse 
Economique et Historique/Economie, Droit, Gestion 

 
� Oral : le “deuxième concours” 
 Sous réserve d’admissibilité aux écrits 
 Toutes les épreuves sont communes aux trois voies (sauf HEC  et ESCP) 
 Un entretien de personnalité  

� Fort coefficient 
� Un jury composé de professeurs de l’école et de chefs d’entreprise 

 
� Profil recherché  par les Ecoles 
 
 

� Curiosité 
� Culture générale 
� Se tenir informé 
� Aptitudes relationnelles 

                
            

 
 
 

 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires 
   
� Déroulement des épreuves  
 Ecrit :  Sur place, au Lycée  Bellepierre 
 Oral :  Dans les écoles présentées 

� Financement du voyage (mesure Girardin)  
 
� Frais d’inscription aux Concours  
 Entre 75 et 150 Euros (aménagements pour les boursiers et partenanaires du lycées 
Bellepierre) par groupement d’Ecoles. 

 



     
CPGE Commerciales 7/ 14 Année scolaire 2009/2010 

 

LES GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
� Les grandes familles d’Ecoles de Commerce  
 Par ordre de réputation décroissant 

� “Les Parisiennes” : les plus prestigieuses  
 HEC   Ecole des Hautes Etudes de Commerce 

ESSEC  Ecole Supérieure des Sciences Economiques et  Commerciales 
ESCP - EAP  Ecole Supérieure de Commerce de Paris  
   Ecole européenne des Affaires de Paris 
EML   Ecole de Management de Lyon  (ex ESCL)  
EDHEC  Ecole Des Hautes Etudes Commerciales  
AUDENCIA  ESC Nantes 
   ESC Grenoble 

� Les préparationnaires de Bellepierre intègrent régulièrement les Parisiennes 

� Groupe Ecricome : juste après 
Ecoles Supérieures de Commerce = Sup de Co 

ESC de Rouen, Marseille, Bordeaux, Reims, Toulouse 
ICN   Institut Commercial de Nancy 
ESCEM Tours-Poitiers  

� Autres ESC : le gros du peloton 
Amiens  Brest-Bretagne Chambéry Dijon Pau Tours  
CERAM (Nice)  Clermont La Rochelle Lille  Troyes 
Rennes  Montpellier Saint-Etienne Nice  Le Havre-Caen 

� La quasi-totalité des préparationnaires de Bellepierre est admise dans ces Ecoles 
� “Petites” Grandes Ecoles de Commerce : privées ou à Concours 

indépendants; niveaux et réputations inégales 
INSEEC (Bordeaux, Paris) ESLSCA ESG  ISG  
ESC Compiègne,   HESTRAD ESCO  ESC Toulon 
ISCID (Dunkerque)  ESC Meaux EDC Ecole des Cadres  

 
� Places mises au concours      6 700 places pour 7000 préparationnaires 

environ 
 
� Organisation de la scolarité dans les Ecoles de Com merce  
 Deux années à vocation généraliste 

� Première Année  : Base  des matières du Commerce  (marketing, distribution), de  
la Gestion (Comptabilité, Analyse Financière)     

   Formation en Langues et Culture Générale 
� Deuxième Année  : Approfondissement  et nouveautés (management des ressources 

humaines, analyse des coûts) 
� Stages en entreprises, année de césure (courant) 
� Troisième Année :  Spécialisation  (marketing, finance, commerce international,  

audit et contrôle, grande distribution...) 
� Stage long (pré embauche) 

 Possibilités d’études complémentaires (3° cycles e n Université, à l’étranger...) 
 
� Sites Web : Surfez sur le Net pour découvrir ces Ec oles...  
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
 http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 
 http://cge.asso.fr/cadre_ecole.html 
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FINANCEMENT DES ETUDES EN ECOLE DE COMMERCE  

 
 
� Coût des études  
 Les Ecoles de Commerce sont des écoles privées, bénéficiant de partenariats avec des 

entreprises ou des Chambres de Commerce et d’Industrie 
 Frais de scolarité annuels : entre 800 et 6 000 Euros 

en moyenne 4 500 Euros, soit 30 000 Francs par an 
 
� De  nombreuses possibilités de financement  
 

� Alternance 
� Apprentissage 
� Bourses nationales 
� Aides directes de l’Ecole 
� Activités rémunérées au sein des “Juniors Entreprises” 
et des 

Associations proposant de petits jobs 
� Prêts proposés par les banques à faible taux, 
remboursables après 

 obtention du premier emploi 
 
 
  

Etant donnés   
� le type de carrières   
� le niveau de rémunération  

auxquels les Ecoles de Commerce permettent de prétendre,  
 l’étudiant doit considérer cette formation comme un  

     INVESTISSEMENT !    
 
 
� Pour vous convaincre  
 Consulter par exemple le site d’HEC : http://www.hec.fr 
 

� 

Ces frais ne sont pas un obstacle reel, 
Quelle que soit la condition sociale 
de l’etudiant  
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DEBOUCHES APRES UNE CLASSE PREPARATOIRE  

 
� Taux d’intégration des Ecoles de Commerce 

� De très forts taux de réussite (quasiment 100 %)  
 
� Convention d’équivalence avec l’Université 
  

� Dans le cadre de la réforme LMD, un élève de CPGE peut demander auprès de 
l’Université de La Réunion la validation des enseignements qu’il a suivis en CPGE, 
sous la forme de crédits d’enseignement européens (ECTS). 
 

� En fonction des résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou 
plusieurs concours préparés, l’élève peut se voir attribuer 60 ECTS à l’issue de sa 
première année et 120 ECTS à l’issue de la seconde année. 

 

� Pour chaque unité d’enseignement, des notes sont attribuées à l’étudiant par le 
conseil de fin d’année scolaire des professeurs du Lycée Bellepierre, en fonction des 
résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou plusieurs concours 
préparés. 

 

� Dans la discipline de spécialisation de l’étudiant (notion de majeure), l’Université 
pourra exiger que l’étudiant réalise un dossier personnel à partir d’un thème d’études 
en relation avec les enseignements suivis en CPGE. Le choix du sujet du dossier 
relève de l’Université. 

 
 
� Autres issues possibles 
 
Toutes voies  

� IEP (Instituts d’études Politiques) sur Concours 
� L’admissibilité  aux Ecoles HEC, ESSEC, ESCP, EDHEC et EML 

permet de se présenter aux  
oraux  d’admission à l’Ecole Normale Supérieure de Cachan  
(dispense des épreuves écrites : B.O. n° 44 du 30 /  11 / 95) 

 
Voie Economique 

� Permet de présenter l’Ecole Militaire Supérieure de Saint-Cyr  
 (ouverture d’une voie Economique et Sociale) 

 
Voie Technologique  
 

� En fin de première année : 
. 2ème année de DEUG Sciences Eco ou AES après examen en Septembre 
. 1ère année de BTS (admission prioritaire sur avis du conseil de classe) 

� En fin de deuxième année : 
. 3ème année de Licence d’AES après entretien ou examen en Septembre 
. 2ème année de BTS (sur avis du conseil de classe) 

 
� Une grande palette de débouchés    
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LES PREPAS DU LYCEE BELLEPIERRE  

 

 
� D’excellentes conditions de travail et de vie 
 
 Une équipe pédagogique motivée et impliquée 
 
 Des effectifs encore limités 

� Suivi permanent et personnalisé de chaque élève 
� Bonne ambiance de travail : “sérieusement décontractée” 
� Solidarité entre élèves 

 
 Cadre familier et familial 

� Evite les problèmes d’adaptation rencontrés en Métropole 
� Limite les risques d’échec lié au “moral” 

 
� Résultats : Fiabilité et sérieux  
 
 Des résultats remarquables, comparables aux bonnes CPGE métropolitaines  
 (en dehors des  CPGE prestigieuses à recrutement extrêmement sélectif) 
 
Resultats des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre  

Années Inscrits % Admissibles  % Admis  % Intégrés ESC  
1999 33 100 % 97 % 94 % 
2 000 43 100 % 97.7 % 81.4 % 
2 001 37 97.3 % 89 % 59 % 
2 002 49  100 %  100 % 98 % 
2 003 44  100 %  100 % 98 % 
2 004 57 96,5 % 88 % 88 % 
2 005 59 98,3 % 96,6 % 95 % 
2 006 65 97 % 95,5 % 94 % 
2 007 63 100 % 97 % 94 % 
2 008 52 100 % 96 % 96 % 

 

 

Admissions des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre aux concours 2008 
Admissions Parisiennes  Ecricome  ESC et autres 

Voie Scientifique 34,8 % 26,1 % 39,1 % 
Voie Economique 9,5 % 28,6 % 61,9 % 

Voie Technologique 0 % 0 %  100 % 
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LES “PLUS” DE BELLEPIERRE 

 
 

Faire de notre éloignement un atout  
 

� Stages en entreprise en fin de 1ère année    ✈ 
 

Stages de découverte de l'entreprise à la Réunion :  
� un partenariat novateur entre le lycée, le rectorat, le Conseil Régional et 

le Groupe Bernard Hayot , officialisé en octobre 2004 
� 4 semaines en juin au sein des entreprises du GBH  
 (Cotrans, Carrefour, Sorelait,...) 

 
Stages linguistiques et professionnels en Afrique du Sud  (75% des étudiants en 

général): 
� 3 semaines en juillet  
� Hébergement dans une famille d’accueil 
� Placement dans une entreprise   
� Financement intégral par le groupe Bernard Hayot pour trois étudiants 
 méritants sélectionnés par l’équipe pédagogique  

 
Objectifs : 

� Consolidation des compétences linguistiques 
� Sensibilisation au monde de l’entreprise 
� Enrichissement du CV 
� Développement de l’autonomie et de l’esprit d’initiative 

 

� Préparation aux entretiens de personnalité 
 
Une épreuve déterminante des oraux des concours d’entrée 

 
Une préparation efficace... 

� 3 simulations annuelles (participation des deuxièmes années; observation 
des premières années) 
� Jurys composés d’un professeur en CPGE et de deux cadres supérieurs 
réunionnais de tous domaines d’activités 
 

... qui fait ses preuves lors des oraux 
� Contacts directs avec des chefs d’entreprises 
� Etudiants en confiance 
 

Un “plus” déterminant par rapport aux autres Classe s 
Préparatoires 

  



     
CPGE Commerciales 12/ 14 Année scolaire 2009/2010 

 

INSCRIPTION ET RECRUTEMENT EN CPGE 

 
� Inscription : sur Internet -  

http://www.admission-postbac.fr  
 
Le calendrier définitif des opérations sera diffusé sur le site admission-postabc.fr en 
décembre 2009 
 

 Décembre  : consultation en ligne pour des informations sur les prépas 
 Janvier à mars  : Formulation des vœux d’inscription et téléchargement de 12 dossiers 
maximum 
 Fin mars- Début Avril : Dossiers de candidature à adresser aux établissement 
demandés:  

� Les trois bulletins de Première 
� Les résultats de l’épreuve anticipée de Français 
� Les deux premiers bulletins de Terminale 
� Avis des professeurs de Terminale et du Chef d’Etablissement 

 Envoi des dossiers par l’intermédiaire de votre établissement fin mars 
 Commissions de recrutement dans les lycées demandés à partir de mai (plusieurs 
sessions) 
 Inscription définitive subordonnée à l’obtention du Baccalauréat 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires  
 
�         Choix de la prépa   Ne pas sous-estimer les difficultés liées : 

 
 
 
 
 
 
 
 

Le “moral” compte beaucoup!  
 

� Profil recherché      
 Le futur élève de Classe Prépa est 
 

� Régulier  Eviter les faiblesses majeures dans une discipline 
 

� Motivé Par le type de carrières auxquelles conduisent les  
 Grandes Ecoles de Commerce  

Par le type de formation et d’enseignement d’une CPGE  
 

� Endurant Travaille sérieusement et durablement sans se décourager 
 

� Ouvert Aime les relations avec les autres 
Envisage des emplois centrés sur la communication  

Attention!  
Il est 

important  
de bien 
adapter  

ses voeux 
a son 
profil  

• Aux effectifs pléthoriques de nombreuses CPGE 
métropolitaines. 

• Aux conditions de vie et de travail de nombreuses 
CPGE métropolitaines. 

• A l’’éloignement de son milieu familier. 
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POUR PLUS DE RENSEIGNEMENTS 

 
 
� Auprès du lycée Bellepierre 
 
 
 
� Proviseur :     
  Mr D. PAYET 
 
� Coordonnateurs :   (Contact par l’intermédiaire du lycée, ou par mail) 
 
Voie Scientifique :    Mr D. BENJAMIN  didier.benjamin@wanadoo.fr 
Voie Economique :     Mr R. MARTRENCHAR remy.martrenchar@wanadoo.fr  
Voie Technologique :  Mr M. ASSOUNE  maximin@assoune.com 

 
  

� Auprès du Centre d’Information et 
 d’Orientation 
 
 
 
 
 
� Sur Internet  
 
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
� http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 

 
 Le site d’HEC  
� http://www.hec.fr 

 
 Conférence des Grandes Ecoles 
� http://www.cge.asso.fr  ou   http://www.cge.asso.fr/villesecoles.html 
� http://www.infoprepa.com/ 
   

 Sur les résultats des prépas et les lycées accueillant des prépas 
� http://www.prepa-hec.org/   
� http://www.concours-bce.com/ 

   
 Quelques portraits sur un site pei ! 
� http://www.stgilles.com 
� http://www.prepa974.ift.cx 

 
 
  

Avenue Gaston Monnerville  
B.P. 765   
97475 Saint-Denis Cedex 
Tél :  0262 90 73 25  
Fax : 0262 90 73 39 

48, rue Sainte Marie  
97400 Saint-Denis   
Tél :  0262 21 18 81  
Fax : 0262 21 81 74 
(Scolaires) 
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CONCLUSION : UNE FORMATION ENRICHISSANTE  

 
 
� Ces deux années de Classes Prépa vous apporteront 
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Avenue Gaston  Monnerville - B.P. 765  
 97 475 Saint-Denis Cédex 

Tél : 0262 90 73 00 - Fax : 0262 90 73 39  
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QU’EST-CE QU’UNE PREPA HEC ? 

 
 
� Qu’est-ce qu’une CPGE?  
 
 
 Préparation en deux ou trois ans aux 

Concours d'Entrée aux Grandes Ecoles de 
Commerce 

 
 
 
 
� Avenir professionnel 

   

 
�Cadre, Décideur , 
Manager ... 
 
 
�Bon niveau de 
rémunération  
 
 
�Carrières 
motivantes        
 
 
 
 
 
 
 

� Une pédagogie efficace et formatrice 
 
 Un encadrement important 

� Une équipe pédagogique motivée 
� Suivi personnalisé 
� Solidarité 

 
 Un contrôle régulier et fréquent des connaissances, à l’écrit et à l’oral 

� Savoir  
� Méthodes de travail    

Terminal es S, ES, STT, L

Classes Prepa 
Economiques et  
Commercial es

Grandes Ecol es 
de Commerce 

 

Audit et 
Controle

Ressources 
Humaines

Marketing

Finance
Grande 

Distribution

Gestion Vente

Commerce 
International
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STRUCTURE  
DES CLASSES PREPARATOIRES AUX  
GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
 
� Cursus en 2 ou 3 ans 
 La Première  Année ne se redouble pas, sauf cas très exceptionnel 
 La Deuxième Année peut se redoubler 

(Peu d’élèves du Lycée Bellepierre y ont eu recours) 
 
� Quatre voies pour quatre recrutements,  

toutes représentées à la Réunion  
 
 Voie Scientifique 

Dominantes :   Mathématiques 
Bac :   S toutes spécialités 

 
 Voie Economique 

Dominantes :   Analyse Economique et Historique des   
Sociétes Contemporaines (AEHSC) 

Bac :   ES toutes spécialités + L spécialité mathématiques 
 
 Voie Technologique 

Dominantes :   Economie, Droit, Techniques de Gestion 
Bac :   STT toutes spécialités 

 
 Voie Littéraire ( Lycée Leconte de Lisle) 

Bac :   L toutes spécialités 

 
� A la Réunion : 6 classes au Lycée Bellepierre 
 
 Voies Scientifiques et Economiques  

Première et Deuxième Années 
Ouverture en Septembre 1990 à la Chambre de Commerce 
Ouverture en Septembre 1993 à Bellepierre 
Préparation sur deux ans à partir de Septembre 1996 (mesure nationale) 

 
 Voie Technologique  

Première Année : ouverture en Septembre  2000  
Deuxième Année :  ouverture en Septembre  2001 
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ORGANISATION DU TRAVAIL EN CPGE 

 
� Horaires 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 9 8 6 
HGE * 6   
AEHSC *  6  
TGI *   4 
LV I 3 3 4 
LV II 3 3      5  / 4 ** 
Philosophie 3 3     3 / 4 ** 
Economie 1 (facultatif) 2 4 
Lettres 3 3 3 
Droit   3 
Total 28 28      32 / 31 ** 

 
* HGE Histoire et Géographie Economiques AEHSC Analyse Economique et Historique des Sociétés 

TGI Techniques et Gestion et Informatique   Contemporaines 
**  Première Année / Deuxième Année 
 
� Calendrier spécifique : priorité à la régularité 
 Rythme : 4 semaines de cours pour une semaine de vacances 
 30 semaines de cours en première année, 25 semaines en deuxième année 
 Reprise des cours en janvier, concours fin avril - début mai 
 
� Contrôle des connaissances à l’écrit 
 Un Devoir Surveillé chaque semaine - planning annuel 
 Deux Concours Blancs (Sigmas), fin Décembre et fin Mai  /  Mars  **  
 
� Interrogations orales (Colles)    Nombre Mensuel de Colles 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 2 2 2 
Culture Générale 
(Lettres ou Philo) 

2 2 2 

LV I 1 1 2 
LV II 1 1 2 
HGE ou AEHSC 
ou Eco-Droit 

2 2 4 

Informatique 1 (TP) 1 (TP) 4 (TGI) 
 Soit 2 ou 3 colles de 20 minutes par semaine et par élève 

� Faire le point sur les lacunes et les notions mal assimilées 
� Régularité  et suivi du travail personnel  

 
 



     
CPGE Commerciales 6/ 14 Année scolaire 2009/2010 

 

CONCOURS D’ENTREE AUX GRANDES ECOLES DE 
COMMERCE 

 
 
� Ecrit 
 Des épreuves communes aux trois voies 

Lettres, philosophie et langues 
 Des épreuves spécifiques aux différentes voies 

Mathématiques (programmes différenciés) 
Dominantes de chaque voie : (Histoire-Géographie-Géopolitique/Analyse 
Economique et Historique/Economie, Droit, Gestion 

 
� Oral : le “deuxième concours” 
 Sous réserve d’admissibilité aux écrits 
 Toutes les épreuves sont communes aux trois voies (sauf HEC  et ESCP) 
 Un entretien de personnalité  

� Fort coefficient 
� Un jury composé de professeurs de l’école et de chefs d’entreprise 

 
� Profil recherché  par les Ecoles 
 
 

� Curiosité 
� Culture générale 
� Se tenir informé 
� Aptitudes relationnelles 

                
            

 
 
 

 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires 
   
� Déroulement des épreuves  
 Ecrit :  Sur place, au Lycée  Bellepierre 
 Oral :  Dans les écoles présentées 

� Financement du voyage (mesure Girardin)  
 
� Frais d’inscription aux Concours  
 Entre 75 et 150 Euros (aménagements pour les boursiers et partenanaires du lycées 
Bellepierre) par groupement d’Ecoles. 
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LES GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
� Les grandes familles d’Ecoles de Commerce  
 Par ordre de réputation décroissant 

� “Les Parisiennes” : les plus prestigieuses  
 HEC   Ecole des Hautes Etudes de Commerce 

ESSEC  Ecole Supérieure des Sciences Economiques et  Commerciales 
ESCP - EAP  Ecole Supérieure de Commerce de Paris  
   Ecole européenne des Affaires de Paris 
EML   Ecole de Management de Lyon  (ex ESCL)  
EDHEC  Ecole Des Hautes Etudes Commerciales  
AUDENCIA  ESC Nantes 
   ESC Grenoble 

� Les préparationnaires de Bellepierre intègrent régulièrement les Parisiennes 

� Groupe Ecricome : juste après 
Ecoles Supérieures de Commerce = Sup de Co 

ESC de Rouen, Marseille, Bordeaux, Reims, Toulouse 
ICN   Institut Commercial de Nancy 
ESCEM Tours-Poitiers  

� Autres ESC : le gros du peloton 
Amiens  Brest-Bretagne Chambéry Dijon Pau Tours  
CERAM (Nice)  Clermont La Rochelle Lille  Troyes 
Rennes  Montpellier Saint-Etienne Nice  Le Havre-Caen 

� La quasi-totalité des préparationnaires de Bellepierre est admise dans ces Ecoles 
� “Petites” Grandes Ecoles de Commerce : privées ou à Concours 

indépendants; niveaux et réputations inégales 
INSEEC (Bordeaux, Paris) ESLSCA ESG  ISG  
ESC Compiègne,   HESTRAD ESCO  ESC Toulon 
ISCID (Dunkerque)  ESC Meaux EDC Ecole des Cadres  

 
� Places mises au concours      6 700 places pour 7000 préparationnaires 

environ 
 
� Organisation de la scolarité dans les Ecoles de Com merce  
 Deux années à vocation généraliste 

� Première Année  : Base  des matières du Commerce  (marketing, distribution), de  
la Gestion (Comptabilité, Analyse Financière)     

   Formation en Langues et Culture Générale 
� Deuxième Année  : Approfondissement  et nouveautés (management des ressources 

humaines, analyse des coûts) 
� Stages en entreprises, année de césure (courant) 
� Troisième Année :  Spécialisation  (marketing, finance, commerce international,  

audit et contrôle, grande distribution...) 
� Stage long (pré embauche) 

 Possibilités d’études complémentaires (3° cycles e n Université, à l’étranger...) 
 
� Sites Web : Surfez sur le Net pour découvrir ces Ec oles...  
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
 http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 
 http://cge.asso.fr/cadre_ecole.html 
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FINANCEMENT DES ETUDES EN ECOLE DE COMMERCE  

 
 
� Coût des études  
 Les Ecoles de Commerce sont des écoles privées, bénéficiant de partenariats avec des 

entreprises ou des Chambres de Commerce et d’Industrie 
 Frais de scolarité annuels : entre 800 et 6 000 Euros 

en moyenne 4 500 Euros, soit 30 000 Francs par an 
 
� De  nombreuses possibilités de financement  
 

� Alternance 
� Apprentissage 
� Bourses nationales 
� Aides directes de l’Ecole 
� Activités rémunérées au sein des “Juniors Entreprises” 
et des 

Associations proposant de petits jobs 
� Prêts proposés par les banques à faible taux, 
remboursables après 

 obtention du premier emploi 
 
 
  

Etant donnés   
� le type de carrières   
� le niveau de rémunération  

auxquels les Ecoles de Commerce permettent de prétendre,  
 l’étudiant doit considérer cette formation comme un  

     INVESTISSEMENT !    
 
 
� Pour vous convaincre  
 Consulter par exemple le site d’HEC : http://www.hec.fr 
 

� 

Ces frais ne sont pas un obstacle reel, 
Quelle que soit la condition sociale 
de l’etudiant  
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DEBOUCHES APRES UNE CLASSE PREPARATOIRE  

 
� Taux d’intégration des Ecoles de Commerce 

� De très forts taux de réussite (quasiment 100 %)  
 
� Convention d’équivalence avec l’Université 
  

� Dans le cadre de la réforme LMD, un élève de CPGE peut demander auprès de 
l’Université de La Réunion la validation des enseignements qu’il a suivis en CPGE, 
sous la forme de crédits d’enseignement européens (ECTS). 
 

� En fonction des résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou 
plusieurs concours préparés, l’élève peut se voir attribuer 60 ECTS à l’issue de sa 
première année et 120 ECTS à l’issue de la seconde année. 

 

� Pour chaque unité d’enseignement, des notes sont attribuées à l’étudiant par le 
conseil de fin d’année scolaire des professeurs du Lycée Bellepierre, en fonction des 
résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou plusieurs concours 
préparés. 

 

� Dans la discipline de spécialisation de l’étudiant (notion de majeure), l’Université 
pourra exiger que l’étudiant réalise un dossier personnel à partir d’un thème d’études 
en relation avec les enseignements suivis en CPGE. Le choix du sujet du dossier 
relève de l’Université. 

 
 
� Autres issues possibles 
 
Toutes voies  

� IEP (Instituts d’études Politiques) sur Concours 
� L’admissibilité  aux Ecoles HEC, ESSEC, ESCP, EDHEC et EML 

permet de se présenter aux  
oraux  d’admission à l’Ecole Normale Supérieure de Cachan  
(dispense des épreuves écrites : B.O. n° 44 du 30 /  11 / 95) 

 
Voie Economique 

� Permet de présenter l’Ecole Militaire Supérieure de Saint-Cyr  
 (ouverture d’une voie Economique et Sociale) 

 
Voie Technologique  
 

� En fin de première année : 
. 2ème année de DEUG Sciences Eco ou AES après examen en Septembre 
. 1ère année de BTS (admission prioritaire sur avis du conseil de classe) 

� En fin de deuxième année : 
. 3ème année de Licence d’AES après entretien ou examen en Septembre 
. 2ème année de BTS (sur avis du conseil de classe) 

 
� Une grande palette de débouchés    
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LES PREPAS DU LYCEE BELLEPIERRE  

 

 
� D’excellentes conditions de travail et de vie 
 
 Une équipe pédagogique motivée et impliquée 
 
 Des effectifs encore limités 

� Suivi permanent et personnalisé de chaque élève 
� Bonne ambiance de travail : “sérieusement décontractée” 
� Solidarité entre élèves 

 
 Cadre familier et familial 

� Evite les problèmes d’adaptation rencontrés en Métropole 
� Limite les risques d’échec lié au “moral” 

 
� Résultats : Fiabilité et sérieux  
 
 Des résultats remarquables, comparables aux bonnes CPGE métropolitaines  
 (en dehors des  CPGE prestigieuses à recrutement extrêmement sélectif) 
 
Resultats des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre  

Années Inscrits % Admissibles  % Admis  % Intégrés ESC  
1999 33 100 % 97 % 94 % 
2 000 43 100 % 97.7 % 81.4 % 
2 001 37 97.3 % 89 % 59 % 
2 002 49  100 %  100 % 98 % 
2 003 44  100 %  100 % 98 % 
2 004 57 96,5 % 88 % 88 % 
2 005 59 98,3 % 96,6 % 95 % 
2 006 65 97 % 95,5 % 94 % 
2 007 63 100 % 97 % 94 % 
2 008 52 100 % 96 % 96 % 

 

 

Admissions des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre aux concours 2008 
Admissions Parisiennes  Ecricome  ESC et autres 

Voie Scientifique 34,8 % 26,1 % 39,1 % 
Voie Economique 9,5 % 28,6 % 61,9 % 

Voie Technologique 0 % 0 %  100 % 
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LES “PLUS” DE BELLEPIERRE 

 
 

Faire de notre éloignement un atout  
 

� Stages en entreprise en fin de 1ère année    ✈ 
 

Stages de découverte de l'entreprise à la Réunion :  
� un partenariat novateur entre le lycée, le rectorat, le Conseil Régional et 

le Groupe Bernard Hayot , officialisé en octobre 2004 
� 4 semaines en juin au sein des entreprises du GBH  
 (Cotrans, Carrefour, Sorelait,...) 

 
Stages linguistiques et professionnels en Afrique du Sud  (75% des étudiants en 

général): 
� 3 semaines en juillet  
� Hébergement dans une famille d’accueil 
� Placement dans une entreprise   
� Financement intégral par le groupe Bernard Hayot pour trois étudiants 
 méritants sélectionnés par l’équipe pédagogique  

 
Objectifs : 

� Consolidation des compétences linguistiques 
� Sensibilisation au monde de l’entreprise 
� Enrichissement du CV 
� Développement de l’autonomie et de l’esprit d’initiative 

 

� Préparation aux entretiens de personnalité 
 
Une épreuve déterminante des oraux des concours d’entrée 

 
Une préparation efficace... 

� 3 simulations annuelles (participation des deuxièmes années; observation 
des premières années) 
� Jurys composés d’un professeur en CPGE et de deux cadres supérieurs 
réunionnais de tous domaines d’activités 
 

... qui fait ses preuves lors des oraux 
� Contacts directs avec des chefs d’entreprises 
� Etudiants en confiance 
 

Un “plus” déterminant par rapport aux autres Classe s 
Préparatoires 
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INSCRIPTION ET RECRUTEMENT EN CPGE 

 
� Inscription : sur Internet -  

http://www.admission-postbac.fr  
 
Le calendrier définitif des opérations sera diffusé sur le site admission-postabc.fr en 
décembre 2009 
 

 Décembre  : consultation en ligne pour des informations sur les prépas 
 Janvier à mars  : Formulation des vœux d’inscription et téléchargement de 12 dossiers 
maximum 
 Fin mars- Début Avril : Dossiers de candidature à adresser aux établissement 
demandés:  

� Les trois bulletins de Première 
� Les résultats de l’épreuve anticipée de Français 
� Les deux premiers bulletins de Terminale 
� Avis des professeurs de Terminale et du Chef d’Etablissement 

 Envoi des dossiers par l’intermédiaire de votre établissement fin mars 
 Commissions de recrutement dans les lycées demandés à partir de mai (plusieurs 
sessions) 
 Inscription définitive subordonnée à l’obtention du Baccalauréat 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires  
 
�         Choix de la prépa   Ne pas sous-estimer les difficultés liées : 

 
 
 
 
 
 
 
 

Le “moral” compte beaucoup!  
 

� Profil recherché      
 Le futur élève de Classe Prépa est 
 

� Régulier  Eviter les faiblesses majeures dans une discipline 
 

� Motivé Par le type de carrières auxquelles conduisent les  
 Grandes Ecoles de Commerce  

Par le type de formation et d’enseignement d’une CPGE  
 

� Endurant Travaille sérieusement et durablement sans se décourager 
 

� Ouvert Aime les relations avec les autres 
Envisage des emplois centrés sur la communication  

Attention!  
Il est 

important  
de bien 
adapter  

ses voeux 
a son 
profil  

• Aux effectifs pléthoriques de nombreuses CPGE 
métropolitaines. 

• Aux conditions de vie et de travail de nombreuses 
CPGE métropolitaines. 

• A l’’éloignement de son milieu familier. 
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POUR PLUS DE RENSEIGNEMENTS 

 
 
� Auprès du lycée Bellepierre 
 
 
 
� Proviseur :     
  Mr D. PAYET 
 
� Coordonnateurs :   (Contact par l’intermédiaire du lycée, ou par mail) 
 
Voie Scientifique :    Mr D. BENJAMIN  didier.benjamin@wanadoo.fr 
Voie Economique :     Mr R. MARTRENCHAR remy.martrenchar@wanadoo.fr  
Voie Technologique :  Mr M. ASSOUNE  maximin@assoune.com 

 
  

� Auprès du Centre d’Information et 
 d’Orientation 
 
 
 
 
 
� Sur Internet  
 
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
� http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 

 
 Le site d’HEC  
� http://www.hec.fr 

 
 Conférence des Grandes Ecoles 
� http://www.cge.asso.fr  ou   http://www.cge.asso.fr/villesecoles.html 
� http://www.infoprepa.com/ 
   

 Sur les résultats des prépas et les lycées accueillant des prépas 
� http://www.prepa-hec.org/   
� http://www.concours-bce.com/ 

   
 Quelques portraits sur un site pei ! 
� http://www.stgilles.com 
� http://www.prepa974.ift.cx 

 
 
  

Avenue Gaston Monnerville  
B.P. 765   
97475 Saint-Denis Cedex 
Tél :  0262 90 73 25  
Fax : 0262 90 73 39 

48, rue Sainte Marie  
97400 Saint-Denis   
Tél :  0262 21 18 81  
Fax : 0262 21 81 74 
(Scolaires) 
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CONCLUSION : UNE FORMATION ENRICHISSANTE  

 
 
� Ces deux années de Classes Prépa vous apporteront 
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QU’EST-CE QU’UNE PREPA HEC ? 

 
 
� Qu’est-ce qu’une CPGE?  
 
 
 Préparation en deux ou trois ans aux 

Concours d'Entrée aux Grandes Ecoles de 
Commerce 

 
 
 
 
� Avenir professionnel 

   

 
�Cadre, Décideur , 
Manager ... 
 
 
�Bon niveau de 
rémunération  
 
 
�Carrières 
motivantes        
 
 
 
 
 
 
 

� Une pédagogie efficace et formatrice 
 
 Un encadrement important 

� Une équipe pédagogique motivée 
� Suivi personnalisé 
� Solidarité 

 
 Un contrôle régulier et fréquent des connaissances, à l’écrit et à l’oral 

� Savoir  
� Méthodes de travail    

Terminal es S, ES, STT, L

Classes Prepa 
Economiques et  
Commercial es

Grandes Ecol es 
de Commerce 

 

Audit et 
Controle

Ressources 
Humaines

Marketing

Finance
Grande 

Distribution

Gestion Vente

Commerce 
International
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STRUCTURE  
DES CLASSES PREPARATOIRES AUX  
GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
 
� Cursus en 2 ou 3 ans 
 La Première  Année ne se redouble pas, sauf cas très exceptionnel 
 La Deuxième Année peut se redoubler 

(Peu d’élèves du Lycée Bellepierre y ont eu recours) 
 
� Quatre voies pour quatre recrutements,  

toutes représentées à la Réunion  
 
 Voie Scientifique 

Dominantes :   Mathématiques 
Bac :   S toutes spécialités 

 
 Voie Economique 

Dominantes :   Analyse Economique et Historique des   
Sociétes Contemporaines (AEHSC) 

Bac :   ES toutes spécialités + L spécialité mathématiques 
 
 Voie Technologique 

Dominantes :   Economie, Droit, Techniques de Gestion 
Bac :   STT toutes spécialités 

 
 Voie Littéraire ( Lycée Leconte de Lisle) 

Bac :   L toutes spécialités 

 
� A la Réunion : 6 classes au Lycée Bellepierre 
 
 Voies Scientifiques et Economiques  

Première et Deuxième Années 
Ouverture en Septembre 1990 à la Chambre de Commerce 
Ouverture en Septembre 1993 à Bellepierre 
Préparation sur deux ans à partir de Septembre 1996 (mesure nationale) 

 
 Voie Technologique  

Première Année : ouverture en Septembre  2000  
Deuxième Année :  ouverture en Septembre  2001 
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ORGANISATION DU TRAVAIL EN CPGE 

 
� Horaires 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 9 8 6 
HGE * 6   
AEHSC *  6  
TGI *   4 
LV I 3 3 4 
LV II 3 3      5  / 4 ** 
Philosophie 3 3     3 / 4 ** 
Economie 1 (facultatif) 2 4 
Lettres 3 3 3 
Droit   3 
Total 28 28      32 / 31 ** 

 
* HGE Histoire et Géographie Economiques AEHSC Analyse Economique et Historique des Sociétés 

TGI Techniques et Gestion et Informatique   Contemporaines 
**  Première Année / Deuxième Année 
 
� Calendrier spécifique : priorité à la régularité 
 Rythme : 4 semaines de cours pour une semaine de vacances 
 30 semaines de cours en première année, 25 semaines en deuxième année 
 Reprise des cours en janvier, concours fin avril - début mai 
 
� Contrôle des connaissances à l’écrit 
 Un Devoir Surveillé chaque semaine - planning annuel 
 Deux Concours Blancs (Sigmas), fin Décembre et fin Mai  /  Mars  **  
 
� Interrogations orales (Colles)    Nombre Mensuel de Colles 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 2 2 2 
Culture Générale 
(Lettres ou Philo) 

2 2 2 

LV I 1 1 2 
LV II 1 1 2 
HGE ou AEHSC 
ou Eco-Droit 

2 2 4 

Informatique 1 (TP) 1 (TP) 4 (TGI) 
 Soit 2 ou 3 colles de 20 minutes par semaine et par élève 

� Faire le point sur les lacunes et les notions mal assimilées 
� Régularité  et suivi du travail personnel  
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CONCOURS D’ENTREE AUX GRANDES ECOLES DE 
COMMERCE 

 
 
� Ecrit 
 Des épreuves communes aux trois voies 

Lettres, philosophie et langues 
 Des épreuves spécifiques aux différentes voies 

Mathématiques (programmes différenciés) 
Dominantes de chaque voie : (Histoire-Géographie-Géopolitique/Analyse 
Economique et Historique/Economie, Droit, Gestion 

 
� Oral : le “deuxième concours” 
 Sous réserve d’admissibilité aux écrits 
 Toutes les épreuves sont communes aux trois voies (sauf HEC  et ESCP) 
 Un entretien de personnalité  

� Fort coefficient 
� Un jury composé de professeurs de l’école et de chefs d’entreprise 

 
� Profil recherché  par les Ecoles 
 
 

� Curiosité 
� Culture générale 
� Se tenir informé 
� Aptitudes relationnelles 

                
            

 
 
 

 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires 
   
� Déroulement des épreuves  
 Ecrit :  Sur place, au Lycée  Bellepierre 
 Oral :  Dans les écoles présentées 

� Financement du voyage (mesure Girardin)  
 
� Frais d’inscription aux Concours  
 Entre 75 et 150 Euros (aménagements pour les boursiers et partenanaires du lycées 
Bellepierre) par groupement d’Ecoles. 
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LES GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
� Les grandes familles d’Ecoles de Commerce  
 Par ordre de réputation décroissant 

� “Les Parisiennes” : les plus prestigieuses  
 HEC   Ecole des Hautes Etudes de Commerce 

ESSEC  Ecole Supérieure des Sciences Economiques et  Commerciales 
ESCP - EAP  Ecole Supérieure de Commerce de Paris  
   Ecole européenne des Affaires de Paris 
EML   Ecole de Management de Lyon  (ex ESCL)  
EDHEC  Ecole Des Hautes Etudes Commerciales  
AUDENCIA  ESC Nantes 
   ESC Grenoble 

� Les préparationnaires de Bellepierre intègrent régulièrement les Parisiennes 

� Groupe Ecricome : juste après 
Ecoles Supérieures de Commerce = Sup de Co 

ESC de Rouen, Marseille, Bordeaux, Reims, Toulouse 
ICN   Institut Commercial de Nancy 
ESCEM Tours-Poitiers  

� Autres ESC : le gros du peloton 
Amiens  Brest-Bretagne Chambéry Dijon Pau Tours  
CERAM (Nice)  Clermont La Rochelle Lille  Troyes 
Rennes  Montpellier Saint-Etienne Nice  Le Havre-Caen 

� La quasi-totalité des préparationnaires de Bellepierre est admise dans ces Ecoles 
� “Petites” Grandes Ecoles de Commerce : privées ou à Concours 

indépendants; niveaux et réputations inégales 
INSEEC (Bordeaux, Paris) ESLSCA ESG  ISG  
ESC Compiègne,   HESTRAD ESCO  ESC Toulon 
ISCID (Dunkerque)  ESC Meaux EDC Ecole des Cadres  

 
� Places mises au concours      6 700 places pour 7000 préparationnaires 

environ 
 
� Organisation de la scolarité dans les Ecoles de Com merce  
 Deux années à vocation généraliste 

� Première Année  : Base  des matières du Commerce  (marketing, distribution), de  
la Gestion (Comptabilité, Analyse Financière)     

   Formation en Langues et Culture Générale 
� Deuxième Année  : Approfondissement  et nouveautés (management des ressources 

humaines, analyse des coûts) 
� Stages en entreprises, année de césure (courant) 
� Troisième Année :  Spécialisation  (marketing, finance, commerce international,  

audit et contrôle, grande distribution...) 
� Stage long (pré embauche) 

 Possibilités d’études complémentaires (3° cycles e n Université, à l’étranger...) 
 
� Sites Web : Surfez sur le Net pour découvrir ces Ec oles...  
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
 http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 
 http://cge.asso.fr/cadre_ecole.html 
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FINANCEMENT DES ETUDES EN ECOLE DE COMMERCE  

 
 
� Coût des études  
 Les Ecoles de Commerce sont des écoles privées, bénéficiant de partenariats avec des 

entreprises ou des Chambres de Commerce et d’Industrie 
 Frais de scolarité annuels : entre 800 et 6 000 Euros 

en moyenne 4 500 Euros, soit 30 000 Francs par an 
 
� De  nombreuses possibilités de financement  
 

� Alternance 
� Apprentissage 
� Bourses nationales 
� Aides directes de l’Ecole 
� Activités rémunérées au sein des “Juniors Entreprises” 
et des 

Associations proposant de petits jobs 
� Prêts proposés par les banques à faible taux, 
remboursables après 

 obtention du premier emploi 
 
 
  

Etant donnés   
� le type de carrières   
� le niveau de rémunération  

auxquels les Ecoles de Commerce permettent de prétendre,  
 l’étudiant doit considérer cette formation comme un  

     INVESTISSEMENT !    
 
 
� Pour vous convaincre  
 Consulter par exemple le site d’HEC : http://www.hec.fr 
 

� 

Ces frais ne sont pas un obstacle reel, 
Quelle que soit la condition sociale 
de l’etudiant  
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DEBOUCHES APRES UNE CLASSE PREPARATOIRE  

 
� Taux d’intégration des Ecoles de Commerce 

� De très forts taux de réussite (quasiment 100 %)  
 
� Convention d’équivalence avec l’Université 
  

� Dans le cadre de la réforme LMD, un élève de CPGE peut demander auprès de 
l’Université de La Réunion la validation des enseignements qu’il a suivis en CPGE, 
sous la forme de crédits d’enseignement européens (ECTS). 
 

� En fonction des résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou 
plusieurs concours préparés, l’élève peut se voir attribuer 60 ECTS à l’issue de sa 
première année et 120 ECTS à l’issue de la seconde année. 

 

� Pour chaque unité d’enseignement, des notes sont attribuées à l’étudiant par le 
conseil de fin d’année scolaire des professeurs du Lycée Bellepierre, en fonction des 
résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou plusieurs concours 
préparés. 

 

� Dans la discipline de spécialisation de l’étudiant (notion de majeure), l’Université 
pourra exiger que l’étudiant réalise un dossier personnel à partir d’un thème d’études 
en relation avec les enseignements suivis en CPGE. Le choix du sujet du dossier 
relève de l’Université. 

 
 
� Autres issues possibles 
 
Toutes voies  

� IEP (Instituts d’études Politiques) sur Concours 
� L’admissibilité  aux Ecoles HEC, ESSEC, ESCP, EDHEC et EML 

permet de se présenter aux  
oraux  d’admission à l’Ecole Normale Supérieure de Cachan  
(dispense des épreuves écrites : B.O. n° 44 du 30 /  11 / 95) 

 
Voie Economique 

� Permet de présenter l’Ecole Militaire Supérieure de Saint-Cyr  
 (ouverture d’une voie Economique et Sociale) 

 
Voie Technologique  
 

� En fin de première année : 
. 2ème année de DEUG Sciences Eco ou AES après examen en Septembre 
. 1ère année de BTS (admission prioritaire sur avis du conseil de classe) 

� En fin de deuxième année : 
. 3ème année de Licence d’AES après entretien ou examen en Septembre 
. 2ème année de BTS (sur avis du conseil de classe) 

 
� Une grande palette de débouchés    
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LES PREPAS DU LYCEE BELLEPIERRE  

 

 
� D’excellentes conditions de travail et de vie 
 
 Une équipe pédagogique motivée et impliquée 
 
 Des effectifs encore limités 

� Suivi permanent et personnalisé de chaque élève 
� Bonne ambiance de travail : “sérieusement décontractée” 
� Solidarité entre élèves 

 
 Cadre familier et familial 

� Evite les problèmes d’adaptation rencontrés en Métropole 
� Limite les risques d’échec lié au “moral” 

 
� Résultats : Fiabilité et sérieux  
 
 Des résultats remarquables, comparables aux bonnes CPGE métropolitaines  
 (en dehors des  CPGE prestigieuses à recrutement extrêmement sélectif) 
 
Resultats des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre  

Années Inscrits % Admissibles  % Admis  % Intégrés ESC  
1999 33 100 % 97 % 94 % 
2 000 43 100 % 97.7 % 81.4 % 
2 001 37 97.3 % 89 % 59 % 
2 002 49  100 %  100 % 98 % 
2 003 44  100 %  100 % 98 % 
2 004 57 96,5 % 88 % 88 % 
2 005 59 98,3 % 96,6 % 95 % 
2 006 65 97 % 95,5 % 94 % 
2 007 63 100 % 97 % 94 % 
2 008 52 100 % 96 % 96 % 

 

 

Admissions des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre aux concours 2008 
Admissions Parisiennes  Ecricome  ESC et autres 

Voie Scientifique 34,8 % 26,1 % 39,1 % 
Voie Economique 9,5 % 28,6 % 61,9 % 

Voie Technologique 0 % 0 %  100 % 
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LES “PLUS” DE BELLEPIERRE 

 
 

Faire de notre éloignement un atout  
 

� Stages en entreprise en fin de 1ère année    ✈ 
 

Stages de découverte de l'entreprise à la Réunion :  
� un partenariat novateur entre le lycée, le rectorat, le Conseil Régional et 

le Groupe Bernard Hayot , officialisé en octobre 2004 
� 4 semaines en juin au sein des entreprises du GBH  
 (Cotrans, Carrefour, Sorelait,...) 

 
Stages linguistiques et professionnels en Afrique du Sud  (75% des étudiants en 

général): 
� 3 semaines en juillet  
� Hébergement dans une famille d’accueil 
� Placement dans une entreprise   
� Financement intégral par le groupe Bernard Hayot pour trois étudiants 
 méritants sélectionnés par l’équipe pédagogique  

 
Objectifs : 

� Consolidation des compétences linguistiques 
� Sensibilisation au monde de l’entreprise 
� Enrichissement du CV 
� Développement de l’autonomie et de l’esprit d’initiative 

 

� Préparation aux entretiens de personnalité 
 
Une épreuve déterminante des oraux des concours d’entrée 

 
Une préparation efficace... 

� 3 simulations annuelles (participation des deuxièmes années; observation 
des premières années) 
� Jurys composés d’un professeur en CPGE et de deux cadres supérieurs 
réunionnais de tous domaines d’activités 
 

... qui fait ses preuves lors des oraux 
� Contacts directs avec des chefs d’entreprises 
� Etudiants en confiance 
 

Un “plus” déterminant par rapport aux autres Classe s 
Préparatoires 
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INSCRIPTION ET RECRUTEMENT EN CPGE 

 
� Inscription : sur Internet -  

http://www.admission-postbac.fr  
 
Le calendrier définitif des opérations sera diffusé sur le site admission-postabc.fr en 
décembre 2009 
 

 Décembre  : consultation en ligne pour des informations sur les prépas 
 Janvier à mars  : Formulation des vœux d’inscription et téléchargement de 12 dossiers 
maximum 
 Fin mars- Début Avril : Dossiers de candidature à adresser aux établissement 
demandés:  

� Les trois bulletins de Première 
� Les résultats de l’épreuve anticipée de Français 
� Les deux premiers bulletins de Terminale 
� Avis des professeurs de Terminale et du Chef d’Etablissement 

 Envoi des dossiers par l’intermédiaire de votre établissement fin mars 
 Commissions de recrutement dans les lycées demandés à partir de mai (plusieurs 
sessions) 
 Inscription définitive subordonnée à l’obtention du Baccalauréat 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires  
 
�         Choix de la prépa   Ne pas sous-estimer les difficultés liées : 

 
 
 
 
 
 
 
 

Le “moral” compte beaucoup!  
 

� Profil recherché      
 Le futur élève de Classe Prépa est 
 

� Régulier  Eviter les faiblesses majeures dans une discipline 
 

� Motivé Par le type de carrières auxquelles conduisent les  
 Grandes Ecoles de Commerce  

Par le type de formation et d’enseignement d’une CPGE  
 

� Endurant Travaille sérieusement et durablement sans se décourager 
 

� Ouvert Aime les relations avec les autres 
Envisage des emplois centrés sur la communication  

Attention!  
Il est 

important  
de bien 
adapter  

ses voeux 
a son 
profil  

• Aux effectifs pléthoriques de nombreuses CPGE 
métropolitaines. 

• Aux conditions de vie et de travail de nombreuses 
CPGE métropolitaines. 

• A l’’éloignement de son milieu familier. 
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POUR PLUS DE RENSEIGNEMENTS 

 
 
� Auprès du lycée Bellepierre 
 
 
 
� Proviseur :     
  Mr D. PAYET 
 
� Coordonnateurs :   (Contact par l’intermédiaire du lycée, ou par mail) 
 
Voie Scientifique :    Mr D. BENJAMIN  didier.benjamin@wanadoo.fr 
Voie Economique :     Mr R. MARTRENCHAR remy.martrenchar@wanadoo.fr  
Voie Technologique :  Mr M. ASSOUNE  maximin@assoune.com 

 
  

� Auprès du Centre d’Information et 
 d’Orientation 
 
 
 
 
 
� Sur Internet  
 
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
� http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 

 
 Le site d’HEC  
� http://www.hec.fr 

 
 Conférence des Grandes Ecoles 
� http://www.cge.asso.fr  ou   http://www.cge.asso.fr/villesecoles.html 
� http://www.infoprepa.com/ 
   

 Sur les résultats des prépas et les lycées accueillant des prépas 
� http://www.prepa-hec.org/   
� http://www.concours-bce.com/ 

   
 Quelques portraits sur un site pei ! 
� http://www.stgilles.com 
� http://www.prepa974.ift.cx 

 
 
  

Avenue Gaston Monnerville  
B.P. 765   
97475 Saint-Denis Cedex 
Tél :  0262 90 73 25  
Fax : 0262 90 73 39 

48, rue Sainte Marie  
97400 Saint-Denis   
Tél :  0262 21 18 81  
Fax : 0262 21 81 74 
(Scolaires) 
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CONCLUSION : UNE FORMATION ENRICHISSANTE  

 
 
� Ces deux années de Classes Prépa vous apporteront 
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CLASSES  PREPARATOIRES  

 
AUX  

 
GRANDES  ECOLES  DE  COMMERCE  

 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 

Avenue Gaston  Monnerville - B.P. 765  
 97 475 Saint-Denis Cédex 

Tél : 0262 90 73 00 - Fax : 0262 90 73 39  
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QU’EST-CE QU’UNE PREPA HEC ? 

 
 
� Qu’est-ce qu’une CPGE?  
 
 
 Préparation en deux ou trois ans aux 

Concours d'Entrée aux Grandes Ecoles de 
Commerce 

 
 
 
 
� Avenir professionnel 

   

 
�Cadre, Décideur , 
Manager ... 
 
 
�Bon niveau de 
rémunération  
 
 
�Carrières 
motivantes        
 
 
 
 
 
 
 

� Une pédagogie efficace et formatrice 
 
 Un encadrement important 

� Une équipe pédagogique motivée 
� Suivi personnalisé 
� Solidarité 

 
 Un contrôle régulier et fréquent des connaissances, à l’écrit et à l’oral 

� Savoir  
� Méthodes de travail    

Terminal es S, ES, STT, L

Classes Prepa 
Economiques et  
Commercial es

Grandes Ecol es 
de Commerce 

 

Audit et 
Controle

Ressources 
Humaines

Marketing

Finance
Grande 

Distribution

Gestion Vente

Commerce 
International
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STRUCTURE  
DES CLASSES PREPARATOIRES AUX  
GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
 
� Cursus en 2 ou 3 ans 
 La Première  Année ne se redouble pas, sauf cas très exceptionnel 
 La Deuxième Année peut se redoubler 

(Peu d’élèves du Lycée Bellepierre y ont eu recours) 
 
� Quatre voies pour quatre recrutements,  

toutes représentées à la Réunion  
 
 Voie Scientifique 

Dominantes :   Mathématiques 
Bac :   S toutes spécialités 

 
 Voie Economique 

Dominantes :   Analyse Economique et Historique des   
Sociétes Contemporaines (AEHSC) 

Bac :   ES toutes spécialités + L spécialité mathématiques 
 
 Voie Technologique 

Dominantes :   Economie, Droit, Techniques de Gestion 
Bac :   STT toutes spécialités 

 
 Voie Littéraire ( Lycée Leconte de Lisle) 

Bac :   L toutes spécialités 

 
� A la Réunion : 6 classes au Lycée Bellepierre 
 
 Voies Scientifiques et Economiques  

Première et Deuxième Années 
Ouverture en Septembre 1990 à la Chambre de Commerce 
Ouverture en Septembre 1993 à Bellepierre 
Préparation sur deux ans à partir de Septembre 1996 (mesure nationale) 

 
 Voie Technologique  

Première Année : ouverture en Septembre  2000  
Deuxième Année :  ouverture en Septembre  2001 
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ORGANISATION DU TRAVAIL EN CPGE 

 
� Horaires 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 9 8 6 
HGE * 6   
AEHSC *  6  
TGI *   4 
LV I 3 3 4 
LV II 3 3      5  / 4 ** 
Philosophie 3 3     3 / 4 ** 
Economie 1 (facultatif) 2 4 
Lettres 3 3 3 
Droit   3 
Total 28 28      32 / 31 ** 

 
* HGE Histoire et Géographie Economiques AEHSC Analyse Economique et Historique des Sociétés 

TGI Techniques et Gestion et Informatique   Contemporaines 
**  Première Année / Deuxième Année 
 
� Calendrier spécifique : priorité à la régularité 
 Rythme : 4 semaines de cours pour une semaine de vacances 
 30 semaines de cours en première année, 25 semaines en deuxième année 
 Reprise des cours en janvier, concours fin avril - début mai 
 
� Contrôle des connaissances à l’écrit 
 Un Devoir Surveillé chaque semaine - planning annuel 
 Deux Concours Blancs (Sigmas), fin Décembre et fin Mai  /  Mars  **  
 
� Interrogations orales (Colles)    Nombre Mensuel de Colles 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 2 2 2 
Culture Générale 
(Lettres ou Philo) 

2 2 2 

LV I 1 1 2 
LV II 1 1 2 
HGE ou AEHSC 
ou Eco-Droit 

2 2 4 

Informatique 1 (TP) 1 (TP) 4 (TGI) 
 Soit 2 ou 3 colles de 20 minutes par semaine et par élève 

� Faire le point sur les lacunes et les notions mal assimilées 
� Régularité  et suivi du travail personnel  
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CONCOURS D’ENTREE AUX GRANDES ECOLES DE 
COMMERCE 

 
 
� Ecrit 
 Des épreuves communes aux trois voies 

Lettres, philosophie et langues 
 Des épreuves spécifiques aux différentes voies 

Mathématiques (programmes différenciés) 
Dominantes de chaque voie : (Histoire-Géographie-Géopolitique/Analyse 
Economique et Historique/Economie, Droit, Gestion 

 
� Oral : le “deuxième concours” 
 Sous réserve d’admissibilité aux écrits 
 Toutes les épreuves sont communes aux trois voies (sauf HEC  et ESCP) 
 Un entretien de personnalité  

� Fort coefficient 
� Un jury composé de professeurs de l’école et de chefs d’entreprise 

 
� Profil recherché  par les Ecoles 
 
 

� Curiosité 
� Culture générale 
� Se tenir informé 
� Aptitudes relationnelles 

                
            

 
 
 

 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires 
   
� Déroulement des épreuves  
 Ecrit :  Sur place, au Lycée  Bellepierre 
 Oral :  Dans les écoles présentées 

� Financement du voyage (mesure Girardin)  
 
� Frais d’inscription aux Concours  
 Entre 75 et 150 Euros (aménagements pour les boursiers et partenanaires du lycées 
Bellepierre) par groupement d’Ecoles. 
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LES GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
� Les grandes familles d’Ecoles de Commerce  
 Par ordre de réputation décroissant 

� “Les Parisiennes” : les plus prestigieuses  
 HEC   Ecole des Hautes Etudes de Commerce 

ESSEC  Ecole Supérieure des Sciences Economiques et  Commerciales 
ESCP - EAP  Ecole Supérieure de Commerce de Paris  
   Ecole européenne des Affaires de Paris 
EML   Ecole de Management de Lyon  (ex ESCL)  
EDHEC  Ecole Des Hautes Etudes Commerciales  
AUDENCIA  ESC Nantes 
   ESC Grenoble 

� Les préparationnaires de Bellepierre intègrent régulièrement les Parisiennes 

� Groupe Ecricome : juste après 
Ecoles Supérieures de Commerce = Sup de Co 

ESC de Rouen, Marseille, Bordeaux, Reims, Toulouse 
ICN   Institut Commercial de Nancy 
ESCEM Tours-Poitiers  

� Autres ESC : le gros du peloton 
Amiens  Brest-Bretagne Chambéry Dijon Pau Tours  
CERAM (Nice)  Clermont La Rochelle Lille  Troyes 
Rennes  Montpellier Saint-Etienne Nice  Le Havre-Caen 

� La quasi-totalité des préparationnaires de Bellepierre est admise dans ces Ecoles 
� “Petites” Grandes Ecoles de Commerce : privées ou à Concours 

indépendants; niveaux et réputations inégales 
INSEEC (Bordeaux, Paris) ESLSCA ESG  ISG  
ESC Compiègne,   HESTRAD ESCO  ESC Toulon 
ISCID (Dunkerque)  ESC Meaux EDC Ecole des Cadres  

 
� Places mises au concours      6 700 places pour 7000 préparationnaires 

environ 
 
� Organisation de la scolarité dans les Ecoles de Com merce  
 Deux années à vocation généraliste 

� Première Année  : Base  des matières du Commerce  (marketing, distribution), de  
la Gestion (Comptabilité, Analyse Financière)     

   Formation en Langues et Culture Générale 
� Deuxième Année  : Approfondissement  et nouveautés (management des ressources 

humaines, analyse des coûts) 
� Stages en entreprises, année de césure (courant) 
� Troisième Année :  Spécialisation  (marketing, finance, commerce international,  

audit et contrôle, grande distribution...) 
� Stage long (pré embauche) 

 Possibilités d’études complémentaires (3° cycles e n Université, à l’étranger...) 
 
� Sites Web : Surfez sur le Net pour découvrir ces Ec oles...  
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
 http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 
 http://cge.asso.fr/cadre_ecole.html 
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FINANCEMENT DES ETUDES EN ECOLE DE COMMERCE  

 
 
� Coût des études  
 Les Ecoles de Commerce sont des écoles privées, bénéficiant de partenariats avec des 

entreprises ou des Chambres de Commerce et d’Industrie 
 Frais de scolarité annuels : entre 800 et 6 000 Euros 

en moyenne 4 500 Euros, soit 30 000 Francs par an 
 
� De  nombreuses possibilités de financement  
 

� Alternance 
� Apprentissage 
� Bourses nationales 
� Aides directes de l’Ecole 
� Activités rémunérées au sein des “Juniors Entreprises” 
et des 

Associations proposant de petits jobs 
� Prêts proposés par les banques à faible taux, 
remboursables après 

 obtention du premier emploi 
 
 
  

Etant donnés   
� le type de carrières   
� le niveau de rémunération  

auxquels les Ecoles de Commerce permettent de prétendre,  
 l’étudiant doit considérer cette formation comme un  

     INVESTISSEMENT !    
 
 
� Pour vous convaincre  
 Consulter par exemple le site d’HEC : http://www.hec.fr 
 

� 

Ces frais ne sont pas un obstacle reel, 
Quelle que soit la condition sociale 
de l’etudiant  
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DEBOUCHES APRES UNE CLASSE PREPARATOIRE  

 
� Taux d’intégration des Ecoles de Commerce 

� De très forts taux de réussite (quasiment 100 %)  
 
� Convention d’équivalence avec l’Université 
  

� Dans le cadre de la réforme LMD, un élève de CPGE peut demander auprès de 
l’Université de La Réunion la validation des enseignements qu’il a suivis en CPGE, 
sous la forme de crédits d’enseignement européens (ECTS). 
 

� En fonction des résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou 
plusieurs concours préparés, l’élève peut se voir attribuer 60 ECTS à l’issue de sa 
première année et 120 ECTS à l’issue de la seconde année. 

 

� Pour chaque unité d’enseignement, des notes sont attribuées à l’étudiant par le 
conseil de fin d’année scolaire des professeurs du Lycée Bellepierre, en fonction des 
résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou plusieurs concours 
préparés. 

 

� Dans la discipline de spécialisation de l’étudiant (notion de majeure), l’Université 
pourra exiger que l’étudiant réalise un dossier personnel à partir d’un thème d’études 
en relation avec les enseignements suivis en CPGE. Le choix du sujet du dossier 
relève de l’Université. 

 
 
� Autres issues possibles 
 
Toutes voies  

� IEP (Instituts d’études Politiques) sur Concours 
� L’admissibilité  aux Ecoles HEC, ESSEC, ESCP, EDHEC et EML 

permet de se présenter aux  
oraux  d’admission à l’Ecole Normale Supérieure de Cachan  
(dispense des épreuves écrites : B.O. n° 44 du 30 /  11 / 95) 

 
Voie Economique 

� Permet de présenter l’Ecole Militaire Supérieure de Saint-Cyr  
 (ouverture d’une voie Economique et Sociale) 

 
Voie Technologique  
 

� En fin de première année : 
. 2ème année de DEUG Sciences Eco ou AES après examen en Septembre 
. 1ère année de BTS (admission prioritaire sur avis du conseil de classe) 

� En fin de deuxième année : 
. 3ème année de Licence d’AES après entretien ou examen en Septembre 
. 2ème année de BTS (sur avis du conseil de classe) 

 
� Une grande palette de débouchés    
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LES PREPAS DU LYCEE BELLEPIERRE  

 

 
� D’excellentes conditions de travail et de vie 
 
 Une équipe pédagogique motivée et impliquée 
 
 Des effectifs encore limités 

� Suivi permanent et personnalisé de chaque élève 
� Bonne ambiance de travail : “sérieusement décontractée” 
� Solidarité entre élèves 

 
 Cadre familier et familial 

� Evite les problèmes d’adaptation rencontrés en Métropole 
� Limite les risques d’échec lié au “moral” 

 
� Résultats : Fiabilité et sérieux  
 
 Des résultats remarquables, comparables aux bonnes CPGE métropolitaines  
 (en dehors des  CPGE prestigieuses à recrutement extrêmement sélectif) 
 
Resultats des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre  

Années Inscrits % Admissibles  % Admis  % Intégrés ESC  
1999 33 100 % 97 % 94 % 
2 000 43 100 % 97.7 % 81.4 % 
2 001 37 97.3 % 89 % 59 % 
2 002 49  100 %  100 % 98 % 
2 003 44  100 %  100 % 98 % 
2 004 57 96,5 % 88 % 88 % 
2 005 59 98,3 % 96,6 % 95 % 
2 006 65 97 % 95,5 % 94 % 
2 007 63 100 % 97 % 94 % 
2 008 52 100 % 96 % 96 % 

 

 

Admissions des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre aux concours 2008 
Admissions Parisiennes  Ecricome  ESC et autres 

Voie Scientifique 34,8 % 26,1 % 39,1 % 
Voie Economique 9,5 % 28,6 % 61,9 % 

Voie Technologique 0 % 0 %  100 % 
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LES “PLUS” DE BELLEPIERRE 

 
 

Faire de notre éloignement un atout  
 

� Stages en entreprise en fin de 1ère année    ✈ 
 

Stages de découverte de l'entreprise à la Réunion :  
� un partenariat novateur entre le lycée, le rectorat, le Conseil Régional et 

le Groupe Bernard Hayot , officialisé en octobre 2004 
� 4 semaines en juin au sein des entreprises du GBH  
 (Cotrans, Carrefour, Sorelait,...) 

 
Stages linguistiques et professionnels en Afrique du Sud  (75% des étudiants en 

général): 
� 3 semaines en juillet  
� Hébergement dans une famille d’accueil 
� Placement dans une entreprise   
� Financement intégral par le groupe Bernard Hayot pour trois étudiants 
 méritants sélectionnés par l’équipe pédagogique  

 
Objectifs : 

� Consolidation des compétences linguistiques 
� Sensibilisation au monde de l’entreprise 
� Enrichissement du CV 
� Développement de l’autonomie et de l’esprit d’initiative 

 

� Préparation aux entretiens de personnalité 
 
Une épreuve déterminante des oraux des concours d’entrée 

 
Une préparation efficace... 

� 3 simulations annuelles (participation des deuxièmes années; observation 
des premières années) 
� Jurys composés d’un professeur en CPGE et de deux cadres supérieurs 
réunionnais de tous domaines d’activités 
 

... qui fait ses preuves lors des oraux 
� Contacts directs avec des chefs d’entreprises 
� Etudiants en confiance 
 

Un “plus” déterminant par rapport aux autres Classe s 
Préparatoires 
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INSCRIPTION ET RECRUTEMENT EN CPGE 

 
� Inscription : sur Internet -  

http://www.admission-postbac.fr  
 
Le calendrier définitif des opérations sera diffusé sur le site admission-postabc.fr en 
décembre 2009 
 

 Décembre  : consultation en ligne pour des informations sur les prépas 
 Janvier à mars  : Formulation des vœux d’inscription et téléchargement de 12 dossiers 
maximum 
 Fin mars- Début Avril : Dossiers de candidature à adresser aux établissement 
demandés:  

� Les trois bulletins de Première 
� Les résultats de l’épreuve anticipée de Français 
� Les deux premiers bulletins de Terminale 
� Avis des professeurs de Terminale et du Chef d’Etablissement 

 Envoi des dossiers par l’intermédiaire de votre établissement fin mars 
 Commissions de recrutement dans les lycées demandés à partir de mai (plusieurs 
sessions) 
 Inscription définitive subordonnée à l’obtention du Baccalauréat 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires  
 
�         Choix de la prépa   Ne pas sous-estimer les difficultés liées : 

 
 
 
 
 
 
 
 

Le “moral” compte beaucoup!  
 

� Profil recherché      
 Le futur élève de Classe Prépa est 
 

� Régulier  Eviter les faiblesses majeures dans une discipline 
 

� Motivé Par le type de carrières auxquelles conduisent les  
 Grandes Ecoles de Commerce  

Par le type de formation et d’enseignement d’une CPGE  
 

� Endurant Travaille sérieusement et durablement sans se décourager 
 

� Ouvert Aime les relations avec les autres 
Envisage des emplois centrés sur la communication  

Attention!  
Il est 

important  
de bien 
adapter  

ses voeux 
a son 
profil  

• Aux effectifs pléthoriques de nombreuses CPGE 
métropolitaines. 

• Aux conditions de vie et de travail de nombreuses 
CPGE métropolitaines. 

• A l’’éloignement de son milieu familier. 
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POUR PLUS DE RENSEIGNEMENTS 

 
 
� Auprès du lycée Bellepierre 
 
 
 
� Proviseur :     
  Mr D. PAYET 
 
� Coordonnateurs :   (Contact par l’intermédiaire du lycée, ou par mail) 
 
Voie Scientifique :    Mr D. BENJAMIN  didier.benjamin@wanadoo.fr 
Voie Economique :     Mr R. MARTRENCHAR remy.martrenchar@wanadoo.fr  
Voie Technologique :  Mr M. ASSOUNE  maximin@assoune.com 

 
  

� Auprès du Centre d’Information et 
 d’Orientation 
 
 
 
 
 
� Sur Internet  
 
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
� http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 

 
 Le site d’HEC  
� http://www.hec.fr 

 
 Conférence des Grandes Ecoles 
� http://www.cge.asso.fr  ou   http://www.cge.asso.fr/villesecoles.html 
� http://www.infoprepa.com/ 
   

 Sur les résultats des prépas et les lycées accueillant des prépas 
� http://www.prepa-hec.org/   
� http://www.concours-bce.com/ 

   
 Quelques portraits sur un site pei ! 
� http://www.stgilles.com 
� http://www.prepa974.ift.cx 

 
 
  

Avenue Gaston Monnerville  
B.P. 765   
97475 Saint-Denis Cedex 
Tél :  0262 90 73 25  
Fax : 0262 90 73 39 

48, rue Sainte Marie  
97400 Saint-Denis   
Tél :  0262 21 18 81  
Fax : 0262 21 81 74 
(Scolaires) 
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CONCLUSION : UNE FORMATION ENRICHISSANTE  

 
 
� Ces deux années de Classes Prépa vous apporteront 
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CLASSES  PREPARATOIRES  

 
AUX  

 
GRANDES  ECOLES  DE  COMMERCE  

 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 

Avenue Gaston  Monnerville - B.P. 765  
 97 475 Saint-Denis Cédex 

Tél : 0262 90 73 00 - Fax : 0262 90 73 39  
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QU’EST-CE QU’UNE PREPA HEC ? 

 
 
� Qu’est-ce qu’une CPGE?  
 
 
 Préparation en deux ou trois ans aux 

Concours d'Entrée aux Grandes Ecoles de 
Commerce 

 
 
 
 
� Avenir professionnel 

   

 
�Cadre, Décideur , 
Manager ... 
 
 
�Bon niveau de 
rémunération  
 
 
�Carrières 
motivantes        
 
 
 
 
 
 
 

� Une pédagogie efficace et formatrice 
 
 Un encadrement important 

� Une équipe pédagogique motivée 
� Suivi personnalisé 
� Solidarité 

 
 Un contrôle régulier et fréquent des connaissances, à l’écrit et à l’oral 

� Savoir  
� Méthodes de travail    

Terminal es S, ES, STT, L

Classes Prepa 
Economiques et  
Commercial es

Grandes Ecol es 
de Commerce 

 

Audit et 
Controle

Ressources 
Humaines

Marketing

Finance
Grande 

Distribution

Gestion Vente

Commerce 
International
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STRUCTURE  
DES CLASSES PREPARATOIRES AUX  
GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
 
� Cursus en 2 ou 3 ans 
 La Première  Année ne se redouble pas, sauf cas très exceptionnel 
 La Deuxième Année peut se redoubler 

(Peu d’élèves du Lycée Bellepierre y ont eu recours) 
 
� Quatre voies pour quatre recrutements,  

toutes représentées à la Réunion  
 
 Voie Scientifique 

Dominantes :   Mathématiques 
Bac :   S toutes spécialités 

 
 Voie Economique 

Dominantes :   Analyse Economique et Historique des   
Sociétes Contemporaines (AEHSC) 

Bac :   ES toutes spécialités + L spécialité mathématiques 
 
 Voie Technologique 

Dominantes :   Economie, Droit, Techniques de Gestion 
Bac :   STT toutes spécialités 

 
 Voie Littéraire ( Lycée Leconte de Lisle) 

Bac :   L toutes spécialités 

 
� A la Réunion : 6 classes au Lycée Bellepierre 
 
 Voies Scientifiques et Economiques  

Première et Deuxième Années 
Ouverture en Septembre 1990 à la Chambre de Commerce 
Ouverture en Septembre 1993 à Bellepierre 
Préparation sur deux ans à partir de Septembre 1996 (mesure nationale) 

 
 Voie Technologique  

Première Année : ouverture en Septembre  2000  
Deuxième Année :  ouverture en Septembre  2001 
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ORGANISATION DU TRAVAIL EN CPGE 

 
� Horaires 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 9 8 6 
HGE * 6   
AEHSC *  6  
TGI *   4 
LV I 3 3 4 
LV II 3 3      5  / 4 ** 
Philosophie 3 3     3 / 4 ** 
Economie 1 (facultatif) 2 4 
Lettres 3 3 3 
Droit   3 
Total 28 28      32 / 31 ** 

 
* HGE Histoire et Géographie Economiques AEHSC Analyse Economique et Historique des Sociétés 

TGI Techniques et Gestion et Informatique   Contemporaines 
**  Première Année / Deuxième Année 
 
� Calendrier spécifique : priorité à la régularité 
 Rythme : 4 semaines de cours pour une semaine de vacances 
 30 semaines de cours en première année, 25 semaines en deuxième année 
 Reprise des cours en janvier, concours fin avril - début mai 
 
� Contrôle des connaissances à l’écrit 
 Un Devoir Surveillé chaque semaine - planning annuel 
 Deux Concours Blancs (Sigmas), fin Décembre et fin Mai  /  Mars  **  
 
� Interrogations orales (Colles)    Nombre Mensuel de Colles 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 2 2 2 
Culture Générale 
(Lettres ou Philo) 

2 2 2 

LV I 1 1 2 
LV II 1 1 2 
HGE ou AEHSC 
ou Eco-Droit 

2 2 4 

Informatique 1 (TP) 1 (TP) 4 (TGI) 
 Soit 2 ou 3 colles de 20 minutes par semaine et par élève 

� Faire le point sur les lacunes et les notions mal assimilées 
� Régularité  et suivi du travail personnel  
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CONCOURS D’ENTREE AUX GRANDES ECOLES DE 
COMMERCE 

 
 
� Ecrit 
 Des épreuves communes aux trois voies 

Lettres, philosophie et langues 
 Des épreuves spécifiques aux différentes voies 

Mathématiques (programmes différenciés) 
Dominantes de chaque voie : (Histoire-Géographie-Géopolitique/Analyse 
Economique et Historique/Economie, Droit, Gestion 

 
� Oral : le “deuxième concours” 
 Sous réserve d’admissibilité aux écrits 
 Toutes les épreuves sont communes aux trois voies (sauf HEC  et ESCP) 
 Un entretien de personnalité  

� Fort coefficient 
� Un jury composé de professeurs de l’école et de chefs d’entreprise 

 
� Profil recherché  par les Ecoles 
 
 

� Curiosité 
� Culture générale 
� Se tenir informé 
� Aptitudes relationnelles 

                
            

 
 
 

 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires 
   
� Déroulement des épreuves  
 Ecrit :  Sur place, au Lycée  Bellepierre 
 Oral :  Dans les écoles présentées 

� Financement du voyage (mesure Girardin)  
 
� Frais d’inscription aux Concours  
 Entre 75 et 150 Euros (aménagements pour les boursiers et partenanaires du lycées 
Bellepierre) par groupement d’Ecoles. 
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LES GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
� Les grandes familles d’Ecoles de Commerce  
 Par ordre de réputation décroissant 

� “Les Parisiennes” : les plus prestigieuses  
 HEC   Ecole des Hautes Etudes de Commerce 

ESSEC  Ecole Supérieure des Sciences Economiques et  Commerciales 
ESCP - EAP  Ecole Supérieure de Commerce de Paris  
   Ecole européenne des Affaires de Paris 
EML   Ecole de Management de Lyon  (ex ESCL)  
EDHEC  Ecole Des Hautes Etudes Commerciales  
AUDENCIA  ESC Nantes 
   ESC Grenoble 

� Les préparationnaires de Bellepierre intègrent régulièrement les Parisiennes 

� Groupe Ecricome : juste après 
Ecoles Supérieures de Commerce = Sup de Co 

ESC de Rouen, Marseille, Bordeaux, Reims, Toulouse 
ICN   Institut Commercial de Nancy 
ESCEM Tours-Poitiers  

� Autres ESC : le gros du peloton 
Amiens  Brest-Bretagne Chambéry Dijon Pau Tours  
CERAM (Nice)  Clermont La Rochelle Lille  Troyes 
Rennes  Montpellier Saint-Etienne Nice  Le Havre-Caen 

� La quasi-totalité des préparationnaires de Bellepierre est admise dans ces Ecoles 
� “Petites” Grandes Ecoles de Commerce : privées ou à Concours 

indépendants; niveaux et réputations inégales 
INSEEC (Bordeaux, Paris) ESLSCA ESG  ISG  
ESC Compiègne,   HESTRAD ESCO  ESC Toulon 
ISCID (Dunkerque)  ESC Meaux EDC Ecole des Cadres  

 
� Places mises au concours      6 700 places pour 7000 préparationnaires 

environ 
 
� Organisation de la scolarité dans les Ecoles de Com merce  
 Deux années à vocation généraliste 

� Première Année  : Base  des matières du Commerce  (marketing, distribution), de  
la Gestion (Comptabilité, Analyse Financière)     

   Formation en Langues et Culture Générale 
� Deuxième Année  : Approfondissement  et nouveautés (management des ressources 

humaines, analyse des coûts) 
� Stages en entreprises, année de césure (courant) 
� Troisième Année :  Spécialisation  (marketing, finance, commerce international,  

audit et contrôle, grande distribution...) 
� Stage long (pré embauche) 

 Possibilités d’études complémentaires (3° cycles e n Université, à l’étranger...) 
 
� Sites Web : Surfez sur le Net pour découvrir ces Ec oles...  
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
 http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 
 http://cge.asso.fr/cadre_ecole.html 
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FINANCEMENT DES ETUDES EN ECOLE DE COMMERCE  

 
 
� Coût des études  
 Les Ecoles de Commerce sont des écoles privées, bénéficiant de partenariats avec des 

entreprises ou des Chambres de Commerce et d’Industrie 
 Frais de scolarité annuels : entre 800 et 6 000 Euros 

en moyenne 4 500 Euros, soit 30 000 Francs par an 
 
� De  nombreuses possibilités de financement  
 

� Alternance 
� Apprentissage 
� Bourses nationales 
� Aides directes de l’Ecole 
� Activités rémunérées au sein des “Juniors Entreprises” 
et des 

Associations proposant de petits jobs 
� Prêts proposés par les banques à faible taux, 
remboursables après 

 obtention du premier emploi 
 
 
  

Etant donnés   
� le type de carrières   
� le niveau de rémunération  

auxquels les Ecoles de Commerce permettent de prétendre,  
 l’étudiant doit considérer cette formation comme un  

     INVESTISSEMENT !    
 
 
� Pour vous convaincre  
 Consulter par exemple le site d’HEC : http://www.hec.fr 
 

� 

Ces frais ne sont pas un obstacle reel, 
Quelle que soit la condition sociale 
de l’etudiant  
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DEBOUCHES APRES UNE CLASSE PREPARATOIRE  

 
� Taux d’intégration des Ecoles de Commerce 

� De très forts taux de réussite (quasiment 100 %)  
 
� Convention d’équivalence avec l’Université 
  

� Dans le cadre de la réforme LMD, un élève de CPGE peut demander auprès de 
l’Université de La Réunion la validation des enseignements qu’il a suivis en CPGE, 
sous la forme de crédits d’enseignement européens (ECTS). 
 

� En fonction des résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou 
plusieurs concours préparés, l’élève peut se voir attribuer 60 ECTS à l’issue de sa 
première année et 120 ECTS à l’issue de la seconde année. 

 

� Pour chaque unité d’enseignement, des notes sont attribuées à l’étudiant par le 
conseil de fin d’année scolaire des professeurs du Lycée Bellepierre, en fonction des 
résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou plusieurs concours 
préparés. 

 

� Dans la discipline de spécialisation de l’étudiant (notion de majeure), l’Université 
pourra exiger que l’étudiant réalise un dossier personnel à partir d’un thème d’études 
en relation avec les enseignements suivis en CPGE. Le choix du sujet du dossier 
relève de l’Université. 

 
 
� Autres issues possibles 
 
Toutes voies  

� IEP (Instituts d’études Politiques) sur Concours 
� L’admissibilité  aux Ecoles HEC, ESSEC, ESCP, EDHEC et EML 

permet de se présenter aux  
oraux  d’admission à l’Ecole Normale Supérieure de Cachan  
(dispense des épreuves écrites : B.O. n° 44 du 30 /  11 / 95) 

 
Voie Economique 

� Permet de présenter l’Ecole Militaire Supérieure de Saint-Cyr  
 (ouverture d’une voie Economique et Sociale) 

 
Voie Technologique  
 

� En fin de première année : 
. 2ème année de DEUG Sciences Eco ou AES après examen en Septembre 
. 1ère année de BTS (admission prioritaire sur avis du conseil de classe) 

� En fin de deuxième année : 
. 3ème année de Licence d’AES après entretien ou examen en Septembre 
. 2ème année de BTS (sur avis du conseil de classe) 

 
� Une grande palette de débouchés    
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LES PREPAS DU LYCEE BELLEPIERRE  

 

 
� D’excellentes conditions de travail et de vie 
 
 Une équipe pédagogique motivée et impliquée 
 
 Des effectifs encore limités 

� Suivi permanent et personnalisé de chaque élève 
� Bonne ambiance de travail : “sérieusement décontractée” 
� Solidarité entre élèves 

 
 Cadre familier et familial 

� Evite les problèmes d’adaptation rencontrés en Métropole 
� Limite les risques d’échec lié au “moral” 

 
� Résultats : Fiabilité et sérieux  
 
 Des résultats remarquables, comparables aux bonnes CPGE métropolitaines  
 (en dehors des  CPGE prestigieuses à recrutement extrêmement sélectif) 
 
Resultats des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre  

Années Inscrits % Admissibles  % Admis  % Intégrés ESC  
1999 33 100 % 97 % 94 % 
2 000 43 100 % 97.7 % 81.4 % 
2 001 37 97.3 % 89 % 59 % 
2 002 49  100 %  100 % 98 % 
2 003 44  100 %  100 % 98 % 
2 004 57 96,5 % 88 % 88 % 
2 005 59 98,3 % 96,6 % 95 % 
2 006 65 97 % 95,5 % 94 % 
2 007 63 100 % 97 % 94 % 
2 008 52 100 % 96 % 96 % 

 

 

Admissions des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre aux concours 2008 
Admissions Parisiennes  Ecricome  ESC et autres 

Voie Scientifique 34,8 % 26,1 % 39,1 % 
Voie Economique 9,5 % 28,6 % 61,9 % 

Voie Technologique 0 % 0 %  100 % 
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LES “PLUS” DE BELLEPIERRE 

 
 

Faire de notre éloignement un atout  
 

� Stages en entreprise en fin de 1ère année    ✈ 
 

Stages de découverte de l'entreprise à la Réunion :  
� un partenariat novateur entre le lycée, le rectorat, le Conseil Régional et 

le Groupe Bernard Hayot , officialisé en octobre 2004 
� 4 semaines en juin au sein des entreprises du GBH  
 (Cotrans, Carrefour, Sorelait,...) 

 
Stages linguistiques et professionnels en Afrique du Sud  (75% des étudiants en 

général): 
� 3 semaines en juillet  
� Hébergement dans une famille d’accueil 
� Placement dans une entreprise   
� Financement intégral par le groupe Bernard Hayot pour trois étudiants 
 méritants sélectionnés par l’équipe pédagogique  

 
Objectifs : 

� Consolidation des compétences linguistiques 
� Sensibilisation au monde de l’entreprise 
� Enrichissement du CV 
� Développement de l’autonomie et de l’esprit d’initiative 

 

� Préparation aux entretiens de personnalité 
 
Une épreuve déterminante des oraux des concours d’entrée 

 
Une préparation efficace... 

� 3 simulations annuelles (participation des deuxièmes années; observation 
des premières années) 
� Jurys composés d’un professeur en CPGE et de deux cadres supérieurs 
réunionnais de tous domaines d’activités 
 

... qui fait ses preuves lors des oraux 
� Contacts directs avec des chefs d’entreprises 
� Etudiants en confiance 
 

Un “plus” déterminant par rapport aux autres Classe s 
Préparatoires 

  



     
CPGE Commerciales 12/ 14 Année scolaire 2009/2010 

 

INSCRIPTION ET RECRUTEMENT EN CPGE 

 
� Inscription : sur Internet -  

http://www.admission-postbac.fr  
 
Le calendrier définitif des opérations sera diffusé sur le site admission-postabc.fr en 
décembre 2009 
 

 Décembre  : consultation en ligne pour des informations sur les prépas 
 Janvier à mars  : Formulation des vœux d’inscription et téléchargement de 12 dossiers 
maximum 
 Fin mars- Début Avril : Dossiers de candidature à adresser aux établissement 
demandés:  

� Les trois bulletins de Première 
� Les résultats de l’épreuve anticipée de Français 
� Les deux premiers bulletins de Terminale 
� Avis des professeurs de Terminale et du Chef d’Etablissement 

 Envoi des dossiers par l’intermédiaire de votre établissement fin mars 
 Commissions de recrutement dans les lycées demandés à partir de mai (plusieurs 
sessions) 
 Inscription définitive subordonnée à l’obtention du Baccalauréat 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires  
 
�         Choix de la prépa   Ne pas sous-estimer les difficultés liées : 

 
 
 
 
 
 
 
 

Le “moral” compte beaucoup!  
 

� Profil recherché      
 Le futur élève de Classe Prépa est 
 

� Régulier  Eviter les faiblesses majeures dans une discipline 
 

� Motivé Par le type de carrières auxquelles conduisent les  
 Grandes Ecoles de Commerce  

Par le type de formation et d’enseignement d’une CPGE  
 

� Endurant Travaille sérieusement et durablement sans se décourager 
 

� Ouvert Aime les relations avec les autres 
Envisage des emplois centrés sur la communication  

Attention!  
Il est 

important  
de bien 
adapter  

ses voeux 
a son 
profil  

• Aux effectifs pléthoriques de nombreuses CPGE 
métropolitaines. 

• Aux conditions de vie et de travail de nombreuses 
CPGE métropolitaines. 

• A l’’éloignement de son milieu familier. 
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POUR PLUS DE RENSEIGNEMENTS 

 
 
� Auprès du lycée Bellepierre 
 
 
 
� Proviseur :     
  Mr D. PAYET 
 
� Coordonnateurs :   (Contact par l’intermédiaire du lycée, ou par mail) 
 
Voie Scientifique :    Mr D. BENJAMIN  didier.benjamin@wanadoo.fr 
Voie Economique :     Mr R. MARTRENCHAR remy.martrenchar@wanadoo.fr  
Voie Technologique :  Mr M. ASSOUNE  maximin@assoune.com 

 
  

� Auprès du Centre d’Information et 
 d’Orientation 
 
 
 
 
 
� Sur Internet  
 
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
� http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 

 
 Le site d’HEC  
� http://www.hec.fr 

 
 Conférence des Grandes Ecoles 
� http://www.cge.asso.fr  ou   http://www.cge.asso.fr/villesecoles.html 
� http://www.infoprepa.com/ 
   

 Sur les résultats des prépas et les lycées accueillant des prépas 
� http://www.prepa-hec.org/   
� http://www.concours-bce.com/ 

   
 Quelques portraits sur un site pei ! 
� http://www.stgilles.com 
� http://www.prepa974.ift.cx 

 
 
  

Avenue Gaston Monnerville  
B.P. 765   
97475 Saint-Denis Cedex 
Tél :  0262 90 73 25  
Fax : 0262 90 73 39 

48, rue Sainte Marie  
97400 Saint-Denis   
Tél :  0262 21 18 81  
Fax : 0262 21 81 74 
(Scolaires) 
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CONCLUSION : UNE FORMATION ENRICHISSANTE  

 
 
� Ces deux années de Classes Prépa vous apporteront 
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CLASSES  PREPARATOIRES  

 
AUX  

 
GRANDES  ECOLES  DE  COMMERCE  

 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 

Avenue Gaston  Monnerville - B.P. 765  
 97 475 Saint-Denis Cédex 

Tél : 0262 90 73 00 - Fax : 0262 90 73 39  
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QU’EST-CE QU’UNE PREPA HEC ? 

 
 
� Qu’est-ce qu’une CPGE?  
 
 
 Préparation en deux ou trois ans aux 

Concours d'Entrée aux Grandes Ecoles de 
Commerce 

 
 
 
 
� Avenir professionnel 

   

 
�Cadre, Décideur , 
Manager ... 
 
 
�Bon niveau de 
rémunération  
 
 
�Carrières 
motivantes        
 
 
 
 
 
 
 

� Une pédagogie efficace et formatrice 
 
 Un encadrement important 

� Une équipe pédagogique motivée 
� Suivi personnalisé 
� Solidarité 

 
 Un contrôle régulier et fréquent des connaissances, à l’écrit et à l’oral 

� Savoir  
� Méthodes de travail    

Terminal es S, ES, STT, L

Classes Prepa 
Economiques et  
Commercial es

Grandes Ecol es 
de Commerce 

 

Audit et 
Controle

Ressources 
Humaines

Marketing

Finance
Grande 

Distribution

Gestion Vente

Commerce 
International
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STRUCTURE  
DES CLASSES PREPARATOIRES AUX  
GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
 
� Cursus en 2 ou 3 ans 
 La Première  Année ne se redouble pas, sauf cas très exceptionnel 
 La Deuxième Année peut se redoubler 

(Peu d’élèves du Lycée Bellepierre y ont eu recours) 
 
� Quatre voies pour quatre recrutements,  

toutes représentées à la Réunion  
 
 Voie Scientifique 

Dominantes :   Mathématiques 
Bac :   S toutes spécialités 

 
 Voie Economique 

Dominantes :   Analyse Economique et Historique des   
Sociétes Contemporaines (AEHSC) 

Bac :   ES toutes spécialités + L spécialité mathématiques 
 
 Voie Technologique 

Dominantes :   Economie, Droit, Techniques de Gestion 
Bac :   STT toutes spécialités 

 
 Voie Littéraire ( Lycée Leconte de Lisle) 

Bac :   L toutes spécialités 

 
� A la Réunion : 6 classes au Lycée Bellepierre 
 
 Voies Scientifiques et Economiques  

Première et Deuxième Années 
Ouverture en Septembre 1990 à la Chambre de Commerce 
Ouverture en Septembre 1993 à Bellepierre 
Préparation sur deux ans à partir de Septembre 1996 (mesure nationale) 

 
 Voie Technologique  

Première Année : ouverture en Septembre  2000  
Deuxième Année :  ouverture en Septembre  2001 
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ORGANISATION DU TRAVAIL EN CPGE 

 
� Horaires 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 9 8 6 
HGE * 6   
AEHSC *  6  
TGI *   4 
LV I 3 3 4 
LV II 3 3      5  / 4 ** 
Philosophie 3 3     3 / 4 ** 
Economie 1 (facultatif) 2 4 
Lettres 3 3 3 
Droit   3 
Total 28 28      32 / 31 ** 

 
* HGE Histoire et Géographie Economiques AEHSC Analyse Economique et Historique des Sociétés 

TGI Techniques et Gestion et Informatique   Contemporaines 
**  Première Année / Deuxième Année 
 
� Calendrier spécifique : priorité à la régularité 
 Rythme : 4 semaines de cours pour une semaine de vacances 
 30 semaines de cours en première année, 25 semaines en deuxième année 
 Reprise des cours en janvier, concours fin avril - début mai 
 
� Contrôle des connaissances à l’écrit 
 Un Devoir Surveillé chaque semaine - planning annuel 
 Deux Concours Blancs (Sigmas), fin Décembre et fin Mai  /  Mars  **  
 
� Interrogations orales (Colles)    Nombre Mensuel de Colles 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 2 2 2 
Culture Générale 
(Lettres ou Philo) 

2 2 2 

LV I 1 1 2 
LV II 1 1 2 
HGE ou AEHSC 
ou Eco-Droit 

2 2 4 

Informatique 1 (TP) 1 (TP) 4 (TGI) 
 Soit 2 ou 3 colles de 20 minutes par semaine et par élève 

� Faire le point sur les lacunes et les notions mal assimilées 
� Régularité  et suivi du travail personnel  
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CONCOURS D’ENTREE AUX GRANDES ECOLES DE 
COMMERCE 

 
 
� Ecrit 
 Des épreuves communes aux trois voies 

Lettres, philosophie et langues 
 Des épreuves spécifiques aux différentes voies 

Mathématiques (programmes différenciés) 
Dominantes de chaque voie : (Histoire-Géographie-Géopolitique/Analyse 
Economique et Historique/Economie, Droit, Gestion 

 
� Oral : le “deuxième concours” 
 Sous réserve d’admissibilité aux écrits 
 Toutes les épreuves sont communes aux trois voies (sauf HEC  et ESCP) 
 Un entretien de personnalité  

� Fort coefficient 
� Un jury composé de professeurs de l’école et de chefs d’entreprise 

 
� Profil recherché  par les Ecoles 
 
 

� Curiosité 
� Culture générale 
� Se tenir informé 
� Aptitudes relationnelles 

                
            

 
 
 

 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires 
   
� Déroulement des épreuves  
 Ecrit :  Sur place, au Lycée  Bellepierre 
 Oral :  Dans les écoles présentées 

� Financement du voyage (mesure Girardin)  
 
� Frais d’inscription aux Concours  
 Entre 75 et 150 Euros (aménagements pour les boursiers et partenanaires du lycées 
Bellepierre) par groupement d’Ecoles. 
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LES GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
� Les grandes familles d’Ecoles de Commerce  
 Par ordre de réputation décroissant 

� “Les Parisiennes” : les plus prestigieuses  
 HEC   Ecole des Hautes Etudes de Commerce 

ESSEC  Ecole Supérieure des Sciences Economiques et  Commerciales 
ESCP - EAP  Ecole Supérieure de Commerce de Paris  
   Ecole européenne des Affaires de Paris 
EML   Ecole de Management de Lyon  (ex ESCL)  
EDHEC  Ecole Des Hautes Etudes Commerciales  
AUDENCIA  ESC Nantes 
   ESC Grenoble 

� Les préparationnaires de Bellepierre intègrent régulièrement les Parisiennes 

� Groupe Ecricome : juste après 
Ecoles Supérieures de Commerce = Sup de Co 

ESC de Rouen, Marseille, Bordeaux, Reims, Toulouse 
ICN   Institut Commercial de Nancy 
ESCEM Tours-Poitiers  

� Autres ESC : le gros du peloton 
Amiens  Brest-Bretagne Chambéry Dijon Pau Tours  
CERAM (Nice)  Clermont La Rochelle Lille  Troyes 
Rennes  Montpellier Saint-Etienne Nice  Le Havre-Caen 

� La quasi-totalité des préparationnaires de Bellepierre est admise dans ces Ecoles 
� “Petites” Grandes Ecoles de Commerce : privées ou à Concours 

indépendants; niveaux et réputations inégales 
INSEEC (Bordeaux, Paris) ESLSCA ESG  ISG  
ESC Compiègne,   HESTRAD ESCO  ESC Toulon 
ISCID (Dunkerque)  ESC Meaux EDC Ecole des Cadres  

 
� Places mises au concours      6 700 places pour 7000 préparationnaires 

environ 
 
� Organisation de la scolarité dans les Ecoles de Com merce  
 Deux années à vocation généraliste 

� Première Année  : Base  des matières du Commerce  (marketing, distribution), de  
la Gestion (Comptabilité, Analyse Financière)     

   Formation en Langues et Culture Générale 
� Deuxième Année  : Approfondissement  et nouveautés (management des ressources 

humaines, analyse des coûts) 
� Stages en entreprises, année de césure (courant) 
� Troisième Année :  Spécialisation  (marketing, finance, commerce international,  

audit et contrôle, grande distribution...) 
� Stage long (pré embauche) 

 Possibilités d’études complémentaires (3° cycles e n Université, à l’étranger...) 
 
� Sites Web : Surfez sur le Net pour découvrir ces Ec oles...  
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
 http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 
 http://cge.asso.fr/cadre_ecole.html 
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FINANCEMENT DES ETUDES EN ECOLE DE COMMERCE  

 
 
� Coût des études  
 Les Ecoles de Commerce sont des écoles privées, bénéficiant de partenariats avec des 

entreprises ou des Chambres de Commerce et d’Industrie 
 Frais de scolarité annuels : entre 800 et 6 000 Euros 

en moyenne 4 500 Euros, soit 30 000 Francs par an 
 
� De  nombreuses possibilités de financement  
 

� Alternance 
� Apprentissage 
� Bourses nationales 
� Aides directes de l’Ecole 
� Activités rémunérées au sein des “Juniors Entreprises” 
et des 

Associations proposant de petits jobs 
� Prêts proposés par les banques à faible taux, 
remboursables après 

 obtention du premier emploi 
 
 
  

Etant donnés   
� le type de carrières   
� le niveau de rémunération  

auxquels les Ecoles de Commerce permettent de prétendre,  
 l’étudiant doit considérer cette formation comme un  

     INVESTISSEMENT !    
 
 
� Pour vous convaincre  
 Consulter par exemple le site d’HEC : http://www.hec.fr 
 

� 

Ces frais ne sont pas un obstacle reel, 
Quelle que soit la condition sociale 
de l’etudiant  
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DEBOUCHES APRES UNE CLASSE PREPARATOIRE  

 
� Taux d’intégration des Ecoles de Commerce 

� De très forts taux de réussite (quasiment 100 %)  
 
� Convention d’équivalence avec l’Université 
  

� Dans le cadre de la réforme LMD, un élève de CPGE peut demander auprès de 
l’Université de La Réunion la validation des enseignements qu’il a suivis en CPGE, 
sous la forme de crédits d’enseignement européens (ECTS). 
 

� En fonction des résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou 
plusieurs concours préparés, l’élève peut se voir attribuer 60 ECTS à l’issue de sa 
première année et 120 ECTS à l’issue de la seconde année. 

 

� Pour chaque unité d’enseignement, des notes sont attribuées à l’étudiant par le 
conseil de fin d’année scolaire des professeurs du Lycée Bellepierre, en fonction des 
résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou plusieurs concours 
préparés. 

 

� Dans la discipline de spécialisation de l’étudiant (notion de majeure), l’Université 
pourra exiger que l’étudiant réalise un dossier personnel à partir d’un thème d’études 
en relation avec les enseignements suivis en CPGE. Le choix du sujet du dossier 
relève de l’Université. 

 
 
� Autres issues possibles 
 
Toutes voies  

� IEP (Instituts d’études Politiques) sur Concours 
� L’admissibilité  aux Ecoles HEC, ESSEC, ESCP, EDHEC et EML 

permet de se présenter aux  
oraux  d’admission à l’Ecole Normale Supérieure de Cachan  
(dispense des épreuves écrites : B.O. n° 44 du 30 /  11 / 95) 

 
Voie Economique 

� Permet de présenter l’Ecole Militaire Supérieure de Saint-Cyr  
 (ouverture d’une voie Economique et Sociale) 

 
Voie Technologique  
 

� En fin de première année : 
. 2ème année de DEUG Sciences Eco ou AES après examen en Septembre 
. 1ère année de BTS (admission prioritaire sur avis du conseil de classe) 

� En fin de deuxième année : 
. 3ème année de Licence d’AES après entretien ou examen en Septembre 
. 2ème année de BTS (sur avis du conseil de classe) 

 
� Une grande palette de débouchés    
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LES PREPAS DU LYCEE BELLEPIERRE  

 

 
� D’excellentes conditions de travail et de vie 
 
 Une équipe pédagogique motivée et impliquée 
 
 Des effectifs encore limités 

� Suivi permanent et personnalisé de chaque élève 
� Bonne ambiance de travail : “sérieusement décontractée” 
� Solidarité entre élèves 

 
 Cadre familier et familial 

� Evite les problèmes d’adaptation rencontrés en Métropole 
� Limite les risques d’échec lié au “moral” 

 
� Résultats : Fiabilité et sérieux  
 
 Des résultats remarquables, comparables aux bonnes CPGE métropolitaines  
 (en dehors des  CPGE prestigieuses à recrutement extrêmement sélectif) 
 
Resultats des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre  

Années Inscrits % Admissibles  % Admis  % Intégrés ESC  
1999 33 100 % 97 % 94 % 
2 000 43 100 % 97.7 % 81.4 % 
2 001 37 97.3 % 89 % 59 % 
2 002 49  100 %  100 % 98 % 
2 003 44  100 %  100 % 98 % 
2 004 57 96,5 % 88 % 88 % 
2 005 59 98,3 % 96,6 % 95 % 
2 006 65 97 % 95,5 % 94 % 
2 007 63 100 % 97 % 94 % 
2 008 52 100 % 96 % 96 % 

 

 

Admissions des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre aux concours 2008 
Admissions Parisiennes  Ecricome  ESC et autres 

Voie Scientifique 34,8 % 26,1 % 39,1 % 
Voie Economique 9,5 % 28,6 % 61,9 % 

Voie Technologique 0 % 0 %  100 % 
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LES “PLUS” DE BELLEPIERRE 

 
 

Faire de notre éloignement un atout  
 

� Stages en entreprise en fin de 1ère année    ✈ 
 

Stages de découverte de l'entreprise à la Réunion :  
� un partenariat novateur entre le lycée, le rectorat, le Conseil Régional et 

le Groupe Bernard Hayot , officialisé en octobre 2004 
� 4 semaines en juin au sein des entreprises du GBH  
 (Cotrans, Carrefour, Sorelait,...) 

 
Stages linguistiques et professionnels en Afrique du Sud  (75% des étudiants en 

général): 
� 3 semaines en juillet  
� Hébergement dans une famille d’accueil 
� Placement dans une entreprise   
� Financement intégral par le groupe Bernard Hayot pour trois étudiants 
 méritants sélectionnés par l’équipe pédagogique  

 
Objectifs : 

� Consolidation des compétences linguistiques 
� Sensibilisation au monde de l’entreprise 
� Enrichissement du CV 
� Développement de l’autonomie et de l’esprit d’initiative 

 

� Préparation aux entretiens de personnalité 
 
Une épreuve déterminante des oraux des concours d’entrée 

 
Une préparation efficace... 

� 3 simulations annuelles (participation des deuxièmes années; observation 
des premières années) 
� Jurys composés d’un professeur en CPGE et de deux cadres supérieurs 
réunionnais de tous domaines d’activités 
 

... qui fait ses preuves lors des oraux 
� Contacts directs avec des chefs d’entreprises 
� Etudiants en confiance 
 

Un “plus” déterminant par rapport aux autres Classe s 
Préparatoires 

  



     
CPGE Commerciales 12/ 14 Année scolaire 2009/2010 

 

INSCRIPTION ET RECRUTEMENT EN CPGE 

 
� Inscription : sur Internet -  

http://www.admission-postbac.fr  
 
Le calendrier définitif des opérations sera diffusé sur le site admission-postabc.fr en 
décembre 2009 
 

 Décembre  : consultation en ligne pour des informations sur les prépas 
 Janvier à mars  : Formulation des vœux d’inscription et téléchargement de 12 dossiers 
maximum 
 Fin mars- Début Avril : Dossiers de candidature à adresser aux établissement 
demandés:  

� Les trois bulletins de Première 
� Les résultats de l’épreuve anticipée de Français 
� Les deux premiers bulletins de Terminale 
� Avis des professeurs de Terminale et du Chef d’Etablissement 

 Envoi des dossiers par l’intermédiaire de votre établissement fin mars 
 Commissions de recrutement dans les lycées demandés à partir de mai (plusieurs 
sessions) 
 Inscription définitive subordonnée à l’obtention du Baccalauréat 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires  
 
�         Choix de la prépa   Ne pas sous-estimer les difficultés liées : 

 
 
 
 
 
 
 
 

Le “moral” compte beaucoup!  
 

� Profil recherché      
 Le futur élève de Classe Prépa est 
 

� Régulier  Eviter les faiblesses majeures dans une discipline 
 

� Motivé Par le type de carrières auxquelles conduisent les  
 Grandes Ecoles de Commerce  

Par le type de formation et d’enseignement d’une CPGE  
 

� Endurant Travaille sérieusement et durablement sans se décourager 
 

� Ouvert Aime les relations avec les autres 
Envisage des emplois centrés sur la communication  

Attention!  
Il est 

important  
de bien 
adapter  

ses voeux 
a son 
profil  

• Aux effectifs pléthoriques de nombreuses CPGE 
métropolitaines. 

• Aux conditions de vie et de travail de nombreuses 
CPGE métropolitaines. 

• A l’’éloignement de son milieu familier. 
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POUR PLUS DE RENSEIGNEMENTS 

 
 
� Auprès du lycée Bellepierre 
 
 
 
� Proviseur :     
  Mr D. PAYET 
 
� Coordonnateurs :   (Contact par l’intermédiaire du lycée, ou par mail) 
 
Voie Scientifique :    Mr D. BENJAMIN  didier.benjamin@wanadoo.fr 
Voie Economique :     Mr R. MARTRENCHAR remy.martrenchar@wanadoo.fr  
Voie Technologique :  Mr M. ASSOUNE  maximin@assoune.com 

 
  

� Auprès du Centre d’Information et 
 d’Orientation 
 
 
 
 
 
� Sur Internet  
 
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
� http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 

 
 Le site d’HEC  
� http://www.hec.fr 

 
 Conférence des Grandes Ecoles 
� http://www.cge.asso.fr  ou   http://www.cge.asso.fr/villesecoles.html 
� http://www.infoprepa.com/ 
   

 Sur les résultats des prépas et les lycées accueillant des prépas 
� http://www.prepa-hec.org/   
� http://www.concours-bce.com/ 

   
 Quelques portraits sur un site pei ! 
� http://www.stgilles.com 
� http://www.prepa974.ift.cx 

 
 
  

Avenue Gaston Monnerville  
B.P. 765   
97475 Saint-Denis Cedex 
Tél :  0262 90 73 25  
Fax : 0262 90 73 39 

48, rue Sainte Marie  
97400 Saint-Denis   
Tél :  0262 21 18 81  
Fax : 0262 21 81 74 
(Scolaires) 
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CONCLUSION : UNE FORMATION ENRICHISSANTE  

 
 
� Ces deux années de Classes Prépa vous apporteront 
 
 
 

 

I nt egr a t ion 

quasi- assur ee 

d' une ESC

C apacit es 
et  

met hodes 
de t r ava il

Ep
an

ou
iss

em
en

t 

de
 la

 

pe
rs

on
na

lit
e Formation 

solide

Cul
t u

re
 

Gen
er

al
e

Sens de 

l ' organisat io
n 

et  de la  rigueur

Carri ere 

St imulant e
O

uv
er

t u
r e 

d'e
spr

it

C l asses 
Pr epas

 



     
CPGE Commerciales 1/ 14 Année scolaire 2009/2010 

 

 
 
 
 

 
CLASSES  PREPARATOIRES  

 
AUX  

 
GRANDES  ECOLES  DE  COMMERCE  

 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 

Avenue Gaston  Monnerville - B.P. 765  
 97 475 Saint-Denis Cédex 

Tél : 0262 90 73 00 - Fax : 0262 90 73 39  
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Qu’est-ce qu’une Prépa HEC ? p. 3 
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Organisation du travail en CPGE p. 5 
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Les Débouchés après une Classe Préparatoire p. 9 
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QU’EST-CE QU’UNE PREPA HEC ? 

 
 
� Qu’est-ce qu’une CPGE?  
 
 
 Préparation en deux ou trois ans aux 

Concours d'Entrée aux Grandes Ecoles de 
Commerce 

 
 
 
 
� Avenir professionnel 

   

 
�Cadre, Décideur , 
Manager ... 
 
 
�Bon niveau de 
rémunération  
 
 
�Carrières 
motivantes        
 
 
 
 
 
 
 

� Une pédagogie efficace et formatrice 
 
 Un encadrement important 

� Une équipe pédagogique motivée 
� Suivi personnalisé 
� Solidarité 

 
 Un contrôle régulier et fréquent des connaissances, à l’écrit et à l’oral 

� Savoir  
� Méthodes de travail    

Terminal es S, ES, STT, L

Classes Prepa 
Economiques et  
Commercial es

Grandes Ecol es 
de Commerce 

 

Audit et 
Controle

Ressources 
Humaines

Marketing

Finance
Grande 

Distribution

Gestion Vente

Commerce 
International
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STRUCTURE  
DES CLASSES PREPARATOIRES AUX  
GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
 
� Cursus en 2 ou 3 ans 
 La Première  Année ne se redouble pas, sauf cas très exceptionnel 
 La Deuxième Année peut se redoubler 

(Peu d’élèves du Lycée Bellepierre y ont eu recours) 
 
� Quatre voies pour quatre recrutements,  

toutes représentées à la Réunion  
 
 Voie Scientifique 

Dominantes :   Mathématiques 
Bac :   S toutes spécialités 

 
 Voie Economique 

Dominantes :   Analyse Economique et Historique des   
Sociétes Contemporaines (AEHSC) 

Bac :   ES toutes spécialités + L spécialité mathématiques 
 
 Voie Technologique 

Dominantes :   Economie, Droit, Techniques de Gestion 
Bac :   STT toutes spécialités 

 
 Voie Littéraire ( Lycée Leconte de Lisle) 

Bac :   L toutes spécialités 

 
� A la Réunion : 6 classes au Lycée Bellepierre 
 
 Voies Scientifiques et Economiques  

Première et Deuxième Années 
Ouverture en Septembre 1990 à la Chambre de Commerce 
Ouverture en Septembre 1993 à Bellepierre 
Préparation sur deux ans à partir de Septembre 1996 (mesure nationale) 

 
 Voie Technologique  

Première Année : ouverture en Septembre  2000  
Deuxième Année :  ouverture en Septembre  2001 
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ORGANISATION DU TRAVAIL EN CPGE 

 
� Horaires 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 9 8 6 
HGE * 6   
AEHSC *  6  
TGI *   4 
LV I 3 3 4 
LV II 3 3      5  / 4 ** 
Philosophie 3 3     3 / 4 ** 
Economie 1 (facultatif) 2 4 
Lettres 3 3 3 
Droit   3 
Total 28 28      32 / 31 ** 

 
* HGE Histoire et Géographie Economiques AEHSC Analyse Economique et Historique des Sociétés 

TGI Techniques et Gestion et Informatique   Contemporaines 
**  Première Année / Deuxième Année 
 
� Calendrier spécifique : priorité à la régularité 
 Rythme : 4 semaines de cours pour une semaine de vacances 
 30 semaines de cours en première année, 25 semaines en deuxième année 
 Reprise des cours en janvier, concours fin avril - début mai 
 
� Contrôle des connaissances à l’écrit 
 Un Devoir Surveillé chaque semaine - planning annuel 
 Deux Concours Blancs (Sigmas), fin Décembre et fin Mai  /  Mars  **  
 
� Interrogations orales (Colles)    Nombre Mensuel de Colles 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 2 2 2 
Culture Générale 
(Lettres ou Philo) 

2 2 2 

LV I 1 1 2 
LV II 1 1 2 
HGE ou AEHSC 
ou Eco-Droit 

2 2 4 

Informatique 1 (TP) 1 (TP) 4 (TGI) 
 Soit 2 ou 3 colles de 20 minutes par semaine et par élève 

� Faire le point sur les lacunes et les notions mal assimilées 
� Régularité  et suivi du travail personnel  

 
 



     
CPGE Commerciales 6/ 14 Année scolaire 2009/2010 

 

CONCOURS D’ENTREE AUX GRANDES ECOLES DE 
COMMERCE 

 
 
� Ecrit 
 Des épreuves communes aux trois voies 

Lettres, philosophie et langues 
 Des épreuves spécifiques aux différentes voies 

Mathématiques (programmes différenciés) 
Dominantes de chaque voie : (Histoire-Géographie-Géopolitique/Analyse 
Economique et Historique/Economie, Droit, Gestion 

 
� Oral : le “deuxième concours” 
 Sous réserve d’admissibilité aux écrits 
 Toutes les épreuves sont communes aux trois voies (sauf HEC  et ESCP) 
 Un entretien de personnalité  

� Fort coefficient 
� Un jury composé de professeurs de l’école et de chefs d’entreprise 

 
� Profil recherché  par les Ecoles 
 
 

� Curiosité 
� Culture générale 
� Se tenir informé 
� Aptitudes relationnelles 

                
            

 
 
 

 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires 
   
� Déroulement des épreuves  
 Ecrit :  Sur place, au Lycée  Bellepierre 
 Oral :  Dans les écoles présentées 

� Financement du voyage (mesure Girardin)  
 
� Frais d’inscription aux Concours  
 Entre 75 et 150 Euros (aménagements pour les boursiers et partenanaires du lycées 
Bellepierre) par groupement d’Ecoles. 
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LES GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
� Les grandes familles d’Ecoles de Commerce  
 Par ordre de réputation décroissant 

� “Les Parisiennes” : les plus prestigieuses  
 HEC   Ecole des Hautes Etudes de Commerce 

ESSEC  Ecole Supérieure des Sciences Economiques et  Commerciales 
ESCP - EAP  Ecole Supérieure de Commerce de Paris  
   Ecole européenne des Affaires de Paris 
EML   Ecole de Management de Lyon  (ex ESCL)  
EDHEC  Ecole Des Hautes Etudes Commerciales  
AUDENCIA  ESC Nantes 
   ESC Grenoble 

� Les préparationnaires de Bellepierre intègrent régulièrement les Parisiennes 

� Groupe Ecricome : juste après 
Ecoles Supérieures de Commerce = Sup de Co 

ESC de Rouen, Marseille, Bordeaux, Reims, Toulouse 
ICN   Institut Commercial de Nancy 
ESCEM Tours-Poitiers  

� Autres ESC : le gros du peloton 
Amiens  Brest-Bretagne Chambéry Dijon Pau Tours  
CERAM (Nice)  Clermont La Rochelle Lille  Troyes 
Rennes  Montpellier Saint-Etienne Nice  Le Havre-Caen 

� La quasi-totalité des préparationnaires de Bellepierre est admise dans ces Ecoles 
� “Petites” Grandes Ecoles de Commerce : privées ou à Concours 

indépendants; niveaux et réputations inégales 
INSEEC (Bordeaux, Paris) ESLSCA ESG  ISG  
ESC Compiègne,   HESTRAD ESCO  ESC Toulon 
ISCID (Dunkerque)  ESC Meaux EDC Ecole des Cadres  

 
� Places mises au concours      6 700 places pour 7000 préparationnaires 

environ 
 
� Organisation de la scolarité dans les Ecoles de Com merce  
 Deux années à vocation généraliste 

� Première Année  : Base  des matières du Commerce  (marketing, distribution), de  
la Gestion (Comptabilité, Analyse Financière)     

   Formation en Langues et Culture Générale 
� Deuxième Année  : Approfondissement  et nouveautés (management des ressources 

humaines, analyse des coûts) 
� Stages en entreprises, année de césure (courant) 
� Troisième Année :  Spécialisation  (marketing, finance, commerce international,  

audit et contrôle, grande distribution...) 
� Stage long (pré embauche) 

 Possibilités d’études complémentaires (3° cycles e n Université, à l’étranger...) 
 
� Sites Web : Surfez sur le Net pour découvrir ces Ec oles...  
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
 http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 
 http://cge.asso.fr/cadre_ecole.html 
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FINANCEMENT DES ETUDES EN ECOLE DE COMMERCE  

 
 
� Coût des études  
 Les Ecoles de Commerce sont des écoles privées, bénéficiant de partenariats avec des 

entreprises ou des Chambres de Commerce et d’Industrie 
 Frais de scolarité annuels : entre 800 et 6 000 Euros 

en moyenne 4 500 Euros, soit 30 000 Francs par an 
 
� De  nombreuses possibilités de financement  
 

� Alternance 
� Apprentissage 
� Bourses nationales 
� Aides directes de l’Ecole 
� Activités rémunérées au sein des “Juniors Entreprises” 
et des 

Associations proposant de petits jobs 
� Prêts proposés par les banques à faible taux, 
remboursables après 

 obtention du premier emploi 
 
 
  

Etant donnés   
� le type de carrières   
� le niveau de rémunération  

auxquels les Ecoles de Commerce permettent de prétendre,  
 l’étudiant doit considérer cette formation comme un  

     INVESTISSEMENT !    
 
 
� Pour vous convaincre  
 Consulter par exemple le site d’HEC : http://www.hec.fr 
 

� 

Ces frais ne sont pas un obstacle reel, 
Quelle que soit la condition sociale 
de l’etudiant  
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DEBOUCHES APRES UNE CLASSE PREPARATOIRE  

 
� Taux d’intégration des Ecoles de Commerce 

� De très forts taux de réussite (quasiment 100 %)  
 
� Convention d’équivalence avec l’Université 
  

� Dans le cadre de la réforme LMD, un élève de CPGE peut demander auprès de 
l’Université de La Réunion la validation des enseignements qu’il a suivis en CPGE, 
sous la forme de crédits d’enseignement européens (ECTS). 
 

� En fonction des résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou 
plusieurs concours préparés, l’élève peut se voir attribuer 60 ECTS à l’issue de sa 
première année et 120 ECTS à l’issue de la seconde année. 

 

� Pour chaque unité d’enseignement, des notes sont attribuées à l’étudiant par le 
conseil de fin d’année scolaire des professeurs du Lycée Bellepierre, en fonction des 
résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou plusieurs concours 
préparés. 

 

� Dans la discipline de spécialisation de l’étudiant (notion de majeure), l’Université 
pourra exiger que l’étudiant réalise un dossier personnel à partir d’un thème d’études 
en relation avec les enseignements suivis en CPGE. Le choix du sujet du dossier 
relève de l’Université. 

 
 
� Autres issues possibles 
 
Toutes voies  

� IEP (Instituts d’études Politiques) sur Concours 
� L’admissibilité  aux Ecoles HEC, ESSEC, ESCP, EDHEC et EML 

permet de se présenter aux  
oraux  d’admission à l’Ecole Normale Supérieure de Cachan  
(dispense des épreuves écrites : B.O. n° 44 du 30 /  11 / 95) 

 
Voie Economique 

� Permet de présenter l’Ecole Militaire Supérieure de Saint-Cyr  
 (ouverture d’une voie Economique et Sociale) 

 
Voie Technologique  
 

� En fin de première année : 
. 2ème année de DEUG Sciences Eco ou AES après examen en Septembre 
. 1ère année de BTS (admission prioritaire sur avis du conseil de classe) 

� En fin de deuxième année : 
. 3ème année de Licence d’AES après entretien ou examen en Septembre 
. 2ème année de BTS (sur avis du conseil de classe) 

 
� Une grande palette de débouchés    
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LES PREPAS DU LYCEE BELLEPIERRE  

 

 
� D’excellentes conditions de travail et de vie 
 
 Une équipe pédagogique motivée et impliquée 
 
 Des effectifs encore limités 

� Suivi permanent et personnalisé de chaque élève 
� Bonne ambiance de travail : “sérieusement décontractée” 
� Solidarité entre élèves 

 
 Cadre familier et familial 

� Evite les problèmes d’adaptation rencontrés en Métropole 
� Limite les risques d’échec lié au “moral” 

 
� Résultats : Fiabilité et sérieux  
 
 Des résultats remarquables, comparables aux bonnes CPGE métropolitaines  
 (en dehors des  CPGE prestigieuses à recrutement extrêmement sélectif) 
 
Resultats des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre  

Années Inscrits % Admissibles  % Admis  % Intégrés ESC  
1999 33 100 % 97 % 94 % 
2 000 43 100 % 97.7 % 81.4 % 
2 001 37 97.3 % 89 % 59 % 
2 002 49  100 %  100 % 98 % 
2 003 44  100 %  100 % 98 % 
2 004 57 96,5 % 88 % 88 % 
2 005 59 98,3 % 96,6 % 95 % 
2 006 65 97 % 95,5 % 94 % 
2 007 63 100 % 97 % 94 % 
2 008 52 100 % 96 % 96 % 

 

 

Admissions des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre aux concours 2008 
Admissions Parisiennes  Ecricome  ESC et autres 

Voie Scientifique 34,8 % 26,1 % 39,1 % 
Voie Economique 9,5 % 28,6 % 61,9 % 

Voie Technologique 0 % 0 %  100 % 
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LES “PLUS” DE BELLEPIERRE 

 
 

Faire de notre éloignement un atout  
 

� Stages en entreprise en fin de 1ère année    ✈ 
 

Stages de découverte de l'entreprise à la Réunion :  
� un partenariat novateur entre le lycée, le rectorat, le Conseil Régional et 

le Groupe Bernard Hayot , officialisé en octobre 2004 
� 4 semaines en juin au sein des entreprises du GBH  
 (Cotrans, Carrefour, Sorelait,...) 

 
Stages linguistiques et professionnels en Afrique du Sud  (75% des étudiants en 

général): 
� 3 semaines en juillet  
� Hébergement dans une famille d’accueil 
� Placement dans une entreprise   
� Financement intégral par le groupe Bernard Hayot pour trois étudiants 
 méritants sélectionnés par l’équipe pédagogique  

 
Objectifs : 

� Consolidation des compétences linguistiques 
� Sensibilisation au monde de l’entreprise 
� Enrichissement du CV 
� Développement de l’autonomie et de l’esprit d’initiative 

 

� Préparation aux entretiens de personnalité 
 
Une épreuve déterminante des oraux des concours d’entrée 

 
Une préparation efficace... 

� 3 simulations annuelles (participation des deuxièmes années; observation 
des premières années) 
� Jurys composés d’un professeur en CPGE et de deux cadres supérieurs 
réunionnais de tous domaines d’activités 
 

... qui fait ses preuves lors des oraux 
� Contacts directs avec des chefs d’entreprises 
� Etudiants en confiance 
 

Un “plus” déterminant par rapport aux autres Classe s 
Préparatoires 
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INSCRIPTION ET RECRUTEMENT EN CPGE 

 
� Inscription : sur Internet -  

http://www.admission-postbac.fr  
 
Le calendrier définitif des opérations sera diffusé sur le site admission-postabc.fr en 
décembre 2009 
 

 Décembre  : consultation en ligne pour des informations sur les prépas 
 Janvier à mars  : Formulation des vœux d’inscription et téléchargement de 12 dossiers 
maximum 
 Fin mars- Début Avril : Dossiers de candidature à adresser aux établissement 
demandés:  

� Les trois bulletins de Première 
� Les résultats de l’épreuve anticipée de Français 
� Les deux premiers bulletins de Terminale 
� Avis des professeurs de Terminale et du Chef d’Etablissement 

 Envoi des dossiers par l’intermédiaire de votre établissement fin mars 
 Commissions de recrutement dans les lycées demandés à partir de mai (plusieurs 
sessions) 
 Inscription définitive subordonnée à l’obtention du Baccalauréat 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires  
 
�         Choix de la prépa   Ne pas sous-estimer les difficultés liées : 

 
 
 
 
 
 
 
 

Le “moral” compte beaucoup!  
 

� Profil recherché      
 Le futur élève de Classe Prépa est 
 

� Régulier  Eviter les faiblesses majeures dans une discipline 
 

� Motivé Par le type de carrières auxquelles conduisent les  
 Grandes Ecoles de Commerce  

Par le type de formation et d’enseignement d’une CPGE  
 

� Endurant Travaille sérieusement et durablement sans se décourager 
 

� Ouvert Aime les relations avec les autres 
Envisage des emplois centrés sur la communication  

Attention!  
Il est 

important  
de bien 
adapter  

ses voeux 
a son 
profil  

• Aux effectifs pléthoriques de nombreuses CPGE 
métropolitaines. 

• Aux conditions de vie et de travail de nombreuses 
CPGE métropolitaines. 

• A l’’éloignement de son milieu familier. 
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POUR PLUS DE RENSEIGNEMENTS 

 
 
� Auprès du lycée Bellepierre 
 
 
 
� Proviseur :     
  Mr D. PAYET 
 
� Coordonnateurs :   (Contact par l’intermédiaire du lycée, ou par mail) 
 
Voie Scientifique :    Mr D. BENJAMIN  didier.benjamin@wanadoo.fr 
Voie Economique :     Mr R. MARTRENCHAR remy.martrenchar@wanadoo.fr  
Voie Technologique :  Mr M. ASSOUNE  maximin@assoune.com 

 
  

� Auprès du Centre d’Information et 
 d’Orientation 
 
 
 
 
 
� Sur Internet  
 
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
� http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 

 
 Le site d’HEC  
� http://www.hec.fr 

 
 Conférence des Grandes Ecoles 
� http://www.cge.asso.fr  ou   http://www.cge.asso.fr/villesecoles.html 
� http://www.infoprepa.com/ 
   

 Sur les résultats des prépas et les lycées accueillant des prépas 
� http://www.prepa-hec.org/   
� http://www.concours-bce.com/ 

   
 Quelques portraits sur un site pei ! 
� http://www.stgilles.com 
� http://www.prepa974.ift.cx 

 
 
  

Avenue Gaston Monnerville  
B.P. 765   
97475 Saint-Denis Cedex 
Tél :  0262 90 73 25  
Fax : 0262 90 73 39 

48, rue Sainte Marie  
97400 Saint-Denis   
Tél :  0262 21 18 81  
Fax : 0262 21 81 74 
(Scolaires) 
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CONCLUSION : UNE FORMATION ENRICHISSANTE  

 
 
� Ces deux années de Classes Prépa vous apporteront 
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Avenue Gaston  Monnerville - B.P. 765  
 97 475 Saint-Denis Cédex 

Tél : 0262 90 73 00 - Fax : 0262 90 73 39  
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QU’EST-CE QU’UNE PREPA HEC ? 

 
 
� Qu’est-ce qu’une CPGE?  
 
 
 Préparation en deux ou trois ans aux 

Concours d'Entrée aux Grandes Ecoles de 
Commerce 

 
 
 
 
� Avenir professionnel 

   

 
�Cadre, Décideur , 
Manager ... 
 
 
�Bon niveau de 
rémunération  
 
 
�Carrières 
motivantes        
 
 
 
 
 
 
 

� Une pédagogie efficace et formatrice 
 
 Un encadrement important 

� Une équipe pédagogique motivée 
� Suivi personnalisé 
� Solidarité 

 
 Un contrôle régulier et fréquent des connaissances, à l’écrit et à l’oral 

� Savoir  
� Méthodes de travail    

Terminal es S, ES, STT, L

Classes Prepa 
Economiques et  
Commercial es

Grandes Ecol es 
de Commerce 

 

Audit et 
Controle

Ressources 
Humaines

Marketing

Finance
Grande 

Distribution

Gestion Vente

Commerce 
International
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STRUCTURE  
DES CLASSES PREPARATOIRES AUX  
GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
 
� Cursus en 2 ou 3 ans 
 La Première  Année ne se redouble pas, sauf cas très exceptionnel 
 La Deuxième Année peut se redoubler 

(Peu d’élèves du Lycée Bellepierre y ont eu recours) 
 
� Quatre voies pour quatre recrutements,  

toutes représentées à la Réunion  
 
 Voie Scientifique 

Dominantes :   Mathématiques 
Bac :   S toutes spécialités 

 
 Voie Economique 

Dominantes :   Analyse Economique et Historique des   
Sociétes Contemporaines (AEHSC) 

Bac :   ES toutes spécialités + L spécialité mathématiques 
 
 Voie Technologique 

Dominantes :   Economie, Droit, Techniques de Gestion 
Bac :   STT toutes spécialités 

 
 Voie Littéraire ( Lycée Leconte de Lisle) 

Bac :   L toutes spécialités 

 
� A la Réunion : 6 classes au Lycée Bellepierre 
 
 Voies Scientifiques et Economiques  

Première et Deuxième Années 
Ouverture en Septembre 1990 à la Chambre de Commerce 
Ouverture en Septembre 1993 à Bellepierre 
Préparation sur deux ans à partir de Septembre 1996 (mesure nationale) 

 
 Voie Technologique  

Première Année : ouverture en Septembre  2000  
Deuxième Année :  ouverture en Septembre  2001 
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ORGANISATION DU TRAVAIL EN CPGE 

 
� Horaires 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 9 8 6 
HGE * 6   
AEHSC *  6  
TGI *   4 
LV I 3 3 4 
LV II 3 3      5  / 4 ** 
Philosophie 3 3     3 / 4 ** 
Economie 1 (facultatif) 2 4 
Lettres 3 3 3 
Droit   3 
Total 28 28      32 / 31 ** 

 
* HGE Histoire et Géographie Economiques AEHSC Analyse Economique et Historique des Sociétés 

TGI Techniques et Gestion et Informatique   Contemporaines 
**  Première Année / Deuxième Année 
 
� Calendrier spécifique : priorité à la régularité 
 Rythme : 4 semaines de cours pour une semaine de vacances 
 30 semaines de cours en première année, 25 semaines en deuxième année 
 Reprise des cours en janvier, concours fin avril - début mai 
 
� Contrôle des connaissances à l’écrit 
 Un Devoir Surveillé chaque semaine - planning annuel 
 Deux Concours Blancs (Sigmas), fin Décembre et fin Mai  /  Mars  **  
 
� Interrogations orales (Colles)    Nombre Mensuel de Colles 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 2 2 2 
Culture Générale 
(Lettres ou Philo) 

2 2 2 

LV I 1 1 2 
LV II 1 1 2 
HGE ou AEHSC 
ou Eco-Droit 

2 2 4 

Informatique 1 (TP) 1 (TP) 4 (TGI) 
 Soit 2 ou 3 colles de 20 minutes par semaine et par élève 

� Faire le point sur les lacunes et les notions mal assimilées 
� Régularité  et suivi du travail personnel  
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CONCOURS D’ENTREE AUX GRANDES ECOLES DE 
COMMERCE 

 
 
� Ecrit 
 Des épreuves communes aux trois voies 

Lettres, philosophie et langues 
 Des épreuves spécifiques aux différentes voies 

Mathématiques (programmes différenciés) 
Dominantes de chaque voie : (Histoire-Géographie-Géopolitique/Analyse 
Economique et Historique/Economie, Droit, Gestion 

 
� Oral : le “deuxième concours” 
 Sous réserve d’admissibilité aux écrits 
 Toutes les épreuves sont communes aux trois voies (sauf HEC  et ESCP) 
 Un entretien de personnalité  

� Fort coefficient 
� Un jury composé de professeurs de l’école et de chefs d’entreprise 

 
� Profil recherché  par les Ecoles 
 
 

� Curiosité 
� Culture générale 
� Se tenir informé 
� Aptitudes relationnelles 

                
            

 
 
 

 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires 
   
� Déroulement des épreuves  
 Ecrit :  Sur place, au Lycée  Bellepierre 
 Oral :  Dans les écoles présentées 

� Financement du voyage (mesure Girardin)  
 
� Frais d’inscription aux Concours  
 Entre 75 et 150 Euros (aménagements pour les boursiers et partenanaires du lycées 
Bellepierre) par groupement d’Ecoles. 
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LES GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
� Les grandes familles d’Ecoles de Commerce  
 Par ordre de réputation décroissant 

� “Les Parisiennes” : les plus prestigieuses  
 HEC   Ecole des Hautes Etudes de Commerce 

ESSEC  Ecole Supérieure des Sciences Economiques et  Commerciales 
ESCP - EAP  Ecole Supérieure de Commerce de Paris  
   Ecole européenne des Affaires de Paris 
EML   Ecole de Management de Lyon  (ex ESCL)  
EDHEC  Ecole Des Hautes Etudes Commerciales  
AUDENCIA  ESC Nantes 
   ESC Grenoble 

� Les préparationnaires de Bellepierre intègrent régulièrement les Parisiennes 

� Groupe Ecricome : juste après 
Ecoles Supérieures de Commerce = Sup de Co 

ESC de Rouen, Marseille, Bordeaux, Reims, Toulouse 
ICN   Institut Commercial de Nancy 
ESCEM Tours-Poitiers  

� Autres ESC : le gros du peloton 
Amiens  Brest-Bretagne Chambéry Dijon Pau Tours  
CERAM (Nice)  Clermont La Rochelle Lille  Troyes 
Rennes  Montpellier Saint-Etienne Nice  Le Havre-Caen 

� La quasi-totalité des préparationnaires de Bellepierre est admise dans ces Ecoles 
� “Petites” Grandes Ecoles de Commerce : privées ou à Concours 

indépendants; niveaux et réputations inégales 
INSEEC (Bordeaux, Paris) ESLSCA ESG  ISG  
ESC Compiègne,   HESTRAD ESCO  ESC Toulon 
ISCID (Dunkerque)  ESC Meaux EDC Ecole des Cadres  

 
� Places mises au concours      6 700 places pour 7000 préparationnaires 

environ 
 
� Organisation de la scolarité dans les Ecoles de Com merce  
 Deux années à vocation généraliste 

� Première Année  : Base  des matières du Commerce  (marketing, distribution), de  
la Gestion (Comptabilité, Analyse Financière)     

   Formation en Langues et Culture Générale 
� Deuxième Année  : Approfondissement  et nouveautés (management des ressources 

humaines, analyse des coûts) 
� Stages en entreprises, année de césure (courant) 
� Troisième Année :  Spécialisation  (marketing, finance, commerce international,  

audit et contrôle, grande distribution...) 
� Stage long (pré embauche) 

 Possibilités d’études complémentaires (3° cycles e n Université, à l’étranger...) 
 
� Sites Web : Surfez sur le Net pour découvrir ces Ec oles...  
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
 http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 
 http://cge.asso.fr/cadre_ecole.html 
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FINANCEMENT DES ETUDES EN ECOLE DE COMMERCE  

 
 
� Coût des études  
 Les Ecoles de Commerce sont des écoles privées, bénéficiant de partenariats avec des 

entreprises ou des Chambres de Commerce et d’Industrie 
 Frais de scolarité annuels : entre 800 et 6 000 Euros 

en moyenne 4 500 Euros, soit 30 000 Francs par an 
 
� De  nombreuses possibilités de financement  
 

� Alternance 
� Apprentissage 
� Bourses nationales 
� Aides directes de l’Ecole 
� Activités rémunérées au sein des “Juniors Entreprises” 
et des 

Associations proposant de petits jobs 
� Prêts proposés par les banques à faible taux, 
remboursables après 

 obtention du premier emploi 
 
 
  

Etant donnés   
� le type de carrières   
� le niveau de rémunération  

auxquels les Ecoles de Commerce permettent de prétendre,  
 l’étudiant doit considérer cette formation comme un  

     INVESTISSEMENT !    
 
 
� Pour vous convaincre  
 Consulter par exemple le site d’HEC : http://www.hec.fr 
 

� 

Ces frais ne sont pas un obstacle reel, 
Quelle que soit la condition sociale 
de l’etudiant  
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DEBOUCHES APRES UNE CLASSE PREPARATOIRE  

 
� Taux d’intégration des Ecoles de Commerce 

� De très forts taux de réussite (quasiment 100 %)  
 
� Convention d’équivalence avec l’Université 
  

� Dans le cadre de la réforme LMD, un élève de CPGE peut demander auprès de 
l’Université de La Réunion la validation des enseignements qu’il a suivis en CPGE, 
sous la forme de crédits d’enseignement européens (ECTS). 
 

� En fonction des résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou 
plusieurs concours préparés, l’élève peut se voir attribuer 60 ECTS à l’issue de sa 
première année et 120 ECTS à l’issue de la seconde année. 

 

� Pour chaque unité d’enseignement, des notes sont attribuées à l’étudiant par le 
conseil de fin d’année scolaire des professeurs du Lycée Bellepierre, en fonction des 
résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou plusieurs concours 
préparés. 

 

� Dans la discipline de spécialisation de l’étudiant (notion de majeure), l’Université 
pourra exiger que l’étudiant réalise un dossier personnel à partir d’un thème d’études 
en relation avec les enseignements suivis en CPGE. Le choix du sujet du dossier 
relève de l’Université. 

 
 
� Autres issues possibles 
 
Toutes voies  

� IEP (Instituts d’études Politiques) sur Concours 
� L’admissibilité  aux Ecoles HEC, ESSEC, ESCP, EDHEC et EML 

permet de se présenter aux  
oraux  d’admission à l’Ecole Normale Supérieure de Cachan  
(dispense des épreuves écrites : B.O. n° 44 du 30 /  11 / 95) 

 
Voie Economique 

� Permet de présenter l’Ecole Militaire Supérieure de Saint-Cyr  
 (ouverture d’une voie Economique et Sociale) 

 
Voie Technologique  
 

� En fin de première année : 
. 2ème année de DEUG Sciences Eco ou AES après examen en Septembre 
. 1ère année de BTS (admission prioritaire sur avis du conseil de classe) 

� En fin de deuxième année : 
. 3ème année de Licence d’AES après entretien ou examen en Septembre 
. 2ème année de BTS (sur avis du conseil de classe) 

 
� Une grande palette de débouchés    
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LES PREPAS DU LYCEE BELLEPIERRE  

 

 
� D’excellentes conditions de travail et de vie 
 
 Une équipe pédagogique motivée et impliquée 
 
 Des effectifs encore limités 

� Suivi permanent et personnalisé de chaque élève 
� Bonne ambiance de travail : “sérieusement décontractée” 
� Solidarité entre élèves 

 
 Cadre familier et familial 

� Evite les problèmes d’adaptation rencontrés en Métropole 
� Limite les risques d’échec lié au “moral” 

 
� Résultats : Fiabilité et sérieux  
 
 Des résultats remarquables, comparables aux bonnes CPGE métropolitaines  
 (en dehors des  CPGE prestigieuses à recrutement extrêmement sélectif) 
 
Resultats des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre  

Années Inscrits % Admissibles  % Admis  % Intégrés ESC  
1999 33 100 % 97 % 94 % 
2 000 43 100 % 97.7 % 81.4 % 
2 001 37 97.3 % 89 % 59 % 
2 002 49  100 %  100 % 98 % 
2 003 44  100 %  100 % 98 % 
2 004 57 96,5 % 88 % 88 % 
2 005 59 98,3 % 96,6 % 95 % 
2 006 65 97 % 95,5 % 94 % 
2 007 63 100 % 97 % 94 % 
2 008 52 100 % 96 % 96 % 

 

 

Admissions des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre aux concours 2008 
Admissions Parisiennes  Ecricome  ESC et autres 

Voie Scientifique 34,8 % 26,1 % 39,1 % 
Voie Economique 9,5 % 28,6 % 61,9 % 

Voie Technologique 0 % 0 %  100 % 
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LES “PLUS” DE BELLEPIERRE 

 
 

Faire de notre éloignement un atout  
 

� Stages en entreprise en fin de 1ère année    ✈ 
 

Stages de découverte de l'entreprise à la Réunion :  
� un partenariat novateur entre le lycée, le rectorat, le Conseil Régional et 

le Groupe Bernard Hayot , officialisé en octobre 2004 
� 4 semaines en juin au sein des entreprises du GBH  
 (Cotrans, Carrefour, Sorelait,...) 

 
Stages linguistiques et professionnels en Afrique du Sud  (75% des étudiants en 

général): 
� 3 semaines en juillet  
� Hébergement dans une famille d’accueil 
� Placement dans une entreprise   
� Financement intégral par le groupe Bernard Hayot pour trois étudiants 
 méritants sélectionnés par l’équipe pédagogique  

 
Objectifs : 

� Consolidation des compétences linguistiques 
� Sensibilisation au monde de l’entreprise 
� Enrichissement du CV 
� Développement de l’autonomie et de l’esprit d’initiative 

 

� Préparation aux entretiens de personnalité 
 
Une épreuve déterminante des oraux des concours d’entrée 

 
Une préparation efficace... 

� 3 simulations annuelles (participation des deuxièmes années; observation 
des premières années) 
� Jurys composés d’un professeur en CPGE et de deux cadres supérieurs 
réunionnais de tous domaines d’activités 
 

... qui fait ses preuves lors des oraux 
� Contacts directs avec des chefs d’entreprises 
� Etudiants en confiance 
 

Un “plus” déterminant par rapport aux autres Classe s 
Préparatoires 
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INSCRIPTION ET RECRUTEMENT EN CPGE 

 
� Inscription : sur Internet -  

http://www.admission-postbac.fr  
 
Le calendrier définitif des opérations sera diffusé sur le site admission-postabc.fr en 
décembre 2009 
 

 Décembre  : consultation en ligne pour des informations sur les prépas 
 Janvier à mars  : Formulation des vœux d’inscription et téléchargement de 12 dossiers 
maximum 
 Fin mars- Début Avril : Dossiers de candidature à adresser aux établissement 
demandés:  

� Les trois bulletins de Première 
� Les résultats de l’épreuve anticipée de Français 
� Les deux premiers bulletins de Terminale 
� Avis des professeurs de Terminale et du Chef d’Etablissement 

 Envoi des dossiers par l’intermédiaire de votre établissement fin mars 
 Commissions de recrutement dans les lycées demandés à partir de mai (plusieurs 
sessions) 
 Inscription définitive subordonnée à l’obtention du Baccalauréat 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires  
 
�         Choix de la prépa   Ne pas sous-estimer les difficultés liées : 

 
 
 
 
 
 
 
 

Le “moral” compte beaucoup!  
 

� Profil recherché      
 Le futur élève de Classe Prépa est 
 

� Régulier  Eviter les faiblesses majeures dans une discipline 
 

� Motivé Par le type de carrières auxquelles conduisent les  
 Grandes Ecoles de Commerce  

Par le type de formation et d’enseignement d’une CPGE  
 

� Endurant Travaille sérieusement et durablement sans se décourager 
 

� Ouvert Aime les relations avec les autres 
Envisage des emplois centrés sur la communication  

Attention!  
Il est 

important  
de bien 
adapter  

ses voeux 
a son 
profil  

• Aux effectifs pléthoriques de nombreuses CPGE 
métropolitaines. 

• Aux conditions de vie et de travail de nombreuses 
CPGE métropolitaines. 

• A l’’éloignement de son milieu familier. 
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POUR PLUS DE RENSEIGNEMENTS 

 
 
� Auprès du lycée Bellepierre 
 
 
 
� Proviseur :     
  Mr D. PAYET 
 
� Coordonnateurs :   (Contact par l’intermédiaire du lycée, ou par mail) 
 
Voie Scientifique :    Mr D. BENJAMIN  didier.benjamin@wanadoo.fr 
Voie Economique :     Mr R. MARTRENCHAR remy.martrenchar@wanadoo.fr  
Voie Technologique :  Mr M. ASSOUNE  maximin@assoune.com 

 
  

� Auprès du Centre d’Information et 
 d’Orientation 
 
 
 
 
 
� Sur Internet  
 
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
� http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 

 
 Le site d’HEC  
� http://www.hec.fr 

 
 Conférence des Grandes Ecoles 
� http://www.cge.asso.fr  ou   http://www.cge.asso.fr/villesecoles.html 
� http://www.infoprepa.com/ 
   

 Sur les résultats des prépas et les lycées accueillant des prépas 
� http://www.prepa-hec.org/   
� http://www.concours-bce.com/ 

   
 Quelques portraits sur un site pei ! 
� http://www.stgilles.com 
� http://www.prepa974.ift.cx 

 
 
  

Avenue Gaston Monnerville  
B.P. 765   
97475 Saint-Denis Cedex 
Tél :  0262 90 73 25  
Fax : 0262 90 73 39 

48, rue Sainte Marie  
97400 Saint-Denis   
Tél :  0262 21 18 81  
Fax : 0262 21 81 74 
(Scolaires) 
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CONCLUSION : UNE FORMATION ENRICHISSANTE  

 
 
� Ces deux années de Classes Prépa vous apporteront 
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CLASSES  PREPARATOIRES  

 
AUX  

 
GRANDES  ECOLES  DE  COMMERCE  

 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 

Avenue Gaston  Monnerville - B.P. 765  
 97 475 Saint-Denis Cédex 

Tél : 0262 90 73 00 - Fax : 0262 90 73 39  
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QU’EST-CE QU’UNE PREPA HEC ? 

 
 
� Qu’est-ce qu’une CPGE?  
 
 
 Préparation en deux ou trois ans aux 

Concours d'Entrée aux Grandes Ecoles de 
Commerce 

 
 
 
 
� Avenir professionnel 

   

 
�Cadre, Décideur , 
Manager ... 
 
 
�Bon niveau de 
rémunération  
 
 
�Carrières 
motivantes        
 
 
 
 
 
 
 

� Une pédagogie efficace et formatrice 
 
 Un encadrement important 

� Une équipe pédagogique motivée 
� Suivi personnalisé 
� Solidarité 

 
 Un contrôle régulier et fréquent des connaissances, à l’écrit et à l’oral 

� Savoir  
� Méthodes de travail    

Terminal es S, ES, STT, L

Classes Prepa 
Economiques et  
Commercial es

Grandes Ecol es 
de Commerce 

 

Audit et 
Controle

Ressources 
Humaines

Marketing

Finance
Grande 

Distribution

Gestion Vente

Commerce 
International
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STRUCTURE  
DES CLASSES PREPARATOIRES AUX  
GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
 
� Cursus en 2 ou 3 ans 
 La Première  Année ne se redouble pas, sauf cas très exceptionnel 
 La Deuxième Année peut se redoubler 

(Peu d’élèves du Lycée Bellepierre y ont eu recours) 
 
� Quatre voies pour quatre recrutements,  

toutes représentées à la Réunion  
 
 Voie Scientifique 

Dominantes :   Mathématiques 
Bac :   S toutes spécialités 

 
 Voie Economique 

Dominantes :   Analyse Economique et Historique des   
Sociétes Contemporaines (AEHSC) 

Bac :   ES toutes spécialités + L spécialité mathématiques 
 
 Voie Technologique 

Dominantes :   Economie, Droit, Techniques de Gestion 
Bac :   STT toutes spécialités 

 
 Voie Littéraire ( Lycée Leconte de Lisle) 

Bac :   L toutes spécialités 

 
� A la Réunion : 6 classes au Lycée Bellepierre 
 
 Voies Scientifiques et Economiques  

Première et Deuxième Années 
Ouverture en Septembre 1990 à la Chambre de Commerce 
Ouverture en Septembre 1993 à Bellepierre 
Préparation sur deux ans à partir de Septembre 1996 (mesure nationale) 

 
 Voie Technologique  

Première Année : ouverture en Septembre  2000  
Deuxième Année :  ouverture en Septembre  2001 
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ORGANISATION DU TRAVAIL EN CPGE 

 
� Horaires 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 9 8 6 
HGE * 6   
AEHSC *  6  
TGI *   4 
LV I 3 3 4 
LV II 3 3      5  / 4 ** 
Philosophie 3 3     3 / 4 ** 
Economie 1 (facultatif) 2 4 
Lettres 3 3 3 
Droit   3 
Total 28 28      32 / 31 ** 

 
* HGE Histoire et Géographie Economiques AEHSC Analyse Economique et Historique des Sociétés 

TGI Techniques et Gestion et Informatique   Contemporaines 
**  Première Année / Deuxième Année 
 
� Calendrier spécifique : priorité à la régularité 
 Rythme : 4 semaines de cours pour une semaine de vacances 
 30 semaines de cours en première année, 25 semaines en deuxième année 
 Reprise des cours en janvier, concours fin avril - début mai 
 
� Contrôle des connaissances à l’écrit 
 Un Devoir Surveillé chaque semaine - planning annuel 
 Deux Concours Blancs (Sigmas), fin Décembre et fin Mai  /  Mars  **  
 
� Interrogations orales (Colles)    Nombre Mensuel de Colles 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 2 2 2 
Culture Générale 
(Lettres ou Philo) 

2 2 2 

LV I 1 1 2 
LV II 1 1 2 
HGE ou AEHSC 
ou Eco-Droit 

2 2 4 

Informatique 1 (TP) 1 (TP) 4 (TGI) 
 Soit 2 ou 3 colles de 20 minutes par semaine et par élève 

� Faire le point sur les lacunes et les notions mal assimilées 
� Régularité  et suivi du travail personnel  
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CONCOURS D’ENTREE AUX GRANDES ECOLES DE 
COMMERCE 

 
 
� Ecrit 
 Des épreuves communes aux trois voies 

Lettres, philosophie et langues 
 Des épreuves spécifiques aux différentes voies 

Mathématiques (programmes différenciés) 
Dominantes de chaque voie : (Histoire-Géographie-Géopolitique/Analyse 
Economique et Historique/Economie, Droit, Gestion 

 
� Oral : le “deuxième concours” 
 Sous réserve d’admissibilité aux écrits 
 Toutes les épreuves sont communes aux trois voies (sauf HEC  et ESCP) 
 Un entretien de personnalité  

� Fort coefficient 
� Un jury composé de professeurs de l’école et de chefs d’entreprise 

 
� Profil recherché  par les Ecoles 
 
 

� Curiosité 
� Culture générale 
� Se tenir informé 
� Aptitudes relationnelles 

                
            

 
 
 

 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires 
   
� Déroulement des épreuves  
 Ecrit :  Sur place, au Lycée  Bellepierre 
 Oral :  Dans les écoles présentées 

� Financement du voyage (mesure Girardin)  
 
� Frais d’inscription aux Concours  
 Entre 75 et 150 Euros (aménagements pour les boursiers et partenanaires du lycées 
Bellepierre) par groupement d’Ecoles. 
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LES GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
� Les grandes familles d’Ecoles de Commerce  
 Par ordre de réputation décroissant 

� “Les Parisiennes” : les plus prestigieuses  
 HEC   Ecole des Hautes Etudes de Commerce 

ESSEC  Ecole Supérieure des Sciences Economiques et  Commerciales 
ESCP - EAP  Ecole Supérieure de Commerce de Paris  
   Ecole européenne des Affaires de Paris 
EML   Ecole de Management de Lyon  (ex ESCL)  
EDHEC  Ecole Des Hautes Etudes Commerciales  
AUDENCIA  ESC Nantes 
   ESC Grenoble 

� Les préparationnaires de Bellepierre intègrent régulièrement les Parisiennes 

� Groupe Ecricome : juste après 
Ecoles Supérieures de Commerce = Sup de Co 

ESC de Rouen, Marseille, Bordeaux, Reims, Toulouse 
ICN   Institut Commercial de Nancy 
ESCEM Tours-Poitiers  

� Autres ESC : le gros du peloton 
Amiens  Brest-Bretagne Chambéry Dijon Pau Tours  
CERAM (Nice)  Clermont La Rochelle Lille  Troyes 
Rennes  Montpellier Saint-Etienne Nice  Le Havre-Caen 

� La quasi-totalité des préparationnaires de Bellepierre est admise dans ces Ecoles 
� “Petites” Grandes Ecoles de Commerce : privées ou à Concours 

indépendants; niveaux et réputations inégales 
INSEEC (Bordeaux, Paris) ESLSCA ESG  ISG  
ESC Compiègne,   HESTRAD ESCO  ESC Toulon 
ISCID (Dunkerque)  ESC Meaux EDC Ecole des Cadres  

 
� Places mises au concours      6 700 places pour 7000 préparationnaires 

environ 
 
� Organisation de la scolarité dans les Ecoles de Com merce  
 Deux années à vocation généraliste 

� Première Année  : Base  des matières du Commerce  (marketing, distribution), de  
la Gestion (Comptabilité, Analyse Financière)     

   Formation en Langues et Culture Générale 
� Deuxième Année  : Approfondissement  et nouveautés (management des ressources 

humaines, analyse des coûts) 
� Stages en entreprises, année de césure (courant) 
� Troisième Année :  Spécialisation  (marketing, finance, commerce international,  

audit et contrôle, grande distribution...) 
� Stage long (pré embauche) 

 Possibilités d’études complémentaires (3° cycles e n Université, à l’étranger...) 
 
� Sites Web : Surfez sur le Net pour découvrir ces Ec oles...  
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
 http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 
 http://cge.asso.fr/cadre_ecole.html 
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FINANCEMENT DES ETUDES EN ECOLE DE COMMERCE  

 
 
� Coût des études  
 Les Ecoles de Commerce sont des écoles privées, bénéficiant de partenariats avec des 

entreprises ou des Chambres de Commerce et d’Industrie 
 Frais de scolarité annuels : entre 800 et 6 000 Euros 

en moyenne 4 500 Euros, soit 30 000 Francs par an 
 
� De  nombreuses possibilités de financement  
 

� Alternance 
� Apprentissage 
� Bourses nationales 
� Aides directes de l’Ecole 
� Activités rémunérées au sein des “Juniors Entreprises” 
et des 

Associations proposant de petits jobs 
� Prêts proposés par les banques à faible taux, 
remboursables après 

 obtention du premier emploi 
 
 
  

Etant donnés   
� le type de carrières   
� le niveau de rémunération  

auxquels les Ecoles de Commerce permettent de prétendre,  
 l’étudiant doit considérer cette formation comme un  

     INVESTISSEMENT !    
 
 
� Pour vous convaincre  
 Consulter par exemple le site d’HEC : http://www.hec.fr 
 

� 

Ces frais ne sont pas un obstacle reel, 
Quelle que soit la condition sociale 
de l’etudiant  
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DEBOUCHES APRES UNE CLASSE PREPARATOIRE  

 
� Taux d’intégration des Ecoles de Commerce 

� De très forts taux de réussite (quasiment 100 %)  
 
� Convention d’équivalence avec l’Université 
  

� Dans le cadre de la réforme LMD, un élève de CPGE peut demander auprès de 
l’Université de La Réunion la validation des enseignements qu’il a suivis en CPGE, 
sous la forme de crédits d’enseignement européens (ECTS). 
 

� En fonction des résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou 
plusieurs concours préparés, l’élève peut se voir attribuer 60 ECTS à l’issue de sa 
première année et 120 ECTS à l’issue de la seconde année. 

 

� Pour chaque unité d’enseignement, des notes sont attribuées à l’étudiant par le 
conseil de fin d’année scolaire des professeurs du Lycée Bellepierre, en fonction des 
résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou plusieurs concours 
préparés. 

 

� Dans la discipline de spécialisation de l’étudiant (notion de majeure), l’Université 
pourra exiger que l’étudiant réalise un dossier personnel à partir d’un thème d’études 
en relation avec les enseignements suivis en CPGE. Le choix du sujet du dossier 
relève de l’Université. 

 
 
� Autres issues possibles 
 
Toutes voies  

� IEP (Instituts d’études Politiques) sur Concours 
� L’admissibilité  aux Ecoles HEC, ESSEC, ESCP, EDHEC et EML 

permet de se présenter aux  
oraux  d’admission à l’Ecole Normale Supérieure de Cachan  
(dispense des épreuves écrites : B.O. n° 44 du 30 /  11 / 95) 

 
Voie Economique 

� Permet de présenter l’Ecole Militaire Supérieure de Saint-Cyr  
 (ouverture d’une voie Economique et Sociale) 

 
Voie Technologique  
 

� En fin de première année : 
. 2ème année de DEUG Sciences Eco ou AES après examen en Septembre 
. 1ère année de BTS (admission prioritaire sur avis du conseil de classe) 

� En fin de deuxième année : 
. 3ème année de Licence d’AES après entretien ou examen en Septembre 
. 2ème année de BTS (sur avis du conseil de classe) 

 
� Une grande palette de débouchés    
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LES PREPAS DU LYCEE BELLEPIERRE  

 

 
� D’excellentes conditions de travail et de vie 
 
 Une équipe pédagogique motivée et impliquée 
 
 Des effectifs encore limités 

� Suivi permanent et personnalisé de chaque élève 
� Bonne ambiance de travail : “sérieusement décontractée” 
� Solidarité entre élèves 

 
 Cadre familier et familial 

� Evite les problèmes d’adaptation rencontrés en Métropole 
� Limite les risques d’échec lié au “moral” 

 
� Résultats : Fiabilité et sérieux  
 
 Des résultats remarquables, comparables aux bonnes CPGE métropolitaines  
 (en dehors des  CPGE prestigieuses à recrutement extrêmement sélectif) 
 
Resultats des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre  

Années Inscrits % Admissibles  % Admis  % Intégrés ESC  
1999 33 100 % 97 % 94 % 
2 000 43 100 % 97.7 % 81.4 % 
2 001 37 97.3 % 89 % 59 % 
2 002 49  100 %  100 % 98 % 
2 003 44  100 %  100 % 98 % 
2 004 57 96,5 % 88 % 88 % 
2 005 59 98,3 % 96,6 % 95 % 
2 006 65 97 % 95,5 % 94 % 
2 007 63 100 % 97 % 94 % 
2 008 52 100 % 96 % 96 % 

 

 

Admissions des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre aux concours 2008 
Admissions Parisiennes  Ecricome  ESC et autres 

Voie Scientifique 34,8 % 26,1 % 39,1 % 
Voie Economique 9,5 % 28,6 % 61,9 % 

Voie Technologique 0 % 0 %  100 % 
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LES “PLUS” DE BELLEPIERRE 

 
 

Faire de notre éloignement un atout  
 

� Stages en entreprise en fin de 1ère année    ✈ 
 

Stages de découverte de l'entreprise à la Réunion :  
� un partenariat novateur entre le lycée, le rectorat, le Conseil Régional et 

le Groupe Bernard Hayot , officialisé en octobre 2004 
� 4 semaines en juin au sein des entreprises du GBH  
 (Cotrans, Carrefour, Sorelait,...) 

 
Stages linguistiques et professionnels en Afrique du Sud  (75% des étudiants en 

général): 
� 3 semaines en juillet  
� Hébergement dans une famille d’accueil 
� Placement dans une entreprise   
� Financement intégral par le groupe Bernard Hayot pour trois étudiants 
 méritants sélectionnés par l’équipe pédagogique  

 
Objectifs : 

� Consolidation des compétences linguistiques 
� Sensibilisation au monde de l’entreprise 
� Enrichissement du CV 
� Développement de l’autonomie et de l’esprit d’initiative 

 

� Préparation aux entretiens de personnalité 
 
Une épreuve déterminante des oraux des concours d’entrée 

 
Une préparation efficace... 

� 3 simulations annuelles (participation des deuxièmes années; observation 
des premières années) 
� Jurys composés d’un professeur en CPGE et de deux cadres supérieurs 
réunionnais de tous domaines d’activités 
 

... qui fait ses preuves lors des oraux 
� Contacts directs avec des chefs d’entreprises 
� Etudiants en confiance 
 

Un “plus” déterminant par rapport aux autres Classe s 
Préparatoires 
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INSCRIPTION ET RECRUTEMENT EN CPGE 

 
� Inscription : sur Internet -  

http://www.admission-postbac.fr  
 
Le calendrier définitif des opérations sera diffusé sur le site admission-postabc.fr en 
décembre 2009 
 

 Décembre  : consultation en ligne pour des informations sur les prépas 
 Janvier à mars  : Formulation des vœux d’inscription et téléchargement de 12 dossiers 
maximum 
 Fin mars- Début Avril : Dossiers de candidature à adresser aux établissement 
demandés:  

� Les trois bulletins de Première 
� Les résultats de l’épreuve anticipée de Français 
� Les deux premiers bulletins de Terminale 
� Avis des professeurs de Terminale et du Chef d’Etablissement 

 Envoi des dossiers par l’intermédiaire de votre établissement fin mars 
 Commissions de recrutement dans les lycées demandés à partir de mai (plusieurs 
sessions) 
 Inscription définitive subordonnée à l’obtention du Baccalauréat 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires  
 
�         Choix de la prépa   Ne pas sous-estimer les difficultés liées : 

 
 
 
 
 
 
 
 

Le “moral” compte beaucoup!  
 

� Profil recherché      
 Le futur élève de Classe Prépa est 
 

� Régulier  Eviter les faiblesses majeures dans une discipline 
 

� Motivé Par le type de carrières auxquelles conduisent les  
 Grandes Ecoles de Commerce  

Par le type de formation et d’enseignement d’une CPGE  
 

� Endurant Travaille sérieusement et durablement sans se décourager 
 

� Ouvert Aime les relations avec les autres 
Envisage des emplois centrés sur la communication  

Attention!  
Il est 

important  
de bien 
adapter  

ses voeux 
a son 
profil  

• Aux effectifs pléthoriques de nombreuses CPGE 
métropolitaines. 

• Aux conditions de vie et de travail de nombreuses 
CPGE métropolitaines. 

• A l’’éloignement de son milieu familier. 
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POUR PLUS DE RENSEIGNEMENTS 

 
 
� Auprès du lycée Bellepierre 
 
 
 
� Proviseur :     
  Mr D. PAYET 
 
� Coordonnateurs :   (Contact par l’intermédiaire du lycée, ou par mail) 
 
Voie Scientifique :    Mr D. BENJAMIN  didier.benjamin@wanadoo.fr 
Voie Economique :     Mr R. MARTRENCHAR remy.martrenchar@wanadoo.fr  
Voie Technologique :  Mr M. ASSOUNE  maximin@assoune.com 

 
  

� Auprès du Centre d’Information et 
 d’Orientation 
 
 
 
 
 
� Sur Internet  
 
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
� http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 

 
 Le site d’HEC  
� http://www.hec.fr 

 
 Conférence des Grandes Ecoles 
� http://www.cge.asso.fr  ou   http://www.cge.asso.fr/villesecoles.html 
� http://www.infoprepa.com/ 
   

 Sur les résultats des prépas et les lycées accueillant des prépas 
� http://www.prepa-hec.org/   
� http://www.concours-bce.com/ 

   
 Quelques portraits sur un site pei ! 
� http://www.stgilles.com 
� http://www.prepa974.ift.cx 

 
 
  

Avenue Gaston Monnerville  
B.P. 765   
97475 Saint-Denis Cedex 
Tél :  0262 90 73 25  
Fax : 0262 90 73 39 

48, rue Sainte Marie  
97400 Saint-Denis   
Tél :  0262 21 18 81  
Fax : 0262 21 81 74 
(Scolaires) 
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CONCLUSION : UNE FORMATION ENRICHISSANTE  

 
 
� Ces deux années de Classes Prépa vous apporteront 
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CLASSES  PREPARATOIRES  

 
AUX  

 
GRANDES  ECOLES  DE  COMMERCE  

 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 

Avenue Gaston  Monnerville - B.P. 765  
 97 475 Saint-Denis Cédex 

Tél : 0262 90 73 00 - Fax : 0262 90 73 39  
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QU’EST-CE QU’UNE PREPA HEC ? 

 
 
� Qu’est-ce qu’une CPGE?  
 
 
 Préparation en deux ou trois ans aux 

Concours d'Entrée aux Grandes Ecoles de 
Commerce 

 
 
 
 
� Avenir professionnel 

   

 
�Cadre, Décideur , 
Manager ... 
 
 
�Bon niveau de 
rémunération  
 
 
�Carrières 
motivantes        
 
 
 
 
 
 
 

� Une pédagogie efficace et formatrice 
 
 Un encadrement important 

� Une équipe pédagogique motivée 
� Suivi personnalisé 
� Solidarité 

 
 Un contrôle régulier et fréquent des connaissances, à l’écrit et à l’oral 

� Savoir  
� Méthodes de travail    

Terminal es S, ES, STT, L

Classes Prepa 
Economiques et  
Commercial es

Grandes Ecol es 
de Commerce 

 

Audit et 
Controle

Ressources 
Humaines

Marketing

Finance
Grande 

Distribution

Gestion Vente

Commerce 
International
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STRUCTURE  
DES CLASSES PREPARATOIRES AUX  
GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
 
� Cursus en 2 ou 3 ans 
 La Première  Année ne se redouble pas, sauf cas très exceptionnel 
 La Deuxième Année peut se redoubler 

(Peu d’élèves du Lycée Bellepierre y ont eu recours) 
 
� Quatre voies pour quatre recrutements,  

toutes représentées à la Réunion  
 
 Voie Scientifique 

Dominantes :   Mathématiques 
Bac :   S toutes spécialités 

 
 Voie Economique 

Dominantes :   Analyse Economique et Historique des   
Sociétes Contemporaines (AEHSC) 

Bac :   ES toutes spécialités + L spécialité mathématiques 
 
 Voie Technologique 

Dominantes :   Economie, Droit, Techniques de Gestion 
Bac :   STT toutes spécialités 

 
 Voie Littéraire ( Lycée Leconte de Lisle) 

Bac :   L toutes spécialités 

 
� A la Réunion : 6 classes au Lycée Bellepierre 
 
 Voies Scientifiques et Economiques  

Première et Deuxième Années 
Ouverture en Septembre 1990 à la Chambre de Commerce 
Ouverture en Septembre 1993 à Bellepierre 
Préparation sur deux ans à partir de Septembre 1996 (mesure nationale) 

 
 Voie Technologique  

Première Année : ouverture en Septembre  2000  
Deuxième Année :  ouverture en Septembre  2001 
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ORGANISATION DU TRAVAIL EN CPGE 

 
� Horaires 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 9 8 6 
HGE * 6   
AEHSC *  6  
TGI *   4 
LV I 3 3 4 
LV II 3 3      5  / 4 ** 
Philosophie 3 3     3 / 4 ** 
Economie 1 (facultatif) 2 4 
Lettres 3 3 3 
Droit   3 
Total 28 28      32 / 31 ** 

 
* HGE Histoire et Géographie Economiques AEHSC Analyse Economique et Historique des Sociétés 

TGI Techniques et Gestion et Informatique   Contemporaines 
**  Première Année / Deuxième Année 
 
� Calendrier spécifique : priorité à la régularité 
 Rythme : 4 semaines de cours pour une semaine de vacances 
 30 semaines de cours en première année, 25 semaines en deuxième année 
 Reprise des cours en janvier, concours fin avril - début mai 
 
� Contrôle des connaissances à l’écrit 
 Un Devoir Surveillé chaque semaine - planning annuel 
 Deux Concours Blancs (Sigmas), fin Décembre et fin Mai  /  Mars  **  
 
� Interrogations orales (Colles)    Nombre Mensuel de Colles 

Matières / Voies Scientifique Economique Technologique 
Mathématiques 2 2 2 
Culture Générale 
(Lettres ou Philo) 

2 2 2 

LV I 1 1 2 
LV II 1 1 2 
HGE ou AEHSC 
ou Eco-Droit 

2 2 4 

Informatique 1 (TP) 1 (TP) 4 (TGI) 
 Soit 2 ou 3 colles de 20 minutes par semaine et par élève 

� Faire le point sur les lacunes et les notions mal assimilées 
� Régularité  et suivi du travail personnel  
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CONCOURS D’ENTREE AUX GRANDES ECOLES DE 
COMMERCE 

 
 
� Ecrit 
 Des épreuves communes aux trois voies 

Lettres, philosophie et langues 
 Des épreuves spécifiques aux différentes voies 

Mathématiques (programmes différenciés) 
Dominantes de chaque voie : (Histoire-Géographie-Géopolitique/Analyse 
Economique et Historique/Economie, Droit, Gestion 

 
� Oral : le “deuxième concours” 
 Sous réserve d’admissibilité aux écrits 
 Toutes les épreuves sont communes aux trois voies (sauf HEC  et ESCP) 
 Un entretien de personnalité  

� Fort coefficient 
� Un jury composé de professeurs de l’école et de chefs d’entreprise 

 
� Profil recherché  par les Ecoles 
 
 

� Curiosité 
� Culture générale 
� Se tenir informé 
� Aptitudes relationnelles 

                
            

 
 
 

 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires 
   
� Déroulement des épreuves  
 Ecrit :  Sur place, au Lycée  Bellepierre 
 Oral :  Dans les écoles présentées 

� Financement du voyage (mesure Girardin)  
 
� Frais d’inscription aux Concours  
 Entre 75 et 150 Euros (aménagements pour les boursiers et partenanaires du lycées 
Bellepierre) par groupement d’Ecoles. 
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LES GRANDES ECOLES DE COMMERCE  

 
� Les grandes familles d’Ecoles de Commerce  
 Par ordre de réputation décroissant 

� “Les Parisiennes” : les plus prestigieuses  
 HEC   Ecole des Hautes Etudes de Commerce 

ESSEC  Ecole Supérieure des Sciences Economiques et  Commerciales 
ESCP - EAP  Ecole Supérieure de Commerce de Paris  
   Ecole européenne des Affaires de Paris 
EML   Ecole de Management de Lyon  (ex ESCL)  
EDHEC  Ecole Des Hautes Etudes Commerciales  
AUDENCIA  ESC Nantes 
   ESC Grenoble 

� Les préparationnaires de Bellepierre intègrent régulièrement les Parisiennes 

� Groupe Ecricome : juste après 
Ecoles Supérieures de Commerce = Sup de Co 

ESC de Rouen, Marseille, Bordeaux, Reims, Toulouse 
ICN   Institut Commercial de Nancy 
ESCEM Tours-Poitiers  

� Autres ESC : le gros du peloton 
Amiens  Brest-Bretagne Chambéry Dijon Pau Tours  
CERAM (Nice)  Clermont La Rochelle Lille  Troyes 
Rennes  Montpellier Saint-Etienne Nice  Le Havre-Caen 

� La quasi-totalité des préparationnaires de Bellepierre est admise dans ces Ecoles 
� “Petites” Grandes Ecoles de Commerce : privées ou à Concours 

indépendants; niveaux et réputations inégales 
INSEEC (Bordeaux, Paris) ESLSCA ESG  ISG  
ESC Compiègne,   HESTRAD ESCO  ESC Toulon 
ISCID (Dunkerque)  ESC Meaux EDC Ecole des Cadres  

 
� Places mises au concours      6 700 places pour 7000 préparationnaires 

environ 
 
� Organisation de la scolarité dans les Ecoles de Com merce  
 Deux années à vocation généraliste 

� Première Année  : Base  des matières du Commerce  (marketing, distribution), de  
la Gestion (Comptabilité, Analyse Financière)     

   Formation en Langues et Culture Générale 
� Deuxième Année  : Approfondissement  et nouveautés (management des ressources 

humaines, analyse des coûts) 
� Stages en entreprises, année de césure (courant) 
� Troisième Année :  Spécialisation  (marketing, finance, commerce international,  

audit et contrôle, grande distribution...) 
� Stage long (pré embauche) 

 Possibilités d’études complémentaires (3° cycles e n Université, à l’étranger...) 
 
� Sites Web : Surfez sur le Net pour découvrir ces Ec oles...  
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
 http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 
 http://cge.asso.fr/cadre_ecole.html 
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FINANCEMENT DES ETUDES EN ECOLE DE COMMERCE  

 
 
� Coût des études  
 Les Ecoles de Commerce sont des écoles privées, bénéficiant de partenariats avec des 

entreprises ou des Chambres de Commerce et d’Industrie 
 Frais de scolarité annuels : entre 800 et 6 000 Euros 

en moyenne 4 500 Euros, soit 30 000 Francs par an 
 
� De  nombreuses possibilités de financement  
 

� Alternance 
� Apprentissage 
� Bourses nationales 
� Aides directes de l’Ecole 
� Activités rémunérées au sein des “Juniors Entreprises” 
et des 

Associations proposant de petits jobs 
� Prêts proposés par les banques à faible taux, 
remboursables après 

 obtention du premier emploi 
 
 
  

Etant donnés   
� le type de carrières   
� le niveau de rémunération  

auxquels les Ecoles de Commerce permettent de prétendre,  
 l’étudiant doit considérer cette formation comme un  

     INVESTISSEMENT !    
 
 
� Pour vous convaincre  
 Consulter par exemple le site d’HEC : http://www.hec.fr 
 

� 

Ces frais ne sont pas un obstacle reel, 
Quelle que soit la condition sociale 
de l’etudiant  
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DEBOUCHES APRES UNE CLASSE PREPARATOIRE  

 
� Taux d’intégration des Ecoles de Commerce 

� De très forts taux de réussite (quasiment 100 %)  
 
� Convention d’équivalence avec l’Université 
  

� Dans le cadre de la réforme LMD, un élève de CPGE peut demander auprès de 
l’Université de La Réunion la validation des enseignements qu’il a suivis en CPGE, 
sous la forme de crédits d’enseignement européens (ECTS). 
 

� En fonction des résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou 
plusieurs concours préparés, l’élève peut se voir attribuer 60 ECTS à l’issue de sa 
première année et 120 ECTS à l’issue de la seconde année. 

 

� Pour chaque unité d’enseignement, des notes sont attribuées à l’étudiant par le 
conseil de fin d’année scolaire des professeurs du Lycée Bellepierre, en fonction des 
résultats scolaires en CPGE et/ou de l’admissibilité à un ou plusieurs concours 
préparés. 

 

� Dans la discipline de spécialisation de l’étudiant (notion de majeure), l’Université 
pourra exiger que l’étudiant réalise un dossier personnel à partir d’un thème d’études 
en relation avec les enseignements suivis en CPGE. Le choix du sujet du dossier 
relève de l’Université. 

 
 
� Autres issues possibles 
 
Toutes voies  

� IEP (Instituts d’études Politiques) sur Concours 
� L’admissibilité  aux Ecoles HEC, ESSEC, ESCP, EDHEC et EML 

permet de se présenter aux  
oraux  d’admission à l’Ecole Normale Supérieure de Cachan  
(dispense des épreuves écrites : B.O. n° 44 du 30 /  11 / 95) 

 
Voie Economique 

� Permet de présenter l’Ecole Militaire Supérieure de Saint-Cyr  
 (ouverture d’une voie Economique et Sociale) 

 
Voie Technologique  
 

� En fin de première année : 
. 2ème année de DEUG Sciences Eco ou AES après examen en Septembre 
. 1ère année de BTS (admission prioritaire sur avis du conseil de classe) 

� En fin de deuxième année : 
. 3ème année de Licence d’AES après entretien ou examen en Septembre 
. 2ème année de BTS (sur avis du conseil de classe) 

 
� Une grande palette de débouchés    
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LES PREPAS DU LYCEE BELLEPIERRE  

 

 
� D’excellentes conditions de travail et de vie 
 
 Une équipe pédagogique motivée et impliquée 
 
 Des effectifs encore limités 

� Suivi permanent et personnalisé de chaque élève 
� Bonne ambiance de travail : “sérieusement décontractée” 
� Solidarité entre élèves 

 
 Cadre familier et familial 

� Evite les problèmes d’adaptation rencontrés en Métropole 
� Limite les risques d’échec lié au “moral” 

 
� Résultats : Fiabilité et sérieux  
 
 Des résultats remarquables, comparables aux bonnes CPGE métropolitaines  
 (en dehors des  CPGE prestigieuses à recrutement extrêmement sélectif) 
 
Resultats des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre  

Années Inscrits % Admissibles  % Admis  % Intégrés ESC  
1999 33 100 % 97 % 94 % 
2 000 43 100 % 97.7 % 81.4 % 
2 001 37 97.3 % 89 % 59 % 
2 002 49  100 %  100 % 98 % 
2 003 44  100 %  100 % 98 % 
2 004 57 96,5 % 88 % 88 % 
2 005 59 98,3 % 96,6 % 95 % 
2 006 65 97 % 95,5 % 94 % 
2 007 63 100 % 97 % 94 % 
2 008 52 100 % 96 % 96 % 

 

 

Admissions des Classes Prépa HEC du lycée Bellepierre aux concours 2008 
Admissions Parisiennes  Ecricome  ESC et autres 

Voie Scientifique 34,8 % 26,1 % 39,1 % 
Voie Economique 9,5 % 28,6 % 61,9 % 

Voie Technologique 0 % 0 %  100 % 
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LES “PLUS” DE BELLEPIERRE 

 
 

Faire de notre éloignement un atout  
 

� Stages en entreprise en fin de 1ère année    ✈ 
 

Stages de découverte de l'entreprise à la Réunion :  
� un partenariat novateur entre le lycée, le rectorat, le Conseil Régional et 

le Groupe Bernard Hayot , officialisé en octobre 2004 
� 4 semaines en juin au sein des entreprises du GBH  
 (Cotrans, Carrefour, Sorelait,...) 

 
Stages linguistiques et professionnels en Afrique du Sud  (75% des étudiants en 

général): 
� 3 semaines en juillet  
� Hébergement dans une famille d’accueil 
� Placement dans une entreprise   
� Financement intégral par le groupe Bernard Hayot pour trois étudiants 
 méritants sélectionnés par l’équipe pédagogique  

 
Objectifs : 

� Consolidation des compétences linguistiques 
� Sensibilisation au monde de l’entreprise 
� Enrichissement du CV 
� Développement de l’autonomie et de l’esprit d’initiative 

 

� Préparation aux entretiens de personnalité 
 
Une épreuve déterminante des oraux des concours d’entrée 

 
Une préparation efficace... 

� 3 simulations annuelles (participation des deuxièmes années; observation 
des premières années) 
� Jurys composés d’un professeur en CPGE et de deux cadres supérieurs 
réunionnais de tous domaines d’activités 
 

... qui fait ses preuves lors des oraux 
� Contacts directs avec des chefs d’entreprises 
� Etudiants en confiance 
 

Un “plus” déterminant par rapport aux autres Classe s 
Préparatoires 
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INSCRIPTION ET RECRUTEMENT EN CPGE 

 
� Inscription : sur Internet -  

http://www.admission-postbac.fr  
 
Le calendrier définitif des opérations sera diffusé sur le site admission-postabc.fr en 
décembre 2009 
 

 Décembre  : consultation en ligne pour des informations sur les prépas 
 Janvier à mars  : Formulation des vœux d’inscription et téléchargement de 12 dossiers 
maximum 
 Fin mars- Début Avril : Dossiers de candidature à adresser aux établissement 
demandés:  

� Les trois bulletins de Première 
� Les résultats de l’épreuve anticipée de Français 
� Les deux premiers bulletins de Terminale 
� Avis des professeurs de Terminale et du Chef d’Etablissement 

 Envoi des dossiers par l’intermédiaire de votre établissement fin mars 
 Commissions de recrutement dans les lycées demandés à partir de mai (plusieurs 
sessions) 
 Inscription définitive subordonnée à l’obtention du Baccalauréat 

�  Attention! Deux Langues Vivantes sont obligatoires  
 
�         Choix de la prépa   Ne pas sous-estimer les difficultés liées : 

 
 
 
 
 
 
 
 

Le “moral” compte beaucoup!  
 

� Profil recherché      
 Le futur élève de Classe Prépa est 
 

� Régulier  Eviter les faiblesses majeures dans une discipline 
 

� Motivé Par le type de carrières auxquelles conduisent les  
 Grandes Ecoles de Commerce  

Par le type de formation et d’enseignement d’une CPGE  
 

� Endurant Travaille sérieusement et durablement sans se décourager 
 

� Ouvert Aime les relations avec les autres 
Envisage des emplois centrés sur la communication  

Attention!  
Il est 

important  
de bien 
adapter  

ses voeux 
a son 
profil  

• Aux effectifs pléthoriques de nombreuses CPGE 
métropolitaines. 

• Aux conditions de vie et de travail de nombreuses 
CPGE métropolitaines. 

• A l’’éloignement de son milieu familier. 
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POUR PLUS DE RENSEIGNEMENTS 

 
 
� Auprès du lycée Bellepierre 
 
 
 
� Proviseur :     
  Mr D. PAYET 
 
� Coordonnateurs :   (Contact par l’intermédiaire du lycée, ou par mail) 
 
Voie Scientifique :    Mr D. BENJAMIN  didier.benjamin@wanadoo.fr 
Voie Economique :     Mr R. MARTRENCHAR remy.martrenchar@wanadoo.fr  
Voie Technologique :  Mr M. ASSOUNE  maximin@assoune.com 

 
  

� Auprès du Centre d’Information et 
 d’Orientation 
 
 
 
 
 
� Sur Internet  
 
 Un site débouchant sur toutes les écoles : 
� http://pedagogie.ac-toulouse.fr/lyc-tgautier-tarbes/CpgeEC/21diversite.html 

 
 Le site d’HEC  
� http://www.hec.fr 

 
 Conférence des Grandes Ecoles 
� http://www.cge.asso.fr  ou   http://www.cge.asso.fr/villesecoles.html 
� http://www.infoprepa.com/ 
   

 Sur les résultats des prépas et les lycées accueillant des prépas 
� http://www.prepa-hec.org/   
� http://www.concours-bce.com/ 

   
 Quelques portraits sur un site pei ! 
� http://www.stgilles.com 
� http://www.prepa974.ift.cx 

 
 
  

Avenue Gaston Monnerville  
B.P. 765   
97475 Saint-Denis Cedex 
Tél :  0262 90 73 25  
Fax : 0262 90 73 39 

48, rue Sainte Marie  
97400 Saint-Denis   
Tél :  0262 21 18 81  
Fax : 0262 21 81 74 
(Scolaires) 
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CONCLUSION : UNE FORMATION ENRICHISSANTE  

 
 
� Ces deux années de Classes Prépa vous apporteront 
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